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  Douglas Karr හි CMO වේ විවෘත INSIGHTS සහ නිර්මාතෘ Martech Zone. ඩග්ලස් සාර්ථක MarTech ආරම්භක දුසිම් ගණනකට උදව් කර ඇත, මාර්ටෙක් අත්පත් කර ගැනීම් සහ ආයෝජන සඳහා ඩොලර් 5 කට වඩා වැඩි කඩිසරකමකට සහාය වී ඇත, සහ ඔවුන්ගේ විකුණුම් සහ අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග ක්රියාත්මක කිරීමට සහ ස්වයංක්රීය කිරීමට සමාගම්වලට දිගටම සහාය වේ. ඩග්ලස් යනු ජාත්යන්තරව පිළිගත් ඩිජිටල් පරිවර්තනයක් වන අතර MarTech විශේෂඥයෙකු සහ කථිකයෙකි. ඩග්ලස් ඩමිගේ මාර්ගෝපදේශකයෙකු සහ ව්යාපාර නායකත්ව පොතක ප්රකාශිත කතුවරයෙකි. 
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	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  
	   යූ ටියුබ්  
	   ඉන්ස්ටග්රෑම්  

 
 
 
      ප්රයෝජනවත්ද? ලිපියක් අතපසු නොකරන්න...
 අපගේ නවතම ලිපි කෙලින්ම ඔබගේ එන ලිපි වෙත ලබා ගැනීමට අපගේ සතිපතා පුවත් පත්රිකාව සඳහා ලියාපදිංචි වන්න!
 
     ඔබගේ විද්යුත් තැපැල් ලිපිනය ඇතුළත් කරන්න  
  
 
 
  
 
 
 
 
 
   සබැඳි පුවත්
 
   
 TextSniper: පියාසර කරන විට ඔබේ තිරයෙන් පෙළ ග්රහණය කර ගැනීම සඳහා තිබිය යුතු MacOS යෙදුමක්
 7 march, 2024
 
  
 Storylane: ඔබට විනාඩි 10 කින් ගොඩනගා ගත හැකි නිෂ්පාදන චාරිකා සහ ආදර්ශන සමඟ අමුත්තන් පරිවර්තනය කරන්න
 5 march, 2024
 
  
 වර්ඩ්ප්රෙස්: පිටු 301ක් මාපිය URL වෙත හරවා යවන්නේ කෙසේද
 5 march, 2024
 
  
 එය පසුව කියවීමට වඩාත්ම ජනප්රිය පිටු සලකුණු වේදිකා මොනවාද?
 4 march, 2024
 
 
 
 
 
   ද සොයා බලන්න
  සමීප  
  	  
 
  එය පසුව කියවීමට වඩාත්ම ජනප්රිය පිටු සලකුණු වේදිකා මොනවාද?  4 march, 2024 
 
 
	  
 
  මාර්ටෙක්හි තාක්ෂණයේ හැකිලෙන අර්ධ ආයු කාලය සැරිසැරීම  1 march, 2024 
 
 
	  
 
  6 ඔබේ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ව්යාපාර ක්රමවත් කිරීමට නැගී එන මාර්ටෙක් මෙවලම්  1 march, 2024 
 
 

 
 
   
  අනාවරණ

Martech Zone යොමු කිරීම්, අනුබද්ධ සබැඳි සහ ප්රචාරණය හරහා මුදල් ඉපැයීම සම්පූර්ණයෙන්ම නොමිලේ ලබා දෙන වෙබ් අඩවියකි.
     
 Martech Zone විසින් ආරම්භ කරන ලදී Douglas Karr සහ ඔහුගේ සමාගම යටතේ ක්රියා කරයි, DK New Media, LLC, අභිමානවත් ප්රවීණයන් සතු සහ ක්රියාත්මක වන සංවිධානයකි. ඩග්ලස් යනු ඩිජිටල් පරිවර්තන කථිකයෙකු සහ උපදේශකයෙකි.



 
 



මගේ සතිපතා පුවත් පත්රිකාවට සම්බන්ධ වන්න


     දායකත්වය ලිපියක් අතපසු නොකරන්න! ලියාපදිංචි වන්න සහ අපගේ සියලුම ලිපිවල උපුටා ගැනීම් සෑම සඳුදා දිනකම උදෑසන ඔබගේ එන ලිපි වෙත ලබා දෙනු ලැබේ.
 
       පලමු *   
  අවසන් *   
  විද්යුත් තැපෑල *   
    ඔබ මිනිසෙකු නම්, මෙම ක්ෂේත්රය හිස්ව තබන්න.   
  දායකත්වය 

 
 
  Δ

 
 


 
  

  
 
        
 
 
 
 
 
    ඉදි කරන්නන්

	විශ්ලේෂණ UTM සාදන්නාඔබේ අලෙවිකරණ ව්යාපාර නිරවද්යව නිරීක්ෂණය කිරීමට UTM පරාමිති සමඟ ඔබේ URL එක ආයාසයකින් තොරව සාදන්න.

	යොමු කරන්නා අයාචිත තැපැල්ඔබේ වාර්තාවලින් යොමු කරන්නන්ගේ අයාචිත තැපැල් පෙරීමෙන් ඔබේ විශ්ලේෂණ නිවැරදිව තබා ගන්න.

	ගූගල් සමාලෝචන සබැඳියඔබගේ සබැඳි කීර්තිය ඉහල නැංවීමට ඔබගේ Google සමාලෝචන සබැඳිය ඉක්මනින් සොයාගෙන බෙදාගන්න.

	එස්පීඑෆ් වාර්තාවඅභිරුචි SPF වාර්තාවක් සමඟින් ඔබේ විද්යුත් තැපෑල බෙදා හැරීම සුරක්ෂිත කරන්න, අයාචිත තැපැල් සහ තතුබෑම් ප්රහාරවල අවදානම අවම කරන්න.





 
  කැල්කියුලේටර

	පරිවර්තන අනුපාත කැල්ක්යුලේටරයඔබේ පරිවර්තන අනුපාත පහසුවෙන් ගණනය කිරීමෙන් ඔබේ අලෙවිකරණ උත්සාහයන් ප්රශස්ත කරන්න.

	එක් ක්රියාවකට පිරිවැය කැල්කියුලේටරයඔබේ ව්යාපාරයේ එක් ක්රියාවක් සඳහා වන පිරිවැය (CPA) ගණනය කිරීමෙන් ඔබේ ප්රචාරණයේ සඵලතාවය නිර්ණය කරන්න.

	අවම නියැදි ප්රමාණයේ කැල්කියුලේටරයඔබේ සමීක්ෂණ සඳහා නිවැරදි නියැදි ප්රමාණය සමඟ සංඛ්යානමය නිරවද්යතාවය සහතික කරන්න.

	ආයෝජන කැල්ක්යුලේටරය මත ප්රතිලාභඔබේ ROI වෙහෙසකින් තොරව ගණනය කිරීමෙන් ඔබේ අලෙවිකරණ උපාය මාර්ගවල සාර්ථකත්වය මැන බලන්න.

	සබැඳි සමාලෝචන බලපෑමඅතිරේක පාරිභෝගික සමාලෝචනවල බලපෑම අවබෝධ කර ගැනීමෙන් ඔබේ විකුණුම් වර්ධනය පුරෝකථනය කරන්න.





 
  පරිවර්තකයන්

	CSV සිට පේළි පරිවර්තකයඔබේ දත්ත සැකසීම විධිමත් කිරීමට CSV ගොනු පේළි බවට පරිවර්තනය කරන්න.

	Hex සිට RGB පරිවර්තකයඔබගේ සැලසුම් ව්යාපෘති සඳහා පහසුවෙන් HEX කේත RGB අගයන් සහ අනෙක් අතට පරිවර්තනය කරන්න.

	වැනිටි දුරකථන අංක පරිවර්තකයපහසුවෙන් ඇමතීම සඳහා ඔබගේ පාඨය නිෂ්ඵල දුරකථන අංකයක් බවට පරිවර්තනය කරන්න.





මෙවලම්

	ජංගම විද්යුත් තැපෑල විෂය රේඛාවඔබගේ විෂය රේඛා ජංගම උපාංග හරහා බැලිය හැකි බව සහතික කර ගැනීමෙන් ඊමේල් විවෘත ගාස්තු උපරිම කරන්න.

	මුරපද උත්පාදක යන්ත්රයඔබගේ සබැඳි ආරක්ෂාව වැඩි කිරීමට ශක්තිමත් මුරපද සාදන්න.

	ඔබගේ IP ලිපිනයජාලකරණය සහ දෝශ නිරාකරණ අරමුණු සඳහා ඔබගේ IP ලිපිනය ඉක්මනින් සොයා ගන්න.

	චරිතය සහ වචන කවුන්ටරයඅක්ෂර, වචන සහ වාක්ය ගණන් කිරීම සඳහා අපගේ මෙවලම සමඟ ඔබේ අන්තර්ගතය පිරිපහදු කරන්න.





 
  නරඹන්නන්

	CSS නරඹන්නාවේගවත් වෙබ් අඩවි පැටවීම සඳහා අපගේ සම්පීඩන සහ විසංයෝජන මෙවලම සමඟින් ඔබේ CSS ගොනු ප්රශස්ත කරන්න.

	JSON නරඹන්නාවැඩිදියුණු කළ කියවීමේ හැකියාව හෝ කාර්යක්ෂමතාව සඳහා ඔබේ JSON දත්ත අලංකාර කරන්න හෝ සම්පීඩනය කරන්න.

	HTTP ශීර්ෂ නරඹන්නාපිටුවක් හෝ API සඳහා HTTP ඉල්ලීමක් සඳහා ශීර්ෂ තොරතුරු ලබා ගැනීමට අවශ්යද? මෙම ශීර්ෂ නරඹන්නා ඔබට ඔබගේ ඉල්ලීම පළ කිරීමට ඉඩ දෙයි.

	YouTube සිඟිති රූ නරඹන්නාඔබගේ YouTube වීඩියෝව සඳහා YouTube හි සියලුම පින්තූර ලබා ගැනීමට අවශ්යද? මෙම සරල මෙවලම ඒවා සියල්ලම සපයයි.





ඔබට අවශ්යයි

	DNS ප්රචාරණ පරීක්ෂකඔබගේ වසම් වෙනස්කම් ප්රචාරණය කර ඇති බව සහතික කර ගැනීමට තත්ය කාලීනව ගෝලීය වශයෙන් DNS පරීක්ෂා කරන්න.

	කළු ලැයිස්තු පරීක්ෂක විද්යුත් තැපෑලඔබගේ විද්යුත් තැපෑල අයාචිත තැපෑල ලෙස සලකුණු කිරීමෙන් ආරක්ෂා කරමින්, DNSBL සේවාදායකයන් මත ඔබගේ IP ලිපිනය අසාදු ලේඛනගත කර තිබේදැයි සොයා බලන්න.

	URL යළි-යොමුවීම් සොයා ගන්නඔබගේ සබැඳි දෝශ නිරාකරණය කිරීමට ඔබගේ URL යළි-යොමුවීම් වල එක් එක් hop සහ මාර්ගය සොයා ගන්න.

	WHOIS සෙවීමඔබ විශ්ලේෂණය කිරීමට බලාපොරොත්තු වන වසමෙහි වසම් ලියාපදිංචි කිරීමේ වාර්තාව බැලීමට අපගේ WHOIS සෙවීම භාවිතා කරන්න.
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  අප ගැන Martech Zone




 ඒ සියල්ල පොත් සමාජයක් ලෙස ආරම්භ විය.
 ඔව්, මම බරපතලයි. මම වෙබ් අඩවියේ මගේ වැඩකටයුතු ආරම්භ කළේ දශක දෙකකටත් පෙරයි. මගේ පළමු වෙබ් අඩවිය හෙල්පින් හෑන්ඩ්, එය මිනිසුන්ට ඔවුන්ගේ පරිගණක සමඟින් උදවු කිරීමට සහ අන්තර්ජාලයේ සම්පත් සැරිසැරීමට වෙබය පුරා ඇති හොඳම වෙබ් අඩවි පාලනය කළේය. වසර ගණනාවකට පසු, මම දුම්පානය නතර කිරීමට මිනිසුන්ට උපකාර කළ සමාගමකට වසම විකුණුවා, මගේ පළමු එකක් විශාල ගිවිසුම්.
 මම Blogger හි බ්ලොග් ලිවීමට පටන් ගත් අතර දේශපාලනයේ සිට අන්තර්ජාල මෙවලම් දක්වා සෑම දෙයක් ගැනම කාව්යමය ලෙස වැක්ස් කළෙමි. මම සෑම තැනකම සිටි අතර බොහෝ දුරට මා වෙනුවෙන් ලිවීය - වැඩි ප්රේක්ෂක පිරිසක් නොමැතිව. මම ඉන්ඩියානාපොලිස් හි අලෙවි පොත් සමාජයකට අයත් වූ අතර එය ඉක්මනින් පාලනයෙන් තොර විය. කාලයත් සමඟම, කණ්ඩායමේ වැඩි වැඩියෙන් තාක්ෂණික උපදෙස් සඳහා මා වෙත පැමිණෙන බව මම සොයා ගතිමි. අන්තර්ජාලය ශීඝ්රයෙන් කර්මාන්තය වෙනස් කළ නිසා මගේ තාක්ෂණික පසුබිම සහ මගේ ව්යාපාර සහ අලෙවිකරණ ඥානය යන දෙකෙහි එකතුවට ඉහළ ඉල්ලුමක් ඇති විය.
 කියවීමෙන් පසු නිරුවත් සංවාද, වඩා හොඳ වෙළඳ නාමයක් සහ වෙබ් අඩවියේ අන්තර්ගතය පාලනය කිරීමට මා පෙලඹුණා. මට මගේ බ්ලොගයේ පෙනුම සහ හැඟීම කෙරෙහි වැඩි පාලනයක් අවශ්ය වූ අතර, එබැවින් මම 2006 දී මගේ වසම වෙත ගොස් මගේ පළමු වර්ඩ්ප්රෙස් අඩවිය ගොඩනඟා ගත්තෙමි. මම අලෙවිකරණ තාක්ෂණය කෙරෙහි අවධානය යොමු කළ බැවින්, මගේ නම සහිත වසම මාර්ගයට පැමිණීමට මට අවශ්ය නොවීය, එබැවින් මම වෙබ් අඩවිය (වේදනාකාරී ලෙස) 2008 දී එහි නව වසම වෙත ගෙන ගිය අතර එය එතැන් සිට වර්ධනය වී ඇත.
  එම Martech Zone සතු සහ ක්රියාත්මක වන්නේ DK New Media, LLC, මම 2009 දී ආරම්භ කළ සමාගමකි. ExactTarget හි මගේ සේවා කාලය තුළ සෑම ප්රධාන අන්තර්ජාල අලෙවිකරණ දෙපාර්තමේන්තුවක් සමඟම පාහේ වැඩ කිරීමෙන් සහ Compendium දියත් කිරීමෙන් පසුව, එවැනි සංකීර්ණ කර්මාන්තයක් තුළ මගේ විශේෂඥතාව සහ මග පෙන්වීම සඳහා විශාල ඉල්ලුමක් ඇති බව මම දැන සිටියෙමි.
 DK New Media මගේ උපදේශන, ප්රකාශන, පොඩ්කාස්ට්, වැඩමුළු, වෙබ්නාර් සහ කථන අවස්ථා අධීක්ෂණය කරයි. Highbridge, වෙනත් හවුල්කරුවන් දෙදෙනෙකු සමඟ මගේ නියෝජිතායතනය, විකුණුම්, අලෙවිකරණය සහ අදාළ නිෂ්පාදන සඳහා ඔවුන්ගේ ආයෝජනය උපරිම කිරීමට සමාගම්වලට උදවු කරයි. අපි ඒකාබද්ධ කිරීම, සංක්රමණය, පුහුණුව, උපාය මාර්ගික උපදේශන සහ අභිරුචි සංවර්ධනය පිරිනමන්නෙමු.
 වසර ගණනාවක් තිස්සේ ඔබගේ සහයෝගයට බොහෝම ස්තූතියි!
 Douglas Karr
 ප්රධාන විධායක නිලධාරි DK New Media
 
 

කතුවරුන්

	    
  
  ඇන්ඩ්රියා ඇල්බ්රයිට්
  Andréa Albright යනු ප්රකාශන කර්මාන්තය කඩාකප්පල් කරන පළපුරුදු ව්යවසායකයෙකි. ඇගේ නවතම ව්යාපාරය, Beverly Hills Publishing™, චින්තන නායකයින්ට සහ නවෝත්පාදකයින්ට ඔවුන්ගේ පණිවිඩය ඩොලර් මිලියන ගණනක සන්නාමයක් බවට පත් කිරීමට උපකාර කිරීම සඳහා සන්නාම සංවර්ධනය පිළිබඳ ඇයගේ විශේෂඥතාව උපයෝගී කර ගනී. Andréa ගේ ඉලක්කය වන්නේ ප්රකාශනය සඳහා ඇයගේ අද්විතීය ප්රවේශය භාවිතා කිරීම, පවතින තත්ත්වයට අභියෝග කිරීම, ඇගේ කතුවරුන්ගේ අදහස් ලොවට කැටපෝල් කිරීම, කල් පවතින බලපෑමක් ඇති කිරීම සහ ධනාත්මක වෙනසක් ඇති කිරීම සඳහා බාධා කරන්නන්ට සේවය කිරීම සහ මානව වර්ගයාට බලපෑම් කිරීමයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ඩ rew ඇන්ගල්
  ඇන්ඩ rew ඇන්ගල් එහි නිර්මාතෘවරයාය නෙට්ගයින් ඇසෝසියේට්ස්, ඉන්කෝපරේෂන්. වෙබය අළුත් වූ දා සිට ඩිජිටල් අලෙවිකරණයේ ගිලී ඇත. විකුණුම් පසුබිමක් ඇති ඔහු ලාභ නොලබන, ද්රව්ය හැසිරවීම, දේපළ වෙළඳාම්, සෞඛ්ය සේවා, තොරතුරු තාක්ෂණ බඳවා ගැනීම්, ඊ-වාණිජ්යය, පුද්ගලික සංචලතාව සහ පාරිභෝගික උපකරණ ඇතුළු විවිධ කර්මාන්ත හරහා වෙබ් අඩවි තැනීම හා පවත්වාගෙන යාම. ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ව්යාපෘති රාශියක් රටවල් 15 ක් පුරා සංවර්ධන කණ්ඩායම් දක්වා විහිදී ගියේය. ඔහුගේ මන්ත්රය නම්, "අන්තර්ජාලයේ, භූගෝලය අදාල නොවේ." 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙක්සැන්ඩර් බැච්මන්
  කර්තෘ Bio Alexander Bachmann යනු නව්ය විසඳුම් ලබා දීම සහ ව්යවසායකත්වය ප්රවර්ධනය කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරන ගෝලීය තාක්ෂණික ඉන්කියුබේටරයක් වන Mitgo හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ. මීට පෙර, ඔහු Admitad අනුබද්ධ ජාලයක් ලෙස ආරම්භ කර ඇති අතර, එය දැන් දැන්වීම්කරුවන් සහ ප්රකාශකයන් සඳහා විශාලතම අනුබද්ධ වේදිකාවක් ලෙස පිළිගැනේ. ඇලෙක්සැන්ඩර් වසර 20 කට වැඩි කාලයක් මාර්ටෙක් අවකාශයේ සිට ඇති අතර MarTech/AdTech, Smart Shopping සහ IT-ධාවනය වන Startup Incubation යන අංශවල පුළුල් විශේෂඥතාවක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අභිෂේක් බක්ෂි
  අපි ඉන්නේ අයිකොන්. විමධ්යගත අනාගතය ගැන අපි විශ්වාස කරමු. සෑම දෙයක්ම ඩිජිටල්කරණය කරන - සහ සෑම වත්කමක් හා සේවාවක්ම වඩාත් ආරක්ෂිතව, පහසුවෙන් සහ අතරමැදියන් නොමැතිව කළමනාකරණය කළ හැකි ටෝකනකරණය කළ ලෝකයක්. අපි ORE ID ලබා දෙන්නේ බ්ලොක්චේන් සත්යාපන පද්ධතියක් වන අතර එය විද්යුත් තැපෑල, දුරකථන හෝ සමාජ මාධ්ය ගිණුම් මගින් බ්ලොක්චේන් යෙදුම් වෙත ප්රවේශ වීමට පරිශීලකයින්ට උපකාරී වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  අනිර්බන් බර්දලේ
  හි ප්රධාන නිෂ්පාදන නිලධාරියා ලෙස Anirban Bardalaye කටයුතු කරයි බ්ලූම්රීච්. අනිර්බන් සිය වෘත්තීය ජීවිතය ආරම්භ කළේ මෘදුකාංග ඉංජිනේරුවෙකු ලෙස වන අතර, මුල් අවධියේ ආරම්භක සහ ගෝලීය මෘදුකාංග සමාගම්වල මෘදුකාංග ගොඩනගා ඇත. මීට පෙර අනිර්බන් සේල්ස්ෆෝර්ස් හි නිෂ්පාදන කළමනාකරණය, වාණිජ ක්ලවුඩ් හි උප සභාපති ලෙස සේවය කළේය. Salesforce B2B Commerce සහ එහි ප්රධාන වාණිජ වේදිකාවේ මූලෝපාය සහ බෙදාහැරීම ප්රථමයෙන් මෙහෙය වූ ඔහුගේ වගකීම් පසුව කර්මාන්ත නිෂ්පාදන උපාය මාර්ගය සහ සමස්ත වාණිජ Cloud කළඹ සඳහා ක්රියාත්මක කිරීම දක්වා වර්ධනය විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙ බැරිස්විච්
  ALEH Barysevich යනු SEO PowerSuite පිටුපස සමාගම්වල ආරම්භක සහ ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරියා, පූර්ණ-චක්රීය SEO ව්යාපාර සඳහා වෘත්තීය මෘදුකාංග සහ සමාජ මාධ්ය සහ වෙබ් අධීක්ෂණ මෙවලමක් වන Awario. ඔහු පළපුරුදු SEO විශේෂ expert යෙකු වන අතර SMX සහ BrightonSEO ඇතුළු ප්රධාන කර්මාන්ත සම්මන්ත්රණවල කථිකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අම්රා බෙගනොවික්
  Beganovich මහත්මිය ප්රධාන විධායක නිලධාරියා සහ නිර්මාතෘ වේ අම්රා සහ එල්මාගේ. ඇය ඇගේ නාලිකා හරහා මිලියන 1 කට අධික අනුගාමිකයින් සිටින ඉහළම බලපෑම් කරන්නියකි. ඇය Forbes, Business Insider, Financial Times, Entrepreneur, Bloomberg, WSJ, ELLE Magazine, Marie Claire, Cosmopolitan සහ තවත් බොහෝ අය විසින් ඉහළම ඩිජිටල් අලෙවිකරණ විශේෂඥවරියක් ලෙස නම් කර ඇත. ඇය Johnson & Johnson, LVMH, Procter & Gamble, Uber, Nesle, HTC, සහ Huawei ඇතුළු Fortune 500 සමාගම් සඳහා වෙළඳ ප්රචාරණ ව්යාපාර සංවර්ධනය කර කළමනාකරණය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්තනි බර්ග්ස්
  ඇන්තනි ව්යාපෘති කළමනාකරුවෙකි පැයකට ලේඛකයින් එහිදී ඔහු තම සේවාදායකයින්ගේ ව්යාපාර effectively ලදායී ලෙස අලෙවිකරණය කිරීම සඳහා විවිධ සහ පුද්ගලීකරණය කළ උපාය මාර්ග භාවිතා කරයි. ඔබේ කඩදාසි ලිවීමට කාලය හෝ නැඹුරුව නොමැතිද? අපගේ වෘත්තීය ලිවීමේ සේවාව උත්සාහ කර ඔබගේ උරහිස් වලින් බර අඩු කර ගැනීමට ඉඩ දෙන්න! ඔබ වෙනුවෙන් වැඩ කරන සිංහයාගේ කොටස කිරීමෙන් අපි ඔබට පැය ගණනක් ව්යාකූල සහ ආතතිය ඉතිරි කර දෙන්නෙමු. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ටෝනියා බොෂිකොවික්
  ඇන්ටෝනියා යනු සම්බන්ධක ගොඩනැගීම සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ සේවා සපයන අලෙවිකරණ නියෝජිතායතනයක් වන පොයින්ට් විසිබල් හි අන්තර්ජාල අලෙවිකරණ විශේෂ ist යෙකි. ඇයට ඩිජිටල් අලෙවිකරණය කෙරෙහි විශාල උනන්දුවක් ඇති අතර ග්රැෆික් නිර්මාණය සඳහා මෘදු ස්ථානයක් ඇත. නව ආශ්වාදයන් සෙවීම, ඇගේ ප්රියතම සංගීතයට සවන් දීම සහ ඩිජිටල් නිදර්ශන නිර්මාණය කිරීම ඇය කිසි විටෙකත් වෙහෙසට පත් නොවේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇනා බ්රෙඩාවා
  ඇනා බ්රෙඩාවා සමාජ මාධ්ය අලෙවිකරණ විශේෂ ist යෙකි ඇවාරියෝ. ඇය ඩිජිටල් අලෙවිකරණය, සමාජ මාධ්ය ප්රවණතා, කුඩා ව්යාපාර අලෙවිකරණය සහ අලෙවිකරණය ගැන උනන්දුවක් දක්වන ඕනෑම කෙනෙකුට උපකාර වන මෙවලම් ගැන ලියයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ආරොන් බර්සෙල්
  ආරොන් බර්සෙල්, ප්රධාන විධායක නිලධාරී මෙතික්ස් ටෙක්නොලොජීස්, වර්ධනය වන වීඩියෝ ආරම්භක ව්යාපාරයන්හි වසර විස්සකට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති අතර මෙතික්ස් හි පළමු උපදේශකයා සහ පළමු පාරිභෝගිකයා විය. ඔහු මීට පෙර ග්රොකිට් (කැප්ලාන් විසින් අත්පත් කර ගන්නා ලද), සංගීත වීඩියෝ නායක වීවෝ සහ මාකස් හි ගෝල්ඩ්මන් සැක්ස් විසින් ජ්යෙෂ් marketing අලෙවිකරණ, මෙහෙයුම් සහ වර්ධන නායකත්ව තනතුරු හෙබවීය. මෑතකදී, බර්සෙල් ලූප් මීඩියා හි ප්රධාන මෙහෙයුම් නිලධාරී සහ සීඑම්ඕ ලෙස සේවය කළ අතර, මේ වසර මුලදී සිලිකන් නිම්නය පදනම් කරගත් ප්රසිද්ධියේ වෙළඳාම් කරන ලද මෘදුකාංග සමාගමක් වන ෆොග්චේන් සමඟ ඒකාබද්ධ විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඒඩ්රියන් චැං
  ඉන්ෆොමැටික් හි ගනුදෙනුකරුවන්ගේ ජ්යෙෂ් director අධ්යක්ෂක ඒඩ්රියන් චැං ව්යවසාය වැඩ කළමනාකරණ පුරෝගාමියෙකි. ඔහු බී 2 බී ඉල්ලුම උත්පාදනය, පාරිභෝගික සාර්ථකත්වය සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණය යන අංශවල සම්මානලාභී නායකයෙක් වන අතර ඔහු වැඩ කරන ආකාරය විප්ලවීය වෙනසක් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලයිනා චියපෝන්
  Alaina Chiappone යනු FL හි ශාන්ත පීටර්ස්බර්ග් හි Otter PR හි ප්රචාරකයෙකි. ඇය ෆ්ලොරිඩා විශ්ව විද්යාලයෙන් මහජන සම්බන්ධතා පිළිබඳ උපාධියක් ලබා ඇත. මීට පෙර, Chiappone ආයතනික සන්නිවේදනය, පොදු කටයුතු සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණයේ සේවය කළේය. ඇගේ ගනුදෙනුකරුවන්ට විලාසිතා, සුවතා, සංගීතය, ආගන්තුක සත්කාරය, ෆින්ටෙක් සහ සෞඛ්ය සේවා කර්මාන්ත ඇතුළත් වේ. ඇයගේ විවේක කාලය තුළ, Chiappone මුහුදු වෙරළට යාම, මිතුරන්ට සත්කාරකත්වය ලබා දීම සහ හිටපු රෝලර් ෆිගර් ස්කේටිං ජාතික ශූරියකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අක්ෂාත් චුඩාරි
  අක්ෂට් චෞද්රි සෑම විටම තමාට දේවල් ඉගැන්වීමේ හැකියාව ගැන ආඩම්බර විය. ආරම්භයේ සිට BlogVault, අක්ෂට් තම පාර්ශවීය ව්යාපෘතිය ඉන්දියානු ආරම්භක අවකාශයේ නව උසකට ගෙන යන ලාභදායී ව්යාපාරයක් බවට පරිවර්තනය කර තිබේ. දශකයකට ආසන්න කාලයක් වර්ඩ්ප්රෙස් ප්රජාවේ සාමාජිකයෙකු වන අක්ෂට්, පරිශීලකයින් අරගල කරන ක්ෂේත්ර තේරුම් ගැනීමට උනන්දු වෙයි. ඕනෑම නිෂ්පාදනයක් තැනීම පිටුපස ඇති අක්ෂට්ගේ මූලික විශ්වාසය වන්නේ අවසාන පරිශීලකයාට සහාය අවශ්ය නොවන බවට වග බලා ගැනීම සහ ඔවුන් එසේ කරන්නේ නම් ඔවුන්ට හැකි උපරිමයෙන් ඔවුන්ට සහාය වීමයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙක්ස් ක්රිස්
  ඇලෙක්ස් යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරණ කළමනාකරු වේ විශ්වසනීය මෘදුකාංග, 2002 සිට SEO සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ සේවා සපයන ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අමොල් ඩල්වි
  
 
 
 
 
 
	    
  
  ඇඩම් ඩේවි
  තාක්ෂණ අධ්යක්ෂ ඇඩම් ඩේවි යනු පසුපස සහ ඉදිරිපස තාක්ෂණ තොග, යටිතල පහසුකම් සහ ආරක්ෂාව පිළිබඳ ගැඹුරු අවබෝධයක් ඇති බහු-විනය විශේෂඥයෙකි. රැකියාවෙන් පිටත ඔහු සරුංගල් පදින්න, බයිසිකල් පැදීම, ක්රීඩා කිරීම සහ මනඃකල්පිත නවකතා කියවීම ඔබට හමුවනු ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ටන් එඩර්
  ඇන්ටන් එඩර් COO සහ නිර්මාතෘ වේ parcelLab, ඔහු එහි ආරම්භකයින් තිදෙනෙකුගේ සිට ලොව පුරා සේවකයින් 100 කට අධික සංඛ්යාවක් සිටින රටවල් 500 කට වඩා වැඩි ගණනක පාරිභෝගිකයින් 153 කට අධික සංඛ්යාවකට සේවය කරන කාණ්ඩ නිර්වචන තාක්ෂණ සන්නාමයක් දක්වා එහි මෙහෙයුම් වර්ධනයට නායකත්වය දී ඇත. parcelLab හි අඛණ්ඩ වේගවත් ගෝලීය වර්ධනය සක්රීය කිරීම, සමාගමේ ගෝලීය යටිතල පහසුකම් පරිමාණය කිරීම සහ කණ්ඩායමේ සංස්කෘතිය සහ යහපැවැත්ම සඳහා ආයෝජනය කිරීම කෙරෙහි ඔහු අවධානය යොමු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලිස් ෆෝක්
  Alyse Falk යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරණය, තාක්ෂණයන්, අන්තර්ගත අලෙවිකරණය, අලෙවිකරණ ප්රවණතා සහ සන්නාමකරණ උපාය මාර්ග පිළිබඳ අත්දැකීම් ඇති නිදහස් ලේඛකයෙකි. Alyse අන්තර්ගතය නිර්මාණය කිරීම සඳහා ඇයගේ ඉඟි බෙදා ගන්නා පිළිගත් වෙබ් අඩවි කිහිපයකට ද ලියයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇඩම් ෆිස්කේ
  Adam Fiske යනු Cipher Sports Technology Group හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා සහ සම-නිර්මාතෘවරයා වන අතර ක්රීඩා ඔට්ටු ඇල්ලීම සහ මාධ්ය ක්ෂේත්රයේ වසර 15කට ආසන්න පළපුරුද්දක් ඇත. ගෝලීය ඔට්ටු ඇල්ලීමේ ප්රවීණයෙකු වන ෆිස්කේ යනු ක්රීඩා දත්ත සහ තාක්ෂණය, ක්රීඩා ඔට්ටු ඇල්ලීමේ භූ දර්ශන, ක්රීඩා ඔට්ටු ඇල්ලීම නීතිගත කිරීම, මාධ්ය හවුල්කාරිත්වය, ප්රාග්ධන වෙළඳපල, වාණිජ හවුල්කාරිත්වයන්, ඒකාබද්ධ කිරීම් සහ අත්පත් කර ගැනීම් සහ නියාමනය වැනි මාතෘකා සඳහා ගෞරවනීය පැනලකරුවෙකු, ඉදිරිපත් කරන්නෙකු සහ ප්රකාශකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙක්සැන්ඩර් ෆ්රොලොව්
  ඇලෙක්සැන්ඩර් හයිප් ඕඩිටර් හි ප්රධාන විධායක සහ සම-නිර්මාතෘ වේ. බලපෑම් කරන අලෙවිකරණ කර්මාන්තය තුළ විනිවිදභාවය වැඩි දියුණු කිරීම සඳහා ඔහු කළ සේවය වෙනුවෙන් ඇලෙක්ස් හොඳම කර්මාන්ත 50 ලැයිස්තුවේ කිහිප වතාවක්ම පිළිගැනීමට ලක්ව ඇත. කර්මාන්තය තුළ විනිවිදභාවය වැඩි දියුණු කිරීම සඳහා ඇලෙක්ස් පෙරමුණ ගෙන සිටින අතර, බලපෑම් කරන අලෙවිකරණය සාධාරණ, විනිවිද පෙනෙන සහ .ලදායී බවට පත් කිරීම සඳහා ප්රමිතිය සැකසීම සඳහා වඩාත් දියුණු AI පදනම් කරගත් වංචා-හඳුනාගැනීමේ පද්ධතියක් නිර්මාණය කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙක්සැන්ඩර් ගාර්ෂියා-ටෝබාර්
  අනුක්රමික ව්යවසායකයෙකු සහ ගෝලීය විධායකයෙකු වන ඇලෙක්සැන්ඩර් පෙර සමාගම් දෙකක ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ලෙස කටයුතු කර ඇති අතර IPO ගිය සමාගම් තුනක් සඳහා ගෝලීය විකුණුම් කණ්ඩායම් පවත්වාගෙන ගොස් ඇත. ඔහු ValiCert, Sygate, සහ SyncTV වැනි Silicon Valley ආරම්භක සමඟින් The Boston Consulting Group සහ Forrester Research වැනි ප්රමුඛ පර්යේෂණ සමාගම්වල විශ්ලේෂක සහ විධායක තනතුරු දැරීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ඩ rew ගැස්ඩෙක්කි
  ඇන්ඩ rew ගැස්ඩෙක්කි එහි ආරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ Bizness යෙදුම් - කුඩා ව්යාපාර සඳහා ජංගම යෙදුම් දැරිය හැකි සහ සරල කිරීම. අපි ඔබටම කළ හැකි අයිෆෝන්, අයිපෑඩ්, ඇන්ඩ්රොයිඩ් සහ HTML5 යෙදුම් වේදිකාවක් වන අතර එය ඕනෑම කුඩා ව්යාපාරයකට එකවර ක්රමලේඛන දැනුමක් නොමැතිව ජංගම යෙදුම් නිර්මාණය කිරීමට, සංස්කරණය කිරීමට සහ කළමනාකරණය කිරීමට ඉඩ සලසයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඔස්ටින් ගුන්ටර්
  මම WP Engine හි වර්ඩ්ප්රෙස් (Capital "P") ප්රජාව තුළ සන්නාම තානාපති ලෙස වැඩ කරමි. මම වර්ඩ්ප්රෙස් ප්රජාව තුළ බ්ලොග් සහ සම්බන්ධතා ඇති කරගනිමි. WP එන්ජිම සපයයි වේගවත් වර්ඩ්ප්රෙස් සත්කාරකත්වය තම සේවාදායකයින් සඳහා විස්මිත වෙබ් අඩවි නිර්මාණය කිරීමට සංවර්ධකයින්ට. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ඩි හැම්බ්ලින්
  ඇන්ඩි වසර 10 කට වැඩි කාලයක් එළිමහන් කර්මාන්තයේ යෙදී සිටින අතර, ව්යාපාර සැලසුම් කිරීම සහ මිලදී ගැනීම සහ විකුණුම් යන දෙකටම වැඩ කරයි. ඔහුගේ සී.වී. සම්බන්ධ වීමට පෙර Posterscope, JCDecaux සහ ECNlive ඇතුළු ව්යාපාරයේ වඩාත්ම ගෞරවනීය නම් බොහොමයක් ආවරණය කරයි සංඥා කික් 2014 දී. ඔහු කාර්ය සාධනය වැඩි දියුණු කිරීම සහ ආදායම් වර්ධනය කිරීමේ අරමුණින් පෝස්ටර් කර්මාන්තයට ක්රියා කරන තාක්ෂණය හඳුන්වා දීමේ දැඩි උපදේශකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  අනස් හසන්
  අනස් හසන් ප්රමුඛ පෙළේ වෙළඳ නාම ආයතනයක සැලසුම් උපදේශකයෙකි ලාංඡනය පොපින්. ග්රැෆික් නිර්මාණකරණයේ සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණයේ ප්රවනතාවයන් ගවේෂණය කිරීමට ඔහු දැඩි උනන්දුවක් දක්වයි. මේ හැර, ඔහු දැඩි පාපන්දු රසිකයෙක් වන අතර ඉඳහිට ස්ටීක් භෝජන සංග්රහයක් භුක්ති විඳියි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇඩම් හෙම්පන්ස්ටෝල්
  මිනිත්තු කිහිපයකින් ලස්සන, ඉහළ බලපෑමක් ඇති කළ හැකි යෝජනා නිර්මාණය කිරීම සඳහා සරල යෝජනා මෘදුකාංගයක් වන ඇඩම් හෙම්පන්ස්ටෝල් වඩා හොඳ යෝජනා වල ප්රධාන විධායක සහ ආරම්භකයා වේ. වඩා හොඳ යෝජනා වලින් තම ගනුදෙනුකරුවන්ට වසරක් තුළ පමණක් ඩොලර් 120,000,000 + දිනා ගැනීමට උදව් කර ඇති ඔහු ව්යාපාර යෝජනා හොඳම භාවිතයන් බෙදා ගන්නා පළමු යෝජනා ලේඛන විශ්ව විද්යාලය දියත් කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  Abbey Higginbotham
  Abbey Higginbotham යනු Cognito Forms හි මාධ්ය උපාය මාර්ගය මෙහෙයවීමේ වගකීම දරන PR සහ Influencer විශේෂඥයා වේ. මාධ්ය සම්බන්ධතා, අන්තර්ගත නිර්මාණය සහ සමාජ මාධ්ය උපාය මාර්ග පිළිබඳ ඇයගේ පුළුල් අත්දැකීම් සමඟින්, ඇය Cognito Forms හි නව්ය හැකියාවන් ඉස්මතු කිරීමට කැපවී සිටින්නීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අහමර් ඉනාම්
  සඳහා ප්රධාන AI නිලධාරියා වන්නේ අහමර් ඉනාම් ය පැක්ටෙරා එජ්, ප්රමුඛ ගෝලීය ඩිජිටල් සහ තාක්ෂණ සේවා සමාගමකි. ඔහු දත්ත, තාක්ෂණය, තොරතුරු පද්ධති, විශ්ලේෂණ සහ දත්ත නිෂ්පාදන භාවිතා කරමින් ප්රමුඛ ආයතනික පරිවර්තනයේ වසර 20+ ක පළපුරුද්දක් ඇති පළපුරුදු දත්ත සහ විශ්ලේෂණ විධායකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙක්සැන්ඩ්රා ඉසෙනෙගර්
  ඇලෙක්සැන්ඩ්රා එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ලින්කිලාව්. ආරම්භකයින්ට ශක්තිමත් නීතිමය ලියකියවිලි අවශ්ය වන අතර නීතීඥයින් උමතු ගාස්තු අය කරයි. අකාර්යක්ෂමතාව නැවැත්වීමට, නීති සේවා විධිමත් කිරීමට සහ නීතිමය කටයුතුවලට ප්රවේශ වීමට උපකාර කිරීමට Linkilaw කැපවී සිටී. අපගේ තාක්ෂණය, අභ්යන්තර විසඳුම් සහ නෛතික වෙළඳපොල හරහා, අපි පෙර ශ්රේණි B ආරම්භ කිරීම් සඳහා මෙතෙක් පැවති විශාලතම නීතිමය සහාය ලබා දෙන්නෙමු. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලිස් ජෝන්ස්
  ඇලිස් ජෝන්ස් කැලිෆෝනියාවේ සැන් ෆ්රැන්සිස්කෝහි ඩිජිටල් අලෙවිකරුවෙකි. ඇය හොඳම දේ සඳහා බ්ලොග් සටහන් ලියයි සේවා නැවත ආරම්භ කරන්න සහ අන්තර්ගත නිර්මාණය කිරීමේ ආයතන. ඇලිස් යනු කුඩා දරුවන් දෙදෙනෙකුගේ මවක් වන අතර උද්යෝගිමත් යෝගා වෛද්යවරියකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  අනිල් කවුල්
  
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  අමිත් ඛන්නා
  අමිත් ඛන්නා යනු කුඩා හා මධ්ය පරිමාණ ව්යාපාරවල සභාපතිවරයාය තොරතුරු සමූහය එහිදී ඔහු සමාගමේ විශාල කොටසකට ආදායම් උපයා ගැනීම සහ උපාය මාර්ගික බලපත්ර සබඳතා වර්ධනය කිරීම සඳහා වගකිව යුතුය. ඔහු සමාගමේ සාර්ථක මෘදුකාංග-සේවා නිෂ්පාදන දෙකක් වන InfoUSA සහ Salesgenie සඳහා ද නායකත්වය දුන්නේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙක්ස් ක්වොයිනිට්ස්කායා
  Val Kelmuts හි ප්රධාන විධායක නිලධාරී සහ සම-නිර්මාතෘ වේ ස්ටේලයිම්, කැලිෆෝනියාවේ රෙඩ්වුඩ් සිටි හි මූලස්ථානය පිහිටි ඊ-වාණිජ්යය සැලසුම් සහ සංවර්ධන සමාගමකි. ඔහුට අභිරුචි මෘදුකාංග සංවර්ධනය, විකුණුම් කළමනාකරණය සහ ව්යාපාර සංවර්ධනය පිළිබඳ වසර 10 ක පළපුරුද්දක් ඇත. Val යනු Adobe Commerce විකුණුම් ප්රතීතනය ලත් විශේෂඥයා, Shopify ව්යාපාර සහතික ලත් විශේෂඥයා සහ PMI සාමාජිකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඒ.ජේ කීෆර්
  නිෂ්පාදන අලෙවිකරණයේ ජ්යෙෂ් Manager කළමනාකරු ලෙස AJ කටයුතු කරයි කොන්දොස්තර. දැන්වීම් ඒජන්සි ලෝකයෙන් බද්ධ කිරීමක් වන ඒ.ජේ යනු පළපුරුදු අලෙවිකරණ උපායමාර්ග ist යෙක් වන අතර එය පාරිභෝගික අවබෝධය විවෘත කිරීම හා සක්රීය කිරීම කෙරෙහි දැඩි ඇල්මක් දක්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ඩ rew කේ කිර්ක්
  ෆේස්බුක් බුස් හි නිර්මාතෘ ඇන්ඩ rew කේ කිර්ක් වන අතර එය කුඩා ව්යාපාර හිමියන්ට මාර්ගගත අලෙවිකරණයේ බලය උපයෝගී කර ගැනීමට උපකාරී වේ. ඔහුගේ වර්තමාන සේවාදායකයින් ඩොලර් මිලියන 3.5 කට අධික අරමුදල් රැස් කර ඇත. ඔහු සීමිත සංඛ්යාවක් නොමිලේ මාර්ගගත අලෙවිකරණ ඇගයීම් ඉදිරිපත් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ඩ්රි කොප්ටෙලොව්
  ඇන්ඩ්රි කොප්ටෙලොව් ඩෙන්වර් හි මූලස්ථානය පිහිටි අභිරුචි මෘදුකාංග සංවර්ධන සමාගමක් වන ඉට්රාන්සිෂන් හි නවෝත්පාදන විශ්ලේෂකයෙකි. තොරතුරු තාක්ෂණයේ ගැඹුරු අත්දැකීම් ඇති ඔහු IoT, කෘතිම බුද්ධිය සහ යන්ත්ර ඉගෙනීමේ නව කඩාකප්පල්කාරී තාක්ෂණයන් හා නව්යකරණයන් ගැන ලියයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙක්සැන්ඩ්රා Korczynska
  ඇලෙක්සැන්ඩ්රා GetResponse හි CMO, ඇය ගෝලීය SaaS අලෙවිකරණය සහ වර්ධනයට මඟ පෙන්වයි. දත්ත විශ්ලේෂණ සහ වර්ධන අනවසරයෙන් තල්ලු වීම, ඇය ගෝලීය සන්නාම (හිටපු Uber) සහ තාක්ෂණික-ආරම්භක සඳහා සුවිශේෂී වෙළඳපොළට යාමේ උපාය මාර්ග සකස් කර ඇත. ඇය හාවඩ් විධායක අධ්යාපනයෙන් සිය ව්යාපාර සහ නායකත්ව අධ්යාපනය ලබා ගත් අතර වෝර්සෝ හි දත්ත විද්යා MA වෙතින් අලෙවිකරණය පිළිබඳ දත්ත පදනම් කරගත් ආකල්පය ලබා ගත්තාය. Ola ලාභ නොලබන සහ Google සඳහා ආරම්භක උපදේශන වැඩසටහන් සඳහා උපදේශකයෙකු ලෙස, CEE කලාපයේ ආරම්භක සඳහා සක්රියව සහය දක්වයි. ආධුනික කඳු නගින්නෙකු, නවක පියානෝ වාදකයෙකු සහ දුරස්ථ-පළමු වැඩ සංස්කෘතියේ විශිෂ්ට රසිකයෙක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අජෝයි ක්රිෂ්ණමූර්ති
  අජෝයිට තාක්ෂණික, අලෙවිකරණ සහ නායකත්ව කාර්යභාරය පිළිබඳ කර්මාන්තයේ වසර 15 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ඇකියුමැටිකා වලට පෙර, අජෝයි, මයික්රොසොෆ්ට් හි පුළුල් පරාසයක නිෂ්පාදන කළමනාකරණ සහ අලෙවිකරණ කාර්යභාරයන් ඔස්සේ ව්යාපාර සාර්ථකත්වයට පත් වූ අතර, මෑතකදී OEM කාණ්ඩයේ අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂක ලෙස සේවය කළ අතර, ඔහු සහ ඔහුගේ කණ්ඩායම වාණිජ හා පාරිභෝගික ප්රේක්ෂකයින් අතර වෙළඳපල වෙත යාමේ උපාය මාර්ග සඳහා වගකිව යුතු විය. . 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අමර් කුක්රෙජා
  අමර් කුක්රෙජාට විකුණුම් බලකාය පිළිබඳ වසර ගණනාවක පළපුරුද්දක් ඇත. ඔහු ඇපෙක්ස් මෙන්ම වෙනත් පරීක්ෂණ ද භාවිතා කරයි. ආරම්භක විකුණුම් බලකා සැකසුම සහ කළමනාකරණය ඇතුළුව වෙනත් ආශ්රිත විකුණුම් බලකා සේවාවන් ද ඔහු සපයයි. වැඩි විස්තර දැනගැනීම සඳහා විකුණුම් බලකාය ගිතුබ්. 
 	   ෆේස්බුක්  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙක්සැන්ඩර් කුස්නෙට්සොව්
  ඇලෙක්සැන්ඩර් යනු වසර 25+ ක පළපුරුද්දක් ඇති ඩිජිටල් කීර්තිනාම කළමනාකරණ විශේෂඥයෙකි. ඔහුගේ ඩිජිටල් නියෝජිතායතනවල සේවාදායක කළඹට FMCG (Nestlé, Unilever), Tech (General Electric, Microsoft), Auto (BMW, Toyota) සහ Finance (Citibank, Mastercard) වැනි සිරස් වල ගෝලීය සහ ජාතික මහා පරිමාණ සහ මධ්යම පරිමාණ ව්යාපාර ඇතුළත් වේ. . SPN Ogilvy හි හිටපු CDO, අද ඔහු නව ගෝලීය ඩිජිටල් ඒජන්සියක් සංවර්ධනය කරමින් සිටී - RCheckUp, වඩාත්ම ලාභදායී ඩිජිටල් සන්නිවේදන තාක්ෂණයන් සංවර්ධනය කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කළේය. ඇලෙක්සැන්ඩර් විසින් ඩිජිටල් කීර්තිනාමය කළමනාකරණය පිළිබඳ පාඨමාලාවක් නිර්මාණය කර ඇති අතර, ඔහු ක්ෂේත්රයේ වත්මන් සහ අනාගත විශේෂඥයින් 800+ කට උගන්වා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අදිති ලාහා
  අදිති තාක්ෂණික ලේඛිකාවක් වන අතර ඩිජිටල් ප්රචාරණ කර්මාන්තයේ නවතම තාක්ෂණයන් පිළිබඳ ලිවීමේදී විශිෂ්ට දස්කම් දක්වයි. Aditi සතුව adtech සහ martech ප්රවණතා පිළිබඳ සැලකිය යුතු දැනුමක් සහ ඔප්පු කළ පළපුරුද්දක් ඇති අතර සිත් ඇදගන්නා අන්තර්ගතයන් ලබා දීම සඳහා නවීන ඩිජිටල් තාක්ෂණයන් පිළිබඳ ගැඹුරු පර්යේෂණවල නියැළෙයි. ආශ්වාදජනක බ්ලොග් ලිවීම සහ සැහැල්ලු කවි ලිවීම අදිතිගේ ආශාවයි. ආදිතිත් දවසක පොතක් ලියන්න හීන දකිනවා. ලිවීමට අමතරව, කලාව සහ සංගීතය රසවිඳීම ඇගේ ශක්තිය වී ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්තනි ලැමොට්
  ඇන්තනි ප්රධාන විධායක නිලධාරී සහ සම-නිර්මාතෘ වේ තේරීම ඉවත් කරන්න, Salesforce AppExchange සඳහා අලෙවිකරණ දත්ත සක්රීය කරන්නා. ඔහු මෘදුකාංගයක් සේවාවක් ලෙස, අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය සහ විකුණුම් බලකාය අලෙවිකරණ ක්ලවුඩ් තාක්ෂණයන් කෙරෙහි දැඩි ඇල්මක් දක්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අනුෂ්කා ලෝකේෂ්
  හි වර්ධන ප්රධානියා අනුෂ්කා ලෝකේෂ් ය Breinify, පරිභෝගික ව්යවසායන්ට පරිමාණයෙන් අදාළ සහ පුද්ගලාරෝපිත අත්දැකීම් ලබා දීමට උපකාර වන AI බලයෙන් ක්රියාත්මක වන පුරෝකථන පුද්ගලීකරණ වේදිකාවකි. ඇය New Ventures Group හි සේවය කළ Budweiser Magnum, Corona, Hoegaarden සහ Stella Artois වැනි සන්නාම දියත් කර වර්ධනය කළ Anheuser-Busch InBev වැනි විශිෂ්ට පාරිභෝගික භාණ්ඩ සමාගම් සමඟ වැඩ කර ඇති පළපුරුදු අලෙවිකරණ නායිකාවකි. නව නිෂ්පාදන දියත් කිරීම් මත. ඇය ඉන්දියාවේ සහ කැනඩාවේ ජාත්යන්තරව සේවය කළ අත්දැකීම් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ජලීනා ලූගොවා
  ලීනා ඊපීඕඑම් හි අලෙවි අංශ ප්රධානියායි. සාම්ප්රදායික මාධ්ය වල සිට බලපෑම් කරන්නන් දක්වා විවිධ වේදිකා හරහා සන්නිවේදනය මෙහෙයවීමේ දැඩි පළපුරුද්ද ද ඇයට ඇත. EPOM හිදී, ඇය පාරිභෝගික දැනුවත්භාවය ඇති කරන අතර සෑම දිනකම සියලුම ඩිජිටල් අලෙවිකරණ නාලිකා හරහා වෙළඳ නාමය සඳහා පාරිභෝගික මනාපය ලබා දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අමිතාබ් මල්හෝත්රා
  හි ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරියා වන්නේ අමිතාබ් මල්හෝත්රා ය ඔම්නිවේ, ගෙවීම්, පක්ෂපාතී ප්රතිලාභ සහ දීමනා සඳහා ඒකාබද්ධ වේදිකාවක් වන අතර මිලදී ගැනීමේ ගමනේ සියලු අංශ සඳහා පාරිභෝගිකයින්ට ඔවුන්ගේ ජංගම දුරකථනය භාවිතා කිරීමට දිරිගන්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  Ley ෂ්ලි මාෂ්
  Ash ෂ්ලි මාෂ් යනු ජ්යෙෂ් Senior අන්තර්ගත ලේඛකයෙකි මාන් මෘදුකාංග ඉන්කෝපරේටඩ් ඇය පසුගිය වසර හතරක් තිස්සේ මෙම සමාගම සමඟ සිට ඇත. ඇය තාක්ෂණික ලිවීමේ ප්රභේදය පිළිබඳ විශේෂ specialized යෙක් වන්නේ විශේෂයෙන් ජංගම සංවර්ධනය, වෙබ් නිර්මාණය සහ නවීන තාක්ෂණයන් ය. ඇය පවසන පරිදි, සෑම දිනකම තාක්ෂණය යාවත්කාලීන වන බැවින් එය දිනපතා නැවුම්ව තබා ගන්නා නව අදහස් ඇති කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙක්ස් මෙම්බ්රිලෝ
  ඇලෙක්ස් මෙම්බ්රිලෝ එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ කාර්දිනල් වෙබ් විසඳුම්, ඇට්ලන්ටා, ජීඒ හි පිහිටි සම්මානලාභී ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ඒජන්සියකි. ජෝර්ජියාවේ තාක්ෂණ සංගමය (TAG) 2015 වසරේ ඩිජිටල් අලෙවිකරුවා ලෙස නම් කර ඇති ඔහු ඩිජිටල් අලෙවිකරණය පිළිබඳ නවෝත්පාදන ප්රවේශය කර්මාන්තය පරිවර්තනය කර ඇති අතර සියලු ප්රමාණයේ සහ වෙළඳපලවල ගනුදෙනුකරුවන්ට විශිෂ්ට ප්රති results ල ලබා දී ඇත. වේගයෙන් වර්ධනය වන පුද්ගලිකව පවත්වාගෙන යනු ලබන එක්සත් ජනපද සමාගම් 3 ලැයිස්තුවේ කාදිනල් වරයා අඛණ්ඩව 5000 වතාවක් නම් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ඩි මිකල්සන්
  ඇන්ඩි මිකල්සන් පාරිභෝගික සහාය උප සභාපති වේ වර්ටාෆෝර්, ප්රමුඛ රක්ෂණ තාක්ෂණ සැපයුම්කරුවෙක්. ඔහුගේ භූමිකාව තුළදී, ඔහු පරිමාණ කළ හැකි විභේදන, ඉහළ කාර්ය සාධන කණ්ඩායම් සහ සේවාදායකයින්ට මුහුණ දෙන හොඳම පුරුදු පුහුණු කිරීමේ ප්රවීණතාවයෙන් පාරිභෝගික කේන්ද්රීය වීපී ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇමී මිල්නර්
  Amie Milner යනු ඊයම් උත්පාදන විසඳුම් සපයන ව්යාපාර වර්ධන සමාගමක් වන Abstrakt Marketing Group හි විකුණුම් සක්රීය කිරීමේ විධායක උප සභාපති වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අමන්දා කන්ද
  Amanda SAP ඩිජිටල් වාණිජ්යයේ ගෝලීය උප සභාපති වේ. Amanda වසර 15 කට වැඩි කාලයක් SAP සමඟ සිට ඇත, කර්මාන්ත විශ්ලේෂක සබඳතා ආරම්භ කර වසර ගණනාවක් පුරා විවිධ සන්නිවේදන සහ අලෙවිකරණ භූමිකාවන් දක්වා වර්ධනය වේ - Netweaver සහ සැපයුම් දාම කළමනාකරණය සඳහා මිල සහ බලපත්ර සහ තිරසාරත්වය වැනි විවිධ මාතෘකා සඳහා. ඉතා මෑතකදී ඇය අපගේ ඩිජිටල් වාණිජ නාලිකා - SAP Store සහ අලෙවිකරණයට ප්රධානියා විය SAP යෙදුම් මධ්යස්ථානය - SAP සමඟ ව්යාපාර කිරීම හැකි තරම් සරල කිරීමට සෑම දිනකම වැඩ කිරීම. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අෂ් මුන්ෂි
  පෙපර්ඩේටා හා සම්බන්ධ වීමට පෙර, 2015 දෙසැම්බරයේ විකුණන ලද ගැඹුරු ඉගෙනුම් ආරම්භයක් වන මාරියානාස් ලැබ්ස් හි විධායක සභාපතිවරයා විය. ඊට පෙර ඔහු ග්රැෆයිට් සිස්ටම්ස් හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා විය. එය විශාල දත්ත ගබඩා ආරම්භයක් වන අතර එය 2015 අගෝස්තු මාසයේදී ඊඑම්සී ඩීඑස්එස්ඩී වෙත විකුණන ලදී. යාහූ හි සීටීඕ ලෙස, රාජ්ය හා පෞද්ගලික සමාගම්වල ප්රධාන විධායක නිලධාරියෙකු ලෙස සහ තාක්ෂණික ආරම්භක කිහිපයකම අධ්යක්ෂ මණ්ඩලයේ සිටී. Ash ෂ් හාවඩ් විශ්ව විද්යාලය, බ්රවුන් විශ්ව විද්යාලය සහ ස්ටැන්ෆර්ඩ් විශ්ව විද්යාලයට ඇතුළත් විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  Ley ෂ්ලි මර්ෆි
  Ash ෂ්ලි මර්ෆි මැන්චෙස්ටර් විශ්ව විද්යාලයෙන් ඉංග්රීසි සාහිත්යය හා නිර්මාණාත්මක ලිවීම පිළිබඳ ශාස්ත්රවේදී උපාධියක් ලබා ඇත. ඔහු 2015 දී නිදහස් අන්තර්ගත ලේඛකයෙකු ලෙස වැඩ කිරීමට පටන් ගත්තේය. ඔහු තාක්ෂණය, උසස් අධ්යාපනය, වෙළඳ දැන්වීම් පිටපත, වත්මන් කටයුතු සහ ව්යවසායකත්වය පිළිබඳ විශේෂ izes යෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලිසියා නවරෝ
  ඇලිසියා නවරෝ ප්රධාන විධායක නිලධාරිනිය සහ සමාරම්භකයා වේ ස්කීම්ලින්ස්, වෙබ් අඩවි වල අන්තර්ගතය තුළ නිර්මාණය කරන ලද මිලදී ගැනීමේ අභිප්රාය සඳහා ප්රතිලාභ ලබා ගැනීමට උදව් වන අන්තර්ගත මුදල් ඉපැයීමේ වේදිකාවක්. ස්කිම්ලින්ක්ස් දියත් කිරීමට පෙර ඇය ඕස්ට්රේලියාවේ සහ එක්සත් රාජධානියේ ජංගම හා අන්තර්ජාල පාදක යෙදුම් සැලසුම් කිරීම සහ දියත් කිරීම සඳහා වසර 10 කට වැඩි කාලයක් සේවය කළාය. 2007 සිට ඇලිසියා සමාගම ලන්ඩන්, සැන් ෆ්රැන්සිස්කෝ සහ නිව් යෝර්ක් නගරයේ කාර්යාල හරහා සේවකයින් 85 කට අධික සංඛ්යාවක් දක්වා වර්ධනය වී තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ඩ rew ඩේවිස්
  ඇන්ඩ rew යනු CPC උපාය මාර්ගික අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂවරයාය. 2010 සැප්තැම්බර් අග භාගයේදී ඇන්ඩ rew ප්රථම වරට වෙළඳ සැසඳීමේ සාප්පු අත්පොත ලිවීම අවසන් කළ අතර එය comp ලදායී සංසන්දනාත්මක සාප්පු සවාරියක් ආරම්භ කරන්නේ කෙසේද සහ කළමනාකරණය කරන්නේ කෙසේද යන්න පිළිබඳ සවිස්තරාත්මක දැක්මක් සපයයි. අද වන විට ඇන්ඩ rew වැඩි කාලයක් ගත කරන්නේ මධ්යම හා විශාල අන්තර්ජාල සිල්ලර වෙළෙන්දන් සහ මාර්ගගත අලෙවිකරණ නියෝජිතායතන සමඟ සාකච්ඡා කිරීම සඳහා ය CPC උපාය මාර්ග බ්ලොග් අඩවිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇල්බට් නීටෝ
  බීජ ටැගය හොඳම වාරික දෘශ්ය අන්තර්ගතයන් සඳහා ඉහළ බලපෑමක් ඇති කරන සහ ආකර්ෂණීය විසඳුම් නිර්මාණය කරන, ප්රමුඛ පෙළේ ප්රකාශකයින්ට සහ හොඳම වෙළෙඳ නාම සඳහා ඉලක්ක ගත කර ප්රතිලාභ ලබා දෙන ප්රමුඛ පෙළේ සන්දර්භ දැන්වීම් සමාගම වේ. සමාගමේ සන්දර්භගත AI මඟින් වෙළඳ නාම වලට කුකී රහිතව තම උනන්දුවක් දක්වන විශ්වය තුළ පාරිභෝගිකයින් සමඟ සම්බන්ධ වීමට ඉඩ සලසයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ඩ්රේ ඔන්ටෝරෝ
  ඇන්ඩ්රේ ඔන්ටෝරෝ එහි නිර්මාතෘවරයාය බ්රෙඩ්න්බොයින්ඩ්, සම්මානලාභී පැහැදිලි කිරීමේ වීඩියෝ සමාගමක්. පරිවර්තන අනුපාත වැඩි කිරීමට, වැඩි විකුණුම් වසා දැමීමට සහ පැහැදිලි කිරීමේ වීඩියෝ වලින් ධනාත්මක ROI ලබා ගැනීමට ඔහු ව්යාපාරයට උදව් කරයි (එම අනුපිළිවෙල අනුව). 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙක්ස් ඇන්ඩ්රා ඔන්ට්රා
  ඇලෙක්ස් ඇන්ඩ්රා ඔන්ට්රා සම-නිර්මාතෘ සහ සභාපති වේ ෂෆ්ලර්, ගතික ඉදිරිපත් කිරීම් සඳහා ඉල්ලුම මත ලේඛන කළමනාකරණ විසඳුමක්. ඉදිරිපත් කිරීමේ කළමනාකරණයේ පුරෝගාමියා වන්නේ නිව්යෝර්ක් නගරය පදනම් කරගත් ෂෆ්ලර් ය. ඉදිරිපත් කිරීමේ කළමනාකරණ මෘදුකාංග සංවර්ධනය කිරීම පිළිබඳ වසර 2014 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති සහෝදර-සහෝදර කණ්ඩායමක් වන ජේම්ස් සහ ඇලෙක්ස් ඇන්ඩ්රා ඔන්ට්රා විසින් 30 දී ආරම්භ කරන ලද ෂෆ්ලර්, සංගතවලට සහ තනි පරිශීලකයින්ට ඔවුන්ගේ ඉදිරිපත් කිරීමේ අන්තර්ගතය කළමනාකරණය කිරීමට, බෙදා හැරීමට සහ යාවත්කාලීන කිරීමට සහ කාලය සහ මුදල් ඉතිරි කිරීමට උපකාර කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇඩම් ඕර්ට්මන්
  Adam Ortman යනු වර්ධනය සහ නවෝත්පාදන පිළිබඳ ජ්යෙෂ්ඨ උප සභාපති වේ Generator Media + Analytics, සම්පුර්ණයෙන්ම ඒකාබද්ධ මාධ්ය ආයතනයකි. පාරිභෝගික මනෝවිද්යාව පිළිබඳ ශාස්ත්රීය පදනමක් සමඟ මාධ්ය නියෝජිතායතන ක්ෂේත්රයේ දශකයක අත්දැකීම් ඒකාබද්ධ කරමින්, ඇඩම් ප්රමුඛ සහ නැගී එන ඩිජිටල්, සමාජීය, ජංගම සහ ඊ-වාණිජ්ය වේදිකා සහ ගනුදෙනුකරුවන්ගේ මාධ්ය ආයෝජනවලට වටිනාකමක් ගෙන එන්නේ කෙසේද යන්න තීරණය කිරීම සඳහා ඇගයීමට ලක් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අරවින්ද් පාර්තිබාන්
  අරවින්ද් එහි ප්රධාන විධායක සහ සම නිර්මාතෘ වේ සර්ජට්සමාගමේ දැක්ම සංකල්පනය කිරීමට සහ ඔවුන්ගේ අරමුණු සපුරාලීම සඳහා ක්රියාමාර්ගයක් ගැනීමට අමතරව, ඔහු දැනට නිෂ්පාදන අලෙවිකරණය, පෙරගෙවුම් සහ විකුණුම් මෙහෙයුම් වල ප්රධානියා වේ. අයිඑච්එස්එම් ප්රමුඛ පෙළේ නිෂ්පාදන අලෙවිකරණය සඳහා නායකත්වය දුන් සෝහෝ හි හිටපු සේවකයෙකු වන අරවින්ද් සාස් කර්මාන්තය සහ සියලු දේ 'අලෙවිකරණය' පිළිබඳ වටිනා අවබෝධයක් ලබා ගත්තේය. අරවින්ද් සිය අත්දැකීම් සම්භාරයෙන් ව්යාපාර ඒකක ඉදිරියට ගෙනයාම සඳහා යොමු කරයි. ඔහු චෙල්සියේ දැඩි රසිකයෙක් ද වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  අන්කිට් පටෙල්
  අංකිට් පටෙල් යනු අලෙවිකරණ / ව්යාපෘති කළමනාකරුවෙකි XongoLab Technologies සහ PeppyOcean, ලොව පුරා ඉහළ පෙළේ වෙබ් සහ ජංගම යෙදුම් සංවර්ධන විසඳුම් ලබා දෙයි. විනෝදාංශයක් ලෙස ඔහු නව හා ඉදිරියට එන තාක්ෂණය, ජංගම සංවර්ධනය, වෙබ් සංවර්ධනය, ක්රමලේඛන මෙවලම් සහ ව්යාපාර සහ වෙබ් නිර්මාණය ගැන ලියයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලෙක්ස් පෝලෝස්
  ඇලෙක්ස් Crossbeam හි ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරියා වන අතර, වර්ධනය සහ විශ්ලේෂණ, අන්තර්ගතය සහ සිදුවීම් සහ නිෂ්පාදන අලෙවිකරණය ප්රමුඛ වේ. ඔහුට අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග සංවර්ධනය කිරීම සහ මෘදුකාංග සන්නාම සඳහා ගෝලීය, ඒකාබද්ධ ක්රියාත්මක කිරීම පිළිබඳ වසර 20 කට වැඩි විධායක පළපුරුද්දක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඔගස්ටින් ප්රෝට්
  ඔගස්ටින් එහි සමාරම්භකයා වේ වෙග්ලොට්, වෙබ් අඩවි සඳහා බහුභාෂා විසඳුමක්. 2016 දී නිර්මාණය කරන ලදි - වෙබ්ලොග් පරිවර්තනය වේගවත්, සරල හා ක්ෂණික කිරීම සඳහා ඉදිකරන ලද්දකි. මූල්යමය පසුබිමක් ඇති ඔගස්ටින්, සාස් ලෝකයට පිවිසියේ සමාගම්වලට ජාත්යන්තර වර්ධනයක් ඇති කිරීමට උපකාරී වන විසඳුමක් සොයා ගැනීම සඳහා ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  Aquibur Rahman
  Aquibur Rahman ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ Mailmodo, යෙදුම් වැනි අන්තර්ක්රියාකාරී ඊමේල් යැවීමට පරිශීලකයින්ට හැකි විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණ විසඳුමකි. ඔහුට අභ්යන්තර සහ පිටතට යන උපාය මාර්ග, SEO, වර්ධනය, CRO සහ අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය පිළිබඳ අලෙවිකරණ අත්දැකීම් තිබේ. කඩිසර සහ දත්ත මත පදනම් වූ අලෙවිකරණ ක්රියාවලීන් භාවිතයෙන් වේගවත් වර්ධනයක් ලබා ගැනීමට මුල් අවධියේ තාක්ෂණික ආරම්භක ඇතුළුව, ඔහු බොහෝ B2C සහ B2B සන්නාමවලට උදව් කර ඇත. Google AMP ඊමේල් නිකුත් කළ විට, ඊමේල් අලෙවිකරණය ප්රතිනිර්මාණය කිරීම සඳහා Aquib එහි විශාල හැකියාවක් දුටුවේය. මෙය ඊමේල් අලෙවිකරණයෙන් ව්යාපාරවලට වඩා හොඳ ROI ලබා ගැනීමට උපකාර කිරීම සඳහා Mailmodo ආරම්භ කිරීමට ඔහු හේතු විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඔස්ටින් රෝලිං
  ඔස්ටින් රෝලිං යනු සමාරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියාය පිටත පිටිය. තෙවන පරම්පරාවේ ව්යවසායකයෙක්. වයස අවුරුදු 20 දී ඔහු සිය පළමු සමාගම වන විලාසිතා වෙබ් අඩවිය ආරම්භ කළේය. ඔහු නැගෙනහිර මිචිගන් විශ්ව විද්යාලයෙන් සන්නිවේදනය පිළිබඳ ශාස්ත්රවේදී උපාධියක් සහ ටෙක්සාස් ඒ ඇන්ඩ් එම් විශ්ව විද්යාලයෙන් MBA උපාධියක් ලබා ඇත. ඔහු සිය වෘත්තීය ජීවිතයේ වැඩි කාලයක් ගත කර ඇත්තේ පාරිභෝගික භාණ්ඩ හා තොරතුරු තාක්ෂණ අවකාශයේ ක්ෂේත්ර විකුණුම් හා අලෙවිකරණය, කළමනාකරණය සහ ව්යාපාර සංවර්ධන භූමිකාවන් සඳහා ය.  
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඇලිසියා රොතර්
  ඇලිසියා රොතර් යනු නිර්මාණශීලී අන්තර්ගත සැලසුම් සහ ලිවීම් හරහා තම වෙළඳ නාමය ඉහළ නැංවීම සඳහා කුඩා ව්යාපාර සහ ආරම්භකයින් සමඟ කටයුතු කරන නිදහස් අන්තර්ගත උපායමාර්ගිකයෙකි. ඇයගේ විශේෂ expert ක්ෂේත්රයට ඩිජිටල් අලෙවිකරණය, තොරතුරු තොරතුරු, වෙළඳ නාමකරණය සහ ග්රැෆික් නිර්මාණය ඇතුළත් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  Andrea Sanchez
  ඇන්ඩ්රියා සැන්චෙස් යනු NY පදනම් කරගත් නිර්මාණ උපායමාර්ගිකයෙකු සහ පර්යේෂකයෙකු වන අතර ඔහු දැනට Globant හි ඩිජිටල් පරිවර්තන උපාය මාර්ග ව්යාපෘති මෙහෙයවයි. AI පාරිභෝගික සන්නාම සබඳතා වැඩිදියුණු කළ හැකි ආකාරය පිළිබඳව ඇය සිය අත්දැකීම් බෙදා ගත්තාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇඩම් ෂිගෙම්
  ඇඩම් ෂිගෙම් යනු උපායමාර්ගිකයෙකි වැටුණා ස්වෝප් - සියැටල් හි ඩිජිටල් සැලසුම් සමාගමක්. වින්ඩෝස්, ඔෆිස් 4, ටී-මොබයිල්, සහ බ ok ක්ස් ධාවන වැනි වෙළඳ නාම වලට ඇඩම්ට වසර 365 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  අභය සිංහාල්
  අභය යනු එහි සමාරම්භකයා සහ CRO ය මෝබී. අභය ව්යවසායකත්වය, පුද්ගලයින් සහ සංස්කෘතිය පිළිබඳව ගෝලීයව කථා කරන අතර MIT තාක්ෂණික සමාලෝචන මගින් ලොව වඩාත් කඩාකප්පල්කාරී සමාගම් 50 ක් වැනි InMobi පිළිගැනීම් ලබා ගැනීමටත්, ෆෝබ්ස් විසින් වසරේ විශිෂ්ටතම සම්මානය සහ තවත් බොහෝ දේ ලබා ගැනීමටත් දායක වී තිබේ. නවෝත්පාදනයන් කෙරෙහි ඔහු තුළ තිබූ ආදරය, ඔහුගේ උපාධිය සඳහා කාන්පූර් හි ඉන්දියානු තාක්ෂණ ආයතනයට (IIT) ගෙන ගිය අතර, 2013 දී ව්යවසායකත්වයේ විශිෂ්ටත්වය වෙනුවෙන් ගෞරවනීය 'විශිෂ්ට ආදි ශිෂ්ය සම්මානය' ද ඔහුට හිමි විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  අරුන් සිවශංකරන්
  අරුන් යනු වසර ගණනාවක් තිස්සේ පාරිභෝගික හා ව්යවසාය වෙබ් අඩවි තැනීම, මැනීම සහ විකිණීම සිදු කරන තාක්ෂණික ව්යවසායකයෙකි. ඔහුගේ වෘත්තීය ජීවිතය පුරාවටම, ඔහු ලොකු කුඩා සමාගම් වලට ආදායම වැඩි කර ගැනීමට සහ කළමනාකරුවන්, උපදේශකයින් සහ උපදේශකවරුන් වශයෙන් ගනුදෙනුකරුවන් සම්බන්ධ කර ගැනීමට උදවු කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇඩම් ස්මාල්
  ඇඩම් ස්මාල් එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ නියෝජිත සාස්, සෘජු තැපෑල, ඊමේල්, කෙටි පණිවුඩ, ජංගම යෙදුම්, සමාජ මාධ්ය, සීආර්එම් සහ එම්එල්එස් සමඟ ඒකාබද්ධ වූ අංග සම්පූර්ණ ස්වයංක්රීය දේපල වෙළඳාම් වේදිකාවක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
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  ඈන් ස්මාටි
  Ann Smarty යනු අන්තර්ජාල අලෙවිකරණ Ninjas හි සන්නාමය සහ ප්රජා කළමනාකරු වන අතර එහි නිර්මාතෘ වේ වෛරස් අන්තර්ගත මී මැසි. Ann ගේ සෙවුම් යන්ත්ර ප්රශස්තිකරණ වෘත්තිය ආරම්භ වූයේ 2010 දී ය. ඇය Search Engine Journal හි හිටපු ප්රධාන කර්තෘවරිය වන අතර කුඩා ව්යාපාර ප්රවණතා සහ Mashable ඇතුළු ප්රමුඛ සෙවුම් සහ සමාජ බ්ලොග් සඳහා දායක වන්නීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇනස්ටේෂියා ස්විරිඩෙන්කෝ
  Anastasia Sviridenko යනු අන්තර්ගත අලෙවිකරණ කළමනාකරුවෙකි පෙළ මැජික්, ව්යාපාර සඳහා සියල්ලෙන් එක තොග SMS විසඳුම. TextMagic යනු කුඩා සහ විශාල ව්යාපාර සඳහා කෙටි පණිවුඩ අලෙවිකරණ ව්යාපාර පැවැත්වීමට, දැනුම්දීම් යැවීමට, ඇඟවීම් සහ තහවුරු කිරීම් සඳහා අවස්ථාවක් සපයන සේවාවකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ඩ rew ටේලර්
  ඇන්ඩ rew වැඩ කිරීමට කැමතියි පැන්තියන් ඒජන්සි වලට උදව් කිරීම සහ වර්ඩ්ප්රෙස් ප්රජාවට ආපසු ලබා දීම. හිටපු වෙබ් සංවර්ධකයෙකු ලෙස ඇන්ඩ rew සිය කාලය ගත කළේ AMC නෙට්වර්ක්ස්, ෆ්රිටෝ ලේ, නැෂනල් වැන් ලයින්ස් සහ තවත් බොහෝ ගනුදෙනුකරුවන් සඳහාය. වර්ඩ්ප්රෙස් පිළිබඳ විශේෂ izing දැනුමක් ඇති වසර 8 කට වැඩි වෙබ් සංවර්ධන අත්දැකීම් ඇති ඔහු පළපුරුදු ප්රවීණයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඇන්ජෙලා ඩි ලා වීජා
  ඇන්ජෙලා යනු ව්යාපාර විශ්ලේෂණ, මිලකරණය සහ මාධ්ය කළමනාකරණය පිළිබඳ විශේෂ expert යෙකි, සියලු නාලිකා හරහා ප්රමුඛ අන්තර්ගතයන් මෙන්ම සියලු සමාජ වේදිකාවල කළමනාකරණය කළමනාකරණය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  Ley ෂ්ලි වොල්ෂ්
  Ash ෂ්ලි යනු අලෙවිකරණයේ වී.පී. ෆෝම්ස්ටැක්, ඉන්දියානාපොලිස් පදනම් කරගත් ආකෘති ගොඩනැගීම සහ දත්ත ග්රහණය කිරීමේ මෘදුකාංග විසඳුමක්. ෆෝම්ස්ටැක්ට පෙර, Ash ෂ්ලි අලෙවිකරණය, නිෂ්පාදන සහ මෙහෙයුම් යන අංශයන්හි වසර 8 ක් ඇන්ජිගේ ලැයිස්තුවේ ගත කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  අමන්ඩා වෙස්ට්-බුක්වෝල්ටර්
  අමන්දා වෙස්ට්-බුක්වෝල්ටර් යනු ෆෝම්ස්ටැක්හි ඩිජිටල් මාධ්ය අලෙවිකරණ විශේෂ ist යා වන අතර තාක්ෂණ සමාගම සඳහා ඩිජිටල් වෙළඳ ප්රචාරණ උපාය මාර්ග ක්රියාත්මක කිරීම හා පරිමාණය කිරීම පිළිබඳ වගකීම දරයි. ෆෝම්ස්ටැක් කණ්ඩායමට සම්බන්ධ වීමට පෙර, ඇමැන්ඩා ක්ලික්-ක්ලික් කළමණාකරණ සමාගමක ජ්යෙෂ් account ගිණුම් කළමනාකරණ භූමිකාවක සේවය කළ අතර හීරොකොන්ෆ්, එස්එම්එක්ස් ඊස්ට් සහ එස්ඊඑස් ඩෙන්වර් ඇතුළු මාර්ගගත අලෙවිකරණ සම්මන්ත්රණ කිහිපයකම කථා කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  Ley ෂ්ලි වෙල්ච්
  Ash ෂ්ලි වෙල්ච් සහ ජස්ටින් ජෝන්ස් එක්ව ආරම්භ කළහ සමර්සෝල්ට් නවෝත්පාදනය, විකුණුම් සංවර්ධනය සඳහා අද්විතීය ප්රවේශයක් සපයන නිර්මාණ චින්තන උපදේශන සමාගමකි. ඔවුන් නිරුවත් විකුණුම්වල කතුවරුන් වේ: සැලසුම් චින්තනය පාරිභෝගික චේතනාවන් හෙළි කරන ආකාරය සහ ආදායම වැඩි කරයි. වැඩි විස්තර සඳහා කරුණාකර පිවිසෙන්න, www.somersaultinnovation.com. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  අමලී වයිඩර්බර්ග්
  අමලී වයිඩර්බර්ග් ලොව ප්රමුඛ ඩිජිටල් වත්කම් කළමනාකරණ (ඩෑම්) වෙළෙන්දෙකු වන ෆොටෝවෙයාර් හි ඩිජිටල් අලෙවිකරුවෙකු ලෙස සේවය කරයි. ඇය ESST (යුරෝපයේ සමාජ, විද්යා හා තාක්ෂණ) ශාස්ත්රපති උපාධියක් ලබා ඇති අතර 2021 දී DAM භූ දර්ශනය සඳහා විශාල ප්රමාණයක් ඇති බව පුරෝකථනය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බිල් අචොල්ලා
  බිල් අචොල්ලා යනු ප්රමුඛ පෙළේ ඩිජිටල් අලෙවිකරුවෙකු වන අතර ඔබ වැනි අයට ඔවුන්ගේ ව්යාපාරය වර්ධනය කර ගැනීමට භාවිතා කළ හැකි ඉතා වටිනා අන්තර්ගතයන් නිරන්තරයෙන් පොම්ප කරයි මෙම ලිපියට කැමතියි. ඔහුගේ ව්යාපාරික බ්ලොගය බලන්න බිල්ලචොල්ලා.කොම් 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  බ්රයන් බොව්මන්
  බ්රයන් බොව්මන් එහි ආරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ Brainlabs, ෆේස්බුක් සහ ඉන්ස්ටග්රෑම් දැන්වීම්කරුවන්ට තාක්ෂණය සහ සේවාවන් සනාථ කරන අලෙවිකරණ තාක්ෂණ සමාගමකි. ඩිස්නි, ඒබීසී, මැච්.කොම් සහ යාහූ! 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බිල් බෲනෝ
  Celebrus හි ප්රධාන විධායක නිලධාරී, Celebrus හි ප්රධාන විධායක නිලධාරී, උතුරු ඇමරිකාවේ VP ලෙස සම්බන්ධ වී 2021 ඔක්තෝම්බර් මාසයේදී ප්රධාන විධායක නිලධාරියා බවට පත් විය. ඔහුට මාධ්ය, දත්ත සහ විශ්ලේෂණ අංශවල දශක ගණනාවක පළපුරුද්දක් ඇති අතර පරිවර්තනීය වෙනසක් ඇති කිරීම සඳහා නවෝත්පාදන සංස්කෘතියක් පෝෂණය කිරීමේ ආශාවක් ඇත. Celebrus ට පෙර, Bill ඔහුගේ උපදේශන ව්යාපාරය සාර්ථකව අත්පත් කරගත් AIM-ලැයිස්තුගත සමාගමක ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ලෙස සේවය කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බොනී ආවාටය
  බොනී ක්රේටර් එහි සභාපති සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ සම්පූර්ණ රවුම් තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය. පූර්ණ කව කව තීක්ෂ්ණ බුද්ධියට සම්බන්ධ වීමට පෙර, බොනී ක්රේටර් වොයිස් ඕබෙක්ට්ස් සහ යථාර්ථය අලෙවිකරණයේ උප සභාපති විය. බොනී ජෙනෙසිස්, නෙට්ස්කේප්, නෙට්වර්ක් කම්පියුටර් ඉන්කෝපරේෂන්, සේල්ස්ෆෝර්ස්.කොම් සහ ස්ට්රැටිෆයි හි උප සභාපති සහ ජ්යෙෂ් vice උප සභාපති ලෙස කටයුතු කළේය. ඔරකල් කෝපරේෂන් හි දස අවුරුදු ප්රවීණයෙකු සහ එහි විවිධ අනුබද්ධ සමාගම් වන බොනී, කොම්පැක් නිෂ්පාදන අංශයේ උප සභාපති සහ වැඩ කණ්ඩායම් නිෂ්පාදන අංශයේ උප සභාපති විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බොබ් ක්රොෆ්ට්
  බොබ් ක්රොෆ්ට් යනු APAC කලාපය තුළ අත්දැකීම් සහිත මාර්ටෙක් නායකයෙකු වන අතර පසුගිය වසර 15 ක කාලය තුළ විවිධ කර්මාන්ත හරහා ගනුදෙනුකරුවන් 8 කට අධික සංඛ්යාවක් සමඟ කටයුතු කළේය. 
 
 
 
 
 
	    
  
  බැරැක් ඩියාගෝ
  බැරැක් ඩියාගෝ යනු පළපුරුදු බ්ලොග් කරුවෙකු වන අතර ඔහු ව්යාපාරික වෙබ් අඩවි වල වැඩි ව්යාපාරික ගමනාගමනය සැලසුම් කිරීම සඳහා සමාජ මාධ්යවල විවිධ භාවිතයන් පිළිබඳව සුප්රසිද්ධ බ්ලොග් සහ වෙබ් අඩවි කිහිපයක් සඳහා ලිපි ලියා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  බිල් ඩොනබෙඩියන්
  Brandemonium LLC යනු සින්සිනාටි, OH හි පිහිටි සිදුවීම් සමාගමකි. සමාගම 2017 දී Bill Donabedian සහ Kevin Canafax විසින් ආරම්භ කරන ලදී. MidPoint Music Festival සහ Bunbury Music Festival වැනි ඉසව් දියත් කිරීමේ වසර 16කට වැඩි සිදුවීම් අත්දැකීම් බිල් සතුව ඇත. Kevin හට වසර 30කට වැඩි ආයතනික සන්නිවේදන සහ පොදු කටයුතු අත්දැකීම් මෙන්ම සම-ආරම්භක පුණ්ය කටයුතු, Suits That Rock and Play On ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  බ්රීනා ෆේන්
  බ්රීනා ෆේන් යනු ෆෝම්ස්ටැක් හි PR සහ අලෙවිකරණ විශේෂ ist යා වන අතර, මාර්ගගත පෝරම සාදන්නෙකු වන අතර එය සබැඳි පෝරම නිර්මාණය කිරීම, කළමනාකරණය කිරීම සහ සත්කාරකත්වය සැපයීමේ ප්රමුඛයා බවට පත්ව ඇත. ෆෝම්ස්ටැක් විසින් සියලු වර්ගවල සහ ප්රමාණයේ ව්යාපාර පහසුවෙන් දත්ත රැස් කිරීම සහ කළමනාකරණය කිරීම සඳහා භාවිතයට පහසු ආකෘති ගොඩනැගීමේ මෙවලමක් සපයයි. ඉක්මන් ඊයම් ග්රහණය කර ගැනීම සඳහා පරිශීලකයින්ට ඔවුන්ගේ වෙබ් අඩවියට කෙලින්ම ආකෘති ඇතුළත් කළ හැකිය. මෙම වර්ගයේ බහුකාර්යතාව නිසා ආයතනවලට, විශේෂයෙන් කුඩා ව්යාපාරවලට, සම්පත් පුළුල් කරමින් අලෙවිකරණ චක්රය සරල කිරීමට හැකි වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  බ්රයන් ෆෝලර්
  Bryan Fowler යනු Intero Digital Amazon අංශයේ සභාපති වේ. Intero Digital යනු 400-පුද්ගල ඩිජිටල් අලෙවිකරණ නියෝජිතායතනයක් වන අතර එය විස්තීර්ණ, ප්රතිඵල මත පදනම් වූ අලෙවිකරණ විසඳුම් සපයයි. එහි Amazon අංශය පෙර නොවූ විරූ වර්ධනයක් ළඟා කර ගැනීම සඳහා Amazon වෙත ප්රයෝජන ගැනීමට සමාගම්වලට උපකාර කිරීම සඳහා විශේෂත්වයක් දක්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බ්රයන් ෆ්රීමන්
  Brian Freeman යනු නිර්මාපක ආර්ථිකය කෙරෙහි අවධානය යොමු කරන අනුක්රමික ව්යවසායකයෙකි. ඔහු උතුරු ඇමරිකාවේ විශාලතම බලපෑම්කාරී වෙළඳපොළක් ගොඩනඟා එය මිලියන භාගයකට වඩා අන්තර්ගත නිර්මාපකයින් සහ Disney, Amazon, Dunkin, Goop, Marvel, & TikTok වැනි සන්නාම 100කට වැඩි ප්රමාණයක් දක්වා වර්ධනය කළේය. ඔහු සහ Heartbeat හි ඔහුගේ කණ්ඩායම Instagram හි පරිමාණයෙන් නැනෝ-නිර්මාපක අලෙවිකරණයට මුහුණ දුන් ප්රථමයා වූ අතර 2020 දී TikTok සමඟ ඒකාබද්ධ කිරීමක් ආරම්භ කළ පළමු පුද්ගලයා විය. ඔහු Techstars Grad (2017 පන්තියේ) ද වන අතර ක්රියාකාරී ආයෝජකයෙකි. වෙනත් නිර්මාපක ආර්ථික ආරම්භක සඳහා උපදේශක. ඔහු දැන් නිර්මාණකරුවන්ගේ ආර්ථිකය සඳහා නව වෘත්තීය ජාලයක් ගොඩනඟමින් සිටී, creatorland.com - නිර්මාණකරුවන්, අන්තර්ගත නිර්මාපකයින්, බලපෑම් කරන්නන් සහ ඔවුන් කුලියට ගන්නා පුද්ගලයින් කෙරෙහි අවධානය යොමු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බොබී ගිල්
  2009 දී බ්ලූ ලේබල් විද්යාගාර ආරම්භ කිරීමට පෙර බොබී, සර්වර්ස් සහ මෙවලම් අංශය තුළ මයික්රොසොෆ්ට් හි වැඩසටහන් කළමනාකරුවෙකු විය. සම-නිර්මාතෘ ජෝර්දාන් ගුරියරි සමඟ බොබී සම-රචනා කළේය යෙදුම්කරුවන්: යෙදුම් ව්යවසායකත්වය සඳහා ආරම්භක මාර්ගෝපදේශයකි. බ්ලූ ලේබල් ලැබ් හි, ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ලෙස බොබීගේ කාර්යභාරය වන්නේ අප නිෂ්පාදනය කරන සියලුම යෙදුම් සඳහා උපායමාර්ගික හා තාක්ෂණික අධීක්ෂණය සැපයීමයි. බොබී වෝටර්ලූ විශ්ව විද්යාලයෙන් ගණිතය හා පරිගණක විද්යාව පිළිබඳ උපාධියක් ලබා ඇති අතර කොලොම්බියා ව්යාපාරික පාසලෙන් MBA උපාධිය සම්පූර්ණ කළේය. ඔහු ක්රේප් වලට ආදරෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බ්රයන් හොෆ්මන්
  බ්රයන් යනු අලෙවිකරණ සම්බන්ධීකාරකවරයෙකි Killer Infographics, ඉන්ෆොග්රැෆික් නිර්මාණය, චලන චිත්රක සහ අන්තර්ක්රියාකාරී ග්රැෆික්ස් පිළිබඳ විශේෂිත වූ සියැටල් පදනම් කරගත් ආරම්භයකි. Killer Infographics විස්තීර්ණ පිටපතක්, එක එක ආකාරයේ දත්ත, අභිරුචි නිදර්ශන සහ උපාය මාර්ගික ප්රවර්ධනය ලබා දීමට හැකියාව ඇති ඉහළ දක්ෂතා ආකර්ෂණය කර ගැනීම ගැන ආඩම්බර වේ. බ්රයන් හැදී වැඩුණේ පෙන්සිල්වේනියාවේ සහ වර්මොන්ට් කඳුකරයේ වන අතර දැන් ඔහුට සෑම දිනකම හිමබෝල පැදවීමට සහ පැසිෆික් වයඹදිග කඳුකරයේ ඇවිදීමට හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  බෙකී හෝල්ටන්
  බෙකී හෝල්ටන් මාධ්යවේදියෙක් සහ බ්ලොග්කරුවෙකි. ඇය අධ්යාපන තාක්ෂණයන් කෙරෙහි උනන්දුවක් දක්වන අතර තොරතුරු කථා කිරීමට සහාය වීමට සැමවිටම සූදානම්ය. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  බිල් ඉංග්රීසි
  මම ඔස්ටින්, ටෙක්සාස් හි ඩිජිටල් නිෂ්පාදන නිර්මාණකරුවෙක්මි. මට නව 12 සිට 0 දක්වා නිෂ්පාදන අත්දැකීම් ගොඩ නැගීම සහ ඉහළ දෘශ්යමාන සබැඳි ගමනාන්ත සඳහා වර්ධනයක් ඇති කිරීම යන දෙකටම වසර 1 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. මම දැනට Hotel Engine හි සිටිමි, ව්යාපාර සහ කණ්ඩායම් සංචාරවල අනාගතය ගොඩනැගීමට උදවු කරමි. මම අඛණ්ඩ ඉගෙනීම, පරිශීලක තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය ක්රියාවක් බවට පත් කිරීම සහ කොටුවෙන් පිටත සිතීමට කණ්ඩායම් ප්රබෝධමත් කරමි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බිල් ඩෝසන්
  බිල් ඩෝසන් යනු විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණ සහ විද්යුත් තැපැල් යෙදුම් විශේෂ expert යෙකි, විශාල සමාගම් සහ මෘදුකාංග සමඟ සේවා සපයන්නන් ලෙස ඔවුන්ගේ විද්යුත් තැපැල් ඒකාබද්ධ කිරීම, උපයෝගීතාව සහ බෙදා හැරීමේ හැකියාව පිළිබඳව සාකච්ඡා කරයි. බිල් අන්තර්ජාලය හරහා විශාලතම සංවිධාන කිහිපයක් සමඟ කටයුතු කර ඇත Zappos සහ වෝල්මාට්. ඔහු සහ ඔහුගේ බිරිඳ කාර්ලා, ඔවුන්ගේම ආයතනයක් හිමිකර ගෙන ක්රියාත්මක කරයි. 4 බල්ලන්ගේ නිර්මාණය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  බැරී කෙලී
  බැරී කෙලී එහි ප්රධාන විධායක සහ සම-නිර්මාතෘ වේ චින්තන කර්මාන්ත. ඔහු පාරිභෝගික ඉගෙනුම් ශූරයකු, අලෙවිකරුවෙකු සහ ඩිජිටල් ඉගෙනුම් නවෝත්පාදකයෙකි. ඔහුගේ වෘත්තිය අවධානය යොමු කර ඇත්තේ වෙළඳ නාම සහ අන්තර්ගත සංවිධානවලට තම ව්යාපාර ප්රවර්ධනය කිරීමට හා වර්ධනය කිරීමට විද්යුත් ඉගෙනීමේ ශක්තිය උපයෝගී කර ගැනීමට උපකාර කිරීම සඳහා ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  බ oke ක් කෝවාන්ඩා
  බ oke ක් කෝවාන්ඩා යනු ඕර් ෆෙලෝ සහ අලෙවිකරණ සම්බන්ධීකාරකවරයෙකි පර්ක්, ඉන්දියානාපොලිස් හි නියැලීමේ තාක්ෂණ සමාගමකි. එහිදී ඇය වෙළඳ දැන්වීම් නිෂ්පාදන සඳහා අන්තර්ගතය සහ නිර්මාණ නිර්මාණය කරන අතර නව වෙළඳපල පර්යේෂණ සහ ගවේෂණය සඳහා සහාය ලබා දෙයි. රැකියාවට පිටින්, බෘක් කියවීමට, සංචාරය කිරීමට, සම්භාව්ය රොක් ඇන් රෝල් වලට සවන් දීමට ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  බ්රයන් මික්සන්
  එහි හිමිකරු බ්රයන් මික්සන් ය AmazeLaw, ඒකල හා කුඩා ස්ථිර නීති orney යින් සඳහා වෙබ් අඩවි ගොඩනැගීම. බයිරන් 1999 සිට වෙබ් අඩවි ගොඩනඟමින් සිටින අතර ඔහුගේ අවසන් සිව් වසර ගත කළේ හබ්ස්පොට්, මිල් 33 සහ ලිවිං සමාජ වැනි සමාගම්වලට උදව් කරමිනි. කුඩා ව්යාපාර හිමියන්ට ඔවුන්ගේ ඩිජිටල් අලෙවිකරණය ලබා ගැනීම කොතරම් දුෂ්කර දැයි බ්රයන් මුලින්ම දනී, එබැවින් ඔහු තනි තනි නීති orney යින්ට ඔවුන්ගේ වෙබ් අඩවි තැනීමට, නායකත්වය එකතු කිරීමට සහ ඔවුන්ගේ දින ගණන සමඟ ඉදිරියට යාමට සුපිරි සරල ස්ථානයක් ලෙස AmazeLaw ඉදි කළේය. නීතිමය දේවල් කරනවා. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  බෙන් ප්ලොමියන්
  බෙන් ප්ලොමියන් ඩිබ්ස් හි ප්රධාන අලෙවි නිලධාරියා වේ. හවුල්කරුවන් සඳහා වටිනාකමක් නිර්මාණය කිරීම, වෙළඳපොළට යාමට උපාය මාර්ග සංවර්ධනය කිරීම මෙන්ම Dibbs හි පාරිභෝගික වෙළඳපොළ වර්ධනය කිරීම සඳහා ඔහු වගකිව යුතුය. බෙන් ප්රංශ ජාතිකයෙක් වන අතර GE හි පළපුරුදු වාණිජ නායකත්ව වැඩසටහනේ සහ McGill විශ්ව විද්යාලයේ MBA වැඩසටහනේ උපාධිධාරියෙකි. ඔහු Forbes සඳහා නිත්ය අලෙවිකරණ දායකයෙකු වන අතර MMA හි මණ්ඩලයේ අසුන් ගනී. බෙන් ඔහුගේ බිරිඳ සහ පුතා සමඟ CA හි Venice Beach හි ජීවත් වන අතර ඔහු දැඩි රළ පහරක් සහ ස්කේට්බෝඩ් ක්රීඩකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බ්ලෙයාර් රොබක්
  Blair Roebuck උතුරු ඇමරිකාවේ අලෙවිකරණ විද්යාවේ උප සභාපති වේ Valtech. ඇයගේ ප්රවීණත්වය පවතින්නේ පුද්ගලිකකරණය, ප්රශස්තකරණය, විශ්ලේෂණ සහ ගනුදෙනුකරුවන් සඳහා දත්තවල විභවය මුදා හැරීම සඳහා දත්ත උපාය මාර්ගයයි. අලෙවිකරණ විද්යාව යනු මිනුම්, උපාය මාර්ග, දත්ත, විශ්ලේෂණ, උපකරණ පුවරු සහ පරිවර්තන අනුපාත ප්රශස්තකරණය සඳහා කැප වූ Valtech හි උතුරු ඇමරිකානු අංශයයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බිල් ස්විෆ්ට්
  Bill Swift 2001 ජනවාරි මාසයේ සිට Brierley ගේ තාක්ෂණික සංවිධානයට නායකත්වය දී ඇති අතර 2022 අප්රේල් මාසයේදී ප්රධාන විධායක නිලධාරියාගේ භූමිකාව භාර ගත්තේය. ඔහුගේ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ලෙස ඔහුගේ ධූර කාලය තුළ ඔහු ආයතනයේ නියෝජිතායතනයක සිට ශක්තිමත් තාක්ෂණ සපයන්නෙකු බවට පරිවර්තනය කිරීම ඉක්මනින් අවසන් කර ඇත. CTO ලෙස, ඔහුගේ වගකීම් තාක්ෂණික ගෘහ නිර්මාණ ශිල්පය සහ නිෂ්පාදන උපාය මාර්ගවල සිට සේවාලාභී ක්රියාත්මක කිරීම් සහ මෙහෙයුම් සහාය දක්වා විහිදේ. ජාත්යන්තර තාක්ෂණ ප්රමිතීන් සාර්ථක ලෙස පිළිපැදීමට සහභාගී වූ බිල් බෙදා හරින ලද පරිගණක ගෘහ නිර්මාණ ශිල්පය කෙරෙහි අවධානය යොමු කරන ප්රකාශනවල දායක කතුවරයකු වන අතර මෘදුකාංග නිර්මාණ පේටන්ට් බලපත්ර කිහිපයක් දරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බ්ලෙයාර් සයිම්ස්
  Blair Symes යනු ඉල්ලුම උත්පාදන කළමනාකරුවෙකි ඩයලොග් ටෙක්, ඇමතුම් විශ්ලේෂණ සහ ස්වයංක්රීය මෘදුකාංගයේ ප්රමුඛයා. පසුගිය වසර 17 තුළ, ඔහු B2B අලෙවිකරණය, අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය සහ සෙවුම් අලෙවිකරණය ඇතුළු පුළුල් පරාසයක මාතෘකා පිළිබඳ ලිපි, ධවල පත්රිකා, විද්යුත් පොත් සහ බ්ලොග් සටහන් රාශියක් ප්රකාශයට පත් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  බ්රයන් ට්රැට්ස්චෝල්ඩ්
  බ්රයන් ට්රොට්ස්චෝල්ඩ් යනු සම-නිර්මාතෘ සහ සීඕඕ වේ පසෙක තබා, දත්ත පදනම් කරගත් සහ සහශ්රක ඉන්ධන විකුණුම් සංවිධාන සඳහා ගොඩනගා ඇති පිළිගත් විකුණුම් කාර්ය සාධන කළමනාකරණ වේදිකාව. ට්විටර් සහ ලින්ක්ඩ්ඉන් හි බ්රයන් සමඟ සම්බන්ධ වී ඔහුගේ ප්රියතම මාතෘකා කිහිපයක් ගැන සංවාදයක් ආරම්භ කරන්න: විකුණුම්, ආරම්භක, අලෙවිකරණ සහ NBA වෙළඳ කටකතා. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  බ්රයන් වොලස්
  බ්රයන් වොලස් එහි සභාපති ය දැන් මූලාශ්ර කිරීම, කයි හි ලුයිස්විල් හි පිහිටි කර්මාන්තයේ ප්රමුඛ තොරතුරු තොරතුරු නිර්මාණ ඒජන්සියක් වන අතර කුඩා ව්යාපාරයේ සිට ෆෝචූන් 500 දක්වා සමාගම් සමඟ කටයුතු කරයි. ලුයිස්විල් වඩාත් තරඟකාරී නගරයක් බවට පත් කිරීම සඳහා බ්රයන් දේශීය උත්සවයක් ද පවත්වයි (#සිතන්න) සහ 2017 ගූගල් කුඩා ව්යාපාර උපදේශකයෙකු ලෙස නම් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  බියු වයිසොං
  බියු වයිසොං ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරියා වේ ආර්එෆ්පී 360. ඔහු මෘදුකාංග සමාගම සඳහා ව්යාපාර වර්ධනය සඳහා තාක්ෂණික අලෙවිකරණය සහ විකුණුම් පිළිබඳ ඔහුගේ පුළුල් පසුබිම යොදා ගනී. වෙළඳපල ප්රමුඛ වෙළඳ නාමයක් ගොඩනැගීම, ගනුදෙනුකරුවන් සම්බන්ධ කර ගැනීම සහ අනාගත ගනුදෙනුකරුවන් දැනුමෙන් දැනුවත් කිරීම බියෝගේ වගකීම වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් හෝල්
  හි ප්රධාන විධායක නිලධාරී ක්රිස් හෝල් බින්ඩර් වසර 200 ක් තුළ සිය සමාගම ජාත්යන්තර කාර්යාල හයක් සහිත සේවකයින් 3 කට අධික සංඛ්යාවක් දක්වා වර්ධනය වී තිබේ. ක්රිස් හදවතින්ම ව්යවසායකයෙකු වන අතර, සාස් සමාගම් කිහිපයක් සාර්ථකව සැකසීමට හා පරිමාණයට ලක් කර ඇති අතර, බින්ඩර් අද දක්වාම වඩාත්ම කැපී පෙනේ. ක්රිස් මෙම සමාගම් ගොඩනඟා ඇත්තේ නිවැරදි ආකල්පයකින් හා පුහුණු වීමෙන් තරුණ තරුණියන්ට විශාල ප්රති .ල ලබා ගත හැකිය යන විශ්වාසය මතය. ක්රිස් මේ වන විට තරුණ ව්යවසායකයින් සඳහා පුහුණුකරුවෙකු හා උපදේශකයෙකු ලෙස කටයුතු කරයි 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කැසි
  කැසී ග්රේ ඩිජිටල් හි සෙවුම් මාධ්ය ජාලකරණයකිඅදාළ වේ සහ වසර පහක් අන්තර්ජාල අලෙවිකරණයේ සේවය කර ඇත. ඇය බ්ලොග්කරණය නොකරන විට හෝ අලෙවිකරණ සහ සමාජ මාධ්ය ප්රවණතා සමඟ රැඳී සිටින විට, ඇය එළිමහනේ කඳු නැගීම, බයිසිකල් පැදීම සහ කැනෝයිං කිරීම සඳහා කාලය ගත කරයි. ට්විටර් @ කැසලේනි හි ඇයව අනුගමනය කරන්න. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් බෙන්හැම්
  ඔබේ ගනුදෙනුකරුවන්ට ඇහුම්කන් දීමෙන් ඔවුන් සමඟ කතා නොකිරීමෙන් විශිෂ්ට අලෙවිකරණයක් නිර්මාණය වන බව ක්රිස් දනී. සමාගම් කිහිපයක් වෙළඳපොලේ ප්රමුඛ ස්ථාන කරා ඔසවා තැබීම සඳහා ඔහු මෙම අදහස ක්රියාත්මක කළේය. සඳහා අලෙවිකරණය ක්රියාත්මක කිරීම ඇල්කෙමර් පාරිභෝගිකයින්ට ඔවුන්ගේ ප්රතිචාර මත පදනම්ව අලෙවිකරණයක් නිර්මාණය කිරීමට ක්රිස්ට අසමසම අවස්ථාවක් ලබා දේ. සිමන්ටෙක්, ඇවාස්ට්, වෙබ්රූට් සහ යෙලෝෆින් බීඅයි හි විධායක අලෙවි කිරීමේ තනතුරු දැරීමෙන් පසු ක්රිස් ඇල්කෙමර් සමඟ එක් විය. ඔහු කැන්සාස් විශ්ව විද්යාලයේ උපාධිධාරියෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Caleb Benningfield
  Caleb Benningfield යනු Amperity හි ප්රධාන විසඳුම් ගෘහ නිර්මාණ ශිල්පියා වේ. ප්රමුඛ පාරිභෝගික දත්ත වේදිකාව වන Amperity හි වසර හතකට වැඩි පළපුරුද්දක් සහිතව (ක් පුරාවට), Caleb ප්රධාන විසඳුම් ගෘහ නිර්මාණ ශිල්පියා සහ ඉදිරි යෙදවූ ඉංජිනේරු ඇතුළු විවිධ භූමිකාවන් ඉටු කර ඇත. පළමු සේවකයෙකු ලෙස, ඔහු පාරිභෝගික සාර්ථක කණ්ඩායම පිහිටුවීමෙහිලා මූලික වූ අතර ඇලස්කා ගුවන් සේවය සමඟ සමාගමේ පළමු ප්රධාන සාර්ථක පාරිභෝගික ව්යාපෘතියට සම්බන්ධ විය. තාක්ෂණික අංශ සහ වෙළඳපල ඉදිරිදර්ශන අතර පරතරය පියවීමේ සුවිශේෂී හැකියාව Caleb සතු වේ. Amperity ට පෙර, Caleb IMS Health හි ප්රමුඛ මෘදුකාංග ඉංජිනේරුවෙකු ලෙස සේවය කළ අතර, එහිදී ඔහු ව්යවසාය CRM පරිමාණය සහ අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණ වේදිකාවක් සඳහා කටයුතු කළේය. IMS Health විසින් එය අත්පත් කර ගැනීමට පෙර Appature හි මෘදුකාංග සංවර්ධකයෙකු ලෙස ඔහු සිය වෘත්තීය ජීවිතය ආරම්භ කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කැරොලයින් බ්ලැක්
  කැරොලයින් යනු ලේඛකයෙකු සහ අන්තර්ගත අලෙවිකරුවෙකි සුරක්ෂිත සිතුවිලි. අන්තර්ජාල ආරක්ෂාව පිළිබඳ විශේෂ izing යෙකු වන ඇය, ඔබේ සබැඳි ව්යාපාරවලට අනිෂ්ට මෘදුකාංග වලට කළ හැකි හානිය ගැන දනී. ඇය සබැඳි තර්ජන සහ හැකර්වරුන්ට වෙබ් අඩවි පැහැර ගැනීමට ඇති හැකියාව සහ ප්රවර්ධන උපාය මාර්ග පිළිබඳ මනා දැනුමක් ඇත. ප්රවීණ අලෙවිකරුවෙකු ලෙස, අන්තර්ජාලය වඩාත් ආරක්ෂිත ස්ථානයක් බවට පත් කිරීම සඳහා ඇයගේ අත්දැකීම් සමාන අදහස් ඇති පුද්ගලයින් සමඟ බෙදා ගැනීමට ඇය උනන්දු වෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කර්ට් බ්ලූම්
  කර්ට් බ්ලූම් ජනාධිපති වේ බ්ලූවෙන් ගෝලීය බහු නාලිකා අලෙවිකරණ මෘදුකාංග සැපයුම්කරු වන එක්සත් ජනපදය. කර්ට් මීට පෙර ස්මාර්ට් ෆෝකස් සමඟ ප්රධාන නායකත්ව තනතුරක් දැරූ අතර ව්යාපාරයේ ගෝලීය වර්ධනයට එය ඉවහල් විය. එතැන් සිට, කර්ට් සමාජ මාධ්ය, තත්ය කාලීන පාරිභෝගික සම්බන්ධතා සහ විශ්ලේෂණ යන ක්ෂේත්රවල එක්සත් ජනපද ආරම්භක කිහිපයක් සමඟ කටයුතු කරයි. බ්ලූවෙන් හි එක්සත් ජනපද මෙහෙයුම් වල සභාපතිවරයා ලෙස කර්ට් එක්සත් ජනපදය පුරා බ්ලූවෙන් ව්යාප්ත කිරීම අධීක්ෂණය කරන අතර බ්ලූවෙන්ගේ ඇමරිකානු සේවාදායකයින් කළමනාකරණය කරන කණ්ඩායමට නායකත්වය දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කොනෝර් කැව්ලි
  කොනර් යනු ටෙක්.කො හි ජ්යෙෂ් Writ ලේඛකයා ය. පසුගිය සිව් වසර පුරා, ඔහු කික්ස්ටාර්ටර් ව්යාපාර සහ අංකුර ආරම්භක සිට තාක්ෂණික ටයිටන් සහ නව්ය තාක්ෂණයන් දක්වා සියල්ල ගැන ලියා ඇත. ස්ටෑන්ඩ්-අප් හාස්යයේ ඔහුගේ පුළුල් පසුබිම, එස්එක්එස්ඩබ්ලිව් හි ආරම්භක රාත්රිය සහ ටෙක් ඉන් මෝෂන් සඳහා ටිමී සම්මාන වැනි තාක්ෂණික කේන්ද්රීය සිදුවීම් සඳහා සත්කාරකත්වය සැපයීමට සුදුසුම පුද්ගලයා බවට පත්විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කාර්සන් කොනන්ට්
  කාර්සන් කොනන්ට් යනු චිකාගෝ හි විකුණුම් සක්රීය කිරීමේ විසඳුම් සැපයුම්කරුගේ ප්රධාන විධායක සහ ආරම්භකයා වේ මීඩියාෆ්ලයි. ව්යවසායක පවුලක හැදී වැඩුණු කාර්සන්, සමාගමක් ගොඩ නැගීමේ අභියෝග හා විපාකවලට අමුත්තක් නොවේ. ඔහුගේ දැක්ම සාර්ථකව ක්රියාත්මක කිරීම සඳහා දීප්තිමත් කණ්ඩායමක් එක්රැස් කිරීම. කාර්සන්ගේ නායකත්වය යටතේ, මීඩියාෆ්ලයි වසර 5000 ක් අඛණ්ඩව වර්ධනය වන ඉන්කෝපරේෂන් 2018 ක් ලෙසත්, ඉන්කෝපරේටඩ් හි 500 හොඳම සේවා ස්ථානවලින් එකක් ලෙසත්, ක්රේන්ගේ චිකාගෝ බිස්නස් විසින් වැඩ කිරීමට හොඳම ස්ථානයක් ලෙසත් පිළිගෙන තිබේ. මීඩියාෆ්ලයි හි මෘදුකාංගය වර්තමානයේ පෙප්සිකෝ, මිලර්කූර්ස්, ඩිස්නි සහ ගෝල්ඩ්මන් සැක්ස් ඇතුළු ෆෝචූන් XNUMX සමාගම් විසින් උත්තේජනය කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  චැඩ් ක්රෝ
  චැඩ් ක්රෝව් එක් විය ටෙක්වුඩ් උපදේශනය 2016 දී ඒකාබද්ධ කිරීමේ කොටසක් ලෙස. දැනට, ඔහු Techwood හි ක්රියාත්මක කිරීම් සහ ගිණුම් කළමනාකරණ මෙහෙයුම් කළමනාකරණය කරයි. ඔහු Reinhardt විශ්වවිද්යාලයෙන් ප්රථම උපාධියක් ලබා ඇති අතර ට්රෝයි විශ්වවිද්යාලයෙන් සන්නිවේදනය පිළිබඳ ශාස්ත්රපති උපාධියක් ලබා ඇත. වසර ගණනාවක් පුරා, චැඩ් විසින් ගෙවන ලද සෙවුම් වෙළඳ දැන්වීම් සඳහා ඩොලර් මිලියන 25 කට වඩා කළමනාකරණය කර ඇත. Techwood Consulting 2008 දී ආරම්භ කරන ලද අතර එය කාබනික සහ ගෙවන සෙවුම් සඳහා මූලික නිපුණතා ඇති ප්රභූ ඩිජිටල් උපදේශන ආයතනයකි. 5000 සඳහා Inc2017 සාමාජිකයෙකු, ඇට්ලන්ටා, GA හි මූලස්ථානය, 17 දෙනෙකුගෙන් යුත් කණ්ඩායමක් සමඟින් 60 සේවාදායකයින්ට සහය දක්වයි, Techwood SEO සහ PPC විෂය ක්ෂේත්ර තුළ ගුණාත්මක ක්රියාත්මක කිරීම සඳහා කීර්තියක් ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් ඩොනල්ඩ්
  ක්රිස් ඩොනල්ඩ් යනු වෘත්තීය විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණ ආයතනයක් වන ඉන්බොක්ස් සමූහයේ අධ්යක්ෂකවරයා වන අතර ප්රති result ල මත පදනම් වූ විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණ සේවා සැපයීමට විශේෂ izes යෙකි. ඔහු ෆෝචූන් 500 සමාගම්, සිල්ලර දැවැන්තයින්, ලාභ නොලබන, SMB සහ රජයේ ආයතන සමඟ ඔවුන්ගේ විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණ සේවා ඊමේල් විගණන සහ අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණ වැඩසටහන් වල දශක 2 කට ආසන්න කාලයක් තිස්සේ සෘජුවම කටයුතු කර ඇත. ඔහුගේ බ්ලොග් අඩවියේ විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණ හොඳම භාවිතයන් පිළිබඳ ඔහුගේ සුවිශේෂී අදහස් සහ අවබෝධය බෙදා ගැනීමට ඔහු ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස්තියානි ෆේසි
  මම ඕඩියෝ මොබ් ආරම්භ කළේ ආක්රමණශීලී වෙළඳ දැන්වීම් මගින් ක්රීඩකයන්ට බාධා ඇති වූ විට ඔවුන් තුළ ඇති වන කලකිරීම මට වැටහෙන බැවිනි. කර්මාන්තයේ හොඳම මොළයන් කිහිපයක් එකට ගෙන ඒම, AudioMob හි විසඳුම ජංගම ක්රීඩා සංවර්ධකයින්ට ඔවුන්ගේ ක්රීඩකයින් නිරත කරවමින් ශ්රව්ය දැන්වීම් හරහා ඔවුන්ගේ ක්රීඩා වලින් මුදල් උපයන්න ක්රමයක් සපයයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කොලීන් ෆාහේ
  Colleen Fahey යනු විවිධ ස්පර්ශක ස්ථානවල සන්නාමකරණය සහ අලෙවිකරණය පිළිබඳ ගැඹුරු අත්දැකීම් ඇති නිර්මාණශීලී විධායකයෙකි. කොලීන් සිය වෘත්තීය ජීවිතය පුරාවටම එක්සත් ජනපදයේ, යුරෝපයේ, ලතින් ඇමරිකාවේ සහ ආසියාවේ ප්රමුඛ පෙළේ සන්නාම සඳහා විධායක නිර්මාණ අධ්යක්ෂවරියක් ලෙස සේවය කර ඇත. ඇය උතුරු ඇමරිකාවට ව්යාප්ත කිරීම සඳහා Sonic අනන්යතා 450 කට අධික සංඛ්යාවක් නිර්මාණය කර ඇති පැරිස් පදනම් කරගත් Sonic සන්නාම නියෝජිතායතනය වන Sixième Son වෙත ළඟා වූවාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස්ටෝපර් ෆවුස්ට්
  සියලුම ගෝලීය අලෙවිකරණය, ව්යාපාර සංවර්ධනය, සහ වෙළඳපොළට යාමේ උපාය මාර්ග සඳහා ක්රිස්ටෝපර් වගකිව යුතුය ක්විඩියන්. තාක්ෂණ ක්ෂේත්රයේ ගැඹුරු වසම් විශේෂ expert තාවයකින් හෙබි දක්ෂ ගෝලීය අලෙවිකරණ විධායකයෙකු ලෙස ක්රිස්ටෝපර් ඉහළ වර්ධන සමාගම් සමඟ සනාථ කළ වාර්තාවක් ගෙන එයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් ගොමර්සාල්
  ක්රිස් ගොමර්සාල් එහි ආරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ පරමාණුක, ඇට්ලන්ටා හි අලෙවිකරණ මෘදුකාංග සමාගමක්, ජීඒ. මීට පෙර, ක්රිස් ෆේස්බුක් සහ ඉන්ස්ටග්රෑම් හි නිර්මාණාත්මක උපායමාර්ගිකයෙකු වූ අතර ඔහු ලොව විශාලතම වෙළඳ නාම සහ නියෝජිත ආයතන සමඟ සහයෝගයෙන් කටයුතු කළේය, පේටන්ට් බලපත්ර ගොනු කළේය, සමාජ මානව විද්යා ologists යින් හා දත්ත විද්යා scientists යින් සමඟ වැඩ කළේය, ඉංජිනේරුවන් සමඟ මූලාකෘති ගොඩනඟා, ඊයම් ප්රකාශන වැඩසටහන් ඇරඹුම් කඳවුරු සහ තවත් බොහෝ දේ. මීට පෙර මොක්සි හි නිර්මාණාත්මක පෙරමුණ, යුරෝ ඒඑස්සීජී (ඩීඑස්ඩබ්ලිව්), එක්සයිල් ඔන් සෙවන්ත් (ඒජන්සි.කොම්), සහ ඔහුගේම ආරම්භයක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  චැඩ් පොලිට්
  ඉරාක ෆ්රීඩම් මෙහෙයුමේ සැරසිලි ප්රවීණයෙකු සහ හිටපු එක්සත් ජනපද යුද හමුදාපති චැඩ් පොලිට්, අන්තර්ගත ප්රවර්ධනය, ප්රවෘත්ති සහ තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය සඳහා කැපවූ ලොව පළමු සහ එකම වෙබ් අඩවිය වන අදාළත්වයේ සමාරම්භකයා වේ. ඔහු ඉන්දියානා විශ්ව විද්යාලයේ කෙලී බිස්නස් ඔෆ් බිස්නස්හි අන්තර්ජාල අලෙවිකරණ පිළිබඳ අතිරේක මහාචාර්යවරයෙක් වන අතර රට්ගර්ස් විශ්ව විද්යාල ව්යාපාර පාසලේ අන්තර්ගත අලෙවිකරණ උපදේශකවරයෙකි. චැඩ් යනු ලොව ප්රථම බ්ලොක්චේන් බලයෙන් ක්රියාත්මක වන අපද්රව්ය කළමනාකරණ පද්ධතිය වන ස්විච්කොයින් සහ ස්වදේශික වෙළඳ දැන්වීම් වේදිකා, පවර්ඩ් සහ ඇඩ්හයිව් හි උපදේශක මණ්ඩලයේ සාමාජිකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  කාටර් හැලට්
  කාටර් හැලට් යනු ජාතික ඩිජිටල් ඒජන්සිය සමඟ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපායමාර්ග ist යෙකි R2 ඒකාබද්ධ. සාම්ප්රදායික හා ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග අධීක්ෂණය කිරීමේදී කාටර් වසර 14+ අත්දැකීම් සහ මනා වටකුරු පසුබිමක් ගෙන එයි. නිර්මාණාත්මක කතන්දර කීම, අංශක 2 ක පාරිභෝගික අත්දැකීම්, ඉල්ලුම උත්පාදනය සහ මැනිය හැකි ප්රති .ල කෙරෙහි අවධානය යොමු කරමින් ඇය ගැඹුරු උපායමාර්ගික පදනම් සංවර්ධනය කිරීමට, ඔවුන්ගේ ව්යාපාරික අභියෝග විසඳීමට සහ අතිවිශිෂ්ට හා අර්ථවත් අන්තර්ක්රියා නිර්මාණය කිරීමට බී 2 බී සහ බී 360 සී සේවාදායකයින් සමඟ කටයුතු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මැට් චැන්ඩ්ලර්
  මම Givelify සඳහා විකුණුම් මෙහෙයුම් විශේෂඥයා, ස්ථානය සහ මනාප මත පදනම් වූ විශ්වාසය/පුණ්ය පරිත්යාග යෙදුමකි. මගේ මාතෘකාව ඇත්තටම ටිකක් හිතුවක්කාරයි; මම සාමාන්යයෙන් හඳුන්වන්නේ The Fixer සහ/හෝ The Swiss Army Knife ලෙසයි. මම මාව හඳුන්වන්නේ මුරකරු කියලා. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  චක් හෙන්ගල්
  කාර්ය සාධන අලෙවිකරණය තෝරාගත් ව්යවසායකයින්ගෙන් පිරී ඇත. එබැවින් ජීවයක් තෝරා ගැනීමට කාලය පැමිණි විට, තරුණ චක් හෙන්ගල් නව නිපැයුම් කරුවන්ගේ හා පිස්සුකරුවන්ගේ මෙම කැරලිකාර කර්මාන්තය විසින් ආකර්ෂණය විය. ඔහුට සංඛ්යා සඳහා මොළයක් තිබූ අතර රටේ විශාලතම කාර්ය සාධන අලෙවිකරුවෙකු වූයේ ඔහුගේම පිටිපස්සේය, එබැවින් ඔහු ඇඟිලි තුඩු කපන දත්ත ෆින්ගර්හට් හි කපයි. 1997 දී චක් අලෙවිකරණ ගෘහ නිර්මාණ ශිල්පීන් ආරම්භ කළේය 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  චිප් හවුස්
  චිප් හවුස් හි ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරියා වේ හතර 51. ෆෝඩර් 51 විසින් ඇණවුම් කරන ලද වලාකුළු මත පදනම් වූ බී 2 බී ඊ-වාණිජ්ය වේදිකාව වන අතර එය ව්යාපාරික හා තාක්ෂණික පරිශීලකයින්ට ලෝක මට්ටමේ විද්යුත් වෙබ් අඩවි වේගයෙන්, පහසු සහ අඩු වියදමකින් නිර්මාණය කිරීමේ හැකියාව ලබා දෙයි. හවුස් වසර 25 කට වැඩි direct ජු හා ඩිජිටල් අලෙවිකරණ අත්දැකීම් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් හොයිට්
  ක්රිස් යනු අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂවරයාය පර්සියෝ, ව්යාපාරික හවුල්කරුවෙකු තම සේවාදායකයින් සඳහා විශාල දත්ත අවස්ථා නිර්මාණය කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කළ අතර එහිදී ඔහු සන්නාමය සහ පණිවිඩ යැවීම බිම් මට්ටමේ සිට ලාංඡනයේ සිට විකුණුම් පුනීලය දක්වා වර්ධනය කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් ලූකස්
  ක්රිස් යනු ව්යාපාර සංවර්ධන උප සභාපති ය ෆෝම්ස්ටැක්. ඔහු Formstack හි බොහෝ අලෙවිකරණ ප්රයත්නයන් කළමනාකරණය කරන්නේ සමාජීය සහ සබැඳි අලෙවිකරණය Formstack වර්ධනයට උපකාර වන ආකාරය සොයා ගැනීමට විශේෂ උනන්දුවක් ඇතිවය. Formstack යනු මාර්ගගත පෝරම ගොඩනැගීමේ මෙවලමක් වන අතර එය අන්තර්ජාලය හරහා දත්ත රැස් කිරීම සහ කළමනාකරණය කිරීම නිසා බොහෝ හිසරදය ඉවත් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් බ්රොස්
  ක්රිස් EverEffect හි හවුල්කරුවෙකි, ක්ලික් කිරීමකට ගෙවීම් කළමණාකරනය, SEO උපදේශනය සහ වෙබ් විශ්ලේෂණ පිළිබඳ විශේෂඥයි. ක්රිස්ට Fortune 16 සමාගම් සමඟ වසර 500කට වැඩි අන්තර්ජාල පළපුරුද්දක් ඇති අතර ව්යාපාර, නිෂ්පාදන සහ සේවා ප්රවර්ධනය කිරීම සඳහා සබැඳි අත්දැකීම් මෙහෙයවීම සහ ක්රියාත්මක කිරීම පිළිබඳ විශේෂඥ දැනුමක් ඇත. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් ඩම්රොන්
  ක්රිස් එහි ප්රධාන නවෝත්පාදන නිලධාරියා වේ බීකන්ස්ට්රීම්, සමීපත්වය මත පදනම් වූ ජංගම අලෙවිකරණ යෙදුමකි. බීකන්ස්ට්රීම් සියලු වර්ගවල සහ ප්රමාණයේ ව්යාපාරවලට ළඟම සිටින ගනුදෙනුකරුවන් සමඟ සම්බන්ධ වීමට පහසු සහ ලාභදායී ක්රමයක් ලබා දෙයි, ඔවුන්ට කූපන් පත්, නිෂ්පාදන නිරූපණ, ප්රවර්ධන, වීඩියෝ හෝ තොරතුරු සෘජුවම ඔවුන්ගේ ජංගම උපාංගයට යවයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  චින්තන් ජේන්
  චින්තන් ජේන් යනු නිෂ්පාදන අලෙවිකරණයේ සහකාර අධ්යක්ෂවරයාය Kissflow කාර්ය ප්රවාහය, සියලු වර්ගවල වැඩ එකම ස්ථානයක කළමනාකරණය කිරීමට ආයතනවලට හැකි ඒකාබද්ධ වේදිකාවකි. චින්තන් යනු රැකියා ස්ථාන තාක්ෂණයන්, වැඩ කළමනාකරණය සහ ඩිජිටල් සේවා ස්ථානය වැනි මාතෘකා පිළිබඳව පුළුල් ලෙස ලියන දක්ෂ අලෙවිකරණ වෘත්තිකයෙකි. ඔහු විවිධ ව්යාපාර සහ තාක්ෂණික වේදිකාවලට ද ක්රියාකාරීව දායක වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස්ටිනා ලියොන්
  ක්රිස්ටිනා ලියොන් යනු සනී සෝකාල් හි ලේඛිකාවක්, බ්ලොග්කරුවෙකු සහ සංගීත ian යෙකි. අලෙවිකරණ පිටපතක් සමඟ සබැඳි ව්යාපාර වර්ධනය වීමට උදව් කිරීම සඳහා ඇය ගිනි තබා ඇත. ක්රිස්ටිනා සිය මේසයෙන් step ත් වූ විට ප්රබන්ධ කියවීමට, වෙරළ තීරයේ ඇවිදීමට සහ සංගීතය වාදනය කිරීමට ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කාලෝස් මේසා
  Carlos Meza Crowd Content හි සභාපති සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරී ලෙස සේවය කරයි, ප්රමුඛ පෙළේ අන්තර්ගත නිර්මාණ සේවා සපයන්නෙකු වන, දක්ෂ ලේඛකයින් සහ සංස්කාරකවරුන්, උසස් තත්ත්වයේ, පුද්ගලයන්ට ප්රථම, තාක්ෂණික වේදිකා අත්දැකීමක් තුළ පරිමාණයෙන් ප්රකාශනයට සූදානම් අන්තර්ගතයක් අවශ්ය ව්යාපාර සමඟ සම්බන්ධ කරයි. පරිමාණයේ ප්රවීණයෙකු වන Meza පසුගිය වසර පහ තුළ ඉහළ වර්ධන තාක්ෂණ සමාගම්වලට නායකත්වය දෙයි. 2021 දී Crowd Content හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ලෙස පත්වීමට පෙර, ඔහු SaaS Edtech සමාගමක් වන Kivuto Solution හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ලෙස සේවය කළේය. කර්මාන්තයේ ප්රවීණයෙකු වන Meza විසින් සපයනු ලබන ගෝලීය වෙළඳ නාමවල Crowd Content අඩිපාර පුළුල් කිරීම සඳහා ඉංජිනේරු සහ ආයතනික මූල්ය පිළිබඳ පසුබිමක් ගෙන එයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් නියුමන්
  Chris Neumann යනු ස්වයං සේවා Cloud BI හි ප්රමුඛතම සැපයුම්කරු වන DataHero හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන නිෂ්පාදන නිලධාරියා වේ. Aster Data Systems හි Big Data අවකාශය නිර්මාණය කිරීමට උදව් කිරීමෙන් පසු, ඔහු පසුගිය වසර හතර පුරා ක්ලවුඩ් වෙත කර්මාන්තය පුරාවටම මාරුවීමක් සිදු කර ඇත. ඔහු DataHero වලාකුළු අවකාශයේ පළමු සැබෑ ස්වයං සේවා BI වේදිකාව ලෙස ස්ථානගත කිරීමට උදව් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කොරී බ්ලූම්
  කෝරි බ්ලූම් හි අන්තර්ගත අලෙවිකරණ කළමනාකරු වේ යොට්පෝ. ඔහු පරිශීලකයා විසින් ජනනය කරන ලද අන්තර්ගතයන් ගැන කතා නොකරන විට, ඔහු කෑමට සුදුසුම හොඳම ස්ථානය සොයමින් සිටින බව ඔබට සොයාගත හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් ඕර්ලොබ්
  ක්රිස් ඕර්ලොබ් නිෂ්පාදන අලෙවිකරණයේ ජ්යෙෂ් Director අධ්යක්ෂකවරයෙකි ගොං.ඕ. - බී 1 බී විකුණුම් කණ්ඩායම් සඳහා # 2 සංවාද බුද්ධි වේදිකාව. ඔබේ විකුණුම් සංවාදවල ආලෝකය විහිදුවමින් ඔබේ නල මාර්ගයෙන් වැඩි ප්රමාණයක් ආදායමක් බවට පරිවර්තනය කිරීමට ගොං ඔබට උදව් කරයි. එය වාර්තා කරයි, පිටපත් කරයි, සහ සෑම විකුණුම් ඇමතුමක්ම විශ්ලේෂණය කරයි එවිට ඔබට විකුණුම් කාර්යක්ෂමතාව ඉහළ නැංවිය හැකිය, වැඩ කරන්නේ කුමක්ද සහ නැති දේ හදුනාගත හැකිය, සහ නව කුලී වැඩ වේගවත් කරන්න. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස්ටෝපර් පාර්සන්ස්
  ක්රිස් පාර්සන්ස් යූසීඑල්ඒ වෙතින් ව්යාපාර කළමනාකරණය පිළිබඳ උපාධියක් ලබා ගත්තේය. ඔහු ව්යාපාරය කෙරෙහි දැඩි ඇල්මක් දක්වන අතර පසුගිය දශකය තුළ ව්යාපාර උපදේශකයෙකු ලෙස සේවය කරයි. ඔහුගේ නිදහස් කාලය තුළ, ඔහු නව ව්යාපාර ප්රවණතා පිළිබඳව පර්යේෂණ කරන අතර බ්ලොග්කරණය සහ උපදේශනය තුළින් අදාළ ක්රියාත්මක කිරීම් බෙදා ගනී. 
 
 
 
 
 
	    
  
  බල බලය
  Cáit Power යනු ජංගම CRM කණ්ඩායම් නායකත්වයයි මූලද්රව්ය තරංග, එහිදී ඔවුන් ජංගම අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය බලගන්වන ඇදහිය නොහැකි තාක්ෂණය නිපදවයි. Cait ගේ පසුබිම ජංගම අලෙවිකරණය, පුවත්පත් කලාව සහ සංචාර වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සින්තියා මිල
  සින්තියා ප්රයිස් යනු ලිට්මස් හි අලෙවිකරණයේ SVP ය. ඇගේ කණ්ඩායම අන්තර්ගත අලෙවිකරණය, ඉල්ලුම උත්පාදනය සහ සිදුවීම් හරහා ලිට්මස් සහ විද්යුත් තැපැල් ප්රජාවට වර්ධනය වී සහාය දක්වයි. ඇය වසර 10 කට වැඩි කාලයක් විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණ ක්ෂේත්රයේ සිට ඇති අතර මීට පෙර විද්යුත් තැපැල් සේවා සපයන්නෙකු වන එමා හි අලෙවිකරණ අංශයේ උපකුලපතිනිය ද විය. ඇය අව්යාජ සන්නිවේදනයන් නිර්මාණය කිරීමට සහ අලෙවිකරණ මිශ්රණයේ හදවත වන විද්යුත් තැපෑලෙහි බලය ප්රයෝජනයට ගැනීමට දැඩි කැමැත්තක් දක්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  චන්ද්රු රායි
  චන්ද්රු අන්තර්ජාල විකුණුම්කරුවන් සඳහා ඊ-වාණිජ්යය සහ සමාජ මාධ්ය සියල්ල ගැන ලියයි Around.io, හුදෙක් සබැඳි විකුණුම්කරුවන් සහ ඉකොම් ව්යවසායකයින් සඳහා නිර්මාණය කරන ලද සමාජ මාධ්ය ඵලදායිතා මෙවලමකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් රිචඩ්සන්
  ක්රිස් මාධ්යවේදියෙක්, සංස්කාරකයෙක් සහ බ්ලොග්කරුවෙකි. ඔහු ලිවීමට හා සංචාරය කිරීමට ප්රිය කරයි, නව, නිර්මාණාත්මක දේ කිරීමට ඔහුගේ ආනුභාවය සොයා ගනී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස් රොත්ස්ටයින්
  ක්රිස් රොත්ස්ටයින් එහි ප්රධාන විධායක සහ සම නිර්මාතෘ වේ Groove.co, විකුණුම් සම්බන්ධතා වේදිකාවක්. Groove.co ට පෙර, ක්රිස් ගූගල් හි ව්යවසාය විකුණුම් කණ්ඩායම් ගොඩනඟා, පරිමාණය කර කළමනාකරණය කළේය. ඔහු දැන් නවීන තාක්ෂණය විකුණුම් ලෝකයට ගෙන ඒමට උදව් කරයි, එබැවින් විකුණුම් මෙහෙයුම්වල සිට විකුණුම් අධ්යක්ෂවරුන් දක්වා සෑම කෙනෙකුටම තම ගනුදෙනුකරුවන්ට සහ ඔවුන්ගේ සමාගම්වලට වටිනාකමක් ලබා දීමට වැඩි කාලයක් ගත කළ හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  කෝඩි තියුණු
  අවුරුදු 15 ක් තිස්සේ වෙබ් අඩවි ගොඩනඟා ඇති, 6 ක් සඳහා SaaS පිරිනැමීම් සමඟ වැඩ කරන, සහ මගේ වයස අවුරුදු 2 සිට ඉන්දියානා විශ්ව විද්යාල පැසිපන්දු සඳහා මුල් බැසගත් තාක්ෂණ පෙම්වතා. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ක්ලෝයි ස්මිත්
  ක්ලෝයි ස්මිත් යනු ව්යාපාරික උපදේශකයෙකු වන අතර අර්ධ-කාලීන ලේඛකයෙකි. ආශාව, ධෛර්යය සහ සියල්ලටම වඩා දැනුම සාර්ථකත්වයට හේතු වන බව ඇය විශ්වාස කරයි. ඇය වැඩ නොකරන විට, ඇය හොඳ පොතක් හා ලෙමන්ග්රාස් තේ කෝප්පයක් (හෝ වඩාත් අවංකව නවතම නෙට්ෆ්ලික්ස් පහර ප්රදර්ශනය නැරඹීම) සමඟ හුරතල් වී ඇත. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස්ටියන් ස්ටැන්සියු
  ක්රිස්ටියන් ස්ටැන්සියු යනු නිදහස් වීඩියෝ සංස්කාරකයෙකි, හිමිකරු සහ පශ්චාත් නිෂ්පාදන සම්බන්ධීකාරක වේ වීදියෝ මීඩියා - ලොව පුරා සිටින වීඩියෝ ග්රාහකයින්, අලෙවිකරණ ආයතන, වීඩියෝ නිෂ්පාදන චිත්රාගාර හෝ වෙළඳ නාම සඳහා වීඩියෝ සංස්කරණ සේවා සපයන සමාගමක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  සිඩ්නි ටෙට්රෝ
  සිඩ්නි යනු නිෂ්පාදන ගොඩනැගීම සහ පාරිභෝගික අත්පත් කර ගැනීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරන ප්රමුඛ පෙළේ නිෂ්පාදන ව්යවසායකයෙකි. ඇය දැනට සිල්ලර වෙළඳාමේ සභාපති සහ ප්රධාන නිෂ්පාදන නිලධාරිනියයි වයිට් ක්ලවුඩ්ස්, ඇය ප්රධාන විධායක නිලධාරිනිය සහ ආරම්භකයා වූ 3DplusMe අත්පත් කර ගත්තාය. ඇය ඩිස්නි සඳහා තාක්ෂණික වාණිජකරණය පිළිබඳ කටයුතු කළ අතර මාර්වල්, ස්ටාර් වෝර්ස්, එම්එල්බී, එම්එල්එස්, වෝනර් බ්රදර්ස්, ඩ්රීම්වර්ක්ස්, එන්එෆ්එල්, ඩිස්නි ස්ටෝර්ස්, ටාර්ගට්, වෝල්මාර්ට් සහ ටොයිස් ආර් අපස් ඇතුළු නිෂ්පාදන ලබා දීමට ලොව විශාලතම වෙළඳ නාම සහ සිල්ලර වෙළෙන්දන් සමඟ කටයුතු කර ඇත. ඇය වර්ධන කොටස් සමාගමක් වන මර්කාටෝ හි මෙහෙයුම් සහකාරියකි, ගෝල්ඩ්මන් සැක්ස් 10 කේ කුඩා ව්යාපාර මුලපිරීමේ පී ulty ය සහ කාන්තා තාක්ෂණික කවුන්සිලයේ නිර්මාතෘ සහ සභාපතිනියකි. සිඩ්නි ව්යාපාර පරිපාලනය පිළිබඳ ශාස්ත්රපති උපාධියක් සහ බ්රිගේම් යන්ග් විශ්ව විද්යාලයෙන් පරිගණක විද්යාව පිළිබඳ උපාධියක් ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කැරොලයින් වොට්ස්
  කැරොලයින් වොට්ස් අලෙවිකරණ කළමනාකරුවෙකි ReTargeter, පසුබැසීම් සහ ප්රේක්ෂක ඉලක්ක කිරීම පිළිබඳ විශේෂ izing වූ පූර්ණ-සේවා සංදර්ශක සැපයුම්කරුවෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස්ටියන් වෙටර්
  Christian Wettre යනු SugarCRM හි සීනි වේදිකාවේ ජ්යෙෂ්ඨ උප සභාපති සහ සාමාන්යාධිකාරී වේ. විකුණුම්, අලෙවිකරණය සහ පාරිභෝගික සේවා කණ්ඩායම් ඒකාබද්ධ කිරීම හරහා සීනි පාරිභෝගිකයින්ට අධි-විභේදන පාරිභෝගික අත්දැකීම් ලබා දීමට ක්රිස්ටියන් උදව් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  චාලට් සියම්ස්
  As සයිටෙකෝර් හි අන්තර්ගත අලෙවිකරණයේ වී.පී., ප්රධාන කර්තෘ, චාලට් විසින් ඊ-පොත්, වීඩියෝ, සහ ධවල පත්රිකා ඇතුළු අන්තර්ගත වත්කම්වල උපාය මාර්ග හා සැලසුම් අධීක්ෂණය කරනු ලබන අතර එය සයිටෙකෝර් ගනුදෙනුකරුවන්ට සහ අපේක්ෂකයින්ට වටිනාකමක් ලබා දෙයි. ඇය සිට්කෝර් සහ අලෙවිකරණ තාක්ෂණික භූ දර්ශනය ගැන මෙන්ම ප්රේක්ෂක අවශ්යතා සහ අභියෝග තේරුම් ගැනීමට දැඩි කැමැත්තක් දක්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩැනියෙල් අල්වරාඩෝ
  ඩැනියෙල් අල්වරාඩෝ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ විශේෂඥයෙක් වන අතර තාක්ෂණවේදයේ උපකුලපතිවරයා වේ සුදු මෝරා මාධ්ය. වයිට් ෂාක් මීඩියා හි මාලිමා යන්ත්රය පිටුපස ලෝක මට්ටමේ සංවර්ධකයින් කණ්ඩායමක් මෙහෙයවීම සඳහා ඔහු වගකිව යුතුය, ඔවුන්ගේ ක්ලික් කිරීමකට ගෙවීමේ කළඹ පරිමාණය කිරීමට අපේක්ෂා කරන නියෝජිතායතන සඳහා වන All-in-One Sales Enablement වේදිකාවකි. ඩැනියෙල්ට අලෙවිකරණ තාක්ෂණ කර්මාන්තයේ වසර 8 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ඔහු ඩිජිටල් වෙළඳ ප්රචාරණ කළමනාකරු, මෘදුකාංග ගෘහ නිර්මාණ ශිල්පියා සහ තාක්ෂණවේ VP ඇතුළු විවිධ භූමිකාවන් හරහා අලෙවිකරණ උපාය මාර්ගයකින් සහ මෘදුකාංග සංවර්ධන ආස්ථානයකින් සහාය ලබා දී ඇත. තාක්ෂණයේ පුළුල් පසුබිමක් සමඟින්, අර්ථවත් අත්දැකීම් නිර්මාණය කිරීමට, සංකීර්ණ කාර්යයන් සරල කිරීමට සහ ඔවුන්ගේ සේවාදායකයින් සඳහා වටිනාකම් ජනනය කිරීමට ඩැනියෙල් ආයතනවලට තාක්ෂණය භාවිතා කිරීමට උපකාර කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අශ්වින් ඩේව්
  අශ්වින් ව්යාපාර, ව්යවසායකත්වය, ඊ-වාණිජ්යය සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණය කෙරෙහි දැඩි ඇල්මක් දක්වයි. ඇය සමඟ වැඩ කරයි ලබා ගන්න ඩිජිටල් අලෙවිකරණ විශේෂ .යෙකු ලෙස. ඇය නිදහස් ආත්මයක් සහ වික්රමාන්විත විශාරදයෙකි, ඇය තම නිදහස් කාලය තමා සමඟ ගත කරයි, එක් වරක් ආදරය කරයි, සංගීතය මෙන්ම ක්රීඩා නැරඹීම සහ ක්රීඩා කිරීම. ඇය සාගරයට ඇබ්බැහි වී ඇති අතර මාර්ගවල නව අත්දැකීම් ලබා ගැනීම සඳහා ඇය අපේම කලා කෘති ලෙස ජීවිතය දෙස බලන විට නව අත්දැකීම් ලබා ගනී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩේන් ඇට්කින්සන්
  ඩේන් ඇට්කින්සන් සිය පළමු සමාගම වන සෙන්ස්නෙට් ඉන්කෝපරේෂන් ආරම්භ කළේ වයස අවුරුදු 18 දී ය. ෆෝචූන් 500 සමාගම් (ඩබ්ලිව්පීපී, ෆයිසර්, ලුසෙන්ට්) මහාද්වීප තුනක සේවකයින් සිය ගණනකට සේවය කිරීම තුළින් සමාගම පුපුරන සුලු ලෙස වර්ධනය විය. එතැන් සිට ඔහු තාක්ෂණ විධායකයෙකු ලෙස අතිශය සාර්ථක වෘත්තියක් ලබා ඇති අතර සමාගම් දුසිමකට අධික සංඛ්යාවක් ආරම්භ කර, මිලදී ගෙන, විකුණා ඇත. ඔහුගේ පුළුල් තාක්ෂණය සහ අලෙවිකරණ විශේෂ ise තාවය අපගේ ගනුදෙනුකරුවන්ට වැඩි වැඩියෙන් පොහොසත් සේවාවක් ලබා දීමට උපකාරී වේ. ප්රධාන විධායක නිලධාරී තනතුරට අමතරව ඩේන් ප්රමුඛ පෙළේ තාක්ෂණ සමාගම් කිහිපයක උපදේශක සහ අධ්යක්ෂ මණ්ඩල සාමාජිකයෙකු ලෙස ද කටයුතු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩේව් හොඩ්ග්සන්
  ඩේව් හොඩ්සන් උතුරු ඇමරිකාවේ විකුණුම් සහ බෙදාහැරීමේ අධ්යක්ෂවරයා වේ Zeiss බහුමාධ්ය උපාංග, කැමරා කාච, දුරදක්න සහ විෂය පථයන් සාදන්නන් වන Zeiss හි පාරිභෝගික නිෂ්පාදන අංශය තුළ කණ්ඩායමක්. බහුමාධ්ය උපාංගවලට Zeiss VR One හෙඩ්සෙට් සහ විශේෂිත කාච සහිත අනාගත පැළඳිය හැකි උපාංග ඇතුළත් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩේවිඩ් බෙල්
  ඩේව් බෙල් යනු ව්යවසායකයෙකු වන අතර ජංගම විනෝදාස්වාදය සහ ඩිජිටල් අන්තර්ගත බෙදාහැරීමේ ක්ෂේත්රවල පිළිගත් පුරෝගාමියෙකි. ඩේව් යනු ගුම්මික්යුබ් හි සම-නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ - ඇප් ස්ටෝර් ප්රශස්තිකරණය සඳහා දත්ත, තාක්ෂණය සහ සේවාවන් සපයන ප්රමුඛ ගෝලීය සැපයුම්කරු. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩග් බිව්ෂර්
  ඩග් එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ඊයම් අවකාශය. තාක්ෂණ ක්ෂේත්රයේ ලෝක මට්ටමේ වෙළඳ නාම ගොඩනැගීමට ඩග්ට වසර 20 ක පළපුරුද්දක් ඇත. ඔහු බී 2 සී සහ බී 2 බී නිෂ්පාදන අලෙවිකරණය, ඉල්ලුම උත්පාදනය කිරීම සහ කඩාකප්පල්කාරී තාක්ෂණික නිෂ්පාදන සහ සේවාවන් සඳහා සන්නාම ගොඩනැගීමේ වැඩසටහන් නිර්මාණය කර මෙහෙයවා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩේවිඩ් බ්ලූම්
  ඩේවිඩ් උපායමාර්ගික සන්ධාන සඳහා උප සභාපති වේ ක්විඩියන්, සමාගමේ උපායමාර්ගික හවුල්කරුවන් බඳවා ගැනීම සහ වර්ධනය කළමනාකරණය කිරීමේ වගකීම දරයි. වන්දි කළමනාකරණය සහ යෝජනා ස්වයංක්රීයකරණය වැනි ක්ෂේත්රවල විකුණුම් කාර්යක්ෂමතාව පිළිබඳ ඩේවිඩ් විශේෂ specialized යෙක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩැරන් බ්රිජ්ජර්
  ඩැරන් බ්රිජ්ජර් නිර්මාණකරුවන්ගේ සහ අලෙවිකරුවන්ගේ උපදේශකයෙකු ලෙස කටයුතු කරන අතර පාරිභෝගිකයින්ගේ සවි conscious ානික නොවන චින්තනයට සහ අභිප්රේරණයන්ට තට්ටු කරන දත්ත භාවිතා කිරීම සහ විශ්ලේෂණය කිරීම සඳහා උපදෙස් දෙයි. ඔහු පාරිභෝගික ස්නායු විද්යා කර්මාන්තයේ මුල් පුරෝගාමීන්ගෙන් කෙනෙකු වූ අතර, මෙම ක්ෂේත්රයේ පළමු සමාගම් දෙකකට පුරෝගාමී වීමට උදව් කරමින්, පසුව ලොව විශාලතම ඒජන්සිය වන නියුරෝෆෝකස් (දැන් නීල්සන් සමාගමේ කොටසක්) සමඟ එක් වී එක්සත් ජනපදයෙන් පිටත එහි දෙවන සේවකයා ලෙස කටයුතු කළේය. . ඔහු දැනට තීක්ෂ්ණ බුද්ධියේ ප්රධානියා ලෙස කටයුතු කරයි නියුරෝස්ට්රාටා. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩැනියෙල් සියප්පරා
  හි ඩිජිටල් මාධ්ය සම්බන්ධීකාරක ලෙස ඩැනියෙල් සියප්පරා කටයුතු කරයි හෝතෝර්න් ඩිරෙක්ට්, වසර 30 කට වැඩි කාලයක් තිස්සේ විශ්ලේෂණ සහ වගවීමේ සන්නාම ව්යාපාර පිළිබඳ විශේෂ izing දැනුමක් ඇති ප්රමුඛතම තාක්ෂණය පදනම් කරගත් වෙළඳ ප්රචාරණ ආයතනයකි. සැන් ෆ්රැන්සිස්කෝ සිට පැමිණි ඩැනියෙල් ආඩම්බර කැල් සහ යූඑස්සී උපාධිධාරියෙකි. ඩිජිටල් හා ට්රාන්ස්මීඩියා හි නැගීම හේතුවෙන් ව්යාපාර සංස්කෘතියේ අභ්යන්තර හා බාහිර වෙනස්කම් පිළිබඳව ඇය සිය ශාස්ත්රපති නිබන්ධනය ලිවීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩස්ටින් ක්ලාක්
  ඩස්ටින් ඩිජිටල් උපාය මාර්ගික ඊයම් ලෙස සේවය කරයි මූලද්රව්ය තුන, ෆෝචූන් 500 සහ දේශීය කුඩා ව්යාපාර සඳහා මාර්ගගත අලෙවිකරණ ව්යාපාරයක් පවත්වාගෙන යන ඔහුගේ අත්දැකීම් ඉහළ නංවයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩෙනිස් ඩිග්රෙගර්
  ඩෙනිස් ඩිග්රෙගර් වර්ටිකර්ල් හි ගෝලීය අත්දැකීම් දත්ත ප්රැක්ටිස් හි උප සභාපති ලෙස සේවය කරයි. WPP සමාගම සහ Ogilvy සමූහයේ කොටසක්. ව්යවසාය CX පරිවර්තනය, දත්ත උපාය මාර්ග, විශ්ලේෂණ සහ තරඟකාරී ව්යාපාරික වාසිය සඳහා තාක්ෂණය උත්පාදනය කිරීම සඳහා Fortune 500 සන්නාම සමඟින් Dennis හට පුළුල් සේවාදායක පාර්ශ්ව වාර්තාවක් ඇත. දත්ත උපාය මාර්ගයේ නවෝත්පාදනයන් හරහා ගනුදෙනුකරුවන්ගේ අන්තයේ සිට අවසානය දක්වා අත්දැකීම් පරිවර්තන මුලපිරීම් වේගවත් කරන ඉහළ කාර්ය සාධන කණ්ඩායම් ගොඩනැගීම සඳහා ඩෙනිස් ප්රසිද්ධය. ඔහු ව්යවසාය දත්ත, උපාය මාර්ගික AI සහ දත්ත මත පදනම් වූ CX පරිවර්තනය හරහා තරඟකාරී වාසියක් සඳහා ගෝලීය අන්තර්ජාලය උත්තේජනය කිරීම යන විෂය පිළිබඳ පොත් දෙකක් ලියා ඇත: HAILOs: පශ්චාත්-Google යුගයේ AI මත තරඟ කිරීම සහ පාරිභෝගික විනිවිද පෙනෙන ව්යවසාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩනා ඩ්රිසල්
  ඩනා ඩ්රිසෙල් යනු උපාය මාර්ගික අලෙවිකරණ නවෝත්පාදකයෙකි, විකුණුම් නල මාර්ගයෙන් අපේක්ෂාවන් ආකර්ෂණය කර ගැනීම, රඳවා ගැනීම සහ පෝෂණය කිරීම සඳහා උද් campaign ෝෂනය මත පදනම් වූ වැඩසටහන් වල විශේෂ specialized යෙකි. දැනට ජ්යෙෂ් Marketing අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂ Kaon අන්තර් ක්රියාකාරී, ඇය ආයතනික සන්නාමය නිර්වචනය කර ඇති අතර, ROI මත පදනම් වූ ඉලක්ක මිනුම් ලබා දී ඇති අතර, විවිධ ව්යාපාරික අංශයන්හි කර්මාන්තයේ ප්රමුඛ පෙළේ ගනුදෙනුකරුවන්ගේ වේගයෙන් වර්ධනය වන පදනමක් ගොඩනඟා ගනිමින් Kaon විසඳුම් විශාල ප්රමාණයක් හඳුන්වා දී ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩෙනීස් ඩ්රම්මන්ඩ්-ඩන්
  ඩෙනිස්ට නෙස්ලේ, ගිලට් සහ පිලිප් මොරිස් ඉන්ටර්නැෂනල් සමඟ ජ්යෙෂ් executive විධායක භූමිකාවන්හි වසර 30 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ඩොලර් බිලියනයක වෙළඳ නාමවල විධායක කණ්ඩායම්වලට උපායමාර්ගික උපදේශන සපයන ගෝලීය උපදේශක සමාගමක් වන සී සෙන්ට්රිසිටි හි සභාපතිනිය ඇයයි. ඇගේ නවතම පොත Winning Customer Centricity දැන් ලබා ගත හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩේවිඩ් ෆින්කල්ස්ටයින්
  ඩේවිඩ් ෆින්කල්ස්ටයින් 1994 දී අන්තර්ජාල පුරෝගාමියෙකු, තාක්ෂණික ව්යවසායකයෙකු සහ අන්තර්ජාලයේ මුල් දිනවල සිට පැවත එන බොහෝ අන්තර්ජාල සමාගම්වල නිර්මාතෘවරයෙකි. ඔහු දැනට සම-නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරී ලෙස සේවය කරයි. BDEX, එක්සත් ජනපදයේ පළමු හා විශාලතම පාරිභෝගික දත්ත හුවමාරු වේදිකාව 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩැනී ෆ්ලම්බර්ග්
  ඩැනී ෆ්ලම්බර්ග් ඔම්නිචැනල් අලෙවිකරණ කණ්ඩායමේ නායකත්වය දරන ඔපෙරා සොලියුෂන්ස් හි විදුහල්පතිවරයෙකි. ඩැනී ෆ්ලම්බර්ග් වසර 25 කට වැඩි කාලයක් තිස්සේ වෙළඳ නාම සහ ව්යාපාර ගොඩනැගීම සිදු කරයි. එක්සත් ජනපදය, යුරෝපය සහ දකුණු ඇමරිකාවේ ඔහු ආරම්භකයින්ට ඔවුන්ගේ වෙළඳපල තුළ වැදගත් ක්රීඩකයන් බවට පත්වීමට උදව් කර ඇති අතර ප්රමුඛ පෙළේ ගෝලීය වෙළඳ නාම වලට ඔවුන්ගේ ප්රවේශය, වෙළඳපල කොටස සහ ගනුදෙනුකරුවන් සමඟ සබඳතා පුළුල් කිරීමට උදව් කර ඇත. ඔහුගේ නව පොත නම් කරන්න ඩිජිටල් විප්ලවය හරහා නැටුම් 
 
 
 
 
 
	    
  
  ඩෙබ් ගබෝර්
  ඩෙබ් ගබෝර් එහි කතුවරයා ය වෙළඳ නාමකරණය යනු ලිංගිකත්වයයි: ඔබේ ගනුදෙනුකරුවන්ට මුදල් ලබා දී නිරය ඕනෑම දෙයකින් විකුණන්න. ඩෙල්, මයික්රොසොෆ්ට්, සහ එන්බීසී යුනිවර්සල් වැනි ජාත්යන්තර ගෘහස්ථ නාමයන්හි සිට ඩිජිටල් ජයග්රාහකයින් වන ඇල්රෙක්සිප්ස්, චීස්බර්ගර්, හෝම්වේ සහ සිල්ලර මයිනොට් වැනි සංවිධාන සඳහා සන්නාම උපාය මාර්ගික ක්රියාකාරකම් සඳහා නායකත්වය දුන් සොල් අලෙවිකරණයේ නිර්මාතෘවරිය ඇයයි. මාධ්ය ටයිටාන්ස්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩිලන් හෝල්
  Dillon යනු Simporter හි සම-නිර්මාතෘ සහ COO වන අතර, පාරිභෝගික භාණ්ඩවල නවෝත්පාදනය සක්රීය කිරීමට AI භාවිතා කරන විශ්ලේෂණ වෙබ් යෙදුමකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩේල් රෙනර්
  ඩේල් රෙනර්ට විශ්ලේෂණ මෘදුකාංග ක්ෂේත්රයේ වසර 20 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ප්රධාන විධායක නිලධාරී ලෙස රෙඩ්පොයින්ට් ග්ලෝබල් ඉන්කෝපරේටඩ්, ඩේල් 2006 දී ආරම්භ කළ දින සිට සමාගමේ උපායමාර්ගික දිශානතිය මෙහෙයවා ඇත. රෙඩ්පොයින්ට් ආරම්භ කිරීමට පෙර ඩේල් ඇක්සෙන්චර් හි ගෝලීය කළමනාකරණ හවුල්කරුවෙකු වූ අතර එහිදී ඔහු සමාගමේ සීආර්එම් පුහුණුව ආරම්භ කළේය. ඩේල් සිය ධුර කාලය තුළ ව්යාපාරය ඩොලර් බිලියන 1.5 දක්වා වර්ධනය කළේය. අවදානම් කළමනාකරණ විශ්ලේෂණ හා තාක්ෂණ සමාගමක් වන සීසින්ට් ඉන්කෝපරේෂන් හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා සහ වාණිජ ආයතන සඳහා සත්කාරක පාරිභෝගික බුද්ධි විසඳුම් සපයන ක්ලැරිටි බ්ලූ ඉන්කෝපරේෂන් හි පෙර ප්රධාන භූමිකාවන් ද ඇතුළත් විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Dkarr@highbridgeඋපදේශකයන්.com
  
 
 
 
 
 
	    
  
  ඩයෑන් කෙන්ග්
  Diane Keng හි ප්රධාන විධායක නිලධාරී සහ සම-නිර්මාතෘ වේ Breinify, AI සහ පුරෝකථන පුද්ගලීකරණ එන්ජිමක් වන අතර එය සන්නාමයන්ට තම පාරිභෝගිකයන් සඳහා පරිමාණයෙන් ගතික, අර්ථවත් අත්දැකීම් ලබා දීමට උපකාරී වේ. Diane ව්යවසාය තාක්ෂණය සඳහා Forbes's 30 න් පහළ 30 හි සිටින අතර The Wall Street Journal, HuffPost, TechCrunch, OZY, සහ Inc. සඟරාවේ ප්රදර්ශනය කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩිමිට්රිස් මැනියාටිස්
  Dimitris Maniatis එක් විය ඉහළට 2017 දී Secure-D ප්රධානියා ලෙස. ඔහුගේ නායකත්වය යටතේ Secure-D ලොව පුරා ජංගම දුරකථන ජාල ක්රියාකරුවන් විසින් විශ්වාස කරන ලද සම්මානලාභී, වාහක ශ්රේණියේ ආරක්ෂක වේදිකාවක් දක්වා වර්ධනය විය. ඔහු 2020 ජනවාරි මාසයේදී Upstream CEO බවට පත් වූ අතර සමාගම ජංගම අලෙවිකරණ වේදිකාවක් බවට පරිවර්තනය කිරීමට සාර්ථකව නායකත්වය දුන්නේය. Upstream හා සම්බන්ධ වීමට පෙර, Dimitris 2009 දී ඔහු විසින් ආරම්භ කරන ලද ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනය වන 'all things web' හරහා ප්රචාරණ කටයුතුවල නිරත විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩේවිඩ් මැකින්ච්
  ආදායම් චක්රයේ සියලු අංශ සඳහා ඩේවිඩ් වගකිව යුතුය ඇක්විසියෝ; අලෙවිකරණය, විකුණුම්, ව්යාපාර සංවර්ධනය, ගිණුම් කළමනාකරණය සහ පාරිභෝගික සාර්ථකත්වය. ඇක්විසියෝ යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරණ විසඳුම් සපයන ප්රමුඛ පෙළේ ගෝලීය සැපයුම්කරුවෙකු වන අතර එමඟින් ආයතනවලට සහ දැන්වීම්කරුවන්ට පරිමාණයෙන් විශාල ප්රචාරණ කාර්ය සාධනයක් ලබා දිය හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩෲ මැක්ලෙලන්
  වසර 30කට වැඩි කාලයක් Drew McLellan වෙළඳ ප්රචාරණ ක්ෂේත්රයේ නියැලී සිටී. ඉන් වසර 26ක් ඔහු ආයතනයක් හිමි කරගෙන පවත්වාගෙන ගොස් ඇත. මීට අමතරව, ඩ්රූ නියෝජිතායතන කළමනාකරණ ආයතනයට නායකත්වය දෙන අතර, නියෝජිතායතන හිමිකරු සම වයසේ ජාල, උපදේශන, වැඩමුළු සහ තවත් බොහෝ දේ හරහා ඔවුන්ගේ ලාභය වර්ධනය කර ගන්නේ කෙසේද යන්න පිළිබඳව කුඩා හා මධ්යම ප්රමාණයේ වෙළඳ ප්රචාරණ ආයතන සිය ගණනකට උපදෙස් දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩැනියෙලා මැක්විකර්
  ඩැනියෙලා මැක්විකර් යනු බ්ලොග්කරුවෙකු සහ නිදහස් ලේඛිකාවක් වන අතර ඔහු බ්ලොග් ලිවීම, පිටපත් ලිවීම සහ හොල්මන් ලිවීමේ සේවා සපයන බී 2 බී සහ බී 2 සී ව්යාපාර සමඟ සමීපව කටයුතු කරයි. දැනට ඇය ඊට දායක වේ ඉහළට ලියූ අයගේ සමාලෝචනය. ඩැනියෙලා ලියන්නේ නැති විට, ඇය සංචාරය කිරීමට, ආදර හා විද්යා ප්රබන්ධ කියවීමට සහ නව වයින් උත්සාහ කිරීමට ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ධරව් මේතා
  ධරව් මේතා ඩිජිටල් අලෙවිකරණ වෘත්තිකයෙකු වන අතර ඩිජිටල් යුගයේ විසඳුම් සපයයි. ඔහුගේ නිදහස් කාලය තුළ ඔහු තාක්ෂණය හා අලෙවිකරණය පිළිබඳ ලිවීමට ප්රිය කරයි. Tweak Your Biz සඳහා ඔහු නිතරම දායක වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩෑන් මොරෝ
  ඩෑන් මොරෝ යනු මධ්යම වෙළඳපොළ විකුණුම් අධ්යක්ෂකවරයාය වීර චාරිකාවක්, සහස්ර සඳහා මාසිකව මිලේනියල් මිලියන 30 දක්වා ළඟා වන සමාජ අන්තර්ගත වේදිකාවකි. ඔඩිසි විසින් ප්රාදේශීය ප්රජාවන් තුළ ආකර්ෂණීය හා අදාළ දැන්වීම් අන්තර්ගතයන් නිෂ්පාදනය කරන අතර වෙළඳ නාමවලට අවශ්ය වන්නේ එයයි; අදාළ වීමට සහ මිනිසුන් ඔවුන් සමඟ සම්බන්ධ වීමට. දේශීය අන්තර්ගතය සහ වීඩියෝ සමඟ සංවාදවලට වෙළඳ නාම සම්බන්ධ කිරීමෙන්, මෙම පා .කයන් සමඟ එය කිරීමට අපි ඔවුන්ට උදව් කරමු. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩයස් නෙසමෝනි
  ඩයස් නෙසමෝනි යනු සාර්ථක තාක්ෂණ සමාගම් තුනක් ආරම්භ කළ දක්ෂ තාක්ෂණ ව්යවසායකයෙකි. වර්තමානයේ ඩයස් හි නිර්මාතෘ, සභාපති සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරී වේ Jivox, දත්ත පදනම් කරගත් පුද්ගලීකරණය කළ වෙළඳ දැන්වීම් සහ අලෙවිකරණය සඳහා තාක්ෂණික වේදිකාවක් සපයන සමාගමකි. දත්ත සහ තාක්ෂණය භාවිතා කිරීම පිළිබඳ පළමු පොතේ කතුවරයා ද ඩයස් ය ඩිජිටල් වෙළඳ දැන්වීම් පුද්ගලීකරණය කරන්න. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රේග් ලයිල්
  Craig "Dodge" Lile යනු අලෙවිකරණයේ ජ්යෙෂ්ඨ අධ්යක්ෂවරයාය රළුයි, අයිති මාධ්ය ආයතනයක් සහ සන්නාම සඳහා තත්ය කාලීන ප්රවෘත්ති කාමරයක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩොනා මුවර්ස්
  ඩොනා මුවර්ස් පළපුරුදු බ්ලොග් කරුවෙකු සහ අන්තර්ගත ලේඛකයෙකි. විශාලතම කර්මාන්ත හා ව්යාපාර තුළ කැපී පෙනෙන අලෙවිකරණ අත්දැකීමක් ඇය ලබා ඇති අතර ඇය එය පා .කයන් සමඟ සතුටින් බෙදා ගනී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Douglas Karr
  Douglas Karr හි CMO වේ විවෘත INSIGHTS සහ නිර්මාතෘ Martech Zone. ඩග්ලස් සාර්ථක MarTech ආරම්භක දුසිම් ගණනකට උදව් කර ඇත, මාර්ටෙක් අත්පත් කර ගැනීම් සහ ආයෝජන සඳහා ඩොලර් 5 කට වඩා වැඩි කඩිසරකමකට සහාය වී ඇත, සහ ඔවුන්ගේ විකුණුම් සහ අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග ක්රියාත්මක කිරීමට සහ ස්වයංක්රීය කිරීමට සමාගම්වලට දිගටම සහාය වේ. ඩග්ලස් යනු ජාත්යන්තරව පිළිගත් ඩිජිටල් පරිවර්තනයක් වන අතර MarTech විශේෂඥයෙකු සහ කථිකයෙකි. ඩග්ලස් ඩමිගේ මාර්ගෝපදේශකයෙකු සහ ව්යාපාර නායකත්ව පොතක ප්රකාශිත කතුවරයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  
	   යූ ටියුබ්  
	   ඉන්ස්ටග්රෑම්  

 
 
 
 
	    
  
  ඩෑන් පැන්ටෙලෝ
  ඩෑන් යනු අලෙවිකරණ තාක්ෂණ විධායකයෙකු වන අතර එහි නිර්මාතෘ/ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ මාර්පයිප්. Marpipe ආරම්භ කිරීමට පෙර, Dan විසින් විද්යාලයේ ඔහුගේ නේවාසිකාගාරයේ සිට අලෙවිකරණ උපදේශනයක් දියත් කරන ලද අතර, එය DTC ව්යාපාර සඳහා නිර්මාණාත්මක නිෂ්පාදනය සහ ඉල්ලුම උත්පාදනය සඳහා විශේෂිත වූ Manhattan හි Soho හි වේගයෙන් වර්ධනය වන ආයතනයක් බවට පත් විය. Marpipe මුලින් සංවර්ධනය කරන ලද්දේ නියෝජිතායතනය නිර්මාණාත්මක පරීක්ෂණ සමඟ ගැටලු ඇති වූ විට වන අතර, අද, Marpipe විසින් Adobe, Samsung සහ Buzzfeed, Hubspot, MediaMath සහ Criteo හි විධායකයින් වෙතින් ඩොලර් මිලියන 10 කට වඩා වැඩි මුදලක් රැස් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩෙවින් පාර්ටිඩා
  ඩෙවින් පාර්ටිඩා ප්රධාන කර්තෘ වේ ReHack.com ඒ වගේම නිදහස් ව්යාපාර තාක්ෂණ ලේඛකයෙක්. ඇයගේ වැඩ කටයුතු ව්යවසායක, යාහූ ෆිනෑන්ස් සහ ටෙක් රිපබ්ලික් හි ප්රදර්ශනය කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩෑන් පර්විස්
  එක්සත් රාජධානියේ හොඳම අලෙවිකරණ හා සමාජ මාධ්ය බලපෑම්කරුවන් 50 දෙනාගෙන් කෙනෙකු ලෙස බ්රෑන්ඩ් ජනරජය විසින් ශ්රේණිගත කර ඇති ඩෑන් පර්විස්, ව්යාපාරික වටිනාකම සහ ROI ලබා දීම සඳහා ඔවුන්ගේ ප්රේක්ෂකයින් සමඟ ව්යාපාර සම්බන්ධ කිරීම සඳහා අන්තර්ගතය, අලෙවිකරණය සහ විකුණුම් එකට ගෙන ඒමට දැඩි කැමැත්තක් දක්වයි. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ඩැනී රෙජන්ස්ටයින්
  Danny Regenstein යනු එහි නව්ය ප්රවේශය සහ සේවාලාභී කේන්ද්රීය උපාය මාර්ග සඳහා ප්රසිද්ධ වූ අති නවීන කාර්ය සාධන අලෙවි නියෝජිතායතනයක් වන What If Media Group හි ප්රධාන අලෙවි නිලධාරි ලෙස දැනට සේවය කරන ඉහළ දක්ෂ අලෙවිකරණ වෘත්තිකයෙකි. මෙම භූමිකාව තුළ, සමාගමේ අලෙවිකරණ මුලපිරීම් මෙහෙයවීම, එහි වර්ධනයට නායකත්වය දීම සහ ගනුදෙනුකරුවන් සඳහා සුවිශේෂී ප්රතිඵල ලබා දීම සඳහා ඩැනී ප්රධාන භූමිකාවක් ඉටු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩනා රෝත්
  FORTVISION හි නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ කළමනාකරු වන්නේ ඩනා ය. ඇයගේ වගකීම් අතර විකුණුම් උපාය මාර්ග සංවර්ධනය කිරීම සහ වේදිකාව සඳහා සියලු ඩිජිටල් සම්පත් පවත්වා ගැනීම සහ බලපෑම් කරන්නන් සමඟ සබඳතා ගොඩනඟා ගැනීම ඇතුළත් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩැනියෙල් සාලිකොව්
  Daniel Salikov යනු Rocket motion හි අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂකවරයෙකි, ආරම්භකයින් සඳහා පැහැදිලි කිරීම් සහ වාණිජ වීඩියෝ නිර්මාණය කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරන චලන නිර්මාණ ආයතනයකි. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ඩැනී ෂෙපර්ඩ්
  ඩැනී ෂෙපර්ඩ් සම-ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ අන්තර් ඩිජිටල්, 350-පුද්ගල සංඛ්යාංක අලෙවිකරණ නියෝජිතායතනයක් විස්තීර්ණ, ප්රතිඵල මත පදනම් වූ අලෙවිකරණ විසඳුම් ඉදිරිපත් කරයි. ගෙවන ලද මාධ්ය උපාය මාර්ග මෙහෙයවීම, SEO ප්රශස්ත කිරීම, සහ විසඳුම්-නැඹුරු අන්තර්ගත සහ PR ගොඩනැගීම ඩැනීට වසර 20කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ඔහු වෙබ් නිර්මාණකරණය සහ සංවර්ධනය, Amazon අලෙවිකරණය, සමාජ මාධ්ය, වීඩියෝ සහ ග්රැෆික් නිර්මාණ පිළිබඳ ප්රවීණයන් කණ්ඩායමකට නායකත්වය දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩිමිට්රෝ ස්පිල්කා
  ඩිමිට්රෝ සොල්විඩ් හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියෙකු වන අතර ප්රිඩික්ටෝ හි නිර්මාතෘවරයෙකි. ඔහුගේ කෘති Shopify, IBM, ව්යවසායකයා, BuzzSumo, Campaign Monitor සහ Tech Radar යන පොත් වල ප්රකාශයට පත් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩේවිඩ් ට්රයිස්
  ඩේවිඩ් ට්රයිස් සම-නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරී වේ ENGAGE.cx, ව්යවසාය සඳහා ප්රමුඛ පෙළේ අත්දැකීම් මත පදනම් වූ CRM. ENGAGE.cx දියත් කිරීමට පෙර ට්රයිස් ඔරකල් හි CRM හි වී.පී. වූ අතර ඔහු ඔරකල්ගේ ෆියුෂන් සී.ආර්.එම්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩියෝගෝ වොස්
  ඩියෝගෝ යනු කර්මාන්තයේ සිටින පුද්ගලයින් සමඟ දැනුම වෙළඳාම් කිරීමට ප්රිය කරන නිදහස් ඩිජිටල් අලෙවිකරුවෙකි. ඔහු නවතම අලෙවිකරණ ප්රවණතා ගැන කියවන්නේ නැතිනම්, ඔහු පොඩ්කාස්ට් වලට සවන් දීම හෝ ඔහුගේ සැලසුම් ව්යාපෘතිවල වැඩ කිරීම ඔබට පෙනෙනු ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  

 
 
 
 
	    
  
  ඩේවිඩ් වොච්
  ඩේවිඩ් වොච් යනු ඩේවිඩ්ගේ නවතම ව්යාපාරය වන අනුක්රමික ව්යවසායකයෙකි අත් අකුරු, ඔබේ සටහන් පෑනෙහි ලිවිය හැකි පරිමාණ කළ හැකි, රොබෝ මත පදනම් වූ විසඳුම් හරහා අකුරු ලිවීමේ කලාව නැවත ගෙන එයි. වේදිකාවක් ලෙස සංවර්ධනය කර ඇති හෑන්ඩ්ව්රයිටන් ඔබේ CRM පද්ධතියෙන් විකුණුම් බලකාය, වෙබ් අඩවිය, යෙදුම් හෝ අභිරුචි ඒකාබද්ධ කිරීම හරහා සටහන් යැවීමට ඉඩ දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඩේවිඩ් සැප්ලෙටල්
  15 හැවිරිදි ඩිජිටල් පිළියම් ප්රවීණයෙකු වන සැප්ලෙටල් මෑතකදී සමාගමට මාධ්ය මිලදී ගැනීම් සහ ප්රශස්තිකරණය පිළිබඳ ඊවීපී ලෙස සම්බන්ධ වී වසරකට වැඩි කාලයක් ප්රධාන නවෝත්පාදන හා මාධ්ය නිලධාරියා ලෙස සේවය කළේය. ඔහුගේ මෑතකාලීන භූමිකාවේදී, සැප්ලෙටල්ගේ ප්රවීණතාවය සහ බලපෑම බිම් සැකසීමේ වර්ධනයට තීරණාත්මක විය ඩිජිටල් පිළියම් ඇඩ්රෙඩි+ සහ ෆ්ලිප් විසඳුම්, හරස් ක්රියාකාරී හා බෙදා හරින ලද කණ්ඩායම් වලට නායකත්වය දීම පමණක් නොව, මාධ්ය මෙහෙයුම් වලදී ඔහුගේ පෞද්ගලික අත්දැකීම් මේසය වෙත ගෙන ඒම සමඟ පාරිභෝගිකයින්ගේ අවශ්යතා සහ වේදනාකාරී ලක්ෂණ පිළිබඳ ගැඹුරු අවබෝධයක් ලබා දුන්නේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඩෙනිස් ෂින්කෝ
  ඩෙනිස් යනු සීආර්එම් සහ සයන්ස් සොෆ්ට් සඳහා සහයෝගීතාවයේ ප්රධානියා ය. සී.ආර්.එම්., ඊ.ආර්.පී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  එල්මා බෙගනොවිච්
  බෙගනොවිච් මහත්මිය පෙරමුණ ගෙන සිටී ඒ ඇන්ඩ් ඊලෝක ප්රකට හවුල්කරුවන්ගේ සහ සේවාදායකයින්ගේ ලැයිස්තුවක් ගොඩනැගීමට දරන උත්සාහය. ඇයගේ විශේෂ expert ක්ෂේත්රයට විවිධ කර්මාන්තවල විවිධ වෙළඳ නාම සඳහා ඒ ඇන්ඩ් ඊ විසින් ඉටු කළ හැකි භූමිකාවන් හඳුනා ගැනීම මෙන්ම එම හවුල්කාරිත්වයේ නියමයන් සහ විෂය පථය වර්ධනය කිරීම ඇතුළත් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  එඩ් බ්රෝල්ට්
  ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරියා ලෙස එඩ් බ්රෝල්ට් වගකිව යුතුය Aprimo ගේ වෙළඳ නාමය සහ වර්ධනය. ඔහු ආයතනයේ B2B SaaS යන වෙළඳපල උපාය මාර්ගය එහි ඩිජිටල් වත්කම් කළමනාකරණය සහ අලෙවිකරණ සම්පත් කළමනාකරණ කාණ්ඩ සමඟ ඉදිරියට ගෙන යයි. ඔහු සන්නාම සංවර්ධනය පිළිබඳ පුළුල් පසුබිමක් සහ දැනුවත්භාවය, වෙනස, ඉල්ලුම සහ අවසානයේ ආදායම ගොඩනඟන ගිණුම් පදනම් කරගත් අලෙවිකරණ වැඩසටහන් සංවර්ධනය කිරීම සඳහා ඇති ආශාව සමඟ වර්ධන අලෙවිකරණ විශේෂඥතාව ඒකාබද්ධ කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  එමීර් ඩුකික්
  Emir Dukic එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ රබ්බු, මායිම් නම්යශීලී කුලී වත්කම් කළමනාකරණ වේදිකාවක්. හිමිකාර තාක්ෂණය සමඟින්, රබ්බු ප්රසම්පාදනයේ සිට අලෙවිකරණයේ සිට මෙහෙයුම් දක්වා කුලී නිවැසියන්ගේ සෞඛ්ය සහ ආරක්ෂාව දක්වා වත්කම් කළමනාකරණයේ සියලුම අංග ස්වයංක්රීය කරයි. දේපල ආයෝජකයින්ට සහ කළමනාකරුවන්ට ඔවුන්ගේ මෙහෙයුම් අධිචෝදනය කිරීමට, දත්ත විශ්ලේෂණය කිරීමට, සම්බන්ධතා තුරන් කිරීමට සහ ප්රධාන කුලී වේදිකා හරහා ඔවුන්ගේ වත්කම් කළමනාකරණය කිරීමට රබ්බු උදවු කරයි: Airbnb, Zillow, Booking.com, Expedia, සහ තවත්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  එරන් ෆයින්ස්ටයින්
  
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  එරික් ග්රින්ඩ්ලි
  එරික් ග්රින්ඩ්ලි යනු අලෙවිකරණ සහ වෙළඳනාම පිළිබඳ විශේෂ expert යෙක්, නීති orney යෙක් වන අතර ප්රමුඛ දැන්වීම් තාක්ෂණ සමාගමක් වන එස්කුවර් ඇඩ්වර්ටයිසින් හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා සහ 10 Inc. 2020 හි හොඳම වෙළඳ දැන්වීම් / අලෙවිකරණ සමාගම් 5000 න් එකකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඒකලාවියා හංසාජ්
  වයස අවුරුදු 33 දී මගේ ජීවිතය නාටකාකාර ලෙස වෙනස් විය. මගේ ව්යවසායකත්ව ගමනේදී මම දරුණු බාධක අත්විඳිමි. මාධ්ය අතින් නොමිලේ අත්හදා බැලීමක් කළ අතර මගේ ව්යවසායකත්ව ගමන දිගටම කරගෙන යාමේ අවස්ථා 10% කටත් වඩා අඩු විය. බහුවිධ උත්සාහයන් සහ දින 114 ක් නිරයේ; මම ආපහු පැන්නා. ව්යවසායක සඟරාව විසින් 332 දී ඇමරිකා එක්සත් ජනපදයේ 2015 වන හොඳම ව්යවසායක සමාගම ලෙස තෝරාගත් මගේ සමාගම බේරා ගත්තා පමණක් නොව, මම ඊටත් වඩා ශක්තිමත් ලෙස රවුම් කළෙමි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
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	   LinkedIn  
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  ඉමාඩ් හසන්
  Emad යනු ප්රධාන විධායක නිලධාරී සහ සම-නිර්මාතෘ වේ Retina AI. 2017 සිට Retina Nestle, Dollar Shave Club, Madison Reed සහ තවත් බොහෝ සේවාදායකයින් සමඟ වැඩ කර ඇත. Retina හා සම්බන්ධ වීමට පෙර, Emad Facebook සහ PayPal හි විශ්ලේෂණ කණ්ඩායම් ගොඩනඟා පවත්වාගෙන ගියේය. තාක්ෂණික කර්මාන්තය තුළ ඔහුගේ අඛණ්ඩ ආශාව සහ පළපුරුද්ද, ඔවුන්ගේම දත්ත උපයෝගී කර ගනිමින් වඩා හොඳ ව්යාපාරික තීරණ ගැනීමට ආයතනවලට උපකාර වන නිෂ්පාදන තැනීමට ඔහුට හැකි විය. Emad Penn State වෙතින් විදුලි ඉංජිනේරු විද්යාව පිළිබඳ BS උපාධියක්, Rensselaer Polytechnic Institute වෙතින් විදුලි ඉංජිනේරු විද්යාව පිළිබඳ ශාස්ත්රපති උපාධියක් සහ UCLA Anderson School of Management වෙතින් MBA උපාධියක් ලබා ගත්තේය. Retina AI සමඟ ඔහුගේ වැඩවලින් පිටත, ඔහු බ්ලොග්කරුවෙකු, කථිකයෙකු, ආරම්භක උපදේශකයෙකු සහ එළිමහන් වික්රමාන්විතයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  එරික් හොලෙබෝන්
  ප්රධාන සේවා නිලධාරී එරික් හොලෙබෝන් ගෙන එයි ඩිමාන්ඩ්ලැබ්අලෙවිකරණය, විකුණුම් සහ සේවා අඛණ්ඩව උපාය මාර්ග, තාක්ෂණය සහ දත්ත ඒකාබද්ධ කිරීමෙන් ඔවුන්ගේ බී 2 බී සේවාදායකයින් සඳහා ආදායම් පරිසර පද්ධතිය. තාක්ෂණය හා ඉංජිනේරු විද්යාවේ පසුබිමක් එරික්ට අද්විතීය විද්යාත්මක, තාක්ෂණික හා දත්ත පදනම් කරගත් දෘෂ්ටිකෝණයකින් අලෙවිකරණයට පිවිසීමට හැකියාව ලබා දෙයි. අද, ඔහු අවධානය යොමු කර ඇත්තේ විශාල දත්ත, AI, බීකන් තාක්ෂණයන් සහ IoT අලෙවිකරණ භූ දර්ශනය වෙනස් කිරීමට සහ ආයතනය හරහා ඩිජිටල් වෙනසක් වේගවත් කිරීමට ඇති හැකියාව පිළිබඳව ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  එරික් හොල්ට්ස්ක්ලෝ
  Eric V. Holtzclaw හි ප්රධාන උපායමාර්ගිකයෙකි හැකි. ඔහු පර්යේෂකයෙක්, ලේඛකයෙක්, අනුක්රමික ව්යවසායකයෙක් සහ සාම්ප්රදායික ප්රඥාවට අභියෝග කරන්නෙක්. පාරිභෝගික හැසිරීම් පිළිබඳ Wiley Publishing සමඟ ඔහුගේ පොත බලන්න - ඉණිමඟ: පාරිභෝගික හැසිරීම් වල විභවය අගුළු හැරීම. ව්යවසාය-පුළුල් කැමැත්ත සහ මනාප කළමනාකරණ විසඳුම් ක්රියාත්මක කිරීම සමඟ සමාගම්වලට උපායමාර්ගිකව මග පෙන්වීමට එරික් උදවු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  එමිලි ජොන්සන්
  එමිලි ජොන්සන් අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග ක්රියාත්මක කිරීමේදී වසර 10 ක පළපුරුද්දක් ඇති අලෙවිකරණ උපදේශකයෙකි. දැනට ඇය අලෙවිකරණ දෙපාර්තමේන්තුවේ ප්රධානියාය නිල් තැපැල් මාධ්ය, ටෙක්සාස් හි ඉර්වින් හි පිහිටි සුප්රසිද්ධ බී 2 බී දත්ත විසඳුම් සමාගමකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  එලේනා කොස්ලෝවා
  එලේනා අන්තර්ගත අලෙවි කළමනාකරුවෙකි පුෂ්වුෂ්, ජංගම-ධාවනය කරන ව්යාපාර සඳහා ඉහළම පාරිභෝගික සහභාගීත්ව වේදිකාව. Pushwoosh හි තාක්ෂණික-පහසු විසඳුම් අලෙවිකරුවන්ට තල්ලු දැනුම්දීම්, යෙදුම තුළ පණිවිඩ සහ හැසිරීම් මත පදනම් වූ සර්ව නාලිකා සන්නිවේදනයන් සමඟින් ක්රීඩකයන්ගේ නියැලීම සහ ඇලෙන සුළු බව ඉහළ නැංවීමට උපකාරී වේ. එහි ප්රතිඵලයක් වශයෙන්, ජංගම ක්රීඩා ප්රකාශකයන්ට ඔවුන්ගේ යෙදුම් සාර්ථකව මුදල් ඉපැයීමට සහ වර්ධනයක් අත්කර ගැනීමට හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  එලන් ඩන්නිගන්
  ව්යාපාරයේ උච්චාරණය ආරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරි එලන් ඩන්නිගන් යනු හ voice, කථනය සහ ඉංග්රීසි වැඩිදියුණු කිරීම පිළිබඳ විශේෂ training පුහුණුවක් ලබා ඇති ජාතික වශයෙන් පිළිගත් සහ ඔප්පු කළ පුහුණුකරුවෙකි. ඇය කථන-භාෂා ව්යාධි විද්යාව පිළිබඳ ශාස්ත්රපති උපාධියක් ලබා ඇති අතර ඇමරිකානු කථන-භාෂා ශ්රවණ සංගමය විසින් සායනිකව නිපුණතා ඇති බවට සහතික කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඊවා මැක්නයිට්
  Eva McKnight යනු Formstack හි මහජන සම්බන්ධතා සීමාවාසිකයෙකි. ඇය ඇන්ඩර්සන් විශ්ව විද්යාලයේ ජ්යෙෂ්ඨ ශිෂ්යාවකි, මහජන සම්බන්ධතා කෙරෙහි අවධානය යොමු කරමින් සන්නිවේදන කලා අධ්යයනය කරයි. Eva Formstack හෝ Fifth Street Communications සඳහා වැඩ නොකරන විට, AU හි ශිෂ්ය කාර්ය මණ්ඩලය සහිත PR සමාගම, ඔබට ඇය ඇගේ මිතුරන් සමඟ ගැවසෙන බව හෝ ඇගේ බළලාගේ බොහෝ පින්තූර ගැනීම සොයා ගත හැක. සමහරවිට අන්තිමයා. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  එඩ් McQuiston
  Ed McQuiston යනු EVP සහ ප්රධාන වාණිජ නිලධාරියා වේ හයිලන්ඩ්, අන්තර්ගත කළමනාකරණ සේවා සපයන්නා. ඔහු වසර 11 කට වැඩි කාලයක් සමාගමේ සේවය කර ඇති අතර ව්යවසාය අන්තර්ගත කළමනාකරණයේ ප්රමුඛ සැපයුම්කරුවෙකු ලෙස හයිලන්ඩ් හි ගෝලීය මුලපිරීම් සඳහා සහාය සහ නඩත්තු කිරීමේ වගකීම දරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  එරික් ඕල්සන්
  එරික් ඕල්සන් SMB Events හි සාමාන්යාධිකාරී වේ සක්රීය ජාලය, ව්යාපාර විසඳුම්. කුඩා හා මධ්යම ප්රමාණයේ ව්යාපාර, සංගම් සහ ට්රැඩෙෂෝ සහ එක්ස්පෝ සමාගම් වලට සේවය සපයන සමාගමේ ව්යාපාරයෙන් ව්යාපාරයට සිදුවීම් විසඳුම් සඳහා ගෝලීය උපාය මාර්ග සහ පී ඇන්ඩ් එල් මෙහෙයවීමේ වගකීම ඔහු දරයි. ඔහු කොලරාඩෝ ප්රාන්ත විශ්ව විද්යාලයේ උපාධිධාරියෙකු වන අතර, ස්කීං සහ ට්රයිඇත්ලොන්වලට සහභාගී වීමෙන් ක්රියාකාරී වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  එලේනා පොඩ්ෂුවයිට්
  ඇඩ්මික්සර් හි ප්රධාන නිෂ්පාදන නිලධාරිනිය වන්නේ එලේනා පොඩ්ෂුවයිට් ය. ඩිජිටල් ව්යාපෘති කළමනාකරණය කිරීමේදී ඇයට වසර 15 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. 2016 සිට ඇය ඇඩ්මික්සර් සාස් නිෂ්පාදන පෙළ සඳහා වගකිව යුතු ය. එලේනාගේ කළඹට සාර්ථක ආරම්භකයින්, ඉහළ දැන්වීම්කරුවන් සඳහා ව්යාපෘති (පිලිප්ස්, නෙස්ලේ, ෆෙරේරෝ රොචර්, කිම්බර්ලි-ක්ලාක්, ඩැනෝන්, සනෝෆි), සාස් විසඳුම්, මාර්ගගත ද්වාර දියත් කිරීම සහ ජංගම යෙදුම් ඇතුළත් වේ. එලේනා ඔවුන්ගේ වත්කම් ඩිජිටල්කරණය සහ මුදල් ඉපැයීම පිළිබඳව විශාල ප්රකාශන ආයතනවලින් විමසීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  එරික් ක්වාන්ස්ට්රෝම්
  එරික් යනු ව්යවසායකත්ව මානසිකත්වයක් ඇති ආරම්භක විධායකයෙකි. වෙළඳ නාම ගොඩනැගීම, පාරිභෝගික හ oice (උපදේශන අලෙවිකරණය), අලෙවිකරණ උපායමාර්ග, විකුණුම්, ව්යාපාර සංවර්ධනය, ඊයම් උත්පාදනය, සමාජ මාධ්ය, අන්තර්ගත අලෙවිකරණය (එස්.ඊ.ඕ ඇතුළුව), වලාකුළු, සාස් සහ බී 2 බී මෘදුකාංග සඳහා ව්යාපාර සැලසුම්කරණය පිළිබඳ විශේෂ ert දැනුම. CIENCE හි CMO ලෙස, එරික් විසින් නව ගැනුම්කරුගේ ගමන ඇතුළත් වන අභ්යන්තර සහ පිටතට යන උපාය මාර්ග වටා සමාගමේ අලෙවිකරණ උත්සාහයන් කෙරෙහි අවධානය යොමු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  එරික් ඩෙකර්ස්
  එරික් යනු මෙහෙයුම් සහ නිර්මාණාත්මක සේවාවන්හි වී.පී. වෘත්තීය බ්ලොග් සේවය. ඔහු වසර නවයකට වඩා වැඩි කාලයක් බ්ලොග්කරණය කර ඇති අතර (එය බ්ලොග්කරණය ලෙස හැඳින්වීමට පෙර පවා) වසර 20 කට වැඩි කාලයක් ප්රකාශිත ලේඛකයෙකි. ඔහු පුවත්පත් හාස්ය තීරු රචකයෙකු වන අතර ව්යාපාරික ලිපි, වේදිකා නාට්ය, ගුවන් විදුලි නාට්ය නාට්ය කිහිපයක් ලියා ඇති අතර මේ වන විට නවකතාවක වැඩ කරමින් සිටී. ඔහු ඩම්මි සඳහා ට්විටර් අලෙවිකරණය ලිවීමට උදව් කළ අතර බ්ලොග්කරණය සහ සමාජ මාධ්යවල නිතර කථා කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  එරික් සෙවරින්හවුස්
  එරික් වසර 20 ක් තිස්සේ නව නිපැයුම් සංවර්ධනය කර ඒවා වෙළඳපොළට ගෙන එනු ලබන අතර එහි ප්රති $ ලයක් වශයෙන් ඩොලර් මිලියන සිය ගණනක් පිටවීම් සහ ආදායම් උපයා ඇත. හි ප්රමුඛ උපාය මාර්ගයට පෙර ස්ප්රින්ග් සීඑම්, එරික් ඩිජිටල් අලෙවිකරණය ප්රශස්ත කිරීම සඳහා ඉහළ පිළිගැනීමක් ඇති යන්ත්ර ඉගෙනුම් වේදිකාවක් වන සිම්පල් රිලෙවන්ස් හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා විය. 2015 දී සිම්පල් රිලීවන්ස් රයිස් ඉන්ටරැක්ටිව් වෙත විකුණන ලද අතර එරික් විසින් ගිණුම් ක්රමෝපාය සහ පුද්ගලාරෝපණ ව්යාපාර ඒකක මෙහෙයවන ලදී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  එලිසබෙත් ෂිඩ්ලොවිච්
  එලිසබෙත් ෂිඩ්ලොවිච් යනු සාස් මෙවලමක් වන ඇවරියෝ හි එන අලෙවිකරණ අංශ ප්රධානියකි. ඇය අලෙවිකරණ විශේෂඥයෙක් වන අතර පාරිභෝගිකයින් සෙවීම, ගමනාගමනය වැඩි කිරීම, දැනුවත්භාවය ජනනය කිරීම සහ අලෙවිය ඉහළ නැංවීම සඳහා අලෙවිකරණ උපක්රම භාවිතා කිරීමට මෘදුකාංග ව්යාපාරවලට උදව් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  එරික් තේජෙඩා
  එරික් තේජෙඩා එහි අලෙවි අධ්යක්ෂවරයාය හැකි. එරික් නව නිෂ්පාදන සහ සේවා දියත් කිරීම, චින්තන නායකත්වය ප්රවර්ධනය කිරීම, සන්නාම දැනුවත්භාවය ගොඩනැගීම සහ ඊයම් උත්පාදනය මෙහෙයවීම මගින් සංවිධානයේ වර්ධන අරමුණු මෙහෙයවයි. එරික් පාරිභෝගිකයාගේ කැමැත්තට ගරු කරන, අදාළ තොරතුරු සපයන සහ විශ්වාසය ගොඩනඟන අලෙවිකරණ තාක්ෂණ තොගයක් යොදවා ඇත. වැඩි විස්තර සඳහා www.possiblenow.com වෙත පිවිසෙන්න. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  එලේනා ටෙසෙල්කෝ
  එලේනා ටෙසෙල්කෝ හි අන්තර්ගත කළමනාකරුවෙකි යූස්කෑන්. වෙළඳ ප්රචාරණ ආයතනයක, තොරතුරු තාක්ෂණ සමාගම්වල සහ මාධ්යවල සේවය කිරීම ඇතුළුව අලෙවිකරණ හා සන්නිවේදනය පිළිබඳ වසර පහකට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇය සතුව ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ෆ්රෑන්ක් බ්රියා
  ෆ්රෑන්ක් බ්රියා යනු ඉහළ ප්රවේශපත්ර සේවා පිළිබඳ විශේෂඥයෙකි. ඔහු මූල්ය සේවා තාක්ෂණ අංශයෙන් සිය ව්යවසායක ජීවිතය ආරම්භ කළේය. ඔහු ආරම්භකයින් කිහිපයක් සමඟ වැඩ කළේය, සමහරක් ඩොලර් මිලියන සිය ගණනකට විකුණා ඇත, සමහරක් ගිනිදැල්වලට කඩා වැටුණි. ඔහුගේ අත්දැකීමට මහාද්වීප 5 ක විශාලතම සමාගම්වලට ඔවුන්ගේ ගනුදෙනුකරුවන්ට සැබෑ බලපෑමක් ඇති කරමින් ඔවුන්ගේ ව්යාපාර වර්ධනය කිරීමට උපකාර කිරීම ඇතුළත් වේ - සහ එය පරිමාණය කළ හැකි පිරිනැමීමක් බවට පත් කිරීම. ඔහු දැන් එම අත්දැකීම කුඩා ව්යාපාර ක්ෂේත්රයට යොමු කරයි. ඔහු උපදේශකයින්, ව්යාපාර සේවා සපයන්නන් සහ අනෙකුත් විශේෂඥයන් සමඟ "ව්යාපෘති මත පදනම් වූ" සහ පැයක ආදායමෙන් - මූලික වශයෙන් මුදල් සඳහා වෙළඳාම් කරන කාලයෙන් ඉවත් වීමට කටයුතු කරයි. ෆ්රෑන්ක්ගේ සේවාලාභීන් තම ව්යාපාර ගොඩනඟන්නේ නිෂ්පාදන සේවා වටා ය. එහිදී ඔබ ඔබේ කාලය එක් සේවාදායකයින් පමණක් නොව බහුවිධ ගනුදෙනුකරුවන් හරහා ප්රයෝජනයට ගනී. ඔහු ජාත්යන්තරව වැඩියෙන්ම අලෙවි වන Scale: How to Grow Your Business by Working Less පොතේ කතුවරයා වේ. ඔහු තම බිරිඳ සහ දියණියන් තිදෙනා සමඟ ෆීනික්ස් ප්රදේශයේ ඇරිසෝනා හි ගිල්බර්ට් හි ජීවත් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ෆ්රීඩා කූපර්
  ෆ්රීඩා කූපර් යනු සිල්ලර විශ්ලේෂණ පර්යේෂකයෙකි. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ෆහාඩ් ෆරීඩ්
  Fahad Fareed යනු නිෂ්පාදන අලෙවි කළමනාකරු වේ දත්ත ඉණිමඟ - ප්රමුඛ ආයතන විභේදනය සහ දත්ත ගුණාත්මක මෘදුකාංග සමාගමකි. ETL සහ දත්ත තත්ත්ව කර්මාන්තයේ සේවය කරන ඔහුගේ අත්දැකීම් ඇසුරින්, Fahad, දත්ත කළමනාකරණ මුල පිරීම්වලට එළඹීමේදී වඩා හොඳ තීරණ ගැනීමට උපකාර කිරීම සඳහා සංවර්ධකයින් සහ C-suite විධායකයින් සඳහා නවතම අවබෝධය සහ ඉඟි ලබා දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ෆාරා කිම්
  ෆාරා කිම් යනු ව්යාපාරික ප්රේක්ෂකයින් සඳහා ක්රියාකාරී තීක්ෂ්ණ බුද්ධියක් ලෙස සංකීර්ණ තොරතුරු සරල කිරීමෙහිලා විශේෂඥතාව ඇති මානව කේන්ද්රීය නිෂ්පාදන අලෙවි කරන්නියකි. ඇය දත්ත කළමනාකරණයට වශී වී සිටින අතර අකාර්යක්ෂම දත්ත කළමනාකරණ භාවිතයන් නිසා ඇති වන මෙහෙයුම් අකාර්යක්ෂමතාවයන් මඟහරවා ගැනීමට ව්යාපාරවලට උපකාර කිරීම අරමුණු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ෆායිස් මොහමූඩ්
  ෆයෙස් මොහමූඩ් මහතා කෝෆවුන්ඩර් සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරී වේ බ්ලූකෝර්, කලින් කළ නොහැකි වේගයකින් හා නිරවද්යතාවයකින් පුද්ගලාරෝපිත ප්රේරක ඊමේල් නිර්මාණය කිරීමට සහ බෙදා හැරීමට ඊ-වාණිජ්ය අලෙවිකරුවන්ට හැකි වීම, ගනුදෙනුකරුවන්ගේ හැසිරීම් වලට ගතිකව ප්රතිචාර දැක්වීම සහ තත්පර කිහිපයක වෙනස්කම් ලැයිස්තුගත කිරීම. හවුල්කරුවන් 70 කට වැඩි සංඛ්යාවක් සමඟ පාරිභෝගික වෙළඳ නාම 100 කට වඩා නියෝජනය කරයි. බ්ලූකෝර් යනු නිව් යෝර්ක් නගරයේ වේගයෙන් වර්ධනය වන ආරම්භක ව්යාපාරයක් වන අතර මෑතකදී ෆස්ට්මාර්ක් කැපිටල් විසින් මෙහෙයවන ලද ශ්රේණියේ A වටයක් අවසන් කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  Gregg Ames
  Gregg Ames හි ප්රධාන වාණිජ නිලධාරියා වේ ක්රියාකාරී මෘදුකාංග, ඔරිගන්හි පෝට්ලන්ඩ් හි වර්ධන අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණ වේදිකාවකි. ඔහුගේ භූමිකාව තුළ, Act-On හි වෙළඳපොළට යාම සහ සම්පූර්ණ විකුණුම් උපාය මාර්ගය සඳහා ඔහු වගකිව යුතුය. ග්රෙග් අවසාන පරිශීලකයා සමඟ සතුටු වන සහ අනුනාද වන උසස් පාරිභෝගික අත්දැකීම් සුවපත් කිරීමට සහ ලබා දීමට දැඩි උනන්දුවක් දක්වයි. ඔහු Oracle, Kibo Commerce, Conversica සහ Turning හි ජ්යෙෂ්ඨ භූමිකාවන් දරමින් SaaS සහ MarTech ආයතනවල වසර 25 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ගෙන එයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ගැරී ගැල්වින්
  Gary Galvin එහි සභාපති සහ නිර්මාතෘ වේ ගැල්වින් ටෙක්නොලොජීස් - ඉන්ඩියානාපොලිස් හි වෙබ් සහ මෘදුකාංග සමාගමකි. ඔහු සමාගම ආරම්භ කළේ ව්යාපෘති නිසි ලෙස පවත්වාගෙන යා යුතු ආකාරය පිළිබඳ ප්රමිතියක් ඇති සමාගමක් ඇති කර ගැනීමේ දැක්ම ඇතිවය. ශක්තිමත් මෘදුකාංග ව්යාපෘති ක්රියාවලි ගොඩ නැගීම කෙරෙහි දැඩි අවධානයක් යොමු කිරීමෙන් සහ නියමිත වේලාවට සහ අයවැයෙන් බෙදා හැරීම සහතික කිරීමෙන්, Galvin Technologies කර්මාන්තයේ ප්රමුඛයා වීමට සමත් වී ඇත. ගැරී මුලින් ඩිට්රොයිට්, එම්අයි හි සිට නමුත් ඔහුගේ බිරිඳ සහ දරුවන් හතර දෙනෙකු සමඟ ඉන්දියානා නිවසට කැඳවීමට ආඩම්බර වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ග්රේස් කාටර්
  ග්රේස් කාටර් යනු තාක්ෂණික ලේඛකයෙකි විද්වතුන් සහ ඕස්ට්රේලියානු හෙල්ප් සේවා. ඇය පරිවර්තන වැඩිදියුණු කිරීම සඳහා කටයුතු කරන අතර අලෙවිකරණ උපක්රම වර්ධනය කරයි. එසේම, ග්රේස් යනු අධ්යාපන ator යෙකි මනෝවිද්යා පැවරුම් උදව් අධ්යයන වෙබ් අඩවිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝර්ජ් ෆකොරෙලිස්
  ජෝර්ජ් අ වර්ධන අලෙවිකරණ සහකාර වැඩ කරනවා විද්යුත් තැපැල් ස්වයංක්රීය මෘදුකාංගය මූසෙන්ඩ්! ඔහු ඩිජිටල් යුගයේ අලෙවිකරණය සහ ඔහුගේ එදිනෙදා ගවේෂණ වලදී සොයා ගන්නා වර්ධන හක්ක ගැන ලිවීමට ප්රිය කරයි. ඔහු සෑම විටම අත්දැකීම් සහ අදහස් ගැන කථා කිරීමට උනන්දු වන අතර එබැවින් ඔබේ රසවත් දැනුම බෙදා ගැනීමට ඔහුට පණිවිඩයක් යැවීමට නිදහස් වන්න. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ගල් ග්ලික්මන්
  ගැල් ග්ලික්මන් එහි ප්රධාන විධායක සහ සම නිර්මාතෘ වේ පසු, වාරික ප්රකාශකයින් සඳහා දැන්වීම් ප්රතිසාධන විසඳුම. සම-ආරම්භයට පෙර, ගල් ඊශ්රායල් ආරක්ෂක හමුදාවේ ප්රභූ බුද්ධි අංශයක නිලධාරියෙකු, සංවර්ධකයෙකු සහ ආරක්ෂක පර්යේෂකයෙකු ලෙස වසර 4.5 ක් සේවය කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ගයි ගෝල්ඩ්ස්ටයින්
  ගයි යනු අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය සහ මෙහෙයුම් උපදේශකයෙකි. ජී 8 තාක්ෂණික අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය සඳහා පුළුල් දෙමුහුන් ප්රවේශයක් භාවිතා කරයි, සාම්ප්රදායික අලෙවිකරණය සහ තොරතුරු අලෙවිකරණ අත්දැකීම් ලබා ගනිමින් ගනුදෙනුකරුවන්ට සාර්ථකත්වය ළඟා කර ගැනීමට උපකාරී වේ. අත්දැකීම් සහ විශ්ලේෂණ මත යැපීම G8 සිය සේවාදායකයින් සමඟ සමීපව කටයුතු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ගරින් හොබ්ස්
  ගරින් හි ගනුදෙනු උපාය මාර්ග අධ්යක්ෂවරයා වේ අනුභව කළ හැකියඊමේල්, ජංගම, වෙබ් සහ සමාජ නාලිකා හරහා හරස් නාලිකා 2: 1 සංවාදයක් දැනුම් දීම සඳහා ඉතා නම්යශීලී හා පරිමාණය කළ හැකි දත්ත ආකෘතියක් යොදා ගනිමින් ඔවුන්ගේ හරස් නාලිකා පණිවිඩකරණ උපාය පාලනය කිරීමට බී 1 සී අලෙවිකරුවන්ට බලය ලබා දෙන වේදිකාවක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ග්රෙග් කිම්බල්
  Greg යනු Validity හි විද්යුත් තැපැල් විසඳුම් පිළිබඳ ගෝලීය ප්රධානියා වේ. ඔහු නිර්මාණකරුවෙක් සහ ගොඩනගන්නෙක්. ඔහු වෙබ් අඩවියක් නිර්මාණය කළත්, සමාජ ජාලයක් නිර්මාණය කළත්, අහස උසට ඉදිකළත්, ක්රියාවලිය එක හා සමානයි; විස්තර ක්රීඩාවයි. ඒ වගේම ඔහු සෙල්ලම් කිරීමට කැමතියි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝර්ජ් ලියොන්
  ජෝර්ජ් ලියොන් අධීක්ෂණය කරයි හෝතෝර්න්3 එම්, බ්රදර් ඉන්ටර්නැෂනල්, ඉක්විෆැක්ස්, හැමිල්ටන් බීච්, හෝම් ඇඩ්වයිසර්.කොම්, ට්රාන්ස්ඇමෙරිකා සහ ජුලිලි ඇතුළු ප්රධාන පෙළේ සන්නාම සේවාදායකයින් වෙනුවෙන් මාධ්ය උපාය, ක්රියාත්මක කිරීම, දත්ත විද්යාව සහ විශ්ලේෂණ. හැව්ටෝන් යනු වසර 30 කට වැඩි කාලයක් තිස්සේ විශ්ලේෂණ සහ වගවීමේ සන්නාම ව්යාපාර පිළිබඳ විශේෂ izing දැනුමක් ඇති තාක්ෂණය පදනම් කරගත් වෙළඳ ප්රචාරණ ආයතනයකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Gellena Lukats
  Acronym සඳහා ගෙවන සමාජීය අධ්යක්ෂක ලෙස, Gellena ඒකාබද්ධ මාධ්ය උපාය මාර්ගයක කොටසක් ලෙස ඵලදායී සමාජ මාධ්ය උපාය මාර්ග සංවර්ධනය කිරීම සහ ප්රමුඛව වසර දහයක පළපුරුද්ද ගෙන එයි. මැනිය හැකි ROI ලබා දීමට සහ සන්නාම ඉලක්ක සපුරා ගැනීමට සමාජ මාධ්ය වියදම් ප්රශස්ත කිරීමේ ප්රවීණයෙකු වන Gellena විසින් සියලුම සේවාලාභීන්ගේ පණිවිඩ ඒකාබද්ධ අලෙවිකරණය සහ ඉහළ මට්ටමේ සමාජ උපාය මාර්ග හරහා ප්රයෝජනයට ගැනීම සහතික කරන අතර සියලුම සමාජ වේදිකා හරහා ක්රියාකාරී පරිවර්තනය සඳහා ඇමතුම් සහතික කරයි. Gellena යනු SnapChat සහතිකය සහිත Facebook/Meta සහතික ලත් මාධ්ය සැලසුම්කරුවෙකු වන අතර Twitter-වීඩියෝ සහතිකය ලබා ඇත. ඇය බොස්ටන් විශ්වවිද්යාලයේ උපාධිධාරිනියකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Ghia Marnewick
  Ghia Marnewick යනු නිර්මාණාත්මක අන්තර්ගත ලේඛකයෙකි ඕම්කෝර්, SEO සහ නිර්මාණාත්මක අන්තර්ගත අලෙවිකරණ සේවා සඳහා විශේෂිත වූ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයකි. ඇය ලෝකය සමඟ තොරතුරු හුවමාරු කර ගැනීමේ නව ක්රම සොයා ගැනීමට දැඩි කැමැත්තක් දක්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝර්ජට් මෝ
  Georgette Moe යනු Emplicit හි Client Strategy හි ජ්යෙෂ්ඨ අධ්යක්ෂවරයා වේ. ඇය ඔම්නිචැනල් අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග සංවර්ධනය කිරීමේ පුළුල් අත්දැකීම් ඇති උපායමාර්ගික ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ප්රමුඛයෙකි. සිල්ලර ආයතන පරිමානයෙන් මෙහෙයවීමේ ඇයගේ අත්දැකීම් Emplicit හි සේවාදායක කළඹ සහ සේවා පිරිනැමීම් පුළුල් කිරීමේ මෙහෙවරට හොඳින් ගැලපේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ගේබ් නෙල්සන්
  
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝර්ජ් කොරුගෙඩෝ
  ගණිතඥයෙකු සහ පළපුරුදු තාක්ෂණ විධායකයෙකු වන ජෝර්ජ් කොරුගේඩෝට වසර 20 කට වැඩි ව්යාපාර සහ තාක්ෂණික විශේෂඥතාවයක් ඇත. හි සම-නිර්මාතෘ සහ CTO ලෙස රෙඩ්පොයින්ට් ග්ලෝබල්, රෙඩ්පොයින්ට් හි දත්ත කළමනාකරණය සහ පාරිභෝගික සම්බන්ධතා විසඳුම් සංවර්ධනය කිරීම සඳහා ජෝර්ජ් වගකිව යුතුය. ඔහු පිළිවෙලින් මයාමි විශ්ව විද්යාලයෙන් භූ විද්යාව හා ගණිතය පිළිබඳ ශාස්ත්රවේදී උපාධියක් සහ ඇරිසෝනා විශ්ව විද්යාලයෙන් ව්යවහාරික ගණිතය පිළිබඳ එම්.එස්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ග්රන්ට් Polachek
  සඳහා සන්නාම ප්රධානියා Grant Polachek වේ Squadhelp.com, 3X Inc 5000 ආරම්භක සහ කඩාකප්පල්කාරී නම් කිරීමේ නියෝජිතායතනය. Squadhelp නම් මිලියන 1කට වඩා වැඩි ප්රමාණයක් සමාලෝචනය කර ඇති අතර අද වෙබයේ තිබෙන හොඳම නම් එකතුවක් සකස් කර ඇත. අපි ලොව ප්රමුඛ පෙළේ සමූහ මූලාශ්ර නම් කිරීමේ වේදිකාව ද වන අතර, මුල් අවධියේ ආරම්භක සිට Fortune 500 සමාගම් දක්වා සේවාදායකයින්ට සහාය වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ගුර්ප්රීත් පූර්වාල්
  ගුර්ප්රීත් පූර්වාල් යනු ප්රමුඛ පෙළේ චින්තන නායකත්ව විශේෂ ists යින් වන iResearch හි ව්යාපාර සංවර්ධන සහකාර උප සභාපති ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ග්රැහැම් රැන්ඩ්
  ග්රැහැම් රැන්ඩ් තාක්ෂණය ගැන පමණක් නොව උද්යෝගිමත් ලේඛකයෙකි. ඔහු සෑම විටම වෙබයේ වෙනස්කම් නිරීක්ෂණය කරන අතර අලුත් සියල්ල සමඟ යාවත්කාලීනව සිටීමට උත්සාහ කරයි. හොඳ උදාහරණයක් ඔහුගේ ය පිවිසුම් මාර්ගෝපදේශ ඔහු විවිධ සමාගම්වල නව සේවකයින් සඳහා නිබන්ධන ඉදිරිපත් කරන වෙබ් අඩවිය. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ග්රාන්ට් ලැන්ජ්
  ග්රාන්ට් ලැන්ජ් යනු එහි ආරම්භක සාමාජිකයෙකි සාක්ෂි අතුරුමුහුණත්, වෙළඳ නාම සහ නිෂ්පාදන සංවර්ධන සාමූහිකය. Brand ලදායී වෙළඳ නාම සහ නිෂ්පාදන සංවර්ධන සැලසුම් සංවර්ධනය කිරීම සඳහා ඔහු විශාල හා කුඩා සමාගම් සමඟ කටයුතු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝර්ජ් රෝලන්ඩ්ස්
  ජෝර්ජ් යනු NetHunt CRM හි අන්තර්ගත උපාය මාර්ග නායකයාය. ලිවීම ඔහුගේ දෙයක්. ඔහු produc ලදායිතාවයේ සිට විකුණුම් උපායමාර්ග සහ පාරිභෝගික සම්බන්ධතා දක්වා මාතෘකා රාශියක් ආවරණය කරමින් තාක්ෂණික හා බී 2 බී කර්මාන්ත පිළිබඳ අවධානය යොමු කරයි. ඔහු දත්ත සහ නිර්මාණාත්මක අන්තර්ගතයන් අතර පරතරය දැල්වීමෙන් වළක්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ගෞරව් සරන්
  ගරුව් සරන් එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ReverseLogix, සිල්ලර, ඊ-වාණිජ්යය, නිෂ්පාදන සහ 3PL සංවිධාන සඳහා ගොඩනගා ඇති අන්තයේ සිට අවසානය දක්වා, මධ්යගත සහ පූර්ණ ඒකාබද්ධ ප්රතිලාභ කළමනාකරණ පද්ධතිවල එකම සැපයුම්කරු. ReverseLogix ආරම්භ කිරීමට පෙර, Saran විසින් Microsoft හි Fortune 500 සමාගම් සඳහා ව්යවසාය විකුණුම් මෙහෙයවීය. ඔහු බොහෝ ආරම්භක ආයතනවල නායකත්ව තනතුරු හොබවා ඇති අතර, ඒවා මුල් අවධියේ සිට ස්ථාපිත වර්ධන සමාගම් දක්වා සාර්ථකව පරිවර්තනය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ගැරී ස්ටීවන්ස්
  ගැරී ස්ටීවන්ස් යනු ඉදිරිපස සංවර්ධකයෙකි. ඔහු පූර්ණ කාලීන බ්ලොක්චේන් ගීක් සහ එතෙරියම් පදනමේ සේවය කරන ස්වේච්ඡා සේවකයෙක් මෙන්ම ක්රියාකාරී ගිතුබ් දායකයෙක් ද වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Greg Walthour
  Greg Walthour යනු 350-පුද්ගල ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයක් වන Intero Digital හි සම-ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වන අතර එය විස්තීර්ණ, ප්රතිඵල මත පදනම් වූ අලෙවිකරණ විසඳුම් සපයයි. Greg හට ගෙවන ලද මාධ්ය උපාය මාර්ග මෙහෙයවීම, SEO ප්රශස්ත කිරීම සහ විසඳුම්-නැඹුරු අන්තර්ගත සහ PR ගොඩනැගීම සඳහා වසර 20කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ඔහු වෙබ් නිර්මාණකරණය සහ සංවර්ධනය, Amazon අලෙවිකරණය, සමාජ මාධ්ය, වීඩියෝ සහ ග්රැෆික් නිර්මාණ පිළිබඳ ප්රවීණයන් කණ්ඩායමකට නායකත්වය දෙන අතර ග්රෙග් ඩිජිටල් යුගයේ සියලු ප්රමාණයේ සමාගම්වලට සාර්ථක වීමට උදව් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  හම්සා අදිල්
  හම්සා අදිල් යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරණ විධායකයෙකි ස්විෆ්ට් චැට්, ඔබේ පාරිභෝගික සහාය සහ විකුණුම් කණ්ඩායම් සඳහා සහාය වීම සඳහා නිර්මාණය කර ඇති සජීවී චැට් යෙදුමකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  හැනා ජොන්සන්
  හැනා යනු සමාජ මාධ්ය අලෙවිකරුවා ය SurveyMonkey. සමාජීය සෑම දෙයක් සඳහාම ඇය තුළ ඇති ඇල්ම ඇගේ ට්වීට් ප්රවාහය පසුකරයි. ඇය මිනිසුන්ට ආදරෙයි, ප්රීතිමත් පැය සහ හොඳ ක්රීඩා ක්රීඩාවක්. ඇය ඇන්ටාක්ටිකාව හැර සෑම මහද්වීපයකම සංචාරය කර ඇත, නමුත් ඇය ඒ පිළිබඳව කටයුතු කරමින් සිටී ... 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  හැරී හෝව්
  හැරී හෝව් නායකත්වය කෙරෙහි දැඩි ඇල්මක් දක්වන අතර අපගේ ව්යවසායකයින්ගේ ප්රජාවට සහාය වේ. සභාපති ලෙස හෝවේ නායකත්වය, තමන්ගේ සාර්ථකත්වයේ ගොදුරු බවට පත්ව ඇති ව්යාපාරික අයිතිකරුවන්ට, ව්යාපාර ක්රියාවලීන් සංවර්ධනය කිරීම සඳහා ඔවුන් සමඟ වැඩ කිරීම, තාක්ෂණයට සහාය වීම සහ දිගුකාලීනව තම ව්යාපාරය පවත්වා ගෙන යන පුද්ගලයින්ට ඔහු අත්පොතෙන් උපදෙස් ලබා දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  හෙන්රි බෙල්
  හි නිෂ්පාදන ප්රධානියා වන්නේ හෙන්රි බෙල් ය වෙන්ඩර්ලන්තය. ඔහු ඩිජිටල් තාක්ෂණ උපාය මාර්ග හරහා පරිවර්තනීය වර්ධනයක් ගෙන යන ව්යාපාරික තාක්ෂණවේදියෙකි. හෙන්රි යනු නිෂ්පාදන නායකත්වය, යෙදුම් කළමනාකරණය සහ දත්ත විශ්ලේෂණවල කැපී පෙනෙන හරස් ක්රියාකාරී කුසලතා සහිත ඉහළ විශ්ලේෂණාත්මක සහ සහයෝගී ගැටලු විසඳන්නෙකු වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  හාර්ලීන් ඩෝර්කා
  හාර්ලීන් ඩෝර්කා යනු සන්නිවේදනයේ හා පරිභෝජනයේ ඩිජිටල් මාධ්යයන්ට අදාළ මාතෘකා කෙරෙහි වැඩි අවධානයක් යොමු කරන පළපුරුදු අන්තර්ගත ලේඛකයෙකි. අලෙවිකරණ සහ සමාජ මාධ්ය, පාරිභෝගික ප්රවණතා, තාක්ෂණික නවෝත්පාදන, සිල්ලර වෙළඳාම සහ වෙළඳනාම ඇතුළු තවත් බොහෝ කර්මාන්තයන් හරහා මනාව ව්යුහාත්මක හා පර්යේෂණාත්මක අංග නිර්මාණය කරමින් ලිඛිත වචනයෙන් චින්තන නායකත්ව අදහස් සහ සංකල්ප ජීවිතයට ගෙන ඒමේ සුවිශේෂී හැකියාවක් ඇය සතුව ඇත. අංශ. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  හෝප් හෝනර්
  Hope Horner ප්රධාන විධායක නිලධාරී සහ නිර්මාතෘ වේ ලෙමන් ලයිට්, පරිමාණයෙන් සන්නාමගත වීඩියෝ අන්තර්ගතයන් නිෂ්පාදනය කරන වීඩියෝ නිෂ්පාදන සමාගමකි. Hope යනු Inc., Entrepreneur, Forbes සහ අනෙකුත් ප්රකාශනවල පසුගිය දශකය තුළ Silicon Beach ප්රජාව තුළ ඇයගේ ජයග්රහණ ඉස්මතු කරන ලද තුන් වරක් ව්යවසායිකාවකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  හැලි ජොන්සන්
  හැලි ජොන්සන් යනු මෘදුකාංග නිදහස් ලේඛකයෙකු සහ සංස්කාරකයෙකි. දැනට සේවය කරන්නේ කවුද? Earlylightmedia.com. ඇය අන්වර්ථ නාම යටතේ ප්රකාශිත කොටස් කිහිපයක් තිබේ. ඒවා බොහෝ දුරට සාමාන්ය කවි වලින් සමන්විත වේ. හැලි මේ වන විට ඇගේ පළමු පූර්ණ දිග නවකතාව ලිවීමේ කටයුතු කරමින් සිටී (එය ඇත්ත වශයෙන්ම ඇගේ සැබෑ නම යටතේ වනු ඇත). ඇගේ ලොකුම ජයග්රහණ වන්නේ ඇගේ pig රාට හොඳ මවක් සහ සාමාන්ය දියණියක් ඇගේ දෙමාපියන්ට වීමයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  හිමානි කංකාරිය
  Himani Kankaria යනු ව්යාපාරවලට ඔවුන්ගේ කාබනික දෘශ්යතාව සහ පරිවර්තන ගුණ කිරීමට උදවු කරන කාබනික ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයක් වන Missive Digital හි නිර්මාතෘවරියයි. ඇය පරිශීලකයින් සඳහා අන්තර්ගත උපාය මාර්ග සැකසීම, නිර්මාණය කිරීම සහ ප්රශස්ත කිරීම සහ විශේෂාංගී කොටස් වැනි SERP විශේෂාංග සඳහා විශේෂීකරණය කරයි. ඇය ගෝලීය සම්මන්ත්රණවල කථිකයෙකු වන අතර විවිධ ප්රකාශන අඩවි, වෙබ්නාර්, පොඩ්කාස්ට් සහ තවත් දේවල SEO සහ අන්තර්ගතය පිළිබඳ ඇගේ දැනුම සහ අත්දැකීම් බෙදා ගන්නා කතුවරියකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  හර්ෂ කිරාන්
  හර්ෂා කිරාන් යනු එස්.ඊ.ඕ නියෝජිතයින් බඳවා ගැනීම සඳහා දත්ත පදනම් කරගත් මාර්ගෝපදේශයක් වන සියොට්රිබියුනල් හි සම-නිර්මාතෘ සහ සෙවුම් ප්රධානියා ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  හයිඩි මෙලින්
  හයිඩි ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරියා වේ වැඩ පෙරමුණ. හයිඩි යනු ඉහළ ශක්තියක් සහිත, ප්රති results ල මත පදනම් වූ ජ්යෙෂ් executive විධායක නායකයෙකු සහ උපදේශකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  හෝප් මෝර්ලි
  හෝප් මෝර්ලි හි ප්රධාන මෙහෙයුම් නිලධාරී වේ උමාල්ට්, චිකාගෝ හි පිහිටි බී 2 බී වීඩියෝ අලෙවිකරණ ආයතනයකි. ඇය පෝඩ්කාස්ට් එකට සම සත්කාරකත්වය දරයි ආයතනික වීඩියෝවට මරණය, මිනිසුන්ට සැබවින්ම නැරඹීමට අවශ්ය B2B වීඩියෝ බවට පත් කිරීම සඳහා මෙවලම් සහ උපදෙස් ඇතුළත් සංදර්ශනයක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  හැනා ඕ බ්රයන්
  හැනා ඕ බ්රයන් ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ඒජන්සිය සඳහා ලියයි ඕම්කෝර්, ඉහළ මට්ටමේ අන්තර්ගත අලෙවිකරණ සැලැස්මක් සමඟ යුගලනය කරන ලද ප්රමුඛ ඩිජිටල් අත්දැකීම් ජනනය කිරීම සඳහා විශේෂ izes තාවයක් දක්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  හාඩික් ඕසා
  හාඩික් ඕසා වසර 9 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති SEO උපදේශකයෙකි. ඔහු සමාගම්වලට ඔවුන්ගේ ව්යාපාර දියුණු කිරීමට උදව් කරයි. ඔහු SEMrush, Search Engine People, සහ Social Media Today වැනි අමතර ප්රකාශන පිළිබඳ ඔහුගේ අදහස් බෙදා ගනී. Twitter @Ozaemotion හි ඔහුව අනුගමනය කරන්න. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  හැරිසන් පේන්ටර්
  ව්යාපාර සංවර්ධනයේ වීපී හැරිසන් DK New Media. ඔහු අනුක්රමික ව්යවසායකයෙකු සහ නිර්මාණාත්මක අලෙවිකරුවෙකු වන අතර ඔහුගේ අලෙවිකරණ සමාගම් දෙකක් අත්පත් කර ගෙන ඇත, එකක් පුද්ගලිකව සහ එකක් ප්රසිද්ධියේ. හැරිසන් පළපුරුදු වීඩියෝ ග්රාහකයෙකු සහ අධ්යක්ෂවරයෙකි, එම විශේෂ expert තාව අපගේ අනෙකුත් වාරික අන්තර්ගත සේවාවන් සමඟ එක් කරයි. ඔහුගේ අභිලාෂය වන්නේ සබඳතා ගොඩනඟා ගැනීම සහ සහයෝගීතාවයේ බලය, නවෝත්පාදනයන් සහ වෙළඳපල කඩාකප්පල් කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරන නිර්මාණාත්මක හවුල්කාරිත්වයන් සෙවීම ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  හේමන්ත් පර්මාර්
  හේමන්ත් පර්මාර් කාරුණික සංවර්ධකයෙකු වන අතර, අද වන විට සියළුම තාක්ෂණික දියුණුව පිළිබඳව විශාල දැනුමක් ලබා ගැනීමත්, වසර 9 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති ශක්තිමත් ව්යාපාරික පසුබිමක් ඇති නිසාත් ඔහු මෙම ක්ෂේත්රයේ උද්යෝගිමත් උපදේශකයෙකු බවට පත්වේ. තම සේවාදායකයින්ට වෙළඳපල තුළ ශක්තිමත් සම්බන්ධතාවයක් ගොඩනඟා ගැනීමට සහ පවත්වා ගැනීමට සහාය වීමට පිළිතුරු සොයා ගන්නේ හේමන්ත් ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  හේසල් රවුල්
  Hazel Raoult යනු නිදහස් අලෙවිකරණ ලේඛකයෙකු වන අතර PRmention සමඟ වැඩ කරයි. ඇයට ව්යාපාර, ව්යවසායකත්වය, අලෙවිකරණය සහ සියලු දේ ගැන ලිවීමේ වසර 6+ ක පළපුරුද්දක් ඇත SaaS. Hazel ඇගේ කාලය ලිවීම, සංස්කරණය කිරීම සහ ඇගේ පවුලේ අය සමඟ කාලය බෙදා ගැනීමට කැමතියි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රිටුෂර්මා
  Hritusharma යනු නිර්මාණ තාක්ෂණ සහ සැලසුම් යෙදුම් පිළිබඳ විශේෂ izing යෙකු වන නිදහස් බ්ලොග්කරුවෙකි. ගැති වැනි නිර්මාණකරුවෙකු වීමට සෑම කෙනෙකුටම උදව් කිරීමට ඇය උනන්දු වෙයි. තාක්ෂණ ශිල්පියෙකු වීමට අමතරව, වීඩියෝ සෑදීම සහ ඡායාරූපකරණයට රිතුෂර්මා කැමතියි. 
 
 
 
 
 
	    
  
  Hailey Scherer
  Hailey යනු ගෝලීය නිර්මාණාත්මක උපදේශන ආයතනයක් වන Lippincott හි නවෝත්පාදන උපාය මාර්ග පිළිබඳ ජ්යෙෂ්ඨ උපදේශකවරියකි. ඇය ශික්ෂාවන් ඡේදනය වීමෙන් වෙළඳ නාම සඳහා ක්රියාකාරී තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය ලබා ගැනීමට ප්රිය කරන අතර, මිනිසුන්ට සමෘද්ධිමත් වීමට උපකාර කිරීම සඳහා අපට තාක්ෂණය සැලසුම් කර විස්තර කළ හැකි ආකාරය සොයා ගැනීමට ඇය වඩාත් උනන්දු වෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඉයන් ක්ලියරි
  සඳහා ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ඉයන් ය RazorSocial සමාජ මාධ්ය සඳහා හොඳම මෙවලම් සහ තාක්ෂණය හඳුනා ගැනීමට ඔබට උදව් කිරීම සඳහා ඔහුගේ වැඩ කරන ජීවිතය කැප කර ඇත. ඉයන් නිතිපතා සිදුවීම්වලදී (ප්රධාන වශයෙන් එක්සත් ජනපදයේ) කථා කරන අතර ඉහළ පෙළේ සමාජ මාධ්ය බ්ලොග් සඳහා ලියයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අයිවන් බයිඩින්
  Ivan Baidin පසුපසින් සිටී සංචාරක ගෙවීම් සහ සංචාරක කර්මාන්තයේ වසර 10 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. උපායමාර්ගික සැලසුම් සහ සංවර්ධකයින් සඳහා ඉලක්ක තැබීමට අමතරව, අයිවන් ජාලයට නව හවුල්කරුවන් සහ දැන්වීම්කරුවන් ආකර්ෂණය කරයි. ඔහු පරිවර්තන අනුපාත වැඩි කිරීම සහ විදේශ වෙළඳපොළට ඇතුළු වීම පිළිබඳ විශේෂඥයෙකි. ව්යවසායකයා, ෆෝබ්ස් සහ වෙනත් බොහෝ පිළිගත් මාධ්යවල අයිවන් ගැන සඳහන් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඉයන් ඩේවිඩ්
  ඉයන් ඩේවිඩ් ඔහුගේ වෘත්තිය ආරම්භ කළේ ගඩොල් සහ මෝටාර් සිල්ලර කළමනාකරණයෙන් වන අතර එයට ඉක්මනින් ඊ-වාණිජ්යය සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණය ද ඇතුළත් විය. ඔහු දැඩි පාඨකයෙකු වන අතර SEO සහ අන්තර්ගත අලෙවිකරණය පිළිබඳ ස්වයං-ඉගැන්වූ විශේෂඥයෙකි. ඔහු විවිධ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ මාතෘකා පිළිබඳ ප්රකාශන කිහිපයක් සඳහා ලියයි. මෑතදී, ඔහුගේ අවධානය යොමු වී ඇත්තේ තවත් පරිවර්තන සඳහා බලපෑම් කරන්නා සහ අනුබද්ධ අලෙවිකරණය භාවිතා කිරීමයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඉස්මයිල් එල්-කුඩ්සි
  ඉස්මයිල් ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ SocialPubli.com ආරම්භය 2015 ජූලි මාසයේදී දියත් කරන ලද බැවින්. ඔහු SocialPubli.com හි මව් සමාගම වන Internet República, අන්තර්ජාල අලෙවිකරණ නියෝජිතායතනයේ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ද වේ. Ismael Master Internet Business (MIB) වැඩසටහන, ESIC සහ Instituto de Empresa හි උගන්වයි. ඔහු මෑතකදී ට්විටර් හි ස්පාඤ්ඤ ඔන්ලයින් අලෙවිකරණ සහ ව්යවසායක බලපෑම් කරන්නන් 50 දෙනාගෙන් කෙනෙකු ලෙස පිළිගැනීමට ලක්විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  අයිසැක් ගාර්ෂියා
  Isaac Garcia යනු විකුණුම් බලකායේ විකුණුම් වලාකුළු පරිපාලකයෙකි. අයිසැක් විසින් බහු ගනුදෙනුකරුවන්ගේ විකුණුම් බලකා අවස්ථා පරිපාලනය කරන අතර ඔවුන්ට තාක්ෂණික ආයෝජනයෙන් ලැබෙන ප්රතිලාභය වැඩි කිරීමට අවස්ථා සොයා ගනී. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඉතිෂා ගෝවිල්
  ඉටිෂා යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරණ විශේෂඥයෙකි SEO අන්තර්ගත අලෙවිකරුවෙකු මෙන්ම. ඉතිෂා දැන් වසර කිහිපයකට වඩා වැඩි කාලයක් මෙම කර්මාන්තයේ වැඩ කරමින් සිටින අතර ඩිජිටල් අලෙවිකරණය පිළිබඳ ඇගේ දැනුම වැඩි කිරීමට උපකාරී වන බ්ලොග්කරණය සහ තොරතුරු සහිත බ්ලොග් ගවේෂණය කිරීම ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඉසබෙල් හුන්ඩ්රෙව්
  ඉසබෙල් හුන්ඩ්රෙව් චිකාගෝ හි ඩිරෙක්ටිව් හි අන්තර්ගත ලේඛකයෙකි. කියවීමේ හා ලිවීමේ ජීවිත කාලය පුරාම පෙම්වතියක් වූ ඇය 2017 දී මිසූරි විශ්ව විද්යාලයෙන් පුවත්පත් කලාව පිළිබඳ උපාධියක් ලබා ගත්තාය. උපාධිය ලැබීමෙන් පසු ඉසබෙල් බී 2 බී අලෙවියෙහි නියැලී ව්යාපාර සංවර්ධනය පිළිබඳ විශේෂ specialized යෙකු විය. වසර 1.5 ක අලෙවියෙන් පසු ඇය සිය පුවත්පත් කලාව වෙත නැවත පැමිණ අන්තර්ගත අලෙවිකරණයට වෘත්තීය මාරුවීමක් ලබා දුන්නාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඊසාජා කරදොව්ස්කා
  ඊසාජා කරදකොව්ස්කා පොල්-විද්යා උපාධිධාරියෙක්, හිටපු කණිෂ්ඨ පර්යේෂකයෙක් සහ දැනට ගන්න ටම්බල්ස් අන්තර්ගත සම්බන්ධීකාරක. උසස් අන්තර්ගතයක් සෙවීමට සහ නිර්මාණය කිරීමට ඇය පෙලඹී ඇත. ඇගේ විවේක කාලය ඇගේ පැලෑටි ආශාව සඳහා කැප කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඉෆ්ටි කර්ස්නර්
  ඉෆ්ටි කර්ස්නර් සභාපති සහ සම-නිර්මාතෘ වේ කිස්ටෙරා, ලොව ප්රථම රක්ෂණ අලෙවිකරණ මෙහෙයුම් පද්ධතිය. මූල්ය සේවා සහ දත්ත කළමනාකරණ අංශවල දක්ෂ තාක්ෂණික ව්යවසායකයෙකු වන ඉෆ්ටිගේ ව්යාපාර, නවෝත්පාදන සහ මිනිසුන් කෙරෙහි ඇති ආශාව ඔහු සමාගම් කිහිපයක් සොයා ගැනීමට හේතු විය. ඔහුගේ තාක්ෂණික හා ව්යාපාරික වෘත්තියට පෙර, ඉෆ්ටි ජනප්රිය ගායකයෙකු / ගීත රචකයෙකු සහ රූපවාහිනී වැඩසටහනක සත්කාරකයෙකු ලෙස ඊශ්රායල විනෝදාස්වාද කර්මාන්තයේ කොටසක් විය. ඔහු විශිෂ්ඨ ලෙස LLB, දේශපාලන විද්යාව පිළිබඳ ශාස්ත්රපති උපාධියක් ලබා ඇති අතර Lyndon B. Johnson School of Public Affairs හි නායකත්ව වැඩසටහනේ උපාධිධාරියෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඉර්ෆාන් රෙහ්මාන්
  ඉර්ෆාන් රෙහ්මාන් සාර්ථක සමාගමක ප්රධාන විධායක නිලධාරියා සහ නිර්මාතෘවරයා වන අතර කර්මාන්තයේ වසර 20 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. පළපුරුදු ව්යවසායකයෙකු ලෙස, ඉර්ෆාන් ඔහුගේ නව්ය අදහස් සහ අසමසම නායකත්ව කුසලතා සඳහා කීර්තියක් ගොඩනගා ඇත. ඔහුගේ වෘත්තීය ජීවිතය පුරාවටම, ඉර්ෆාන් තම සේවාදායකයින්ගේ වර්ධනයට සහ සාර්ථකත්වයට හේතු වන අති නවීන විසඳුම් නිර්මාණය කිරීමට ආශාවක් පෙන්නුම් කර ඇත. ව්යාපාර උපාය මාර්ග සහ සංවර්ධනය පිළිබඳ ඔහුගේ පුළුල් පළපුරුද්ද, ඔහුගේ ව්යවසායකත්වය සමඟ ඒකාබද්ධව, ඉර්ෆාන් ඕනෑම ආයතනයකට වටිනා සම්පතක් බවට පත් කර ඇත. විශිෂ්ටත්වය සඳහා ඉර්ෆාන්ගේ කැපවීම සහ සෑම විටම සීමාවන් තල්ලු කිරීමට ඔහුව ඔහුගේ ක්ෂේත්රයේ වඩාත්ම ගෞරවනීය නායකයෙකු බවට පත් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  අයිවන් රූබ්ස්ටොව්
  Ivan Roubtsov යනු Client Spectrum සමාගමේ ප්රධාන අලෙවි නිලධාරියා වේ - ව්යවසාය අලෙවිකරණ කළමනාකරණ විසඳුම් පිළිබඳ විශේෂිත වූ බුටික් උපදේශන සමාගමකි. CMO ලෙස, අයිවන් වගකිව යුතුය සේවාලාභී වර්ණාවලියගේ සන්නාමය මෙන්ම එය වටා අලෙවිකරණ තාක්ෂණ පරිසර පද්ධතියක් ගොඩනැගීම. ඔහු මීට පෙර AdGear සහ Acquisio වැනි සමාගම් සඳහා AdTech කර්මාන්තයේ සේවය කර ඇත. අයිවන් යනු ඇඩ්ටෙක් සම්බන්ධ සෑම දෙයකම දැඩි අනුගාමිකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  අයිසැක් පෙලරින්
  අයිසැක් පෙලරින් යනු ටින්ඩර් බොක්ස් හි ආදායම් අලෙවිකරුවෙකු වන අතර එය අන්තර්ක්රියාකාරී යෝජනා නිර්මාණය කිරීම, කළමනාකරණය කිරීම සහ ලුහුබැඳීම පහසු කරන සේවාවක් ලෙස මෘදුකාංගයකි. ඔහු හොඳ කතාවකට ආදරය කරන අතර සමාගම් ඔවුන්ගේ අපේක්ෂාවන් සහ ගනුදෙනුකරුවන් සමඟ කටයුතු කරන ආකාරය වැඩි දියුණු කිරීමට වැඩ කිරීමෙන් සතුටක් ලබයි. ඉලක්ක සහ ප්රමිතික බෙදාගත් විට අලෙවිකරණය සහ විකුණුම් උපරිම මට්ටමක පවතින බව ඔහු විශ්වාස කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජුලියට් ඇන්ඩර්සන්
  ජුලියට් ඇන්ඩර්සන් යනු ඊ-වාණිජ්යය සපුරාලීමේ සමාගමක් සඳහා වන අවුට්රිච් ප්රජා විශේෂ ist යෙක් වන අතර එය සාමාන්ය පාර්සල් බර රාත්තල් 5+ හෝ ඊට වැඩි වන අන්තර්ජාල අලෙවිකරුවන් සමඟ හවුල් වීමට විශේෂ izes යෙකි. ඇය දැනටමත් වසර හතරක් තිස්සේ ප්රශස්ත විකුණුම් ලබා ගැනීම සඳහා ඊ-වාණිජ්යය වෙළඳසැල් සමඟ අත්වැල් බැඳගෙන කටයුතු කරයි. ඇයගේ විශේෂත්වය වන්නේ සමාජ මාධ්ය අලෙවිකරණය සහ ගෙවීම් ප්රවර්ධනයන් ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝ ඇන්ඩ rew ස්
  ජෝ ඇන්ඩ rew ස් යනු නිෂ්පාදන හා විසඳුම් අලෙවිකරණයේ වී.පී. ඇතුළත දර්ශනය වසර 20 කට වැඩි කාලයක් තිස්සේ ඉහළ වර්ධන, කඩාකප්පල්කාරී තාක්ෂණ සමාගම් සමඟ අලෙවිකරණ විධායකයෙකු ලෙස ආදායම ඉහළ නංවා ඇත. InsideView හි, ජෝ ගෝලීය නිෂ්පාදන වෙළඳපොළ උපාය මාර්ග, ස්ථානගත කිරීම සහ නව නිෂ්පාදන සහ වෙළඳපල කොටස් දියත් කිරීම සඳහා නායකත්වය දෙයි. මීට පෙර ජෝ සූරා, වීඑම්වෙයාර්, ඉන්ටියුට් සහ අයිමාර්කට් ඉන්කෝපරේෂන් (ඩී ඇන්ඩ් බී සමාගමක්) හි අලෙවිකරණ නායකත්ව තනතුරු දැරීය. ඔබට ජෝව අනුගමනය කළ හැකිය ට්විටර් සහ LinkedIn. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජැනීන් බ්ලෙවින්ස්
  ජැනීන් යනු KA + A හි ඇදහිය නොහැකි කණ්ඩායම සමඟ ව්යාපෘති සහ ප්රජා කළමණාකරුවෙකු වන අතර එහිදී ඔවුන් ඉහළ වර්ධන තාක්ෂණ සමාගම් සඳහා වෙළඳ නාම සහ අත්දැකීම් නිර්මාණය කරයි. ඇය IndySpectator හි සම-නිර්මාතෘවරියකි, Indy ට ආදරය කිරීම සඳහා නව ක්රම පිළිබඳ ඊ-ප්රවෘත්ති පත්ර මාර්ගෝපදේශයක් වන අතර, එහි ආරම්භක බ්ලොග් අඩවිය සඳහා කැපවූ එහි සහෝදර බ්ලොග් අඩවිය වන Startout Spectator ද වේ. විලාසිතා ගැන උනන්දුවක් දක්වන පුද්ගලයින් සඳහා නොමිලේ මාසික රැස්වීමක් වන පැටර්න් හරහා ඉන්දියාවේ දේශීය විලාසිතා ප්රජාව වර්ධනය කිරීමට ජැනීන් මෑතකදී කටයුතු කරමින් සිටියේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජේ ඇට්සන්
  ජේ ඇට්සන් යනු අලෙවිකරණයේ එස්.වී.පී. ආර් 2 අයි. ජේ එක්සත් ජනපදය, කැනඩාව, ආසියාව සහ යුරෝපය පුරා නිෂ්පාදන හා සේවා අලෙවි කර ඇත. නවෝත්පාදන හා ප්රති results ල මත පදනම් වූ අලෙවිකරණය කෙරෙහි අවධානය යොමු කරමින් ජේ යනු වර්ධන කේන්ද්රීය, පාරිභෝගික කේන්ද්රීය අලෙවිකරුවෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජේසන් ඩිමර්ස්
  ජේසන් ඩිමර්ස් හි ආරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ඊමේල් විශ්ලේෂණ, Gmail ලදායිතා මෙවලම් මෙවලමක් වන අතර එය ඔබගේ Gmail හෝ G Suite ගිණුමට සම්බන්ධ වන අතර ඔබේ විද්යුත් තැපැල් ක්රියාකාරකම් දෘශ්යමාන කරයි - හෝ ඔබේ සේවකයින්ගේ. ඔහුව අනුගමනය කරන්න ට්විටර් or LinkedIn. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙෆ් බෙක්
  ජෙෆ් එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා සහ සභාපති වේ කොළ නිවාස විසඳුම්, ගෘහස්ථ නිෂ්පාදන සපයන ප්රමුඛ පෙළේ සැපයුම්කරුවෙකු වන කවුළු, ආවරණ, ගෘහ ආරක්ෂාව සහ තවත් දේ. තොරතුරු තාක්ෂණය, මෙහෙයුම්, ව්යාපෘති කළමනාකරණය සහ නායකත්වය යන අංශවල වසර 16 කට වැඩි අත්දැකීම් ඇති බෙක්, අභ්යන්තර ව්යාපාරික මෙහෙයුම් පරිවර්තනය කරමින් අසමසම පරිමාණයක් පෝෂණය කළ නව්ය තාක්ෂණය ක්රියාත්මක කර තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජිම් බෙරිහිල්
  ජිම් බෙරිහිල් වසර 30 කට අධික කාලයක් ව්යවසාය මෘදුකාංග අලෙවිය සහ විකුණුම් කළමනාකරණය සඳහා වැය කළ අතර, වටිනාකම් විකිණීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරමින් ඒඩීආර්, සීඒ, සීබෙල් සිස්ටම්ස් සහ එච්පී මෘදුකාංගවල ඉහළ කාර්යසාධනයක් සහිත කණ්ඩායම්. පාරිභෝගික වටිනාකම් කළමනාකරණය සඳහා පළමු ව්යවසාය පන්ති වේදිකාව ලබා දීමෙන් පාරිභෝගික වටිනාකම උපායමාර්ගික වත්කමක් බවට පත් කිරීමේ දැක්මක් සහිතව ඔහු ඩිසිෂන් ලින්ක් ආරම්භ කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජුයි භාටියා
  ජුයි භාටියා මෘදුකාංග විශ්ලේෂකයෙකි තාක්ෂණිකව, ඉන්දියාව. තාක්ෂණය මත පදනම් වූ ක්ෂේත්රයන්හි පළපුරුද්දක් ඇති ඇය ව්යාපාරයක් සඳහා කෙසේ කළ යුතුද (කෙසේද) යන්න පිළිබඳව සිය දැනුම ප්රගුණ කර ඇත. එසේම, ඕනෑම ආකාරයක ව්යාපාරයකට ආධාර කළ හැකි තාක්ෂණයට අදාළ මාතෘකා කිහිපයක් පිළිබඳ ඇගේ දැනුම පාඨකයින් සමඟ බෙදා ගැනීමට ඇය උනන්දු වෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙසිකා බ ru ස්
  මම වෘත්තීය බ්ලොග්කරුවෙක්, ආගන්තුක ලේඛකයෙක්, ඉන්ෆ්ලුවෙන්සර් සහ ඊ-වාණිජ්යය පිළිබඳ විශේෂ .යෙක්. අන්තර්ගත අලෙවිකරණ උපායමාර්ග .යෙකු ලෙස දැනට ෂොපීජෙන් සමඟ සම්බන්ධ වී ඇත. ඊ-වාණිජ්යය කර්මාන්තය හා සම්බන්ධ නවතම සිදුවීම් සහ ප්රවණතා පිළිබඳව ද මම වාර්තා කරමි. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ජේක් කුක්
  ජේක් කුක් එහි සම නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ටැඩ්පුල්, ඊ-වාණිජ්යය, ඩිජිටල් අලෙවිකරණය සහ අනාවැකි විශ්ලේෂණ හරහා වැඩ කිරීම. ඔහු ගූගල් සහ මයික්රොසොෆ්ට් වැනි සමාගම්වල සේවය කර ඇති අතර, මේ දිනවල ඔහු AI හි බලය සමඟ දත්ත ලාභයක් බවට පත් කිරීම සඳහා ඔවුන්ගේම අසමාන දත්ත කට්ටල උපයෝගී කර ගනිමින් මධ්යම වෙළඳපල සමාගම්වලට වඩා දක්ෂ ලෙස තරඟ කිරීමට උදව් කිරීමට දැඩි ආශාවකින් සිටී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝන් කොර්වින්
  ජෝන් කොර්වින් වර්ධන අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂකවරයා වේ Readers.com. වර්ධන නායකයා ලෙස ඔහුගේ වගකීම් අතර නව නාලිකා පර්යේෂණ සහ අත්හදා බැලීම්, පාරිභෝගික අත්පත් කර ගැනීමේ සංවර්ධනය සහ උපායමාර්ගික හවුල්කාරිත්වයන් ඇතුළත් වේ. වර්ධන කණ්ඩායමේ මූලික ඉලක්කය වන්නේ රීඩර්ස්.කොම් හි ආදායම් වර්ධනය වේගවත් කිරීම සඳහා වේගයෙන් හඳුනා ගැනීම, වලංගු කිරීම, නැවත සැකසීම, පසුව නව නාලිකා පරිමාණය කිරීමයි. ආරම්භයේ සිට පරිමාණය දක්වා ප්රති results ල ගෙනයාම සඳහා පරීක්ෂා කළ හැකි අලෙවිකරණ උපකල්පන ගොඩනැගීමට ඔහු දැඩි කැමැත්තක් දක්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජේසන් කොට්රෙල්
  ජේසන් කොට්රෙල් එහි ආරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ මයිප්ලැනට්, omnichannel සිල්ලර වෙළෙන්දන්, ඊ-වාණිජ්යය සමාගම්, ටෙලිකොම්, සිල්ලර බඩු, සහ අනෙකුත් ගෝලීය සන්නාම සඳහා ඩිජිටල් අත්දැකීම් වේදිකා නිර්මාණය කිරීම සඳහා විශේෂිත වූ මෘදුකාංග නිර්මාණ චිත්රාගාරයකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝන් ක්රෝයි
  ජෝන් එහි සම-නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරියා වේ ඉඟිය ඇතුළත. Point Inside විසින් ග්රහලෝකයේ වඩාත්ම පරිමාණය කළ හැකි, විශේෂාංගවලින් පොහොසත් සහ පිරිවැය කාර්යක්ෂම ගෘහස්ථ සිතියම්කරණ වේදිකාව නිර්මාණය කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජේම්ස් ඩේලි
  ජේම්ස් ඩේලි යනු වෘත්තීය ලේඛකයෙකු සහ අන්තර්ගත අලෙවිකරණ විශේෂ ist යෙකි. ඔහු වෘත්තිය හා සම්බන්ධ කාර්යයන්ට සම්බන්ධ නොවන විට, ඔහු තාරකා විද්යාව, මනෝ විද්යාව සහ සිනමාව ඇතුළු ඔහුගේ වෙනත් බොහෝ අවශ්යතා අනුගමනය කරයි. ඔහුගේ පුද්ගලික බ්ලොග් අඩවිය හරහා ඔහු හා සම්බන්ධ වීමට නිදහස් වන්න මොළ සහිත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝඩි ඩැනියෙල්ස්
  ජෝඩි ඩැනියෙල්ස් ප්රායෝගික රහස්යතා උපදේශක (GDPR, CCPA, US රහස්යතා නීති), භාගික රහස්යතා නිලධාරියා සහ නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරී රතු Clover උපදේශකයින්. ජෝඩි පොඩ්කාස්ට් සත්කාරක සහ ප්රධාන කථානායක ද වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙරමි ඩුරන්ට්
  ජෙරමි ඩියුරන්ට් බොප් ඩිසයින් හි ව්යාපාර විදුහල්පති වේ, අ බී 2 බී වෙබ් නිර්මාණය සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ සමාගමකි. ජෙරමි වෙබ් අඩවියක්, අලෙවිකරණ සහ වෙළඳ නාම උපාය මාර්ගයක් අවශ්ය ව්යාපාර සමඟ සමීපව කටයුතු කරන අතර ඔවුන්ගේ අද්විතීය වටිනාකම් යෝජනා කිරීම සහ පරිපූර්ණ පාරිභෝගික පැතිකඩ සංවර්ධනය කිරීමට ඔවුන්ට උපකාරී වේ. ජෙරමි මෙරිමාක් විද්යාලයෙන් ශාස්ත්රවේදී උපාධිය ලබා ගත් අතර කැලිෆෝනියා ප්රාන්ත විශ්ව විද්යාලයෙන් සැන් මාකෝස් වෙතින් MBA උපාධිය ලබා ගත්තේය. ඔහුගේ ලිවීම සීඑම්එස් වයර්, ඔන්ලයින් අලෙවිකරණ ආයතනය, ඉකොන්ටෙන්ට් සඟරාව, බී 2 බී අලෙවිකරණය, අලෙවිකරණ ඒජන්සි ඉන්සයිඩර්, දෘශ්යතා සඟරාව සහ ස්පින් සූක්ස් යන ලිපි වල පළ වී තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජේම්ස් එලාබි
  ජේම්ස් යනු පුහුණු, මාධ්යවේදියෙකු වන අතර ඔහු ව්යාපාර, විනෝදාස්වාදය සහ තාක්ෂණය පිළිබඳව වසර 15 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ජෙෆ් එප්ස්ටයින්
  ලෝකයේ වඩාත්ම දියුණු අලෙවිකරණ සංවිධානවලට ආදායම වැඩි කිරීමට සහ ඔවුන්ගේ ගනුදෙනුකරුවන්ට වැඩි වටිනාකමක් ලබා දීමට උදව් කිරීම ඇලෝකාඩියා අලෙවිකරණ කාර්ය සාධන කළමනාකරණ වේදිකාව, ලෝකයේ බලවත්ම සැලසුම්කරණය, අයවැයකරණය සහ කාර්ය සාධන කළමනාකරණ විසඳුම. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙරොයින් වැන් ග්ලැබ්බීක්
  ආරම්භ කිරීමට පෙර CM.com 1999 දී ක්ලබ් මෙසෙජ් ලෙස ගිල්බට් ගූයිජර්ස් සමඟ ජෙරොයින් 1997 සිට 2002 දක්වා අයින්ඩ්හොවන් හි තාක්ෂණ විශ්ව විද්යාලයේ තාක්ෂණ කළමනාකරණය හැදෑරීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙසී තෝමස්
  මම යූඑක්ස් සහ දත්ත දෘශ්යකරණය පිළිබඳ විශේෂ izing වූ නිර්මාණාත්මක අන්තර්ක්රියාකාරී ආයතනයක් වන ජෙස් 3 හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා සහ ආරම්භකයා වෙමි. මගේ කණ්ඩායම සහ මම රෙඩ්බුල්, එම්ටීවී, ට්විටර්, ගූගල්, ෆේස්බුක්, යාහූ! com, C-SPAN, AT&T, Salesforce.com, Zagat, පාරිභෝගික ඉලෙක්ට්රොනික සංගමය / CES2010, නෝට්රොප් ග්රූමන්, ලොක්හීඩ් මාටින්, ජාතික භූගෝලීය, ඩිස්කවරි චැනල්, වොෂිංටන් පෝස්ට්, ද ඉකොනොමිස්ට්, වෝල් ස්ට්රීට් ජර්නල්, හෆින්ටන් පෝස්ට් සහ තවත් බොහෝ දේ වෙළඳ නාම. විද්යුත් තැපෑල: jessethomas@jess3.com Twitter: @ jess3 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ජේසන් ඇල්ලයි
  ජේසන් ෆෝල්ස් යනු ඩිජිටල් උපාය මාර්ග සඳහා එස්.වී.පී. නම්යතාව, ශාන්ත ලුවී, චිකාගෝ සහ ලුයිස්විල් හි කාර්යාල සහිත ඩිජිටල් අලෙවිකරණ සමාගමකි. ඩිජිටල් අලෙවිකරණය පිළිබඳ පොත් දෙකක කතුවරයා, මාතෘකාව පිළිබඳ නිරන්තර ප්රධාන කථිකයෙකු සහ සමාජ තාක්ෂණ විශ්ලේෂකයෙකු. ඔහු සමඟ සම්බන්ධ වන්න ජේසන්ෆෝල්ස් බොහෝ සමාජ ජාල වල. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  
	   ඉන්ස්ටග්රෑම්  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝර්දාන් ෆයිස්
  ජෝර්දාන් ෆයිස් යනු ඉන්ෆ්ලුවෙන්සර් අලෙවිකරණ කළමනාකරු වේ ට්රැකර්, බලපෑම් කළමණාකරණ වේදිකාවක්. නවෝත්පාදක චින්තකයින් සමඟ සම්බන්ධතා ගොඩනඟා ගැනීම සහ අලෙවිකරණ අවකාශයේ නියෝජිතයින් වෙනස් කිරීම පිළිබඳව ජෝර්දානය දැඩි උනන්දුවක් දක්වයි. ට්වීට් කිරීමට නිදහස් වන්න fejfeiseee ඔබගේ දැවෙන බලපෑම්කාරක සම්බන්ධතා ප්රශ්න සමඟ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙෆ් ෆොස්ටර්
  
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙෆ් ගාලියා
  ලොව පුරා ව්යාපාරවලට වීඩියෝ අලෙවිකරණය හරහා තම ප්රේක්ෂකයින් සමඟ වඩාත් effectively ලදායී ලෙස සම්බන්ධ වීමට සහ සන්නිවේදනය කිරීමට ජෙෆ් ගාලියා විසින් රූම් 4 මීඩියා ආරම්භ කරන ලදී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  Javeria Gauhar Khan
  Folio3 හි අලෙවිකරණ විධායක Javeria Gauhar Khan, දත්ත කළමනාකරණ කර්මාන්තය සඳහා ලිඛිතව විශේෂීකරණය වූ පළපුරුදු B2B/SaaS ලේඛකයෙකි. ඇය ව්යවසාය මෘදුකාංග යෙදුම් සංවර්ධනය කිරීම, පරීක්ෂා කිරීම සහ නඩත්තු කිරීම පිළිබඳ ක්රමලේඛක ද වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජැකී ගෝ
  අනුක්රමික ව්යවසායකයෙකු සහ දැඩි ක්රීඩකයෙකු වන ජැකී සිය මුළු ජීවිතයම ඩිජිටල් ක්ෂේත්රයේ ගිලී ඇත. සෑම විටම නව ත්රාසජනක ක්රියාවක් සඳහා සූදානම්ව, ක්රීඩකයින් සඳහා නව අත්දැකීම් වර්ධනය කිරීමට ජැකීගේ උනන්දුව, අග්නිදිග ආසියානු කලාපය සඳහා ප්රථම ඔන්ලයින් ක්ලෝ මැෂින් ක්රීඩා යෙදුම වන DinoMao ආරම්භ කිරීමට ප්රධාන පෙළඹවීමේ සාධකයක් විය. එම සාර්ථකත්වය අතැතිව සහ අරමුණක් සමඟ සම්බන්ධ වූ විට මිනිසුන් නිරත වන බව අවබෝධ කර ගනිමින් ජැකී ආරම්භ කළේය රිවෝඩ් බනී, Crypto හෝ USD හි ඔවුන්ගේ මාර්ගගත මිලදී ගැනීම් සඳහා පරිශීලකයින්ට ප්රතිලාභ ලබා දෙන මුදල් ආපසු වේදිකාවක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙන් රන්
  Jen Gold Arity's Marketing Solutions නිෂ්පාදන පෙළ සඳහා නිෂ්පාදන අලෙවිකරණයට නායකත්වය දෙයි, එහිදී ඇය අලෙවිකරුවන් සඳහා ටෙලිමැටික් මත පදනම් වූ පිරිනැමීම් සඳහා වෙළඳපොළට යාමේ ක්රියාකාරකම් අධීක්ෂණය කරයි. ඇරිටිට පෙර, ජෙන් MediaMath හි නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ සංවිධානය පවත්වාගෙන ගිය අතර එහිදී ඇය වැඩසටහන්ගත අලෙවිකරණ අවකාශයේ නව විසඳුම් දියත් කිරීම සහ පුළුල් කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කළාය. Jen ගේ අත්දැකීමට සියලුම ප්රමාණයේ සහ සිරස් සමාගම් සඳහා නිෂ්පාදන, අලෙවිකරණය, අන්තර්ගත සහ ව්යාපාර සංවර්ධන භූමිකාවන් ඇතුළත් වේ. TripAdvisor, Pearson, Barnes & Noble, The New York Times සහ නොයෙකුත් ආරම්භක ආයතනවල ඇයගේ කාලය තුළ, ඇය ඩිජිටල් ව්යාප්තියට මඟ පෙන්වීමට උදව් කළාය, නිෂ්පාදන මාර්ග සිතියම් නිර්මාණය කර ක්රියාත්මක කළාය, සහ වෙළඳපල කොටස සහ සන්නාම දැනුවත් කිරීම සඳහා උපාය මාර්ග ක්රියාත්මක කළාය. ජෙන් පෙන්සිල්වේනියා විශ්ව විද්යාලයෙන් උපාධිය ලබා ඇති අතර ඇගේ පවුල සමඟ මැසචුසෙට්ස් හි ජීවත් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙනිෆර් ගෝල්ඩන්
  ජෙනිෆර් ගෝල්ඩන් යනු අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග සහ ක්රියාත්මක කිරීම සඳහා ගෝලීය වගකීමක් ඇති ආයතනික අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂවරියයි. එම්.ආර්.පී.. Jennifer කල්පවත්නා ගැනුම්කරු හැඟීම් ඇති කිරීම සඳහා දත්ත, තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය සහ ක්රියා සම්බන්ධ කිරීමේ ගැඹුරු අත්දැකීමක් ගෙන එයි. MRP ට පෙර, ඇය අලෙවිකරණ සහ සන්නාම උපදේශකවරියක් ලෙස සේවය කළ අතර Acxiom, Rigzone සහ වෙනත් ආයතනවල අලෙවිකරණ නායකත්ව භූමිකාවන් ඉටු කළාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජස්ටින් ග්රේ
  ජස්ටින් ග්රේ යනු අනුක්රමික ව්යවසායකයෙකු වන අතර ප්රධාන විධායක නිලධාරී සහ ආරම්භකයා වේ LeadMD, මාර්කෝටෝ පරිශීලක පදනමෙන් අඩකට වඩා ක්රියාත්මක කර ඇති ලොව විශාලතම ආදායම් මෙහෙයුම් ඒජන්සියයි. ජස්ටින් පසුගිය දශකය තුළ 200MM + ඉක්මවා පිටවීමත් සමඟ සාර්ථක සමාගම් දියත් කිරීම හා ඒවා පරිමාණය කිරීම සඳහා වෘත්තියක් කර ඇත. ජස්ටින්ගේ නවතම උත්සාහය 2016 දී සම-ආරම්භ කරන විට දියත් කරන ලදී ගඩොල් හයක්, අත්දැකීම් මත පදනම් වූ අධ්යාපනය තුළින් සේවකයින්ට සහ ගනුදෙනුකරුවන්ට එරෙහිව සටන් කිරීම සඳහා නිර්මාණය කර ඇති මාර්ගගත ඉගෙනුම් ආරම්භයකි. පසුගිය වසර 10 තුළ ජස්ටින් ව්යවසායකත්වය, අලෙවිකරණය සහ සංස්කෘතිය සඳහා ශක්තිමත් හ voice ක් බවට පත්ව ඇත. පිළිගත් කථිකයෙකු ලෙස, ජස්ටින් කර්මාන්ත ප්රකාශනවල 350 වතාවකට වඩා ප්රකාශයට පත් කර ඇති අතර, ඔහුගේම තීරුවක් වන ගෝත්රික දැනුම, ඉන්කෝපරේටඩ් හි තබා ඇති අතර ව්යවසායකයා, ටෙක් ක්රන්ච් සහ වෙනත් අය සඳහා ලියයි. ජස්ටින් සහ ඔහුගේ බිරිඳ ජෙනිෆර් අලෙවිකරණය පිළිබඳව මුණගැසුණු අතර වසර තුනකට පසුව ඔවුන්ගේ පුත් ග්රේසන් 2017 අප්රේල් මාසයේදී ලොවට පිළිගත්තේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජුලි ග්රීන්වුඩ්
  අලෙවිකරණය පිළිබඳ වසර 20 ක පළපුරුද්දක් ඇති ජූලී, ක්ලවුඩිනරි හි ගෝලීය සන්නිවේදන හා පාරිභෝගික අලෙවිකරණ වැඩසටහනේ ප්රධානියා වේ. ක්ලවුඩිනරි ආයතනයට සම්බන්ධ වීමට පෙර, ජූලී ඇයගේම ඒකාබද්ධ අලෙවිකරණ උපදේශනයක් පවත්වා ගෙන ගිය අතර එහිදී ඇය තාක්ෂණික හා සෞඛ්ය සේවා සමාගම් සහ ලාභ නොලබන සමාගම් සඳහා සාර්ථක අලෙවිකරණ වැඩසටහන් සංවර්ධනය කර ක්රියාත්මක කළාය. වෙළඳ නාමකරණය සහ මහජන සම්බන්ධතා සිට අන්තර්ගත අලෙවිකරණය සහ සිදුවීම් දක්වා සියල්ල කළමනාකරණය කළාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජේසන් ග්රිල්ස්
  ජේසන් දැනට සම්බන්ධ වී සිටින ජ්යෙෂ් r. තාක්ෂණික ලේඛකයෙකි ProProfs චැට්. නැගී එන පාරිභෝගික උපකාරක නිෂ්පාදන, පාරිභෝගික සහාය කර්මාන්තයේ ප්රවණතා සහ එවැනි මෙවලම් භාවිතා කිරීමෙන් ඇතිවන මූල්යමය බලපෑම් පිළිබඳව ඔහු ලිවීමට ප්රිය කරයි. විවේක කාලයේදී ජේසන් නව සංස්කෘතීන් හා සම්ප්රදායන් ගැන ඉගෙන ගැනීමට පුළුල් ලෙස සංචාරය කිරීමට කැමතියි. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙසිකා හෝතෝර්න්-කැස්ත්රෝ
  ප්රධාන විධායක නිලධාරී ජෙසිකා හෝතෝර්න්-කැස්ත්රෝ හෝතෝර්න්, කලාව විද්යාවට සරිලන වෙළඳ දැන්වීම්වල නව අලෙවිකරණ විප්ලවයේ මූලෝපායිකව ඒජන්සිය ස්ථානගත කර ඇත. නිර්මාණාත්මක හා නිෂ්පාදනයේ සිට මාධ්ය සහ විශ්ලේෂණ දක්වා ජෙසිකා සියළුම නියෝජිතායතන අංශයන්හි වාරික ගුණාත්මකභාවය සහ නව්යකරණයන් සඳහා කැපවී සිටී. ඇයගේ කාර්යභාරයට මූලික වශයෙන් සම්බන්ධ වන්නේ ක්ෂණික පාරිභෝගික ප්රතිචාරයක් අවුලුවාලීම සඳහා නිර්මාණය කර ඇති ඉහළ උපායමාර්ගික හා මැනිය හැකි වෙළඳ ප්රචාරණ ව්යාපාර සංවර්ධනය කිරීම සඳහා දිගුකාලීන සේවාදායක සබඳතා වර්ධනය කිරීමයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙෆ්රි හේස්ලට්
  ජෙෆ්රි හේස්ලට් යනු ප්රයිම් ටයිම් රූපවාහිනී සහ ගුවන් විදුලි සත්කාරක සමාගමකි ජෙෆ්රි හේස්ලට් සමඟ සී-සූට් සහ විධායක ඉදිරිදර්ශනය සී-සූට් රූපවාහිනියේ සහ ජෙෆ්රි හේස්ලට් සමඟ සියලුම ව්යාපාර සී-සූට් රේඩියෝවෙන්. හේස්ලට් යනු ගෝලීය ව්යාපාරික කීර්තියක්, කථිකයෙකු, වැඩියෙන්ම අලෙවි වන කතුවරයා සහ සී-සූට් ජාලයේ සභාපති, ලොව බලවත්ම සී-සූට් නායකයින්ගේ ජාලයයි. හේස්ලට් සමඟ සම්බන්ධ වන්න ට්විටර්, ෆේස්බුක්, LinkedIn, හෝ Google+. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
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  ජැකී හර්මීස්
  ජැකී හර්මීස් හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ තීව්රතාව, මෘදුකාංග-සේවා-සේවා (SaaS) ආරම්භකයින්ට ආදායම ලබා ගැනීමට සහ වේගයෙන් වර්ධනය වීමට උදව් කරන මිල්වෞකි පදනම් කරගත් ඒජන්සියක් සහ සම-නිර්මාතෘ කාන්තා ව්යවසායකත්ව සතිය. ඉතා ක්රියාකාරීයි LinkedIn, ජැකී දෛනික ජීවිතය සහ ආරම්භක සමාගමක් වර්ධනය කිරීමේ අභියෝග පිළිබඳව සාකච්ඡා ආරම්භ කරයි. ජැකී ශිෂ්ය ආරම්භකයින් හරහා උපදේශනය කරයි කොමන්ස්, හි සම සංවිධායකවරයෙකි ආරම්භක මිල්වෞකි ඊමර්ජ්, සහ උපදේශකයෙකු සමඟ ගෝල්ඩන් ඒන්ජල්ස් ආයෝජකයින්. ඇයගේ වෘත්තීය මැදිහත්වීමට අමතරව, ජැකී දරුකමට හදා වඩා ගන්නා මාමා සහ අනාගත ගුවන් නියමුවෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
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  ජෝන්-හෙන්රි ෂර්ක්
  වර්ධන අලෙවිකරණ කළමනාකරු ලෙස ජෝන්-හෙන්රි කටයුතු කරයි ඩොක්සෙන්ඩ්. ඔහු සෙවුම් යන්ත්ර ප්රශස්තිකරණය, තරඟකාරී බුද්ධිය, වර්ඩ්ප්රෙස්, විශ්ලේෂණ, අන්තර්ගතය, ඊයම් උත්පාදනය සහ පරිවර්තනය පිළිබඳ විශේෂ izing යෙකු වන බී 2 බී සාස් අලෙවිකරුවෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝන් හර්ලි
  ජොන්ට වසර 14 කට වැඩි අන්තර්ජාල මෘදුකාංග හා නායකත්ව අත්දැකීම් තිබේ. ස්මාර්ට් ෆයිල් ආරම්භ කිරීමට පෙර ජෝන් ඉන්දියානාපොලිස් හි විශාලතම වෙබ් සංවර්ධන සමාගමක් වන වෙබ්බෙක්සෙලන්ස් හි සභාපති සහ සම-නිර්මාතෘවරයා විය. පොහොසත් වෙබ් යෙදුම් සංවර්ධනය කිරීම සඳහා ජෝන් ඩෙල්කෝ රෙමී, ඇන්ජි ලිස්ට් සහ එන්.සී.ඒ.ඒ වැනි සමාගම් සමඟ වැඩ කළේය. Webexcellence හි සේවය කරන අතරතුර, ExactTarget හි ආරම්භක අවධියේදී ජෝන් ප්රධාන කාර්යභාරයක් ඉටු කළේය. සභාපති සහ සම නිර්මාතෘ ලෙස ස්මාර්ට් ෆයිල්, විකුණුම්, අලෙවිකරණය සහ ව්යාපාර සංවර්ධනය සඳහා ජෝන් ප්රධානියා වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝ ඉන්ටයිල්
  ජෝසෆ් ඉන්ටයිල් ඉන්මාර්කට් හි නිර්මාණාත්මක අධ්යක්ෂකවරයා වන අතර සන්නාමකරණය, මුද්රිත හා ජංගම දුරකථන පදනම් කරගත් නිර්මාණ පිළිබඳ විශේෂ izing යෙකු වන ගෘහස්ථ හා නිදහස් නිර්මාණකරුවෙකු ලෙස වසර 10 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙෆ් කර්ර්
  ජෙෆ් එහි ප්රධාන විධායක සහ සම නිර්මාතෘ වේ කේස් ෆ්ලීට්. කේස් ෆ්ලීට් යනු සිද්ධි කළමනාකරණ මෘදුකාංගයක් වන අතර එය කාලානුරූපව සැකසීම, නීතිමය දින දර්ශනය, බිල්පත් සහ තවත් බොහෝ දේ සමඟ නීති ig යින්ට වැඩි ජයග්රහණයක් ලබා ගැනීමට බලය ලබා දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝන් කොට්සියර්
  ජෝන් කොට්සියර් මාධ්යවේදියෙක්, විශ්ලේෂකයෙක් සහ අනාගතවාදියෙක්. ජංගම ආර්ථික විද්යා ist යෙකු ලෙස සුසර කරන්න, ජංගම පරිසර පද්ධතියට බලපාන ප්රවණතා මම පුරෝකථනය කර විශ්ලේෂණය කරමි. මම ජනමාධ්යවේදියෙකු, විශ්ලේෂකයෙකු සහ ආයතනික විධායකයෙකු ලෙස කටයුතු කර ඇති අතර ජංගම ආර්ථිකයේ නැගීම විස්තර කර ඇත. ටියුන් සමඟ සම්බන්ධ වීමට පෙර, මම වෙන්චර්බීට් හි වීබී ඉන්සයිට් පර්යේෂණ කණ්ඩායම ගොඩනඟා, ඉන්ටෙල් සහ ඩිස්නි වැනි හවුල්කරුවන් සඳහා මෘදුකාංග නිර්මාණය කරන කණ්ඩායම් කළමනාකරණය කළෙමි. ඊට අමතරව, මම තාක්ෂණික කණ්ඩායම් මෙහෙයවා, සමාජ වෙබ් අඩවි සහ ජංගම යෙදුම් ගොඩනඟා, ජංගම, සමාජීය සහ අයිඕටී පිළිබඳ උපදෙස් ලබා ගතිමි. 2014 දී, මා ෆෝලියෝගේ මාධ්ය කර්මාන්තයේ ඉහළම 100 දෙනා අතරට “වඩාත් නව්ය ව්යවසායකයින් සහ වෙළඳපල සොලවන්නන්” ලෙස නම් කරන ලදී. මම ජීවත් වන්නේ කැනඩාවේ බ්රිතාන්ය කොලොම්බියාවේ, මගේ පවුලේ අය සමඟයි. එහිදී මම බේස්බෝල් සහ හොකී පුහුණු කරමි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  
	   Flickr  
	   යූ ටියුබ්  
	   ඉන්ස්ටග්රෑම්  

 
 
 
 
	    
  
  ජූලියා කෘසාක්
  ඩිජිටල් අලෙවිකරණය පිළිබඳ අත්දැකීම් ඇති අන්තර්ගත සංවර්ධන විශේෂ ist ඇමරිකානු අධ්යයන හා ඉංග්රීසි සංස්කෘතිය පිළිබඳ මෑත කාලීන උපාධිධාරියෙකි. තරඟකාරී SaaS පරිසරයක වැඩ කිරීමේ පළපුරුද්ද. නවීන අලෙවිකරණය, විශ්ලේෂණ සහ නව පහත් කේත තාක්ෂණයන් ව්යාපාර ක්රියාවලීන් වෙත විවීම. සංවර්ධකයින්, අලෙවිකරුවන් සහ විධායකයින් ඇතුළු විවිධ ප්රේක්ෂකයින් සඳහා උනන්දුවක් දක්වන බී 2 බී පිටපත් රචකයෙකු සහ පුළුල් පරාසයක වත්කම් - වෙබ් අඩවි, ලිපි, සිද්ධි අධ්යයන, වීඩියෝ ස්ක්රිප්ට් සහ තවත් දේ. දැනට Voucherify.io සඳහා වැඩ කරමින්, අන්තර්ගත උපාය මාර්ග, වීඩියෝ අලෙවිකරණය සහ SEO සමඟ කටයුතු කරයි. පුද්ගලිකව, වීඩියෝ ක්රීඩා, සාහිත්ය ප්රබන්ධ සහ සත්ත්ව ආහාර වලින් තොර අධ්යයනයන්හි රසිකයෙක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙෆ් කුපියට්ස්කි
  හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ලෙස ජෙෆ් කටයුතු කරයි ජීං, ගතික අන්තර්ගතයන් හරහා සමාගම්වලට ඔවුන්ගේ විද්යුත් තැපැල් පුවත් පත්රවලින් මුදල් ඉපැයීමට උදවු කරන නව්ය තාක්ෂණ සමාගමකි. ඩිජිටල් මාධ්ය සම්මන්ත්රණවල නිතර කථිකයෙකු වන ඔහු සීඑන්එන්, සීඑන්බීසී සහ බොහෝ ප්රවෘත්ති සහ ව්යාපාරික සඟරාවල ද පළ කර ඇත. ජෙෆ් හාවඩ් ව්යාපාරික පාසලෙන් උසස් මට්ටමේ MBA උපාධියක් ලබා ඇති අතර කොලොම්බියා විශ්ව විද්යාලයෙන් ආර්ථික විද්යාව පිළිබඳ BA සමඟ Summa Cum Laude උපාධිය ලබා ගත්තේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝන් බ්ලූ
  ප්රජා නිර්මාණයේ ප්රධානියා ජෝන් ය ට ru ෆ් මීඩියා. Truffle Media Networks ඔබට උසස් තත්ත්වයේ, පිරිවැටුම් නිෂ්පාදන සහ කෘෂිකාර්මික ව්යාපාර කේන්ද්ර කරගත් මාධ්ය මාලාවක් බෙදා හැරීම හරහා ඔබට භාවිතා කළ හැකි Ag Media සපයයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙරමි ලෙවි
  ජෙරමි ලෙවි සම-ආරම්භය දර්ශකය Match.com වෙත විකුණන ලද ස්ථානය පදනම් කරගත් ආලය යෙදුමක් වන MeetMoi ධාවනය කරන අතරතුර මිතුරා සහ සමාජ මාධ්ය පුරෝගාමී ඇන්ඩ rew වෙයින්රිච් සමඟ ගුණාත්මක පාරිභෝගික දත්ත අවශ්යතාවය සොයා ගැනීමෙන් පසුව. මොවුන් දෙදෙනා අයිබීඑම් වෙත විකුණන ලද ජංගම දැනුම්දීම් මෙවලමක් වන එක්ස්ටයිෆි ආරම්භ කළහ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙන් ලිසාක් ගෝල්ඩින්
  ජෙන් ලිසාක් ගෝල්ඩින් යනු ඩිජිටල් ආයතනයක් වන සේෆයර් ස්ට්රැටජි හි සභාපති සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වන අතර එය බී 2 බී සන්නාමයන්ට වැඩි ගනුදෙනුකරුවන් දිනා ගැනීමට සහ ඔවුන්ගේ අලෙවිකරණ ROI ගුණ කිරීමට උපකාරී වන පළපුරුදු පසුබිමක් සහිත පොහොසත් දත්ත සම්මිශ්රණය කරයි. සම්මානලාභී උපායමාර්ග ist යෙකු වන ජෙන්, සේෆයර් ලයිෆ් සයිකල් මොඩලය නිර්මාණය කළේය: සාක්ෂි මත පදනම් වූ විගණන මෙවලමක් සහ ඉහළ කාර්යසාධනයක් සහිත අලෙවිකරණ ආයෝජන සඳහා සැලැස්මක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජේකබ් ලව්ලස්
  ජේක් ලව්ලස් තාක්ෂණය වේගවත් කිරීම සඳහා විසි වසරක වෘත්තීය ජීවිතයක් ගත කර ඇත. වෝල් වීදියේ අඩු ප්රමාද වෙළඳ පද්ධතිවල සිට ආරක්ෂක දෙපාර්තමේන්තුව සඳහා මහා පරිමාණ වෙබ් වේදිකා දක්වා විදුලි සංදේශ සමාගම් සඳහා මයික්රෝවේව් ජාල දක්වා - ජේක් මෘදුකාංගය නව වේග සීමාවන් කරා ගෙන යාමට උදව් කර ඇත. අද ජේක් දුවනවා එජ්මේෂ්, ඔහු 2016 දී හවුල්කරුවන් දෙදෙනෙකු සමඟ සම-ආරම්භ කළ ගෝලීය වෙබ් ත්වරණය සමාගම. Edgemesh බහු කර්මාන්ත සහ වේදිකා හරහා eCommerce සමාගම්වලට ලොව පුරා සිටින පරිශීලකයින්ට 20-50% වේගවත් පිටු පැටවීම් ලබා දීමට උදවු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජොනතන් ලෝ
  ජොනතන් ලෝ යනු ඩෙන්මාර්කයේ හොඳම ව්යවසායකයින් සහ ව්යාපාරික කතුවරුන්ගෙන් කෙනෙකි. Løw සම-නිර්මාතෘ වේ JumpStory, AI මත පදනම් වූ කොටස්-ඡායාරූප වේදිකාවක් වන එය "Netflix of images" ලෙස හැඳින්වේ. JumpStory හට දැනට රටවල් 150කට වැඩි ගණනක පාරිභෝගිකයින් සිටින අතර එය වේගයෙන් වර්ධනය වෙමින් පවතී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝන් මංගනාරෝ
  නිෂ්පාදන සහ විශ්ලේෂණ සඳහා වී.පී. ඩ්රයිවින්, නිෂ්පාදන නවෝත්පාදන හා දත්ත විශ්ලේෂණ සඳහා ඔහු වගකිව යුතු අතර, අලෙවිකරුවන්ට ඔවුන්ගේ පාවිච්චි කළ මෝටර් රථ ඉන්වෙන්ටරි manage ලදායී ලෙස කළමනාකරණය කිරීමට උදව් කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කළේය. මීට පෙර, මංගනාරෝ PwC හි කළමනාකරණ උපදේශකයෙකු සහ කාර්ස්.කොම් ඇතුළු තාක්ෂණික සංවිධානවල නිෂ්පාදන හිමිකරුවෙකි.  
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජේසන් මැකෝයි
  කටහ over ින් දක්ෂතා දක්වන ජේසන් මැකෝයි වැඩි කාලයක් ගත කරන්නේ මයික් එක පිටුපස කුඩා පැඩල් කාමරයක ය. ඔහුගේ කටහ D ඩෙල්, වෝල්මාර්ට්, හොන්ඩා සහ තවත් බොහෝ ව්යාපෘති සඳහා ඉදිරිපත් කර ඇත. ඔහු පැහැදිලි කිරීම සහ සබැඳි අලෙවිකරණ වීඩියෝ හ o නැගීම විශේෂීකරණය කරයි. සවන් දෙන්න ජේසන්ගේ නිරූපණ or ඔහුගේ බ්ලොගය කියවන්න වොයිස් ඕවර් සම්බන්ධ මාතෘකා පිළිබඳ මාර්ගෝපදේශ සහ සම්පත් සඳහා. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝ මැක්ලීන්
  
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝ මැක්නීල්
  ජෝ මැක්නීල් ප්රධාන ආදායම් නිලධාරියා වේ ඉන්ෆ්ලූ 2 සහ පාරිභෝගික සේවා සැපයීම, සේවක බලගැන්වීම සහ ශක්තිමත් ආදායම් මෙහෙයුම් සඳහා උද්යෝගයක් ඒකාබද්ධ කරන B2B තාක්ෂණ විකුණුම් නායකයෙකු පරිමාණයට සහ වර්ධනයට ආයතන ස්ථානගත කිරීම. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජේසන් මිලර්
  ජේසන් මිලර් වාණිජ ප්රධාන උපායමාර්ග ist යා වේ අකාමායි ටෙක්නොලොජීස්, අකාමායි බුද්ධිමත් වේදිකාව යනු ලොව පුරා සේවාදායකයන් 170,000 කට වඩා වැඩි ගණනක ජාලයකට ප්රවේශ වීමත් සමඟ සබැඳි ව්යාපාරවල යටින් පවතින සංකීර්ණතා කළමනාකරණය කිරීම සඳහා වෙබ් කාර්ය සාධනය, ජංගම ක්රියාකාරිත්වය, වලාකුළු ආරක්ෂාව සහ මාධ්ය බෙදා හැරීමේ විසඳුම් ලබා දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජේසන් ඕක්ලි
  ජේසන් ඕක්ලි චිලි පයිපර් හි නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂවරයාය. ජේසන් යනු නිෂ්පාදන, සාස්, ව්යවසායකත්වය සහ පාරිභෝගික සාර්ථකත්වය සඳහා දැඩි ආශාවක් ඇති පළපුරුදු නිෂ්පාදන අලෙවිකරුවෙකි. කුඩා හා මධ්යම ප්රමාණයේ ආරම්භක ව්යාපාරයන්හි වසර 10 ක් තුළ, ජේසන්ට බොහෝ ප්රධාන විකුණුම් හා අලෙවිකරණ කාර්යයන් වල සාර්ථකත්වය ප්රදර්ශනය කිරීමට අවස්ථාව ලැබී ඇති අතර, සමස්ත පාරිභෝගික ගමන අවබෝධ කර ගැනීමට උත්සාහ කරන දක්ෂ නිෂ්පාදන අලෙවිකරුවෙකු වීමට ඔහුට හැකි විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝන් ආර්නෝල්ඩ්
  Jon Arnold යනු වෙබ් සහ ජංගම යෙදුම් වඩාත් පරිශීලක-හිතකාමී බවට පත් කරන පරිශීලක අතුරුමුහුණත් නිර්මාණ විශේෂඥයෙකි (සහ විශිෂ්ට පෙනුමක්ද!) 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජැක් පොයින්ට්ස්
  ජැක් පොයින්ට්ස් චිත්රාගාරය වෙබ් නිර්මාණ සමාගමක් වන අතර සහතික කළ Shopify ප්රවීණයන්. අභිලාෂකාමී සමාගම් සමඟ අමුත්තන් වර්ධනය වීමට උපකාර කිරීම සඳහා නිර්මාණාත්මක වෙබ් අඩවි විසඳුම් ලබා දීම කෙරෙහි ඔවුන් අවධානය යොමු කර ඇත. ඔවුන් නව අභියෝග වැලඳ ගන්නේ තම සේවාදායකයින්ට සාර්ථකත්වය ළඟා කර ගැනීමට උපකාර කිරීමේ ආශාවෙනි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙසී ක්විස්ට්
  ජෙසී යතුරු පුවරුවවර්ධන හා අලෙවිකරණ ඊයම්. ඔහු වෙනත් සමාජ අලෙවිකරුවන් සමඟ ශක්තිමත් සබඳතා ගොඩනඟා ගනිමින් කීහෝල් සන්නාමය ගොඩනඟන අතර අලෙවිකරණය ගැන කතා කිරීමට ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජේක් රූඩ්
  Jake Rheude යනු ඊ-වාණිජ්යයෙන් බිහි වූ ඊ-වාණිජ්යය ඉටුකිරීමේ ගබඩාවක් වන Red Stag Fulfillment සඳහා අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂවරයා වේ. ඔහුට ඊ-වාණිජ්යය සහ ව්යාපාර සංවර්ධනය පිළිබඳ වසර ගණනාවක අත්දැකීම් තිබේ. ඔහුගේ නිදහස් කාලය තුළ, ජේක් ව්යාපාර ගැන කියවීමට සහ ඔහුගේ අත්දැකීම් අන් අය සමඟ බෙදා ගැනීමට ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජේසන් රෂ්ෆෝර්ත්
  Jason Rushforth යනු ගෞරවනීය තාක්ෂණ ක්ෂේත්රයේ ප්රවීණයෙකි, වසර 20කට වැඩි නිෂ්පාදනයක් සහ SaaS අත්දැකීමක් Sugar වෙත ගෙන එයි - ඒ සියල්ල CRM සහ CX හි ඇත. ජේසන් ඇමරිකාවේ ජ්යෙෂ්ඨ උප සභාපති සහ සාමාන්යාධිකාරී වේ SugarCRM. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෆාර් සාදික්
  SaaS මෙවලම්, CX, චර්න් සංඛ්යාලේඛන වැනි ක්ෂේත්ර පිළිබඳ මනා දැනුමක් ඇති උද්යෝගිමත් ඩිජිටල් අලෙවිකරුවෙක්. මීට පෙර, ස්පෝර්ට්ස්කීඩා සහ නීල් පටෙල් ඩිජිටල් ඉන්දියා වැනි ඉහළ ව්යාපාර සඳහා වැඩ කළ ඔහු දැනට ස්මාර්ට් කැරොට් ඉන්කෝපරේෂන් හි සේවය කරයි. විවේක කාලයේදී පොත් කියවීමට ඔහු ප්රිය කරයි අගාත ක්රිස්ටිගේ කෘතිවල මහත් ඇල්මකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජේම්ස් ෂෙරර්
  ජේම්ස් ෂෙරර් යනු අන්තර්ගත කළමනාකරු ය විෂ්පොන්ඩ් බ්ලොග් අඩවිය. ගොඩබෑමේ පිටු, උත්පතන, සමාජ ප්රවර්ධන, විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණය සහ සම්බන්ධතා කළමනාකරණය සමඟ, හෙන්ඩන්මෘදුකාංගය මඟින් සම්පූර්ණ අලෙවිකරණ ව්යාපාරයක් නිර්මාණය කිරීම පහසු කරයි. ට්විටර් සහ ලින්ක්ඩ්ඉන් හි ඔහු සමඟ සම්බන්ධ වන්න. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජොසි ස්කොච්මර්
  හි අලෙවිකරණ කළමනාකරු ලෙස ජොසී ස්කොච්මර් කටයුතු කරයි තැපැල් ජෙට්, විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණය සහ ගනුදෙනු ඊමේල් වේදිකාව. ජොසී යනු අලෙවිකරණ සන්නිවේදනයන් සඳහා වාණිජමය ප්රවේශයක් සහිත බී 2 බී 2 සී අලෙවිකරණ කළමනාකරුවෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජයරාජ් ෂෙට්ටි
  ජයරාජ් යනු අන්තර්ගත ලේඛකයෙකි, ඔහුගේ ඉලක්කය වන්නේ බහුමාමයක් වීමයි. ඔහු තවම එහි නොසිටි නමුත් ඔහුගේ ගවේෂණය ඔහුට බොහෝ දේ පිළිබඳව පුළුල් දැනුමක් ලබා දී ඇත. ඔහු ලිවීමෙන් තම දැනුම බෙදා ගැනීමට උත්සාහ කරයි. ඔහුගේ නිදහස් කාලය තුළ, ඔහු අන්තර්ජාලයේ සැරිසැරීම, දිගු ඇවිදීම සහ ආලවන්ත හැඟීම් පෑමට උත්සාහ කරයි. ටෙරී ආදරයට ආදරය කරනවා වගේ ඔහු ආදරයට ආදරෙයි! 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජේසන් ෂුමන්
  ජේසන් යනු ඉන්ෆ්ලුවෙන්සර් අලෙවිකරණ වේදිකාවක් වන ජුලියස් හි මාණ්ඩලික ප්රධානියාය. ජේසන් යනු ව්යවසායකයෙකු වන අතර පාරිභෝගික ඊ-වාණිජ්යය, ද්වි පාර්ශ්වික වෙළඳපල ආරම්භක සහ සාස් වෙත සෘජුවම අත්දැකීම් ඇති වී.සී. ජේසන් ගැටළු විසඳීමට සහ වටිනා විසඳුම් ලබා දීමට උත්සාහ කරන පුද්ගලයින් සමඟ සහයෝගයෙන් කටයුතු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝන් ස්මිත්
  වීඩියෝ ඔන් ඉල්ලුම (VOD) විශේෂ ert යෙකු ලෙස ජොන්ට අවුරුදු 4+ අත්දැකීම් තිබේ. ඔහු සෑම විටම වීඩියෝ ඔන් ඩිමාන්ඩ් කර්මාන්තයේ නව තාක්ෂණයන් ඉගෙන ගනිමින් හා බෙදා ගනී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජොනතන් ස්පියර්
  ජොනතන් ස්පියර් එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ එළි. ඔහුට NetBase සහ PLAE හි ව්යාපාර පිටුබලය සහිත ප්රධාන විධායක නිලධාරියෙකු ලෙස පෙර සාර්ථක භූමිකාවන් දෙකක් ඇතුළුව, කාණ්ඩයේ ප්රමුඛ සමාගම් ගොඩනැගීමේ වසර 20කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ස්පියර් යූසී බර්ක්ලි වෙතින් ගෞරව සහිතව පරිගණක විද්යාව පිළිබඳ උපාධියක් ද හාවඩ් ව්යාපාරික පාසලෙන් ගෞරව සහිතව MBA ද ලබා ඇත. ස්වදේශික සැන් ඩිගන්, ස්පියර් ඔහුගේ උපන් නගරයේ තාක්ෂණික ප්රජාවේ කොටසක් වීම සතුටට කරුණකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජිම් ස්ටර්න්
  ජිම් ස්ටර්න් පාරිභෝගික සම්බන්ධතා නිර්මාණය කිරීම සහ ශක්තිමත් කිරීම අගය මැනීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරන ජාත්යන්තර උපදේශකයෙකි. ස්ටර්න් අන්තර් ක්රියාකාරී අලෙවිකරණය පිළිබඳ පොත් අටක් ලියා ඇති අතර එහි ආරම්භක සභාපති සහ වත්මන් සභාපති වේ ඩිජිටල් විශ්ලේෂණ සංගමය සහ නිෂ්පාදනය කරයි ඊ මෙට්රික්ස් සමුළුව සහ මාධ්ය විශ්ලේෂණ සමුළුව. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙනොස් සාබා
  ජෙනොස් සාබා ඩිජිටල් උපායමාර්ගික හා සන්නිවේදන විශේෂ .යෙකි. වසර 10 කට වැඩි වෙළඳ ප්රචාරණ නියෝජිතායතන අත්දැකීම් වලින් පසු, ඔහු බාගත කිරීම් මිලියන 2 කට වඩා වැඩි දෘශ්ය සන්නිවේදන යෙදුමක් නිර්මාණය කළේය. අද, ජෙනොස් පාරිභෝගික සත්කාරයේ AI ආවරණයක් වන චැට්ලර්ගේ කණ්ඩායමට නායකත්වය දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙසිකා තීෆල්ස්
  ජෙසිකා තිෆෙල්ස් වසර 10 කට වැඩි කාලයක් තිස්සේ ලියන අතර දැනට පූර්ණ කාලීන ලේඛිකාවක්, අන්තර්ගත අලෙවිකරණ උපදේශකවරියක් සහ ව්යාපාර හිමිකරුවෙකි. ඇය ෆෝබ්ස් සහ බිස්නස් ඉන්සයිඩර් හි නිරූපණය කර ඇති අතර වර්ජින්, මැන්ටා, බීපීලන්ස් සහ තවත් බොහෝ දේ සඳහා ලියා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝන් තයිස්
  ජෝන් තයිස් එහි ප්රධාන විධායක සහ සම-නිර්මාතෘ වේ ඇසිඩ් මත විද්යුත් තැපෑල, ඊමේල් අලෙවිකරුවන්ට වඩාත් ජනප්රිය විද්යුත් තැපැල් සේවාදායකයින් සහ ජංගම උපාංගවල ඔවුන්ගේ විද්යුත් තැපැල් පෙන්වන ආකාරය පිළිබඳ පෙරදසුනක් ලබා දෙන සේවාවක්. ඔහු සිය බිරිඳ සහ පුතා සමඟ කොලරාඩෝවේ ඩෙන්වර් හි වාසය කරයි. ඔහු වැඩ නොකරන විට ඔහු එක්කෝ ගොල්ෆ් පිටියේ හෝ නැවුම් කොලරාඩෝ කුඩු වල හිමබෝල ක්රීඩාවේ යෙදී සිටී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජොනතන් ටොමෙක්
  ජොනතන් ටොමෙක් පර්යේෂණ හා සංවර්ධන උප සභාපති ලෙස කටයුතු කරයි ඩිජිටල් මූලද්රව්යය. ජොනතන් යනු ජාල අධිකරණ වෛද්ය විද්යාව, සිදුවීම් හැසිරවීම, අනිෂ්ට මෘදුකාංග විශ්ලේෂණය සහ තවත් බොහෝ තාක්ෂණික කුසලතා පිළිබඳ පසුබිමක් ඇති පළපුරුදු තර්ජන බුද්ධි පර්යේෂකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජස්ටින් සාං
  Justin Tsang යනු Growth Product Manager වේ ක්ලියර්බිට්, එහිදී ඔහු Clearbit's තාක්ෂණයේ බලය අත්විඳීමට ආදායම් මත පදනම් වූ අලෙවිකරුවන්ට හැකි නිදහස් නිෂ්පාදන නිර්මාණය කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කර ඇත. ජස්ටින් හට B15B SaaS හි වසර 2ක අලෙවිකරණය, වර්ධනය සහ පාරිභෝගික සාර්ථක අත්දැකීම් ඇති අතර, අත්පත් කර ගැනීම, රඳවා තබා ගැනීම සහ මුදල් ඉපැයීම පිළිබඳ විශේෂඥ දැනුමක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  විනිසුරු ග්රැහැම්
  විනිසුරුවරයා ජනාධිපති වීම සුදුසුය වර්ග 1, ඔහු සිය මුළු වෘත්තීය ජීවිතයම ඩිජිටල්කරණයේ ප්රමුඛ ව්යවසායකයා ලෙස කටයුතු කර ඇත. Sq1 හා සම්බන්ධ වීමට පෙර ඔහු ටෙක්සාස් හි වඩාත්ම සාර්ථක ඩිජිටල් ඒජන්සියක සමාරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා විය. ඇමරිකානු ගුවන් සේවය, මවුන්ටන් ඩිව්, පියර් 1 ආනයන, ඩිලාර්ඩ්ස් සහ රේඩියෝ ෂැක් වැනි කැපී පෙනෙන සමාගම් ඇතුළත් කිරීම සඳහා විනිසුරු සිය ඩිජිටල් ඒජන්සිය සිය සේවාදායකයින්ගේ ලැයිස්තුව වර්ධනය කිරීමට උදව් කළේය. කොම්ඩෙක්ස් හි “වසරේ කුඩා ව්යාපාරය” සම්මානයෙන් පිදුම් ලැබූ ලාබාලතමයා (ලෝකයේ විශාලතම වෙළඳ ප්රදර්ශන සහ පරිගණක නිරාවරණවලින් එකක්) විනිසුරුවරයා ඩිජිටල් අලෙවිකරණ / කාර්ය සාධන මාධ්ය, පරිශීලක අත්දැකීම් සහ වෙබ් අඩවි නිර්මාණය සහ සංවර්ධනය සඳහා ප්රමුඛයා විය. දශකයකට වැඩි කාලයක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජමිල් වෙල්ජි
  ජමිල් එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ පහසු ස්වයංක්රීය විකුණුම්, විකුණුම් පුනරුත්ථාපන ඒජන්සියකි. අලෙවිකරණය, වර්ධන අනවසරයෙන් ඇතුළුවීම, ඊයම් උත්පාදනය සහ විකුණුම් සහ අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය පිළිබඳ ඔහුගේ විශේෂ ise තාවය වහලය හරහා විකුණුම් ලබා ගැනීම සඳහා බුද්ධිමත්, ක්රියාකාරී ප්රවේශයන් බවට පරිවර්තනය කරයි! ජාමිල්ට ජාත්යන්තර පරිමාණයෙන් ඉහළ මට්ටමේ වර්ධන අලෙවිකරණ නායකයෙකු ලෙස වසර 9+ අත්දැකීම් තිබේ. ඔහුගේ සේවාදායකයින් සහ ඔවුන්ගේ වර්ධන සාර්ථකත්වයන් ෆෝබ්ස්, බීබීසී, ටෙක් ක්රන්ච් සහ වෙන්චර් බීට් හි පළ වී තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජෝන් වුං
  දේශීය එස්.ඊ.ඕ සෙවුම් සමාගමේ එකම හිමිකරු ජෝන් වුං ය. ජෝන්ගේ මෙහෙවර වන්නේ දේශීය ව්යාපාරික අයිතිකරුවන්ට ඔවුන්ගේ කර්මාන්තයේ ආධිපත්යය ලබා ගැනීමට ඔවුන්ගේ මාර්ගගත බලපෑම වැඩි දියුණු කිරීමට උදව් කිරීමයි. සිය ව්යාපාරික දක්ෂතාවය සහ දේශීය ව්යාපාරික භූ දර්ශනය පිළිබඳ සහජ අවබෝධය ඇතිව, ජෝන් විසින් සේවාදායකයින්ගේ අවශ්යතා මත පදනම්ව SEO ව්යාපාර අභිරුචිකරණය කරන්නේ කෙසේද යන්න පිළිබඳව සොයා බලන බ්ලොග් ලියයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජොෂ් වර්ඩිනි
  ජොෂ් වර්ඩිනි හොස්ටිං විනිශ්චය මණ්ඩලයේ කර්තෘ දායකයා සහ ප්රජා කළමනාකරු වේ. ප්රජා සංවර්ධනයේ සන්නිවේදනයේ සහ විශේෂ ise තාවයේ මූලික පසුබිමක් ඇති ජොෂ්, ඩිජිටල් පදනම් කරගත් සමාගම්වල මානව සම්පත් කළමනාකරණය නැවත සකස් කිරීම සඳහා එදිනෙදා කටයුතු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජොෂ් වෙට්සෙල්
  ජොෂ් වෙට්සෙල් යනු OneSignal හි ප්රධාන ආදායම් නිලධාරියා වන අතර ගනුදෙනුකරුවන් සම්බන්ධ කර ගැනීමේ වෙළඳපොළ ප්රමුඛයා වන අතර ජංගම තල්ලු කිරීම, වෙබ් තල්ලු කිරීම, ඊමේල් සහ යෙදුම් 800,000 කට අධික සමාගම් සඳහා පණිවිඩ ය. ඩිජිටල් වාණිජ හා මෘදුකාංග ව්යාපාර ගොඩනැඟීමේ දශක දෙකක වෘත්තීය ජීවිතයක් ඔහු සතුව ඇති අතර ඊ බේ, පබ්මැටික් සහ බසාර්වොයිස් හි නායකත්ව තනතුරු දරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජෙරමි විලියම්ස්
  ජෙරමි යනු වීපී අලෙවිකරණ හා සන්නිවේදන වේ 12 තරු මාධ්ය සහ කැන්ඩිඩියෝ. ඔවුන් වීඩියෝ සේවා සහ වීඩියෝ සඳහා ස්වයං සේවා සංස්කරණ වේදිකාවක් සපයයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ජිලියන් වුඩ්ස්
  ජිලියන් වුඩ්ස් නිදහස් මාධ්යවේදියෙකු වන අතර වසර දෙකකට වැඩි කාලයක් ලිවීමේ අත්දැකීම් ඇති දායක ලේඛකයෙකි. ලේඛිකාවක් ලෙස, අළුත් දෙයක් ඉගෙන ගැනීමට කැමති අය සමඟ අදාළ අන්තර්ගතයන් නිෂ්පාදනය කිරීම හා බෙදාගැනීම ඇයගේ අරමුණයි. ඇයගේ දින රැකියාව හැරුණු විට, ජිලියන් ස්වේච්ඡාවෙන් හෝ යෝගා කටයුතුවල නියැලී සිටින බව ඔබට පෙනී යනු ඇත. 
 	   ෆේස්බුක්  

 
 
 
 
	    
  
  ජස්චා කයිකාස්-වුල්ෆ්
  ජස්චා කයිකාස්-වුල්ෆ් ප්රධාන මූලධර්ම දෙකක් විශ්වාස කරයි: වෙනත් කිසිවෙකු නොදකින අවස්ථා සොයා ගන්න; එකම ආකාරයකින් දෙවරක් අසමත් නොවන්න. එය Agile අලෙවිකරණ භාවිතයන් කේන්ද්ර කරගත් ක්රමවේදයකි. විට්යර් විද්යාලයේ මනෝ විද්යාව පිළිබඳ ශාස්ත්රවේදී උපාධියක් සමඟින්, එය ඔහුට වෘත්තීය හා පෞද්ගලිකව හොඳින් සේවය කළ එකකි. යාහූ !, මයික්රොසොෆ්ට්, වෙබ්ට්රෙන්ඩ්ස්, ඉන්වොල්වර් (ඔරකල් විසින් අත්පත් කර ගත්) සහ මයින්ඩ්ජෙට් හි විධායක කළමනාකරණ අත්දැකීම් සහිත දිගුකාලීන අලෙවිකරුවෙකු සහ උපදේශකයෙකු ලෙස ඔහු දැන් අලෙවිකරණය මෙහෙයවයි BitTorrent. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  කටාර්සිනා බනාසික්
  අලෙවිකරණ කළමනාකරු එම්පොරික්ස්, ව්යාපාර තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය ක්රියාකාරී කරවන B2B සංයුක්ත කළ හැකි වාණිජ වේදිකාව. නව මෘදුකාංග තාක්ෂණ ප්රවණතා ගැන උනන්දුයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කේ.සී. කර්න්ස්
  කේ.සී. කර්නස් යනු සුප්රසිද්ධ අලෙවිකරණ උපායමාර්ගිකයෙක් සහ ව්යවසායකයෙකු වන අතර සිලිකන් නිම්නයේ උණුසුම්ම තාක්ෂණ සමාගම් කිහිපයක් වර්ධනය කිරීමට වගකිව යුතු ය. ජංගම අලෙවිකරණ වේදිකාව. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කයිල් ක්රිස්ටෙන්සන්
  කයිල් ක්රිස්ටෙන්සන් නිෂ්පාදන අලෙවිකරණයේ වී.පී. ප්රතිචාර නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග ධාවනය කිරීම සහ වගකීම් අන්තර් ක්රියාකාරී අලෙවිකරණ වලාකුළු සඳහා ස්ථානගත කිරීම සම්බන්ධයෙන් ඔහු වගකිව යුතුය. ඉතා මෑතකදී, ක්රිස්ටෙන්සන් සූරා හි නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ හා කළමනාකරණ ජ්යෙෂ් Director අධ්යක්ෂවරයා වූ අතර, එහි ප්රධාන ඉසෙඩ් බිල් සහ ඉසෙඩ්-ගෙවීම් යෙදුම් සඳහා සියලු නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ සහ කළමනාකරණ වගකීම් මෙහෙයවීය. සූරාට පෙර, ක්රිස්ටෙන්සන් විසින් සේවා වලාකුළු සහ දත්ත.කොම් ඇතුළු Salesforce.com නිෂ්පාදන රේඛා කිහිපයක් සඳහා නිෂ්පාදන අලෙවිකරණය දියත් කරන ලදී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කෙල්සි කොක්ස්
  කෙල්සි කොක්ස් සන්නිවේදන අධ්යක්ෂකවරයා වේ පස්වන තීරුවකැලිෆෝනියාවේ නිව්පෝර්ට් බීච් හි දත්ත දෘශ්යකරණය, ඉන්ෆොග්රැෆික්, දෘශ්ය ප්රචාරණ සහ ඩිජිටල් පීආර් පිළිබඳ විශේෂ izes වූ නිර්මාණාත්මක නියෝජිතායතනයක් වන ඇය ඩිජිටල් අන්තර්ගතය, වෙළඳ ප්රචාරණය, වෙළඳ නාමකරණය සහ හොඳ නිර්මාණ පිළිබඳ අනාගතය ගැන දැඩි උනන්දුවක් දක්වයි. ඇය ඇත්තෙන්ම වෙරළ, ඉවුම් පිහුම් සහ ශිල්පීය බියර් රස විඳින්නීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  කයිල් දුලේ
  කයිල් මෘදුකාංග සංවර්ධකයෙක් සහ සම-නිර්මාතෘ වේ Collabstr, සන්නාම සහ අන්තර්ගත නිර්මාපකයන් සම්බන්ධ කිරීම සඳහා වේදිකාවක්, බලපෑම් කරන්නන් සොයා ගැනීමට සහ කුලියට ගැනීමට ලොව විශාලතම වෙළඳපොළ වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කෙනත් එවාන්ස්
  කෙනත් එවාන්ස් යනු අන්තර්ගත අලෙවිකරණ උපායමාර්ග ist යෙකි ඉහළම යෙදුම් සංවර්ධන සමාගම්, ඇමරිකා එක්සත් ජනපදය, එක්සත් රාජධානිය, ඉන්දියාව, එක්සත් අරාබි එමීර් රාජ්යය, ඕස්ට්රේලියාව සහ ලොව පුරා යෙදුම් සංවර්ධන සමාගම් සඳහා පර්යේෂණ වේදිකාවක්. ඔහු විවිධ බ්ලොග්කරණ වේදිකාවලට සහ සංසදවලට දායක වී ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කිර්ක් එන්රයිට්
  කිර්ක් එන්රයිට් යනු එහි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ බල පුද්ගලයන්, අලෙවිකරණ සහ විකුණුම් වෘත්තිකයන් සඳහා ස්වයංක්රීය ගැණුම්කරු පුද්ගල වේදිකාවක්. ඔහු පිටපත් රචකයෙකු ලෙස ඔහුගේ වෙළඳ ප්රචාරණ සහ අලෙවිකරණ වෘත්තිය ආරම්භ කළ නමුත් අවසානයේ අලෙවිකරණය, අන්තර්ගත සංවර්ධනය, නිෂ්පාදන සංවර්ධනය, සන්නාමකරණය සහ කළමනාකරණ උපදේශනය යන ක්ෂේත්රවල වඩාත් ප්රධාන ධාරාවේ භූමිකාවන්ට සම්බන්ධ විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කෙලී බිම
  කෙලී ග්රවුන්ඩ් යනු ලොව ඕනෑම තැනක තම අලෙවිකරණ හවුල්කාරිත්වයන් කාර්යක්ෂමව වර්ධනය වන ආකාරය සහ වැඩිදියුණු කරන ආකාරය පිළිබඳ ප්රමිතිය සකසන ප්රමුඛතම ගෝලීය හවුල්කාර අලෙවි නියෝජිතායතනය වන Acceleration Partners හි උපාය මාර්ග සහ තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය පිළිබඳ ජ්යෙෂ්ඨ අධ්යක්ෂවරයා වේ. ඇයගේ වසර 15+ අනුබද්ධ අලෙවිකරණ පළපුරුද්ද ඇයට AP හි ගෝලීය අනුබද්ධ වැඩසටහන් කළමනාකරණ කණ්ඩායම් සඳහා උපාය මාර්ගික මග පෙන්වීම සහ සහාය ලබා දෙන්නේ කෙසේද යන්න පිළිබඳ අද්විතීය ඉදිරිදර්ශනයක් ලබා දෙයි. 2016 දී AP හා සම්බන්ධ වීමට පෙර, Kelly වසර හතකට වැඩි කාලයක් HSN හි ජ්යෙෂ්ඨ ඩිජිටල් අලෙවි කළමනාකරුවෙකු වූ අතර, ඔවුන්ගේ අනුබද්ධ සහ ප්රදර්ශණ වැඩසටහන් හරහා ලාභදායී ආදායමක් සහ සැලකිය යුතු වර්ධනයක් ඇති කළේය. HSN ට පෙර, Kelly ප්රකාශකයෙකුට ඔවුන්ගේ අලෙවි කළමනාකරු ලෙස වෙළඳපොළක් ප්රවර්ධනය කළ අතර නිෂ්පාදන සහ විදුලි සංදේශ කර්මාන්ත පිළිබඳ අමතර අත්දැකීම් ඇත. කෙලී ක්ලෙම්සන් විශ්ව විද්යාලයෙන් සුළු පුවත්පත් කලාවේදියෙකු සමඟ දේශපාලන විද්යාව පිළිබඳ ශාස්ත්රවේදී උපාධියක් ලබා ගත්තේය. ඇය තම සැමියා, දරුවන් දෙදෙනා සහ බල්ලෙකු සමඟ ෆ්ලොරිඩාවේ ටැම්පා හි ජීවත් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කෝරි ග්රුෂ්කා
  ඉදිරිපත් කිරීම්, වීඩියෝ / සජීවිකරණ, ඉන්ෆොග්රැෆික් සහ උපකරණ පුවරු හරහා විවේචනාත්මක කථා පැවසීමට ව්යාපාරික නායකයින්ට උපකාර කරන නිර්මාණාත්මක ආයතනයක් වන ස්ටෝරිස් සමාගමේ නිර්මාතෘ කෝරි ග්රුෂ්කා ය. කෝරි නිර්මාණ අධ්යක්ෂවරයෙක්, උපායමාර්ගිකයෙක්, ව්යාපාර සංවර්ධන විධායකයෙක් සහ හිටපු ආයතනික නීති .යෙකි. සීපීජී සිට තාක්ෂණය දක්වා ෆෝචූන් 500 සමාගම් සඳහා සන්නාම උපායමාර්ග, නවෝත්පාදන සහ සැලසුම් ව්යාපෘති කළමනාකරණය කළ ඔහු විවිධ කර්මාන්ත පිළිබඳ පුළුල් අත්දැකීම් ලබා ඇත. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කෙන් හාර්ලන්
  Ken Harlan යනු MobileFuse හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වන අතර, සිල්ලර, ආහාර පාන, ආපනශාලා, සංචාරක, රජය සහ සෞඛ්ය සේවා කර්මාන්ත හරහා සියගණනක් ගනුදෙනුකරුවන් සිටින යෙදුම් වෙළඳ ප්රචාරණ වේදිකාවල එක්සත් ජනපදයේ විශාලතම එකකි. Moments පදනම් කරගත් ඉලක්ක කිරීම, පේටන්ට් බලපත්රය අපේක්ෂිත ස්ථාන සත්යාපනය, අභිරුචි සහ බලපෑම් සහගත නිර්මාණ, සහ පරිමාණ මේකප් MobileFuse විසඳුමේ කැටිති තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කැතරින් හෝර්න්
  කේටි හෝර්න් මෘදුකාංග ඉංජිනේරුවෙක් සහ තාක්ෂණික ලේඛිකාවකි. ඇය ස්මිත් විද්යාලයෙන් ගණිතය හා ආර්ථික විද්යාව පිළිබඳ උපාධි ලබා ඇත. ඇයගේ කාර්යයන් අනන්යතාවය සහ ප්රවේශ කළමනාකරණයේ සිට වෙබ් සත්කාරකත්වය දක්වා පුළුල් පරාසයක විහිදේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කීරාන් විල්සන්
  කීරාන් විල්සන් ඩිජිටල් අලෙවිකරණ කළමනාකරු වේ ස්වයංක්රීය තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය, ඩිජිටල් අලෙවිකරණ නියෝජිතායතන සඳහා සේවාදායක වාර්තාකරණය ස්වයංක්රීය කරන යෙදුමක් වන වර්ඩ්ස්මිත් ෆෝ අලෙවිකරණය සඳහා මෑතකදී දියත් කරන ලදි. ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපායමාර්ග, අභ්යන්තර අලෙවිකරණය සහ මිනුම් සහ විශ්ලේෂණ පිළිබඳ විශේෂ izing තාව; කීරාන් මෙම මාතෘකා ගැන නිතර කථා කරයි. ඇය ඔම්නිකොම් අනුබද්ධිත ආයතනයක් සහ ප්රමුඛ පෙළේ සමාජ මාධ්ය අලෙවිකරණ ආයතනයක් ඇතුළුව විවිධ අලෙවිකරණ දෙපාර්තමේන්තු තුනක් ගොඩ නගා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කේටි කාර්
  මම මහජන සම්බන්ධතා පිළිබඳ අවධානය යොමු කරන සහ සිදුවීම් කළමනාකරණය පිළිබඳ සුළුතරයක් සහිත IUPUI හි ජනමාධ්යවේදියෙක් වෙමි. මම දැනට අලෙවිකරණ ලෝකයේ පූර්ණ කාලීන පුහුණුකරුවෙකු ලෙස රස විඳිමින් සිටිමි DK New Media. ආඩම්බර ශිෂ්යයා, දියණිය, සහෝදරිය, මිතුරා සහ බල්ලා-අම්මා. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කෙනී කැට්ස්ග්රෝ
  එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරී කෙනී කැට්ස්ග්රාවු ය බ්රෝඩ්ස්ට්රීට් දැන්වීම් සහ කර්තෘ වාසි දහයක්: ගූගල් සහ ෆේස්බුක් යුගයේ සඟරා සහ හයිපර්ලොකල් ප්රවෘත්ති ප්රකාශකයින් ජයග්රහණය කරන්නේ කෙසේද? 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ක්සෙනියා කුර්ගානෝවා
  Ksenia Kurganova යනු සමාගම්වල තාක්ෂණික ලෝකය සැරිසැරීමට සහ විශ්ලේෂණය කිරීමට වසර හතකට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති ඩිජිටල් අලෙවිකරණ වෘත්තිකයෙකි. ඇය මීට පෙර YouTube සහ Yandex හි සේවය කර ඇති අතර, එහිදී ඇය Gen Z සහ millennials ඇතුළු විවිධ ප්රේක්ෂක කොටස් කෙරෙහි අවධානය යොමු කරමින් ගැඹුරු අවබෝධයක් ගොඩනගා ගැනීමට සහ ඵලදායී අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග සංවර්ධනය කිරීමට බහු පරිශීලක සමීක්ෂණ කළමනාකරණය කළාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ක්සානා ලියප්කෝවා
  Convert Social හි ප්රධානියා. Ksana අනුබද්ධ අලෙවිකරණය පිළිබඳ ලෝක මට්ටමේ සම්මන්ත්රණවල කථිකයෙකු වී ඇති අතර බ්ලොග්කරණ කර්මාන්තයේ නියැලී සිටින Admitad ConvertSocial හි සේවාදායකයින් 35,000 කට අධික සංඛ්යාවක් සමඟ සම්බන්ධතා පවත්වයි, එමඟින් ඇයට බලපෑම් කරන්නන්ගේ ලෝකයේ නවතම ප්රවණතා පිළිබඳව සැමවිටම දැනුවත් වීමට ඉඩ සලසයි. Admitad කණ්ඩායමට සම්බන්ධ වීමට පෙර, Ksana වසර 7කට වැඩි කාලයක් අනුබද්ධ අලෙවිකරණයේ සහ අන්තර්ගත මුදල් ඉපැයීමේ කටයුතුවල නිරතව සිට ඇති අතර, ප්රධාන වෙළෙඳනාමවලට සංචාරක සේවාවල මෙටා සෙවුම් සඳහා තමන්ගේම විසඳුම් දියත් කිරීමට උදවු කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කයිලි ඕරා ලොබෙල්
  කයිලි ඕරා ලොබෙල් යනු ලොස් ඇන්ජලීස් හි වෙසෙන නිදහස් ලේඛිකාවකි. ඇය නිව්ස්ක්රෙඩ්, කොන්වින්ස් ඇන්ඩ් කන්වර්ට්, සීඑම්ඕ.කොම්, සමාජ මාධ්ය පරීක්ෂක සහ සිරස් ප්රතිචාර සඳහා අලෙවිකරණය ගැන ලියයි. 
 
 
 
 
 
	    
  
  කයිල් මිට්නික්
  Kyle Mitnick යනු Mosaic Digital Systems හි නිර්මාතෘ සහ සභාපතිවරයා වන අතර, කර්මාන්තයේ ප්රථම ඔබ විසින්ම කළ යුතු, SaaS හවුල්කාරිත්ව අලෙවිකරණ වේදිකාව වන අතර එය දැනටමත් ඊ-වාණිජ්ය සමාගම් 800 කට ඩොලර් මිලියන 150 ක විකුණුම් උපයා ගැනීමට උදව් කර ඇත. කයිල් මිට්නික් වෙළඳ දැන්වීම් තාක්ෂණයේ සාර්ථකත්වයේ ඉතිහාසයක් ඇත. මීට පෙර, කයිල් විසින් අනුබද්ධ වෙළඳ ප්රචාරණ ආයතනයක් වන Advertise Purple ක්ෂේත්රයේ ප්රමුඛයා බවට පත් කිරීමට නායකත්වය දුන් අතර, ව්යාපාර සිරස්තල 4,000 ක වෙළඳ නාම 23 කට වඩා අනුබද්ධ ආදායමෙන් ඩොලර් බිලියන 4ක් උපයා ඇත. Forbes දායකයෙකු වන Kyle SMB e-comm වර්ධනය, පාරිභෝගික අත්පත් කර ගැනීම සහ වෙළඳ දැන්වීම් තාක්ෂණය පිළිබඳ චින්තන ප්රමුඛයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කෙවින් මුලට්
  කෙවින් යනු ඔප්පු කළ වෙබ් සංවර්ධකයෙකු, අන්තර්ජාල අලෙවිකරුවෙකු, කථිකයෙකු, ආගන්තුක බ්ලොග් කරුවෙකු වන අතර සම්මානලාභී නිර්මාණකරුවෙකු වන අතර වසර 13 කට වැඩි වෙබ් අත්දැකීම් සහ අභිරුචි වෙබ් අඩවි 300 ක් ඔහුගේ ගෞරවයට පාත්ර වේ. කෙවින් සිය අවුරුදු 15 ක විකුණුම් සහ අලෙවිකරණ අත්දැකීම් සමඟ සමාජ මාධ්ය, සෙවුම් යන්ත්ර ප්රශස්තිකරණය, විශිෂ්ට නිර්මාණය සහ සිරස් ඒබීඑස් ගනුදෙනුකරුවන්ට අන්තර්ජාලය හරහා සාර්ථක වීමට උපකාර කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කෙවින් නෝර්ත්
  කෙවින් නෝර්ත් එහි සභාපති සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ටෙරපීක්, සමාගමේ දැක්ම, උපායමාර්ගය, ආදායම් වර්ධනය සහ ව්යාපාර මෙහෙයුම් සඳහා ඔහු වගකිව යුතු තැන. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ක්රිස්ටල් පුට්මන්-ගාර්ෂියා
  ක්රිස්ටල් පුට්මන්-ගාර්ෂියා යනු අලෙවිකරණයේ වී.පී. ප්රාදේශීයවාදී, විකුණුම් සහ නියැලීමේ උත්සාහයන් වර්ධනය කිරීම සඳහා ඔවුන්ගේ සිදුවීම්වල වටිනාකම උපරිම කිරීමට ඇය ආයතනවලට උදව් කරයි. ඩිස්කවරි චැනල් හි ඩොලර් මිලියන ගණනක අනුග්රාහකත්වය කළමනාකරණය කිරීම හා වර්ධනය කිරීම සිට ඊශ්රායල වෛද්ය උපකරණයක් ආරම්භ කිරීම සඳහා ප්රමුඛ පෙළේ වෙළඳපල ප්රවේශ ක්රමෝපායන් දක්වා ඇය විවිධ අලෙවිකරණ සහ හවුල්කාරිත්ව හැකියාවන් යටතේ පසුගිය වසර 15 ක කාලය ගත කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කෙල්සි රේමන්ඩ්
  Kelsey Raymond එහි සම නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ බලපෑම සහ සමාගම, සමාගම්වලට ඔවුන්ගේ ඉලක්ක සපුරා ගන්නා අන්තර්ගත උපාය මාර්ග සැකසීමට, නිර්මාණය කිරීමට, ප්රකාශ කිරීමට සහ බෙදා හැරීමට උපකාර කිරීම සඳහා විශේෂීකරණය වූ පූර්ණ-සේවා අන්තර්ගත අලෙවිකරණ සමාගමකි. Influence & Co. හි ගනුදෙනුකරුවන් ව්යාපාර පිටුබලය සහිත ආරම්භක සිට Fortune 500 සන්නාම දක්වා පරාසයක පවතී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කෙල්සි සෙබර්
  කෙල්සි යනු ක්රීඩා සහ තාක්ෂණය පිළිබඳ පසුබිමක් ඇති ප්රජා අලෙවිකරණ වෘත්තිකයෙකි. ඇය මීට පෙර Gator Gaming හි ප්රධාන විධායක නිලධාරි තනතුර දැරූ අතර අග්නිදිග එක්සත් ජනපදයේ විශාලතම නිදහස් ක්රීඩා තරඟාවලිය සංවිධානය කිරීම සහ ප්රවර්ධනය කිරීමෙහිලා අනිවාර්ය කාර්යභාරයක් ඉටු කළාය. ඇය දැනට එහි ප්රජා අලෙවි කළමනාකාරිනියයි පාත්වයර්, සමාජ මාධ්ය නාලිකා සහ Maverick ambassador වැඩසටහන හරහා වර්ධනය පෝෂණය කිරීම. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කීත් ෂීල්ඩ්ස්
  කීත් ෂීල්ඩ්ස් යනු ජංගම යෙදුම් කර්මාන්තයේ නියැලී සිටින ව්යවසායකයෙකි. ඔහියෝ ප්රාන්ත විශ්ව විද්යාලයේ සිසුවෙකු නම් කරන විට ඇප්ලිට්ස් යෙදුම් අදහස් තරඟය නිර්මාණය කිරීම ආරම්භ කිරීම Inc.comජංගම යෙදුම් සංවර්ධන සමාගම සමඟ ආරම්භකයින් සහ ව්යවසායකයින් සඳහා මෘදුකාංග සෑදීම කෙරෙහි ඔහු දැන් අවධානය යොමු කරයි. ඩිසෙන්ලි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කෙවින් ටේට්
  කෙවින් ටේට් උදව් කරයි ක්ලියර්බිට් ඔවුන්ගේ ගනුදෙනුකරුවන් වඩා හොඳින් තේරුම් ගැනීමට සහ ඔවුන්ගේ ඩිජිටල් පුනීල ප්රශස්ත කිරීමට උත්සාහ කරන B2B සමාගම් වෙත ළඟා වන්න. ඔහුට විකුණුම්, අලෙවිකරණය සහ නිෂ්පාදන පිළිබඳ වසර 20 කට වැඩි නායකත්ව පළපුරුද්දක් ඇති අතර ව්යවසාය SaaS, ඊ-වාණිජ්යය, ඩිජිටල් අලෙවිකරණය, සමාජ මාධ්ය සහ IoT පිළිබඳ ගැඹුරු ප්රවීණත්වයක් ඇත. Clearbit හා සම්බන්ධ වීමට පෙර, Kevin SurveyMonkey, Chirpify සහ ShopIgniter හි විධායක භූමිකාවන් දැරීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  කැටි ටේලර්
  කැටි වසර 12 ක් ඩිජිටල් අලෙවිකරණයේ යෙදී සිටී. ඇයගේ පළමු වෘත්තීය රැකියාව වූයේ විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණ ව්යාපාර කළමනාකරණය කිරීම සහ ප්රධාන ජාත්යන්තර වෙළඳ නාම තුනක් සඳහා අභ්යන්තර බෙදාහරින්නා / බෙදාහරින්නන්ගේ වෙබ් අඩවියකි. එතැන් සිට ඇය අදාළ, ප්රගතිශීලී චරිත නිරූපණය කරයි. හිදී ඉහළ අලෙවිකරණ විසඳුම්, කැටි යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපායමාර්ගික හා ග්රැෆික් නිර්මාණකරුවෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කෙවින් උරුටියා
  වොයි මීඩියා හි නිර්මාතෘ කෙවින් උරුටියා, අ නිව් යෝර්ක්හි ෆේස්බුක් වෙළඳ දැන්වීම් සමාගම. ෆේස්බුක් වෙළඳ ප්රචාරණයේ ප්රතිලාභ උපරිම කිරීමට ඔහු ව්යාපාරවලට උදව් කරන අතර පිරිවැය අඩු කරන අතරම විකුණුම්වල කැපී පෙනෙන දියුණුවක් ඇති කරයි. වොයි මීඩියා සෑම සේවාදායකයකු ගැනම හොඳින් අධ්යයනය කරන අතර හොඳම ප්රති .ල ගෙන ඒම සඳහා සුදුසු විසඳුම් ඉදිරිපත් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  කේට් සෙයිඩ්
  කේට් සෙයිඩ්, හේයි DAN Growth & Operations SVP: Hey DAN හි මව් සමාගම වන Civicom විසින් 2005 දී සමූහය හරහා නව නිෂ්පාදන වෙළඳපොළට ගෙන ඒම සඳහා කුලියට ගන්නා ලදී, Kate Zeid Hey DAN වර්ධනය සහ මෙහෙයුම් කණ්ඩායමේ ප්රධානියා වේ. කේට් නිෂ්පාදන සංවර්ධනය, අලෙවිකරණය, පාරිභෝගික සේවා සහ කුසලතා හරහා ක්රියා කරන අතර ඊළඟ පරම්පරාවේ ආයෝජන හරහා ආදායම් වර්ධනය දිගටම කරගෙන යයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ලාරා ඇල්බට්
  ලාරා ගෝලීය අලෙවිකරණ උප සභාපතිවරියකි ග්ලෝබිස් එහිදී ඇය ආයතනික අලෙවිකරණ වගකීම් භාර ගන්නා අතර සමාගමේ සන්දර්භීය අලෙවිකරණ නිෂ්පාදන සඳහා අත්පත් කර ගැනීමේ අලෙවිකරණයට නායකත්වය දෙයි. කලින් ඇය Kraft Foods, America Online සහ VeriSign හි ජ්යෙෂ්ඨ සන්නාම කළමනාකරණය සහ නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ භූමිකාවන් ඉටු කළාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලැරී ඇල්ටන්
  ලැරී යනු සමාජ මාධ්ය ප්රවණතා, ව්යාපාර සහ ව්යවසායකත්වය පිළිබඳ විශේෂ izing දැනුමක් ඇති ස්වාධීන ව්යාපාරික උපදේශකයෙකි. ට්විටර් සහ ලින්ක්ඩ්ඉන් හි ඔහුව අනුගමනය කරන්න. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ලින්ඩ්සේ බොයාජියන් හගන්
  Lindsay Boyajian Hagan යනු අලෙවිකරණයේ VP ය කොන්දොස්තර, ව්යාපාරවලට ඒකාබද්ධ, සර්ව නාලිකා ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග නිර්මාණය කළ හැකි ආකාරය සහ හුදකලාව කිසිදු නාලිකාවක් කෙරෙහි අවධානය යොමු නොකරන ආකාරය සාකච්ඡා කරයි. කාබනික අලෙවිකරණ ආයෝජන වැඩි වන්නේ ඇයිද යන්න සහ කර්මාන්තයට එහි වැදගත්කම පිළිබඳව ඇය ගැඹුරින් යයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ලෝරා බක්ලර්
  ලෝරා බක්ලර් දායකයෙකි රචනා. විද්වත් උපදේශක සහ නිදහස් ලේඛකයෙක්. ඇය සිය කාර්යය කෙරෙහි අවධානය යොමු කර කැපවී සිටින අතර, ඇයගේ ජීවිත අත්දැකීම් සාපේක්ෂ කථා බවට පරිවර්තනය කරයි. අලෙවිකරණ කළමනාකරුවෙකු ලෙස සේවය කරන ඇය මිනිසුන් සොයන දේ පිළිබඳ ඇගේ හයවන හැඟීම පෝෂණය කළාය. ඔබට ඇයව Twitter හි අනුගමනය කළ හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ලූක් බුඩ්කා
  ලූක් බුඩ්කා ඩිජිටල් පීආර් සහ එස්ඊඕ ඒජන්සියක් වන ටොප්ලයින් කොම්ස් හි අධ්යක්ෂවරයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලරිසා ඩි වේරා
  ලැරීසා යනු පිලිපීනයේ ජීවත් වන නිදහස් ලේඛකයෙකි. ඇය ඒෂියන් ජර්නල් පුවත්පත සඳහා ලිපි කිහිපයක් ලියා ඇති අතර, ඇය මෑතකදී සිංගප්පූරුවේ මූලස්ථානය පිහිටි බුද්ධිමය දේපල නීති ආයතනයක් සමඟ වැඩ කළ අතර අනාගතයේදී අයිපී නීතිය පිළිබඳ වෘත්තියක් කිරීමට අදහස් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලින්ඩ්සේ ඩුරාන්
  වර්ධන උපාය මාර්ග වේගවත් කිරීම, ඉල්ලුම උත්පාදනය, නිෂ්පාදන අලෙවිකරණය, ආයතනික සන්නිවේදනය, විකුණුම් සක්රීය කිරීම සහ වෙළඳපල ස්ථානගත කිරීම පිළිබඳ වගකීම දරන්නේ සිලියන්ට් හි ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරිනිය ලින්ඩ්සේ ඩුරාන් ය. විකුණුම් හා අලෙවිකරණයේ ප්රවීණයෙකු වන ඩුරාන් අද්විතීය මිලකරණය, විකුණුම් සහ ආදායම් අභියෝග හඳුනාගෙන විසඳීමට බී 2 බී සමාගම් සමඟ කෙලින්ම කටයුතු කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලෙස්ලි නුචියෝ
  ලෙස්ලි නුචියෝ යනු මෙල්ට්වෝටර් හි අන්තර්ගත අලෙවිකරණ උපායමාර්ග ist වරියකි. ඇය පළමු අන්තර්ජාල කඩාවැටීමේ සිට 2008 සිට සමාජ මාධ්ය අලෙවිකරණයේ යෙදී සිටියි. ඇය වසර ගණනාවක් පුරා විවිධ අලෙවිකරණ තනතුරු හොබවා ඇති අතර, ඒ සියල්ලම මිනිසුන්ට කතන්දර පැවසීමට සම්බන්ධ වී ඇත. ඇය අලෙවිකරණය ගැන නොසිතා සිටින විට, ඔබට බොහෝ විට ඇයව බල්ලෙකු සමඟ ගමන් කළ හැකිය (අලෙවිකරණය ගැන නොසිතීමට උත්සාහ කිරීම). 
 
 
 
 
 
	    
  
  ලිස් ග්රීන්
  ලිස් ග්රීන් යනු සුනඛ ආදරණීය, ඉතිහාසය අධ්යයනය කරන, පොප් සංස්කෘතික ගීක්, බොයිස්, ඉඩාහෝහි සුන්දර නගරයෙන්. ඔබට ඇගේ නවතම අවාසනාවන්ත දේ ඇගේ බ්ලොග් අඩවියෙන් අල්ලා ගත හැකිය, ක්ෂණික ලො. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලැරී හැරිස්
  ලැරී හැරිස් යනු කාර්ය සාධන වීඩියෝ ප්රචාරණ වේදිකාවක් වන සයිට්ලි හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වන අතර එය වඩාත් කේන්ද්රීය පුද්ගලාරෝපිත වීඩියෝ දැන්වීම් සමඟ නරඹන්නන් ගැලපීම සඳහා මිනිසුන් කේන්ද්ර කරගත් ඉලක්ක භාවිතා කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලෙස්ලි හෝට්
  ලෙස්ලි යනු වෙබ් සංවර්ධකයෙක්, ලේඛකයෙක් සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියෙකි WebBuildersGuide. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලෝරා හිමර්
  ලෝරා හිමර් විශිෂ්ට සංස්කාරකවරියකි. අලෙවිකරණ මාර්ගෝපදේශය, විලාසිතා බ්ලොග්කරණය, ජීවන රටාව සහ ආනුභාව සම්පන්න ලිවීම ඇයගේ සුවිශේෂී ප්රදේශයයි. ඇය යෝග්යතා ව්යායාමයක් වන අතර යෝගයට ප්රිය කරයි. ලෝරා නිර්භීත හා විනෝදකාමී කාන්තාවකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලීසා නොට්කෝ
  Liza Knotko හි වර්තමාන අලෙවිකරණ කළමනාකරු වේ බෙදීම්මිතික, රොවියෝ, MSQRD, ප්රිස්මා සහ සෙප්ටොලාබ් විසින් විශ්වාස කරන ලද A / B පරීක්ෂණ මෙවලමක්. A / B අත්හදා බැලීම් සහ ප්රති .ල විශ්ලේෂණය කිරීමෙන් යෙදුම් ගබඩා ප්රශස්තිකරණය හැක් කිරීමට ජංගම යෙදුම් සංවර්ධකයින්ට SplitMetrics උදව් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලී ලයිෆෙන්ග්
  ලී දැනට සිංගප්පූරුවේ ජීවත් වන අතර B2B පිටපත් රචකයෙකු ලෙස කටයුතු කරයි. ඇයට TaoBao, MeiTuan සහ DouYin (දැන් TikTok) සඳහා අගමැතිවරියක් ලෙස චීන ෆින්ටෙක් ආරම්භක අවකාශයේ දශකයක අත්දැකීම් තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ලෝරන් ලිට්ල්ෆීල්ඩ්
  
 
 
 
 
 
	    
  
  ලෙක්සි ලූ
  ලෙක්සි ලූ යනු නිදහස් යූඑක්ස් නිර්මාණකරුවෙකු සහ බ්ලොග්කරුවෙකි. ඇය නවතම වෙබ් සහ යූඑක්ස් නිර්මාණ ප්රවණතා සමඟ කටයුතු කරන අතර සෑම විටම කෝප්පයක් ආසන්නයේ ඇත. ඇය ලියයි මෝස්තර රෝස්ට් එය ට්විටර් ඔස්සේ අනුගමනය කළ හැකිය @lexieludesigner. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ලීසා මොරිස්
  ලීසා මොරිස් එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරිනියයි නිව් යෝර්ක් ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනය</a, නිව් යෝර්ක්, NY හි පදනම් වූ සම්මානලාභී ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයකි. අපි වෙනස්. ගෝලීය වශයෙන් ඉහළම 20% තුළ ශ්රේණිගත කර ඇති වසර 1ක ප්රමුඛ නියෝජිතායතනයක් 
 
 


	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 	    
  
  ලීසා නෙබෙල්
  ලීසා යනු COO හි සභාපති, සහ බ්ලූ ඕෂියන් හි සම-නිර්මාතෘ වන අතර AI තරඟකාරීත්වය ජය ගැනීමට සමාගම්වලට උපකාර වන AI සන්නාම උපාය මාර්ග වේදිකාවකි. ඒටී ඇන්ඩ් ටී, වීසා, ෂෙව්රොන්, ඇමරිකානු එක්ස්ප්රස්, බාර්ක්ලේස්, ටයිම් වෝනර්, අයිබීඑම් සහ වෙනත් අය සඳහා ලීසා පසුගිය වසර 20 ක කාලය තුළ සන්නාම සහ අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග ධාවනය කර ඇත. බ්ලූ ඕෂන් හි දී, ගැටලු විසඳීමට සහ විශාල පරිමාණයෙන් හා වේගයෙන් අවබෝධයක් ලබා දෙන යන්ත්ර ඉගෙනුම් පද්ධති ගොඩනැගීම සඳහා ලීසා ගාස්තු අය කරයි. ලීසා සිය කාර්යයන් සඳහා එස්එෆ් බිස්නස් ටයිම්ස් හි හොඳම කාන්තා ව්යාපාර හිමිකරුවන් 100 දෙනා අතරට පැමිණ තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලොරේන් බෝල
  ලොරේන් බෝල් සංගත ඇමරිකාවේ අවුරුදු විස්සක්, ඇය සිහියට පැමිණීමට පෙර. අද, ඔබට ඇයව සොයා ගත හැකිය රවුන්ඩ්පෙග්, ඉන්දියානා හි කාර්මෙල් හි පිහිටි කුඩා අලෙවිකරණ සමාගමකි. අසාමාන්ය ලෙස දක්ෂ කණ්ඩායමක් සමඟ (බළලුන් වන බෙනී සහ ක්ලයිඩ් ඇතුළත් වේ) ඇය වෙබ් නිර්මාණය, ඇතුල්වීම, සමාජ මාධ්ය සහ ඊමේල් අලෙවිකරණය පිළිබඳව ඇය දන්නා දේ බෙදා ගනී. මධ්යම ඉන්දියානා හි විචිත්රවත් ව්යවසායක ආර්ථිකයකට දායක වීමට කැපවී සිටින ලොරේන් කුඩා ව්යාපාර හිමියන්ට ඔවුන්ගේ අලෙවිකරණය පාලනය කර ගැනීමට උපකාර කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලීසා ස්පෙක්
  ෆෝචූන් 500 සමාගම් සඳහා පාරිභෝගික කේන්ද්රීයතාව ඉහළ නැංවීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරන උපදේශන ආයතනයක් වන ගොන්ගෝස් හි ජ්යෙෂ් Analy විශ්ලේෂණ පරිවර්තකය ලීසා ස්පෙක් ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලෝරා ස්වන්සන්
  Laura Swanson FitForCommerce හි ජ්යෙෂ්ඨ උපදේශකවරියක් වන අතර, බහු-නාලිකා සිල්ලර වෙළඳාමේ වසර 20 කට වැඩි නායකත්වයක් ඇති, බොහෝ ප්රවීණතා ක්ෂේත්රවල - මිලදී ගැනීම, සැලසුම් කිරීම සහ වෙන් කිරීම, කාර්ය මණ්ඩලය, අලෙවිකරණ මෙහෙයුම්, තොරතුරු තාක්ෂණ/ටෙලිකොම් සහ සේවාදායකයින් සිට Omnichannel උපාය මාර්ගය දක්වා විහිදේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලැවොන් පන්සල
  ලැවොන් පන්සල යනු ඩිජිටල් මාධ්ය විශේෂ Special යා වේ BLASTmedia, ඉලක්ක, උපායමාර්ග සහ උපක්රම ගෙනහැර දැක්වෙන ව්යාපාරයෙන් ව්යාපාරයට සේවාදායකයින් සඳහා සන්නිවේදන සැලසුම් සංවර්ධනය කිරීම. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලින්ඩ්සේ ටෙප්කෙමා
  ලින්ඩ්සේ ටෙප්කෙමා යනු සන්නාමගත පොඩ්කාස්ට් වටා ඉදිකරන ලද පළමු සහ එකම අලෙවිකරණ වේදිකාව වන කැස්ටඩ් හි ප්රධාන විධායක සහ සම-නිර්මාතෘ වේ. ඇයගේම උපදේශන ආයතනයක් පවත්වාගෙන යාම ඇතුළුව බී 15 බී අලෙවිකරණය පිළිබඳ වසර 2 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති ඇය දේශීය හා ගෝලීය මට්ටමින් අලෙවිකරණ කණ්ඩායම් විශාල වශයෙන් ගොඩනඟා ගැනීමට සහ වර්ධනය කිරීමට සමත් වූ ගතික නායිකාවකි. ගෝලීය අලෙවිකරණ සමාගමක් සඳහා සන්නාමගත පොඩ්කාස්ට් එකක් දියත් කිරීමෙන් පසුව, ලින්ඩ්සේ අව්යාජ සංවාද සඳහා ඇති ඇගේ ආශාව වටහා ගත්තේය. පෝඩ්කාස්ටිං කිරීමේ බලය උපයෝගී කරගනිමින් අලෙවිකරුවන්ට ඔවුන්ගේ අන්තර්ගතයේ පූර්ණ හැකියාවන් ඇරීමට උදව් කිරීම සඳහා මෙය කාස්ට් ආරම්භයට හේතු විය. අව්යාජ සංවාදයක් තුළින් තම ප්රේක්ෂකයින් සමඟ වැඩි සම්බන්ධතාවයක් ඇති කර ගැනීමට අපේක්ෂා කරන වෙළඳ නාම අතර සමාගම වේගවත් කම්පනයක් ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලාන්ස් වෙදර්බි
  ලාන්ස් වෙදර්බි යනු විකුණුම් හා අලෙවිකරණ උප සභාපති වේ CallRail. ගනුදෙනුකරුවන් කේන්ද්ර කරගත් අන්තර්ජාල සමාගම් ගොඩනැගීම කෙරෙහි ඔහු තුළ දැඩි ආශාවක් ඇති අතර, එය සාක්ෂාත් කර ගත් වාර්තාවක් වේ. ඔහු ජෝර්ජියා ටෙක් හි උසස් තාක්ෂණ සංවර්ධන මධ්යස්ථානය සමඟ ආරම්භක උත්ප්රේරකයක් ලෙස සේවය කළ අතර nCrowd, CipherTrust, EarthLink සහ MindSpring හි විධායක ව්යාපාර සංවර්ධන, අලෙවිකරණ සහ සාමාන්ය කළමනාකරණ තනතුරු හෙබවීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ලෙස්ලි වෙලර්
  ලෙස්ලි නිෂ්පාදන අලෙවි අධ්යක්ෂවරයා වේ ZineOne, ඔබේ නාඳුනන අමුත්තන්ගේ අත්දැකීම් පුද්ගලීකරණය කරන AI බලයෙන් ක්රියාත්මක වන වේදිකාවක් වන අතර එමඟින් ඔබට ආන්තිකය ආරක්ෂා කර ගනිමින් ආදායම ඉහළ නැංවිය හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මහේන්ද්ර අල්ලාඩි
  මහේන්ද්ර යනු එක් කේත පේළියක් ලිවීමකින් තොරව API සහ වෙබ් පරීක්ෂණ බාධාවකින් තොරව ස්වයංක්රීය කරන වලාකුළු මත පදනම් වූ අඛණ්ඩ පරීක්ෂණ වේදිකාවක් වන accelQ හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  මාටි තොම්සන්
  මම කෙසෙල් අලෙවිකරණ දෙකක සමාජ ව්යාපාර උපායමාර්ගිකයෙක්. මගේ දෙමව්පියන්ට, මගේ හදවත් ඇති දැඩි කිරීම හෝ අතීතය පිළිබඳ මගේ ඇල්ම ගැන දොස් කියන්න, නමුත් මිනිසුන් මට කියනවා මම සැබවින්ම, සබඳතා ගොඩනඟා ගැනීමට සහ සාකච්ඡා කිරීමට, ගනුදෙනුකරුවන් අපේක්ෂා කරන දේ අතර පරතරය අඩු කිරීමට සහ විශාල සමාගම් කුමක් විය යුතුද යන්න (නමුත් සාමාන්යයෙන් නැත) 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  මැට් නෙට්ල්ටන්
  Sandler DTB හි කළමනාකාර හවුල්කරු ලෙස, මම ගනුදෙනුකරුවන්ට ස්ථාවර සහ තිරසාර විකුණුම් ප්රතිඵල ලබා දෙන ඔප්පු කරන ලද පද්ධතියක් වන Sandler විකුණුම් ක්රමය යෙදීමෙන් ඔවුන්ගේ ආදායම් එන්ජිමේ ක්රියාකාරිත්වය සැලකිය යුතු ලෙස වැඩිදියුණු කිරීමට උදවු කරමි. මෘදුකාංග, SaaS, කාර්යමණ්ඩල සහ පද්ධති ඒකාබද්ධ කිරීම වැනි විවිධ කර්මාන්ත පුරා විහිදුණු විකුණුම් සහ විකුණුම් කළමනාකරණය පිළිබඳ මට වසර 25 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. මගේ පොඩ්කාස්ට් එක පෙරනිමි ලාභ පොඩ්කාස්ට්. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මෞලික් පටෙල්
  මෞලික් පටෙල් එහි ආරම්භකයා සහ අධ්යක්ෂවරයා වේ www.clickmatix.com.au. සබැඳි අලෙවිකරණයේ සෑම අංශයකින්ම මිනිසුන්ට උපකාර කිරීමට ඔහු තුළ ඇති ආශාව ඔහු සපයන විශේෂ expert කර්මාන්ත ආවරණය තුළින් ගලා යයි. ඔහු වෙබ් අලෙවිකරණය, සෙවුම් යන්ත්ර ප්රශස්තකරණය, සමාජ මාධ්ය, අනුබද්ධ අලෙවිකරණය, බී 2 බී අලෙවිකරණය, ගූගල්, යාහූ සහ එම්එස්එන් හි මාර්ගගත වෙළඳ දැන්වීම් පිළිබඳ විශේෂ expert යෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මයික් අසිවෙඩෝ
  මයික් හි සභාපති සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ක්ලස්ට්රික්ස්. මයික් වසර 25 කට වැඩි විකුණුම් සහ විධායක නායකත්ව පළපුරුද්දක් ඇති විශ්ලේෂණ යෙදුම්, ජාලක පරිගණකකරණය, ගබඩා යටිතල පහසුකම්, ආරක්ෂාව සහ සිල්ලර වෙළඳාම පිළිබඳ අත්දැකීම් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මේගන් බසාමන්
  Meghan Bazaman යනු ජ්යෙෂ්ඨ විශ්ලේෂකයෙකි GetApp, අලෙවිකරණ තාක්ෂණය සහ නැගී එන මෘදුකාංග පිළිබඳ අවබෝධය බෙදාගැනීම. ඇය ඔස්ටින්හි ටෙක්සාස් විශ්ව විද්යාලයේ ප්රචාරණය හැදෑරූ අතර 2011 සිට තාක්ෂණය, මාධ්ය, සෞඛ්ය සේවා සහ ඊ-වාණිජ්යය ආවරණය කිරීමේ පළපුරුද්ද ඇත. සම්බන්ධ වීමට පෙර GetApp, මේගන් සින්ඩිකේටඩ් අලෙවිකරණ පර්යේෂණ අධ්යයන කළමනාකරණය කළ අතර ප්රමුඛ දත්ත, තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය සහ උපදේශන සමාගමක් සඳහා අන්තර්ගත අලෙවිකරණ මුලපිරීම් මෙහෙයවීය. සමීක්ෂණ පර්යේෂණ පැවැත්වීම, දත්ත දෘශ්යකරණයන් නිර්මාණය කිරීම සහ පාර්ශවකරුවන්ට ප්රධාන තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය ඉදිරිපත් කිරීම සම්බන්ධයෙන් ඇයට විශේෂ ප්රවීණත්වයක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මාරියා බොචෙවා
  මාරියා යනු අලෙවිකරණ සහ නිෂ්පාදන කළමනාකරණ පසුබිම ඇතුළුව වසර 6+ අත්දැකීම් සහිත ව්යාපාර සංවර්ධන විධායකයෙකි. OWOX BI විසින් අන්තයේ සිට විශ්ලේෂණ ක්රියාත්මක කරන අතර දැන්වීම් ප්රචාරණ ව්යාපාර, සහයෝගීතා විශ්ලේෂණය, ROPO, CPA, ROI, ROAS, LTV, САС, ආරෝපණය සහ තවත් බොහෝ දේ පිළිබඳ වාර්තා ස්වයංක්රීයව යාවත්කාලීන කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මීන් බොරිබවුන්
  මීන් යනු බට්ලර් අලෙවිකරණ ශිෂ්යයෙකි DK New Media. මීන්ගේ වගකීම් වලට මඟ පෙන්වීම යටතේ ඔවුන්ගේ සේවාදායකයින් සඳහා පර්යේෂණ සහ අන්තර්ගත නිෂ්පාදනය ඇතුළත් වේ ජෙන් ලිසාක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  මැට් කැල්ඩ්වෙල්
  1999 සිට විද්යුත් තැපැල් සැලසුම් පුරෝගාමියෙකු වන ඔහු එහි ආරම්භකයා වේ ඔව්මේල්සම්මානලාභී නිර්මාණාත්මක සේවා සමූහය (සේවාදායකයින්ට HP, කොකාකෝලා, At & T, eBay, Kodak, Microsoft, Intel, Warner Bros සහ තවත් බොහෝ දේ ඇතුළත් වේ). මැතිව් ඉන්දියානා විශ්ව විද්යාලයෙන් අලෙවිකරණය පිළිබඳ උපාධියක් ලබා ඇති අතර පැසිෆික් වයඹදිග කලා විද්යාලයේ සහ ඔරිගන් කලා හා ශිල්ප විද්යාලයේ කලා / ග්රැෆික් නිර්මාණ හැදෑරීය. මැතිව් කලින් ත්රස්ට් මාස්ටර්, ලැබ්ටෙක්, ලොජිටෙක් සහ ons ඕන්ස් හි නිර්මාණ අධ්යක්ෂකවරයා විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මැන්ඩීප් චහාල්
  ප්රමුඛ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ සමාගමක් වන එස්.ඊ.ඕ ඩිස්කවරි හි නිර්මාතෘ මැන්ඩීප් සිං, එස්.ඊ.ඕ අලෙවිකරණ ක්ෂේත්රයේ සහ ඩිජිටල් අලෙවි ක්ෂේත්රයේ පළපුරුදු ප්රචාරකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මොලි ක්ලාක්
  මොලි ක්ලාක් අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂකවරයා වේ දැන්මෝශන් දැන්. ඇයට ඩිජිටල් අලෙවිකරණය, අලෙවිකරණ මෙහෙයුම්, නිර්මාණාත්මක කාර්ය ප්රවාහය, උපාය මාර්ග සහ සංවර්ධනය පිළිබඳ වසර 10+ අත්දැකීම් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයික් කුන්සෝලෝ
  මයික් කූන්සෝලෝ යනු CMO හි ය CDNify, අන්තර්ගත බෙදා හැරීමේ ජාලයක් වන අතර එමඟින් සීඩීඑන් එකක් ලබා ගැනීම සහ ක්රියාත්මක කිරීම පහසු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මැට් ඩැරෝ
  පසුබිම අනුව ඉංජිනේරුවෙකු වන මැට් ඩැරෝ ඔහුගේ වසර 15+ වෘත්තීය ජීවිතය ව්යවසාය මෘදුකාංගයේ ගත කර ඇත. මුලින්ම Deloitte හි වැඩ කරමින් ලොව විශාලතම සමාගම් සඳහා අභිරුචි මෘදුකාංග විසඳුම් යෙදවීම, Matt පසුව ඔහුගේ ව්යවසාය පද්ධති පිළිබඳ ගැඹුරු දැනුම ප්රයෝජනයට ගැනීමට සහ එය ව්යාපාර උපාය මාර්ගයට යොදා ගැනීමට විකුණුම් ඉංජිනේරු (PreSales) වෘත්තියක් සොයා ගත්තේය. මුලින්ම BigMachines (Oracle විසින් අත්පත් කර ගන්නා ලදී) සහ පසුව Zuora (IPO) හි දී, Matt ගේ ප්රායෝගික අත්දැකීම් ගොඩ නැගීම සහ ගෝලීය PreSales සංවිධාන පවත්වාගෙන යාම ඔහුට Vivun ගොඩනැගීම සඳහා ඔහුගේ අද්විතීය වෙළඳපල අවබෝධය ලබා දුන්නේය. 2019 වැටීමේ සිට, Matt සහ Vivun කණ්ඩායම විසින් ව්යාපාර සිට ව්යාපාරයට (B130B) සමාගම් වෙළඳපොළට යන ආකාරය වෙනස් කිරීම සඳහා PreSales සඳහා පළමු AI වේදිකාව ගොඩනැගීම සඳහා ඩොලර් මිලියන 2 කට වඩා වැඩි මුදලක් රැස් කර ඇත. PreSales Operations, Product-Sales Alignment, Demo Automation සහ Xpert Analytics සඳහා නිෂ්පාදන සමඟින්, Snowflake, ADP, Coupa සහ Docusign වැනි සමාගම්වලට කාර්යක්ෂම වර්ධනයේ නව මට්ටම් අවබෝධ කර ගැනීමට Vivun උදවු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
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  මයිකල් ඩෝන්
  මයිකල් ඩෝන් යනු සිදුවීම් කර්මාන්තය සමඟ ආදරයෙන් බැඳී සිටින ලේඛකයෙක්, අලෙවිකරුවෙක් සහ වෙබ් සංවර්ධකයෙකි. හිදී කැඩ්මියම් සීසීඩී ඔහු සිදුවීම් තාක්ෂණයේ ප්රතිලාභ පිළිබඳව සිදුවීම් සැලසුම්කරුවන් දැනුවත් කරයි. ඔහුගේ නොමිලේ පිටපතක් ලබා ගන්න සිදුවීම් තාක්ෂණයේ දියුණුව, Event Tech විසින් ඔබේ B2B සිදුවීම් විධිමත් කරන්නේ කෙසේදැයි දැන ගැනීමට. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මිෂෙල් ඩවුන්ස්
  සඳහා සමාජ මාධ්ය කළමනාකරු ලෙස 12 තරු මාධ්ය, මිෂෙල් සමාජ මාධ්ය කළමනාකරණය කරනවා පමණක් නොව, ඇයට නිර්මාණාත්මක අන්තර්ගතයන් සම්පුර්ණයෙන්ම සැකසූ සබැඳි අලෙවිකරණ උපාය මාර්ගයක් බවට පත් කළ හැකිය. ඇය සමාජ මාධ්ය හැඩගස්වා නොගන්නා විට හෝ තරු 12 සඳහා තිරය පිටුපස වීඩියෝ රූගත කර සංස්කරණය නොකරන විට, ඇය බොහෝ විට අවකාශ-කාල සන්තතිය නැමෙමින් සිටී. කාල තරණය පිළිබඳ ඇයගේ පර්යේෂණය මූලික වශයෙන් ඩොක්ටර් හූ කථාංග විශ්ලේෂණය කිරීම සහ ඩලෙක්ස්ගෙන් බේරීමට නිසි ක්රමය අධ්යයනය කිරීම සමන්විත වේ. ඇය කාලය ගත කිරීමට උත්සාහ නොකරන විට, ඇය චිත්රපට නැරඹීමෙන් හෝ ඇගේ කැමරාවෙන් මොහොතක් ග්රහණය කර ගනිමින් කාලය ගත කිරීමට ප්රිය කරයි. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් ඩෙලා පෙන්
  මයිකල් ඩෙලා පෙනා ඉන්මාර්කට් හි ප්රධාන උපාය මාර්ග නිලධාරියා වේ. මයිකල්ට දත්ත, ඩිජිටල් වෙළඳ දැන්වීම් සහ අලෙවිකරණ කර්මාන්තයේ වසර 25 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ඩිජිටල් අලෙවිකරණ හොඳම භාවිතයන් ස්ථාපිත කිරීම සඳහා ඔහු විසින් කරන ලද දායකත්වය වෙනුවෙන් මයිකල් පස් වතාවක් “ව්යාපාරයෙන් ව්යාපාරයට හා අන්තර්ක්රියාකාරී අලෙවිකරණයට වඩාත්ම බලගතු පුද්ගලයන් 100 දෙනෙකු” ලෙස පිළිගෙන තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මැට් ඩයර්
  මැට් ඩයර් යනු විකුණුම් හා අලෙවිකරණ අංශයේ ප්රධානියාය සිලික්, එහිදී ඔහු වාණිජ ව්යවසාය හා අලෙවිකරණ අංශ හරහා වැඩිපුර ව්යවසාය ගනුදෙනුකරුවන් සිලිකාගේ බාස් සේවාවට සම්බන්ධ කර ගැනීමට කටයුතු කරනු ඇත. මැට් විසින් විකුණුම් සහ වෙළඳපල වෙත යන දෙයාකාරයෙන්ම වසර 18 කට වැඩි ව්යවසාය විශේෂ ise තාව ගෙන එයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මීරියම් එලිස්
  මීරියම් එලිස් යනු එහි කොටසකි මොස් දේශීය කණ්ඩායම. ඇය මාසික මොස් දේශීය පුවත් පත්රිකාව ලිවීමට සහ ප්රශ්නෝත්තර සංසදයේ ප්රශ්නවලට පිළිතුරු නොදක්වන විට, ඇය තම සේවාදායකයින්ට ඔවුන්ගේ දේශීය SEO උපාය මාර්ග ප්රගුණ කිරීමට උදව් කරන්නේ ඇයගේම ආයතනයෙනි සොලස් වෙබ් නිර්මාණය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මාර්ක් එමන්ඩ්
  As ඉල්ලුම් වසන්තයහි නිර්මාතෘ සහ සභාපති මාර්ක්ට අලෙවිකරණ නායකයින්ට තම ආදායම් අලෙවි කිරීමේ පිළිවෙත් වෙනස් කර ගැනීමට සහ ඔවුන්ගේ සංවිධානයේ උපායමාර්ගික නායකයින් වීමට හැකි වීම කෙරෙහි දැඩි ඇල්මක් ඇත. උසස්, නමුත් ප්රායෝගික, ආදායම් අලෙවිකරණ උපාය මාර්ගයන් දියුණු කර ගන්නේ කෙසේද යන්න පිළිබඳව ගනුදෙනු කරුවන්ට උපදෙස් දීමට සහ ඉගැන්වීමට මාර්ක් කැමතියි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් ෆ්රෙඩ්රික්සන්
  මයිකල් පරිගණක හා ව්යාපාර විද්යාව පිළිබඳ උපාධි ලබා ගත් අතර පසුව ඩෙන්මාර්කයේ කීර්තිමත් බහු මාධ්ය වැඩසටහනෙන් ඉහළම ලකුණු ලබා ගත්තේය. ඔහුගේ විශේෂත්වයන් අතරට ඩිජිටල් තාක්ෂණ අත්හදා බැලීම, නිර්මාණාත්මක දිශානතිය, වෙබ් සහ ජංගම යෙදුම් යූඅයි/යූඑක්ස් නිර්මාණය ඇතුළත් වන අතර සම නිර්මාතෘ දෘශ්ය ප්රබෝධමත් කරන්න. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Matt Furneaux
  Matthew Furneaux යනු ගෝලීය ව්යාපාරවලට ගෝලීය වශයෙන් තම ගනුදෙනුකරුවන් වෙත ළඟා වීමට උපකාර කිරීමේ වසර 20කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති ස්ථාන තාක්ෂණ ප්රවීණයෙකි. GBG සමාගමක් වන Loqate හි ස්ථාන බුද්ධි අධ්යක්ෂ ලෙස, Furneaux උපාය සහ නවෝත්පාදන සඳහා වගකිව යුතුය. ඔහු සිල්ලර හා ඊ-වාණිජ්ය විශේෂඥයෙකු ද වන අතර Loqate හි සිටියදී Nordstrom, Sephora, Kohl's, Ralph Lauren සහ Michaels ඇතුළු ප්රමුඛ පෙළේ ඊ-වාණිජ්ය සන්නාම සමඟ වැඩ කර ඇත. GBG හා සම්බන්ධ වීමට පෙර, Matthew Global Address (පසුව Trillium Software විසින් අත්පත් කර ගන්නා ලදී) සහ ගෝලීය ස්ථාන වලංගු කිරීමේ සේවාවක් සඳහා තනි වේදිකා ආකෘතියක් නිර්මාණය කිරීමට උපකාරී විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මේගන් ග්ලෝවර්
  BtoB ඉල්ලුම උත්පාදන අලෙවිකරුවෙකු, මේගන් මාර්ගගත සහ නොබැඳි අලෙවිකරණ නාලිකා භාවිතා කිරීම සඳහා මඟ පෙන්වීම් උත්පාදනය කිරීම සහ සංවෘත ව්යාපාර බවට පෝෂණය කිරීම පිළිබඳ ඔප්පු කළ වාර්තාවක් ඇත. සෙවුම් සහ සමාජ මාධ්ය අලෙවිකරණය, විකුණුම් සහයෝගීතාවය සහ පෝෂණය, ප්රමුඛ සුදුසුකම්, වෙබ් අඩවිය සහ බ්ලොග් පරිවර්තනය වැනි විශේෂතා ඇතුළත් වේ. මෙගන් දැනට අලෙවි අධ්යක්ෂක ලෙස කටයුතු කරයි RICS මෘදුකාංගය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් ග්රිග්ස්බි
  මයික් ග්රිග්ස්බි වසර 25 කට වැඩි කාලයක් අලෙවිකරණ විද්යාවට සම්බන්ධ වී සිටී. ඔහු අලෙවිකරණ පර්යේෂණ අධ්යක්ෂකවරයා විය මිල්වර්ඩ් බ්රවුන් හෙව්ලට් පැකාර්ඩ් සහ ගැප් හි නායකත්ව තනතුරු හෙබවීය. අලෙවිකරණ විද්යාව සහ දත්ත විශ්ලේෂණ අතින් ඉදිරියෙන් සිටින වෘත්තිකයන්ගේ අත්දැකීම් සම්භාරයක් ඇති ඔහු දැන් උපායමාර්ගික සිල්ලර විශ්ලේෂණ භාවිතයේ ප්රමුඛයා වේ. ඉලක්කගත පදනම. 
 
 
 
 
 
	    
  
  මයික් ගුන්ඩර්සන්
  Mike Gunderson යනු Respond Now LLC හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වන අතර එය කුඩා, මධ්යම සහ ව්යවසායක ව්යාපාරවලට සෘජු අලෙවිකරණය හරහා ඔවුන්ගේ අදහස් වෙළඳපොළට ගෙන ඒමට උපකාර වන සෘජු ප්රතිචාර නිෂ්පාදන ඉන්කියුබේටරය වේ. එහි නිෂ්පාදන අතර PostReminder, VoteReminder, සහ Respond Fast ඇතුළත් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් හැබිගර්
  මයිකල් හැබිගර් යනු වසර 6 ක පළපුරුද්දක් ඇති පළපුරුදු අන්තර්ගත ලේඛකයෙකු සහ අලෙවිකරුවෙකි. දැනට ජ්යෙෂ් marketing අලෙවිකරණ විශේෂ ist යෙක් FollowUpFred. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකා හීත්
  මයිකා හීත් නිෂ්පාදන පර්යේෂණ සහ සංවර්ධන අධ්යක්ෂක වේ තාර්කික පිහිටීම, ඔරිගන් හි මූලස්ථානය වන Inc. 500 සමාගමක් රට පුරා කාර්යාල ඇත. ආයතනය විශාල සහ කුඩා ව්යාපාර සඳහා පූර්ණ-සේවා PPC කළමනාකරණය, SEO සහ වෙබ් අඩවි නිර්මාණ විසඳුම් ලබා දෙන අතර Inc. සඟරාව විසින් ඇමරිකාවේ වැඩ කිරීමට හොඳම ස්ථානය ලෙස ශ්රේණිගත කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මිෂෙල් හෆ්
  මිෂෙල් ක්රියාකාරී මෘදුකාංගසමාගමේ ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරියා වන අතර සමාගමේ වෙළඳ නාමය, ඉල්ලුම සහ පාරිභෝගික ව්යාප්ති අලෙවිකරණ උත්සාහයන් අධීක්ෂණය කරයි. විකුණුම් බලකාය සහ ඔරකල් ඇතුළු වෙළඳපල ප්රමුඛ සමාගම්වලට තම ව්යාපාරය වර්ධනය කර ගැනීම සඳහා තාක්ෂණික විසඳුම් සමඟ සම්බන්ධ කිරීමට වසර 17 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති මිෂෙල් ඇක්ට්-ඔන් වෙත පැමිණේ. සමූහයේ අලෙවිකරණයේ වී.පී. ලෙස සේවය කිරීමෙන් පසුව මිෂෙල් සේල්ස්ෆෝර්ස් හි ඩේටා.කොම් අංශයේ ජී.එම්. විකුණුම් බලකායේ සේවය කිරීමට පෙර මිෂෙල් ඔරකල් හි ජ්යෙෂ් Director අධ්යක්ෂවරියක සහ ස්ටෙලන්ට් හි ජ්යෙෂ් Product නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ කළමනාකාරිනියක වූවාය (ඔරකල් විසින් අත්පත් කර ගන්නා ලදි). 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් ස්ටෙල්ස්නර්
  මයිකල් ස්ටෙල්ස්නර් නිර්මාතෘ වේ සමාජ මාධ්ය පරීක්ෂක, පොතේ කතුවරයා, ධවල පත්රිකා ලිවීම: පාඨකයන් ග්රහණය කර ගන්නේ කෙසේද සහ ඔවුන් නිරතුරුව තබා ගන්නේ කෙසේද සහ සමාජ මාධ්ය අලෙවිකරණ කර්මාන්ත වාර්තාව, සහ සමාජ මාධ්ය සාර්ථක සමුළුව වැනි විශාල සමුළු පිටුපස සිටින පුද්ගලයා. නව්ය චින්තන නායකයෙකු සහ පළපුරුදු අලෙවිකරුවෙකු ලෙස, ස්ටෙල්ස්නර් සමාජ මාධ්ය නායකයින්ගේ සහ ව්යාපාර අලෙවිකරණ විශේෂඥයින්ගේ පූර්ණ ගෞරවය ලබා ඇත. මාස 18කට අඩු කාලයකදී, SocialMediaExaminer.com ළදරු වියේ සිට දෛනික විද්යුත් තැපැල් ග්රාහකයින් 94,000කට අධික සංඛ්යාවක් දක්වා වර්ධනය වූ අතර දැන් මාසික පාඨකයන් 600,000කට වැඩි ප්රමාණයක් සහ විද්යුත් තැපැල් ග්රාහකයින් 150,000කට වඩා සිටී. Stelzner උගන්වන මූලධර්මයන්ම ඔහුට කර්මාන්ත දෙකෙහිම ප්රමුඛ විශේෂඥයෙකු බවට පත් කළ ඉතා සාර්ථක ව්යාපාර දෙකක් ගොඩනගා ගැනීමට ඔහුට උපකාර කළ සංකල්ප වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මාර්තා ජේම්සන්
  මාර්තා ජේම්සන් යනු අන්තර්ගත සංස්කාරකවරියකි රචනය සහ ඇකඩමික් බ්රිට්ස්. ලිවීමට ඇති ඇල්ම සොයා ගැනීමට පෙර මාර්තා වෙබ් නිර්මාණකරුවෙකු සහ කළමනාකරුවෙකු ලෙස සේවය කළාය. ඇගේ ප්රමුඛතා වන්නේ ඇගේ අත්දැකීම්, අභිප්රේරණය සහ දැනුම වැනි බ්ලොග් වල පා readers කයන්ට උපකාර කිරීමයි මූලාරම්භය. 
 
 
 
 
 
	    
  
  මයික් ජෝන්ස්
  කෙටි යෙදුම සඳහා ගෙවුම් සෙවීමේ සහකාර අධ්යක්ෂ ලෙස, මයික් ප්රවීණ ඩිජිටල් මාධ්ය අලෙවිකරුවෙකු වන අතර ගෙවන සෙවුම් ව්යාපාර සඳහා උපායමාර්ගිකයෙකි. ඔහු සෙවුම් යන්ත්ර අලෙවිකරණ අත්දැකීම් පිළිබඳ වසර පහක පළපුරුද්දක් ගෙන එන අතර $10M+ ඉක්මවන ප්රචාරක අයවැය නිර්මාණය කර කළමනාකරණය කර ඇත. මයික් විසින් සෙවුම් 360, ගූගල් දැන්වීම් සංස්කාරකය සහ මයික්රොසොෆ්ට් ඇඩ් එඩිටර් ඇතුළු බහු කළමනාකරණ වේදිකා හරහා පුළුල් ලෙස ක්රියා කරමින් සේවාලාභියාගේ ව්යාපාරික අරමුණු සමඟ පෙළගැසෙමින් උපායමාර්ගික SEM ව්යාපාර සහ නිර්මාණාත්මක සංවර්ධනය ක්රියාත්මක කිරීම සම්බන්ධීකරණය කර නායකත්වය දී ඇත. ජෝර්ජ් පෙන්සිල්වේනියා ප්රාන්ත විශ්ව විද්යාලයෙන් අලෙවිකරණය පිළිබඳ විද්යාවේදී උපාධිය ලබා ගත්තේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මාග්රට් ලී
  මාග්රට් යනු වසර 14කට වැඩි ක්ෂේත්ර පළපුරුද්දක් ඇති පළපුරුදු අලෙවිකරණ වෘත්තිකයෙකි, ඇයගේ උපායමාර්ගික දැක්ම සහ නායකත්ව දක්ෂතාවය සඳහා ප්රසිද්ධය. B2B අලෙවිකරණය සහ PR උපාය මාර්ග සහ ක්රියාත්මක කිරීම, අලෙවිකරණයේ සුසංයෝගය, විකුණුම් සහ නිෂ්පාදන කාර්යයන් සහ විකුණුම් කණ්ඩායම් සවිබල ගැන්වීම සඳහා පත්කිරීම් සැකසීමේ පුරෝගාමී ශිල්පීය ක්රම ඇතුළු විවිධ අලෙවිකරණ අංශ හරහා ඇයගේ ප්රවීණත්වය විහිදේ. අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග නැවත නිර්වචනය කරන දත්ත මත පදනම් වූ විශ්ලේෂණ පද්ධති ගොඩනැගීම සම්බන්ධයෙන් ඇය දූරදර්ශී ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් කෝර්සුන්ස්කි
  ව්යවසායකත්ව සහ ෆෝචූන් 500 සමාගම් අත්දැකීම්වල විවිධාකාර සම්මිශ්රණයක් ඇති මයිකල් කෝර්සුන්ස්කි හට අද්විතීය අලෙවිකරණ විශ්ලේෂණ, චර්යාත්මක ඉලක්ක, සහ තාක්ෂණය සහ ප්රේක්ෂක කළමනාකරණ කුසලතා ඇති අතර එමඟින් ඔහුට රිය පැදවීමට උපකාරී වේ. MGID Inc. එක්සත් ජනපදයේ වර්ධනය එම්.ජී.අයි.ඩී වලට පෙර, වෙළඳ නාම සහ නියෝජිත හවුල්කරුවන් සඳහා අන්තයේ සිට ඩිජිටල් විසඳුම් ලබා දෙන වෙළඳ ප්රචාරණ තාක්ෂණ සහ අලෙවිකරණ සමාගමක් වන ඕඩියන්සෙක්ස් හි ජ්යෙෂ් vice උප සභාපති තනතුරක් කෝර්සුන්ස්කි දැරීය. කාර්ය සාධනය මත පදනම් වූ දැන්වීම්කරුවන් සඳහා සමාගම බුද්ධිමත් උපාය මාර්ග සහ ගතික නවෝත්පාදන විසඳුම් ලබා දුන්නේය. පසුගිය දශක දෙක තුළ, කෝර්සුන්ස්කි සයිබර් ඩෙෆෙන්ඩර්, ලෙගසි ඉන්ටරැක්ටිව්, බිඩ්ස්, මොඩ්නික් සහ වෙනත් ආයතනවල ජ්යෙෂ් leadership නායකත්වය සහ උපායමාර්ගික තනතුරු දරා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මෙලිනා කොයිචෙවා
  Melina Milengo හි අලෙවිකරණ මෙහෙයුම් කළමනාකාරිනිය වන අතර, දේශීයකරණය සහ ජාත්යන්තර වෙළඳපල උපාය මාර්ග පිළිබඳ විශේෂඥ 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මැක්ස් කොසියොලෙක්
  මැක්ස් එහි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ වර්ණාවලිය — සන්නාම සඳහා කේත රහිත සංවාද අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීය වේදිකාව පාරිභෝගිකයන් සෙවීම, සමාජීය සහ ප්රදර්ශනයට පරිවර්තනය කිරීම. Spectrm chatbot විශ්ලේෂණ, අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණ විසඳුම් සහ සංවාද AI මඟින් පාරිභෝගික අත්දැකීම් පරිමාණයෙන් පුද්ගලීකරණය කිරීම පහසු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මැක්ස් ක්රෙමර්
  Max Kremer යනු සම-නිර්මාතෘ සහ CTO ය අත්හදා බැලීම, වෙබ් විශ්ලේෂණ සැකසීම සඳහා දෘශ්ය සංස්කාරකයකි. මැක්ස් ලයිව්ස් කන සහ හුස්ම ගැනීමේ තාක්ෂණය, යතුරුපැදි, සහ මෑතදී, ඔබ විසින්ම අලුත්වැඩියා කිරීමේ ව්යාපෘති. ඔහු ශීත රැවුලකට රොක් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මුකුන්ඩ් ක්රිෂ්ණා
  නව පදයක් සහ සංකල්පයක් වන ඇඩ්වාකාසි අලෙවිකරණය අලෙවිකරණ වසම තුළ දෝංකාර දෙන බව මුකුන්ඩ් වටහා ගත්තේය. එමඟින් සමාජ මාධ්ය නාලිකා හරහා සන්නාම අන්තර්ගතයන් කාබනිකව ලබා දීම සඳහා සන්නාම උපදේශකයින් නිර්මාණය කිරීමේ අදහස පිළිබිඹු විය. මෙම සිතුවිල්ල මනසේ තබා ගනිමින් මුකුන්ඩ් ආරම්භ කළේය සොක්සෝ එන්ටර්ප්රයිසස් හි සේවකයින්, හවුල්කරුවන් සහ ගනුදෙනුකරුවන්ගේ හමුදාව සමාජ මාධ්යයන්හි සන්නාම උපදේශකයින් සහ ක්ෂුද්ර බලපෑම්කරුවන් ලෙස සම්බන්ධ කිරීම හා උත්තේජනය කිරීම සඳහා සරල නමුත් බලවත් වෙබ් වේදිකාවක් සහ සන්නාම සහිත ජංගම නිෂ්පාදනයක් නිර්මාණය කිරීමේ අදහස ද ඇතුළත් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් ලින්ඩ්සාර්
  Mikel යනු ජාල යටිතල පහසුකම් සැලසුම් කිරීමේ සිට VOIP සහ දුරකථන හරහා අභිරුචි වෙබ් යෙදුම් සංවර්ධනය සහ සාර්ථක SaaS ව්යාපාර පවත්වාගෙන යාම දක්වා වූ අත්දැකීම් සහිත අනුක්රමික ව්යවසායකයෙකි. ඔහු එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා සහ නිර්මාතෘවරයාය StoreConnect, Salesforce සමඟින් ලොව බලවත්ම SMB eCommerce විසඳුම සපයන Salesforce AppExchange විසඳුමක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයික් මැන්ඩෙල්
  සමාජ මාධ්ය තරුව සහ නීතිඥ මයික් මැන්ඩෙල් ඔහුගේ සබැඳි පැමිණීම පුද්ගලයන් සිය ගණනක සිට මිලියන 11කට අධික අනුගාමිකයන් දක්වා පරිවර්තනය කළේය. ඔහුගේ නව මාර්ගගත පාඨමාලාව කුඩා ව්යාපාර, ආරම්භකයින් සහ ව්යවසායකයින්ට වෛරස් බවට පත්වන ආකාරය උගන්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  
	   ඉන්ස්ටග්රෑම්  

 
 
 
 
	    
  
  මාරියස් මාකස්
  Marcus Media Network සහ MarcusADS Advertising Agency හි ප්රධාන විධායක නිලධාරී සහ නිර්මාතෘ Marcus Marius, තොරතුරු තාක්ෂණ සහ මෝටර් රථ කර්මාන්තයේ පළපුරුදු චරිතයකි. විවිධ ස්ථානවල ඉහළ අධිකාරී වෙබ් අඩවි විශාල ප්රමාණයක් සහ ප්රධාන සමාගම් සමඟ සහයෝගීතාවයේ ශක්තිමත් ඉතිහාසයක් ඇති ඔහු, විකුණුම් සහ අලෙවිකරණයේ සැලකිය යුතු බලපෑමක් ඇති කරන අතරම LinkedIn හි සම්බන්ධතා ගොඩනැගීමට, හවුල්කාරිත්වයන් ඇති කර ගැනීමට සහ වෘත්තීය මිත්රත්වයන් පෝෂණය කිරීමට විශිෂ්ටයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් මැක්සිමොෆ්
  මම Belkins, #1 ශ්රේණිගත B2B ප්රමුඛ උත්පාදන නියෝජිතායතනය සහ Google Startups Fund විසින් සහාය දක්වන විද්යුත් තැපැල් විසඳුම් වේදිකාවක් වන Folderly හි සම-නිර්මාතෘ වෙමි. B2B විකුණුම් සහ අලෙවිකරණයේ වසර දහයකට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති මම විකුණුම් තාක්ෂණය, හොඳම පන්තියේ සේවාවක් සැපයීම සහ කර්මාන්තය පරිවර්තනය කරන නිෂ්පාදන ගොඩනැගීම කෙරෙහි ඇදහිය නොහැකි තරම් උද්යෝගිමත් වෙමි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Mary McKeown-Christie
  
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මෝර් මාස්ටර්
  Mór Mester යනු අලෙවිකරණ ප්රධානියාය ස්වයංක්රීයකරණය, භාවිතයට පහසු ඊමේල් අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය SaaS. ඔහුගේ මෙහෙවර වන්නේ කුඩා ව්යාපාර සහ නියෝජිතායතනවලට ඵලදායිතාව සහ එහි ප්රතිඵලයක් ලෙස ආදායම වැඩි කිරීම සඳහා අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය ක්රියාත්මක කිරීමට උපකාර කිරීමයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මාර්ක් මොන්ටිනි
  ප්රධාන ප්රති Results ල නිලධාරී මාර්ක් මොන්ටිනි m2M උපායමාර්ග, ඇට්ලන්ටා හි පිහිටි ෆ්රැන්චයිස් අලෙවිකරණ සමාගමක් වන අතර ඔවුන්ගේ ගනුදෙනුකරුවන්ගේ මූලික මට්ටම වර්ධනය කිරීම සඳහා තාක්ෂණය, අලෙවිකරණය සහ දත්ත උපායමාර්ගිකව ඒකාබද්ධ කිරීම පිළිබඳ විශේෂ izes තාවයක් දක්වයි. සම්පුර්ණයෙන්ම ඒකාබද්ධ වූ බෙදා හරින ලද අලෙවිකරණ වැඩසටහන් ගෘහ නිර්මාණ ශිල්පයට ඇති හැකියාව ගැන දන්නා මාක්, ෆ්රැන්චයිස්, ෆෝචූන් 500 සමාගම්, ආරම්භක, ලාභ නොලබන සහ දේශපාලන සංවිධාන පවා ආදායම වැඩි කිරීමට උදව් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  නයෝමි චිබානා
  නයෝමි චිබානා පුවත්පත් කලාවේදියෙකි විස්මේදෘශ්ය ඉගෙනුම් මධ්යස්ථානය. ජර්මනියේ හැම්බර්ග් විශ්ව විද්යාලයෙන් ජනමාධ්ය හා මාධ්ය පිළිබඳ ශාස්ත්රපති උපාධියක් ලබා ඇති ඇය වසර ගණනාවක් ප්රමුඛ ලතින් ඇමරිකානු දේශපාලන විමර්ශන සඟරාවක සංස්කාරකවරියකි. අන්තර්ක්රියාකාරී දිගුකාලීන ආඛ්යාන මාධ්යයේ මෑත කාලීන ප්රවණතා පිළිබඳව පර්යේෂණ කිරීමට අමතරව, ඇය සංචාරය කිරීමට සහ වෙනත් සංස්කෘතීන් ගැන ඉගෙන ගැනීමට ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මරිසා නෙග්රි
  මරිසා නෙග්රි පූර්ණ කාලීන ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ගුරු සහ අර්ධකාලීන සිදුවීම් සැලසුම්කරුවෙකි. මරිසා ජෝර්ජියා විශ්ව විද්යාලයෙන් වෙළඳ ප්රචාරණය, සමාජ විද්යාව සහ නව මාධ්ය යන අංශයන්හි ව්යාපාර සංවර්ධනය, ඩිජිටල් අලෙවිකරණය, දැන්වීම් / පීආර් සහ ඉලෙක්ට්රොනික් ආර්ට්ස්, පැරාමවුන්ට් පික්චර්ස්, ටර්නර් බ්රෝඩ්කාස්ටිං වැනි සමාගම් සමඟ ආයතනික හා කඩ සාප්පු අත්දැකීම් ලබා ඇත. සහ සාෂේ සිදුවීම්. මුලින් නිව්යෝර්ක් සිට පැමිණි අතර වෙරළ දෙකම වටා ගමන් කළ ඇය දැන් මිඩ්ටවුන් ඇට්ලන්ටා නිවසට කැඳවයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  මාරියා නොවිකෝවා
  Maria Xenoss හි ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරිනිය වන අතර NYC-පාදක AdTech & MarTech මෘදුකාංග සංවර්ධන සමාගමෙහි ප්රමුඛ විකුණුම් සහ අලෙවි කණ්ඩායම් වේ. කර්මාන්තය පිළිබඳ ගැඹුරු අවබෝධයක් ඇතිව, මාරියා ප්රමුඛ පෙළේ ව්යවසායන්ට ඔවුන්ගේ අභිරුචි විසඳුම් සංවර්ධනය පිළිබඳ දැනුවත් තීරණ ගැනීමට හැකි බව සහතික කරමින් ගැඹුරු අන්තර්ගතයන් සමඟ නවතම තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය සමඟ රැඳී සිටීමට උදවු කරයි. ඇඩ්ටෙක් සහ මාර්ටෙක් ගැන දැඩි උනන්දුවක් දක්වන මාරියා ඩිජිටල් අලෙවිකරණයේ දශකයකට ආසන්න කාලයක් ගත කර ඇත. ඇය Google සහතික කළ අලෙවි කරන්නියකි, විවිධ කර්මාන්ත ප්රජාවන්ගේ ක්රියාකාරී සාමාජිකාවක් සහ IAB Tech Lab කවුන්සිලයේ සාමාජිකාවකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මොහ්සින් අලි
  මොහ්සින් හදවතින්ම උපදේශකයෙක් සහ ගුරුවරයෙක්. ඔහු වසර දහයක් තිස්සේ කර්මාන්තයේ යෙදී සිටින අතර, ඩිජිටල් අලෙවිකරණය හරහා මිනිසුන්ට ඔවුන්ගේ අරමුණු සාක්ෂාත් කර ගැනීමට උපකාර කරයි. එය වැඩි තදබදයක් ලබා ගැනීම හෝ වඩා හොඳ පරිවර්තනයක් පමණක් නොවේ - එය ඔබේ ප්රේක්ෂකයින්ට ඔබ කළ යුතු දේ තේරුම් ගැනීමට හැකි වන පරිදි ඔබේ පණිවිඩය ඵලදායී ලෙස සන්නිවේදනය කිරීමට ඔබට හැකි බව සහතික කර ගැනීමයි! 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මාර්ක් පැක්හැම්
  මාර්ක් පැක්හැම් 2016 ජූලි මාසයේදී ඩිජීකර්ට් ආයතනයට සම්බන්ධ වූ අතර සන්නාම උපායමාර්ගය, නායකත්ව පරම්පරාව, චින්තන නායකත්වය, අන්තර්ගත උපායමාර්ගය, මහජන සම්බන්ධතා, ඩිජිටල් අලෙවිකරණය සහ විශ්ලේෂක සම්බන්ධතා අධීක්ෂණය කළේය. Salesforce.com, Microsoft, Verizon, සහ Abbott වැනි සමාගම් සමඟ ගෝලීය අලෙවි කටයුතු සඳහා නායකත්වය දුන් ඔහු උපායමාර්ගික අලෙවිකරුවෙකු සහ ගෝලීය සන්නාම කළමනාකරුවෙකු වශයෙන් වසර 20 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ලබා දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් පෙග්ස්
  මයිකල් පෙග්ස් එහි නිර්මාතෘවරයාය මාක්ස් මාධ්ය, SEO සහ අන්තර්ගත අලෙවිකරණය පිළිබඳ විශේෂ izing වූ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයකි. මාක්ස් වලට පෙර, පෙග්ස් ගූගල් හි ව්යාපාර සංවර්ධනය, ඩිජිටල් මාධ්ය සහ වෙළඳ ප්රචාරණ හවුල්කාරිත්වය පිළිබඳ කටයුතු කළේය. ඔහු බ්ලොග්කරුවෙකු සහ පොඩ්කාස්ටර්වරයෙකි, අයිටියුන්ස් ටොප් 10 නව සහ කැපී පෙනෙන පොඩ්කාස්ට් යූ විශ්ව විද්යාලයේ සත්කාරකත්වය දරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මාරියෝ පෙෂෙව්
  Mario Peshev යනු Shopify හි ක්රියාත්මක වන ඊ-වාණිජ්ය වේදිකා සඳහා ප්රමුඛ පෙළේ පසු මිලදී ගැනීමේ ස්වයංක්රීය විසඳුමක් වන Rush.app හි අලුතින් පත් කරන ලද ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ. 2023 ජුනි මාසයේදී සමාගම නිවේදනය කළේ සාර්ථක සහ කීර්තිමත් ව්යවසායකයෙකු සහ ව්යාපාරික උපදේශකයෙකු වන පෙෂෙව් එහි නව ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ලෙස සමාගමට සම්බන්ධ වූ බවයි. Peshev හට ව්යවසායකත්වයේ පොහොසත් ඉතිහාසයක් ඇත, ඉලක්කම් හතකින් යුත් ව්යාපාර කිහිපයක් සාර්ථකව ගොඩනගා ඇත. ඔහු දක්ෂ දේවදූත ආයෝජකයෙකි, ව්යාපාර 400කට වඩා වැඩි ප්රමාණයකට ඔවුන්ගේ ක්රියාවලීන් පරිමාණය කිරීමට සහ ශෝධනය කිරීමට උපකාර කර ඇති දැනුමැති ව්යාපාරික උපදේශකයෙකි, සහ විශ්ව විද්යාල 30කට අධික ප්රමාණයක කෘති ප්රදර්ශනය කර ඇති දක්ෂ කතුවරයෙකි. මාරියෝ ප්රකාශනයේ සිට ෆින්ටෙක්, සෞඛ්ය සේවා, ඊ-වාණිජ්යය සහ තවත් බොහෝ කර්මාන්ත සඳහා සේවා සපයන ගෝලීය වර්ඩ්ප්රෙස් ඒජන්සියක් වන ඩෙව්රික්ස් හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ද වේ. Peshev විසින් Growth Shuttle උපදේශනය හරහා සහ දේශීය සහ ගෝලීය අභිලාෂක තාක්ෂණවේදීන්ට ශිෂ්යත්ව, සීමාවාසික සහ අධ්යාපන අවස්ථා ලබා දීමෙන් ඥානවන්ත උපදෙස් සමඟින් ව්යවසායකයින් සවිබල ගන්වයි. මාරියෝ ද SeedBlink සමඟ දේවදූත ආයෝජකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
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  මධු පුරානික්
  මධු පුරානික් එහි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ Revlitix, ආදායම් කණ්ඩායම් සඳහා විශ්ලේෂණ ස්වයංක්රීය කිරීමට AI භාවිතා කරන ආදායම් විශ්ලේෂණ වේදිකාවකි. ඔහු ආරම්භක, B2B අලෙවිකරණය, ආදායම් අලෙවිකරණය, අලෙවිකරණ විශ්ලේෂණ සහ SaaS මෙවලම් සම්බන්ධ කරුණු පිළිබඳ ඔහුගේ අදහස් බෙදා ගැනීමට ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මෙහුල් රාජ්පුත්
  මෙහුල් රාජ්පුත් එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියෙකි මනස්කාන්තය, ගෝලීය සේවාදායකයින් සඳහා iOS සහ Android වේදිකාවල ජංගම යෙදුම් සංවර්ධන සේවා සපයන සමාගමකි. ඔහු ජංගම තාක්ෂණයන්, යෙදුම් සංවර්ධනය, ආරම්භක, ව්යවසායකත්වය සහ ජංගම යෙදුම් අලෙවිකරණය පිළිබඳ ලිවීමට ප්රිය කරයි. ඔහු ව්යවසායකයා, හෆින්ටන් පෝස්ට්, බිස්නස්.කොම්, ටෙක් කොක්ටේල්, සයිට්ප්රෝ නිවුස්, ඉන් 42, බිස්නස් 2 කොමියුනිටි සහ තවත් බොහෝ අය සඳහා නිත්ය දායකයෙක් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් රේ
  මයිකල් යනු සමාජ මාධ්ය අධ්යක්ෂවරයාය STIR වෙළඳ ප්රචාරණය සහ ඒකාබද්ධ අලෙවිකරණය. සමාජ මාධ්ය යනු ඔහුට රැකියාවකට වඩා වැඩි යමක් වන අතර, එය මයිකල්ට ඔහුගේ නිර්මාණශීලිත්වය, විශ්ලේෂණාත්මක මනස සහ පාරිභෝගික සේවය කෙරෙහි ඇති ආදරය යන දෙකම ඒකාබද්ධ කිරීමට ඉඩ දී ඇති අතර එය සැමවිටම අභියෝගාත්මක හා කිසි විටෙකත් කම්මැලි නොවේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් රෙනෝල්ඩ්ස්
  මම දශක දෙකකට වැඩි කාලයක් ව්යවසායකයෙකු වී ඇති අතර ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයක්, මෘදුකාංග සමාගමක් සහ වෙනත් සේවා ව්යාපාර ඇතුළුව විවිධ ව්යාපාර ගොඩනඟා විකුණා ඇත. මගේ ව්යාපාරික පසුබිමේ ප්රතිඵලයක් ලෙස, ව්යාපාරයක් ආරම්භ කිරීම, හෝ ව්යාපාරයක් ගොඩ නැගීම සහ ප්රශස්ත කිරීම ඇතුළු සමාන අභියෝග සමඟ මම බොහෝ විට මගේ ගනුදෙනුකරුවන්ට උදවු කරමි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Manash Sahoo
  Manash හට සේවා විසඳුම් ලෙස මෘදුකාංග සංවර්ධනය කිරීම, පරිමාණය කිරීම සහ ඒකාබද්ධ කිරීම සම්බන්ධයෙන් වසර 30කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. හි සම-නිර්මාතෘ සහ හවුල්කරු ලෙස DK New Media, Manash ඔවුන්ගේ සේවාදායකයා සහ අභ්යන්තර සංවර්ධන කුසලතා ඇගයීම සහ සංවර්ධනය කිරීම, ස්වයංක්රීය විසඳුම් සඳහා ප්රමුඛත්වය දීම සහ ක්රියාත්මක කිරීම සහ සංකීර්ණ, පරිමාණය කළ හැකි ඒකාබද්ධතා සංවර්ධනය කිරීම සඳහා වගකිව යුතුය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයික් සල්ඩි
  සියලුම පාරිභෝගික සාර්ථකත්වය, සහාය, සේවා සහ හවුල්කාරිත්වයන් සඳහා වගකිව යුතුය පූර්විකාව. Preact යනු වලාකුළු මත පදනම් වූ පාරිභෝගික සාර්ථක සේවාවක් වන අතර එය දායකත්ව මෘදුකාංග සමාගම්වලට පාරිභෝගිකයින්ගේ ජීවිත කාලය උපරිම කර ගැනීමට උපකාරී වේ. විශාල දත්ත විශ්ලේෂණ, චර්යාත්මක විද්යාව සහ යන්ත්ර ඉගෙනීම භාවිතා කරමින් පූර්ව ආකෘති භාවිතය සහ හැසිරීම් රටා. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  මැතිව් ෂ්මෝල්ට්
  මැතිව් ෂ්මෝල්ඩ් 2009 සිට අන්තර්ජාල අලෙවිකරුවෙකි. ඔහු එහි නිර්මාතෘවරයාය ohthethingsyoucanbuy.com, ඔහු විස්මිත නිෂ්පාදන ගැන රිද්මයානුකූල ස්ථානයකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් ෂුල්ට්ස්
  අලෙවිකරණය සහ ව්යාපාර සංවර්ධනය සඳහා මයිකල් ෂුල්ට්ස් නායකත්වය දෙයි ක්ලියර්ස්ලයිඩ්. ක්ලියර්ස්ලයිඩයට පෙර, ඔහු ඩොක්සිසින් හි උපායමාර්ගික සන්ධානවල වීපී ලෙස සේවය කළ අතර, එහිදී ඔහු වසර තුනක වේගවත් වර්ධනයක් යටතේ සමාගමේ ප්රධාන හවුල්කාරිත්වයන් සහ වැඩසටහන් කළමනාකරණය කළේය. ප්ලේස්වෙයාර් වෙබ් සම්මන්ත්රණ අත්පත් කර ගැනීමෙන් පසුව මයිකල් මයික්රොසොෆ්ට් කෝපරේෂන් සමඟ විවිධ සාස් නිෂ්පාදන කළමනාකරණය සහ අලෙවිකරණ කාර්යභාරය වෙනුවෙන් ගත කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මැට් ෂනහාන්
  මැට් ෂනහාන් CMO හි සිටී අසූකා, පාරිභෝගිකයින්ගේ සාර්ථකත්වයට අතිශයින් වැදගත් වන සමාජ, ඊමේල්, අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය හෝ CRM පද්ධති ඇතුළුව SaaS යෙදුම් අතර වැඩ ප්රවාහය ස්වයංක්රීය කිරීමට ව්යාපාරවලට උදව් කරන සමාගමකි. ඇක්සෙන්චර් සිට ආරම්භක දක්වා තාක්ෂණ ක්ෂේත්රයේ වසර 30 කට ආසන්න පළපුරුද්දක් මැට්ට ඇත. ඔහු ආරම්භයේ සිටම ආරම්භක මහජන ඉදිරිපත් කිරීම් හරහා ලේඛනයේ නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ හා කළමනාකරණයේ වී.පී. ලෙසත් මෑතකදී බාලදක්ෂ විශ්ලේෂණ සඳහා උපාය මාර්ග සම-නිර්මාතෘ සහ එස්.වී.පී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයිකල් ෂියර්
  මයිකල් යනු අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂවරයාය ශුද්ධ ප්රති Results ල. මයිකල් යනු නිර්මාණාත්මක, උපායමාර්ගික හා නවෝත්පාදන අලෙවිකරණ තාක්ෂණවේදියෙකි, ඔහු රටා හඳුනා ගැනීමෙන්, නිර්මාණාත්මක විසඳුම් සංවර්ධනය කිරීමෙන් සහ අලෙවිකරණ සහ විකුණුම් අරමුණු සඳහා සන්නාම පිළිබඳ දැනුවත්භාවය ගොඩනැගීම සඳහා නවීනතම තාක්ෂණය යොදා ගනිමින් සාර්ථකත්වය අත්කර ගනී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මැට් ස්ටෝන්
  මැට් ස්ටෝන් යනු රක්ෂණ සහ උකස් කර්මාන්ත සඳහා ප්රමුඛ දත්ත හවුල්කරුවෙකු වන Verisk Marketing Solution හි අලෙවිකරණයේ ජ්යෙෂ්ඨ උප සභාපති වේ. Matt හට SaaS ආරම්භකයින් සහ ගෝලීය තාක්ෂණ සන්නාම සඳහා රියදුරු පක්ෂපාතිත්වය, මාර්ගගත අත්පත් කර ගැනීම සහ ආදායම වසර 25 ක පළපුරුද්දක් ඇත. Verisk ව්යාපාරයක් වන Jornaya හා සම්බන්ධ වීමට පෙර Matt Photon, 1E සහ Real Capital Analytics හි විධායක භූමිකාවන් දැරීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මොලි ස්ටොවෝල්ඩ්
  මම මොලී, අන්තර්ගත ලේඛකයෙක් ක්රියාවලිය වීදිය සංවර්ධන අධ්යයන සහ ස්පාඤ්ඤ පිළිබඳ පළමු පන්තියේ ගෞරව උපාධියක් සමඟ. මම ලිවීමට කොතරම් ප්රිය කරනවාද යත් මට මගේම බ්ලොග් අඩවියක් ඇත, එහිදී මම කැමති සෑම දෙයක් ගැනම ලියන්නෙමි; තනිව ගමන් කිරීමේ සිට සිහිකල්පනාවෙන් ජීවත් වීම දක්වා. එය පරීක්ෂා කරන්න mollystovold.com. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මැක්ස් සුඩින්
  මැක්ස් යනු පාරිභෝගික සාර්ථකත්වයේ නායකත්වයයි පුෂ්වුෂ්. ඔහු SMB සහ ව්යවසාය ගනුදෙනුකරුවන්ට ඉහළ රඳවා තබා ගැනීමක් සහ ආදායමක් ලබා ගැනීම සඳහා ඔවුන්ගේ අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණ ව්යාපෘති වැඩි දියුණු කිරීමට ඉඩ සලසයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මයික් Szczesny
  Mike Szczesny යනු EDCO සම්මාන සහ විශේෂතාවල හිමිකරු සහ උප සභාපති, සේවක පිළිගැනීමේ නිෂ්පාදන, සන්නාමගත වෙළඳ භාණ්ඩ සහ මලල ක්රීඩා සම්මාන සඳහා කැපවූ සැපයුම්කරුවෙකි. වැඩ සංවත්සර සම්මාන වැනි ඔවුන්ගේ සේවකයන්ට කෘතඥතාව සහ අගය ප්රකාශ කිරීමට සමාගම්වලට අමතර සැතපුමක් යාමට උපකාර කිරීමට EDCO සතු හැකියාව ගැන Szczesny ආඩම්බර වේ. ඔහු පදිංචිව සිටින්නේ ෆ්ලොරිඩාවේ Fort Lauderdale හි ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මාර්ක් ටැනර්
  සම-නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන මෙහෙයුම් නිලධාරී ලෙස මාර්ක් ක්විල්ර්ගේ විකුණුම් සහ මෙහෙයුම් කළමනාකරණය කරන අතර මුළුමනින්ම දුරස්ථ, ගෝලීයව බෙදා හරින ලද විකුණුම් කණ්ඩායමක් ගොඩනැගීමට උදව් කර ඇත. ගූගල් හි දී, ඇන්ඩ්රොයිඩ් හි ගූගල් ප්ලේ පොත් සහ ඊ-පොත් සඳහා හේතු වූ බොහෝ ප්රකාශක හවුල්කාරිත්වයන් නිර්මාණය කිරීමට ඔහු උදව් කළේය. ඔහු 2013 දී නැවත ඕස්ට්රේලියාවට සංක්රමණය වූ අතර, ලේඛන හරහා ව්යාපාර සන්නිවේදනය නව සොයා ගැනීම සඳහා සම-නිර්මාතෘ ඩිලන් බාස්කින් සමඟ ක්විල්ර් ආරම්භ කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මයික් ටිරෝන්
  මයික් යනු ජ්යෙෂ් Digital ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපායමාර්ග ist යා ය ආර් 2 අයි. ඔහු අන්තර්ගතය කෙරෙහි ඇදහිය නොහැකි තරම් ඇල්මක් දක්වයි; එය නිර්මාණය කිරීම, අලෙවිකරණය, පරිභෝජනය, විශ්ලේෂණය සහ වැඩිදියුණු කිරීම. ලිඛිත උපාධියක් සහිත ස්වාභාවික සන්නිවේදකයෙකු ලෙස, ඡායාරූප සමාගමක් හිමි වසර ගණනක් සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ලෝකයට ඇබ්බැහි වීමක් නිසා, මගේ අත්දැකීම් සහ ආශාවන් ජ්යෙෂ් digital ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපායමාර්ග .යෙකු ලෙස මනාව ඒකාබද්ධ වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මාධවී වෛද්ය
  මාධවි යනු බී 8 බී කර්මාන්තයේ වසර 2+ අත්දැකීම් සහිත නිර්මාණාත්මක අන්තර්ගත ලේඛකයෙකි. පළපුරුදු අන්තර්ගත ලේඛිකාවක් ලෙස ඇගේ පරමාර්ථය වන්නේ ඇගේ අද්විතීය අන්තර්ගත ලිවීමේ කුසලතා තුළින් ව්යාපාරවලට වටිනාකමක් එක් කිරීමයි. ලිඛිත වචනයට ඇති ආදරයත් සමඟ තාක්ෂණය සහ ව්යාපාරික ලෝකය අතර භාෂාමය පාලමක් ඇති කිරීම ඇයගේ අරමුණයි. අන්තර්ගතය ලිවීමට අමතරව, ඇය තීන්ත ආලේප කිරීමට සහ පිසීමට ප්රිය කරයි! 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මික් විල්සන්
  රියෝ එස්.ඊ.ඕ හි පාරිභෝගික සාර්ථකත්වයේ උප සභාපති මික් විල්සන්. මික් යනු ඩිජිටල්, සීආර්එම් සහ දේශීය අලෙවිකරණය පිළිබඳ වසර 15+ අත්දැකීම් සහිත අන්තර්ක්රියාකාරී අලෙවිකරණ වෘත්තිකයෙකි. ඔහු රියෝ එස්.ඊ.ඕ හි පාරිභෝගික සාර්ථකත්ව කණ්ඩායමට නායකත්වය දෙන අතර සමාගම ආරම්භයේ සිටම එහි සිටියේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මැඩ්ලින් වින්ග්
  මැඩ්ලින් වින්ග්, කෝල් රේල් හි නිෂ්පාදන හා පාරිභෝගික අලෙවිකරණයේ අධ්යක්ෂකවරයා වන අතර, අභ්යන්තර හා ඩිජිටල් අලෙවිකරණය පිළිබඳ සියලු දේ කෙරෙහි ඇල්මක් දක්වයි. ගනුදෙනුකරුවන්ගේ සාර්ථකත්වයේ සහ ප්රජා ගොඩනැඟීමේ පසුබිමක් ඇති මැඩ්ලින් දැන් ඇගේ කාලය අවධානය යොමු කරන්නේ ගැනුම්කරුවන්ට ඔවුන්ගේ වඩාත්ම ව්යාකූල අලෙවිකරණ ගැටලු විසඳන විශිෂ්ට තාක්ෂණික නිෂ්පාදන සොයා ගැනීමට උදව් කිරීමට ය. ස්වයං ප්රකාශිත ඩිජිටල් නර්ඩ් ලෙස, කුඩා ව්යාපාරවලට සබැඳි පරිවර්තනය වැඩි කිරීමට සහ ප්රබල ප්රති .ල ලබා ගැනීමට දත්ත අතර තිත් සම්බන්ධ කිරීමට ඇය ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  මුහම්මද් යසින්
  සාම්ප්රදායික හා ඩිජිටල් මාධ්යයන් හරහා ප්රති results ල ලබා දෙන බහු නාලිකා වෙළඳ දැන්වීම් පිළිබඳ දැඩි විශ්වාසයක් ඇති මුහම්මද් යසින්, පර්ක් (www.perq.com) හි අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂකවරයා වන අතර ප්රකාශිත කතුවරයෙකි. INC, MSNBC, Huffington Post, VentureBeat, ReadWriteWeb, සහ Buzzfeed වැනි ප්රකාශනවල විශිෂ්ටත්වය වෙනුවෙන් ඔහුගේ කෘති හඳුනාගෙන තිබේ. මෙහෙයුම්, වෙළඳනාම පිළිබඳ දැනුවත්භාවය සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපායමාර්ග පිළිබඳ ඔහුගේ පසුබිම ප්රති results ල වශයෙන් පරිමාණ කළ හැකි මාධ්ය අලෙවිකරණ ව්යාපාර නිර්මාණය කිරීම හා ඉටු කිරීම සඳහා දත්ත පදනම් කරගත් ප්රවේශයකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  
	   ඉන්ස්ටග්රෑම්  

 
 
 
 
	    
  
  නටාලියා ඇන්ඩ්රේචුක්
  Nataliya Andreychuk යනු Life Sciences සහ Pharma Industries සඳහා Global MarTech සේවා සපයන්නා වන Viseven හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ. ඇය ඩිජිටල් ඖෂධ අලෙවිකරණය සහ ඩිජිටල් අන්තර්ගත ක්රියාත්මක කිරීම පිළිබඳ ඉහළම ප්රවීණයන්ගෙන් එකක් වන අතර ඇයගේ පටිය පිටුපස වසර 12 කට වැඩි ශක්තිමත් නායකත්වයක් ඇත. Andreychuk අලෙවිකරණ තාක්ෂණ ලෝකයේ ශක්තිමත්ම කාන්තා නායිකාවන් අතර වේ. තොරතුරු තාක්ෂණය, අලෙවිකරණය, විකුණුම් සහ ඖෂධ ක්ෂේත්රවල ඇයගේ පුළුල් පසුබිම ඇයව තරඟයෙන් වෙන් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  නේතන් බාර්නෙට්
  
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  නීල් බර්මන්
  නීල් බර්මන් එහි ආරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ඩෙලිව්රා, විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණ සේවා සැපයුම්කරුවෙකු සහ උපායමාර්ගික උපදේශනය. වසර 20 කට ආසන්න කාලයක් මෘදුකාංග කර්මාන්තයේ නියැලී සිටින බර්මන්, සේවාදායකයින්ට ඔවුන්ගේ කර්මාන්ත ජයග්රහණය කිරීමට උපකාරී වන නව්ය විසඳුම් සෙවීමේ දැඩි ආශාවකින් යුක්ත වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  නේට් බර්ක්
  නේට් බර්ක් 2011 දී ඩිජිනියස් ආරම්භ කළේය. ඔහු මුල් ඊ-වාණිජ්ය පුරෝගාමියෙකු හා ව්යවසායකයෙකු ලෙස හැඳින්වේ. 1997 දී සිය පළමු අන්තර්ජාල ව්යාපාරය දියත් කළ ඔහු දෙවරක් නම් කරන ලද අර්නස්ට් සහ වසරේ තරුණ ව්යවසායකයා වේ. ඔහු පරිගණක විද්යාව පිළිබඳ ශාස්ත්රවේදී උපාධියක් සහ ඇලබාමා විශ්ව විද්යාලයෙන් MBA උපාධියක් ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  නික් කැසාරස්
  නික් කැසාරස් නිෂ්පාදන ප්රධානියා වේ PolyientX - පාරිභෝගිකයින්ට, ප්රජාවන්ට සහ රසිකයින්ට ත්යාග ලබා දීමට Web3 මාර්ගය. LinkedIn සහ Twitter හි Nick සමඟ සම්බන්ධ වන්න. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  නේතන් චන්ද්ර
  නේතන් සම-නිර්මාතෘ වේ වෙලින්ක්, සමාජ මාධ්ය අධීක්ෂණය සහ ඉලක්කගත දැන්වීම් වේදිකාවක් වන අතර එය ස්ථාන පදනම් කරගත් සමාජ සංවාදවලින් වටිනාකමක් ගෙන යන අතර, නවීන සරල උපකරණ පුවරුවක් තුළ දැවැන්ත සමාජ දත්ත ප්රමාණයක් පෙරීමට අලෙවිකරුවන්ට ඉඩ සලසයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  නික් චැසිනොව්
  නික් චැසිනොව් යනු SaaS සමාගම් සඳහා තිරසාර, ආරක්ෂාකාරී සහ සංයුක්ත නිෂ්පාදන වර්ධනයක් විවෘත කරන වර්ධන අලෙවිකරණ ආයතනයක් වන Teknicks හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  නිර් ඩෙබී
  නිර ඩෙබී යනු සම-නිර්මාතෘ සහ විකුණුම් හා අලෙවිකරණ අංශ ප්රධානී වේ ගෝලීය-ඊ. නිර්ට අධි තාක්ෂණික හා මූල්ය අංශවල උපායමාර්ගික සැලසුම්කරණය සහ ව්යාපාර සංවර්ධනය පිළිබඳ වසර 10 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ග්ලෝබල්-ඊ සම-ආරම්භ කිරීමට පෙර ඔහු බැංකුවේ සිල්ලර උපාය මාර්ග ප්රධානියා ලෙස සේවය කිරීමෙන් පසු බැංකු හැපෝලිම් හි එස්.වී.පී., උපායමාර්ගික අංශ ප්රධානී සහ බිස්දෙව් ලෙස සේවය කළේය. ඔහුට MBA සහ B.Sc. ටෙල් අවිව් විශ්ව විද්යාලයෙන් ආර්ථික විද්යාව පිළිබඳ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  නිකොලා ජෝර්ජෙවික්
  නිකොලා ජෝර්ඩ්ජෙවික්, MD, අන්තර්ගත ප්රධානී MedAlertHelp.org. සර්බියාවේ සිට පැමිණි නිකොලා වෛද්යවරයකු වන අතර, 2018 දී මෙම ව්යාපෘතිය ආරම්භ කළේ අන් අයට, විශේෂයෙන් ජ්යෙෂ් .යන්ට උපකාර කිරීමට ඇති දැඩි ආශාව හේතුවෙනි. වෛද්ය ඇඟවීම් පද්ධති සමාලෝචනය කිරීමට අමතරව, ඔහු සෞඛ්යය, වයස්ගත වීම, විශ්රාම ගැනීම සහ ජ්යෙෂ් senior සම්බන්ධ වෙනත් මාතෘකා සඳහා කැප වූ බ්ලොග් අඩවියක් ද ලියයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  නටාසා ජුකනොවිච්
  අධ්යාපනයේ ආර්ථික විද්යා ist යෙකු වන නටාසා ජුකනොවිච් එහි විකුණුම් හා අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂකවරයා වේ වසම. එම්ඊ, අන්තර්ජාල වසම ක්රියාත්මක කරන ජාත්යන්තර තාක්ෂණික සමාගම ".ME." ඇය සිය මුළු වෘත්තියම බැංකු, සමාජ මාධ්ය, නායකත්වය සහ තාක්ෂණය යන මංසන්ධිවල ගත කර ඇති අතර එකවර විවිධ ස්ථාන තුනක සිටීමේ රහස සොයා ගැනීමට නිරන්තරයෙන් උත්සාහ කරයි. 
 
 
 
 
 
	    
  
  නේට් ගඩ්සිබාලෙව්
  නේට් එහි නිර්මාතෘවරයාය ඇම්ප්ලිෆයර්, පුද්ගලයන්ට සහ ව්යාපාරයන්ට ඔවුන්ගේ සමාජ මාධ්ය සටහන් ස්වයංක්රීයව උපලේඛනගත කිරීමෙන් සහ වැඩි මුදලක් උපයා ගැනීමට උදව් කරන සේවාවක්. නිෂ්පාදන කළමනාකරණය, ව්යාපාර සංවර්ධනය සහ ජාත්යන්තර වර්ධනයේ පසුබිමක් ඇති ඔහු අරමුණු කරන්නේ පුද්ගලයන්ට සහ ව්යාපාරවලට තම ප්රේක්ෂකයින් අඛණ්ඩව ලාභදායී හා කාර්යක්ෂමව වර්ධනය කර ගත හැකි ආකාරය පෙන්වීමෙනි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  නේට් හෝම්ස්
  Nate Holmes යනු Widen Enterprises සහ එහි Smartimage සන්නාම ව්යාප්තිය සඳහා අලෙවි සම්බන්ධීකාරක වේ. Nate සන්නාම කළමනාකරණය, අන්තර්ගත අලෙවිකරණය සහ අලෙවිකරණ විශ්ලේෂණ කෙරෙහි දැඩි උනන්දුවක් දක්වයි. Nate විශාල ව්යවසායන්හි අලෙවිකරණ සන්නිවේදන කණ්ඩායම්වල සිට කුඩා සිට මධ්යම ප්රමාණයේ ව්යාපාරවල ප්රධානීන් දක්වා සියලු ප්රමාණයේ සංවිධානවල විවිධ පසුබිම් සහිත පුද්ගලයන් සමඟ වැඩ කිරීමට ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  නික් කාටර්
  නික් කාටර් සැබවින්ම හදවතින්ම ව්යවසායකයෙකි. ඔහු පොදුවේ ව්යවසායකත්වය කෙරෙහි දැඩි ඇල්මක් දක්වයි. නික් සිය වෘත්තීය ජීවිතය තුළ ව්යාපාර 5ක් ආරම්භ කර පවත්වාගෙන ගියේය. ඔහුගේ මූලික අරමුණ වන්නේ විවිධ ආකර්ෂණීය ව්යාපාරික අවස්ථා සහ නව වික්රමාන්විතයන් සමඟ විනෝදාස්වාදය පවත්වා ගැනීමයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  නිඛිල් රාජ්
  නිඛිල් රාජ්ට SEO සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණය පිළිබඳ වසර 7+ අත්දැකීම් තිබේ. ඔහු කෙලින්ම වැඩ කළේය Douglas Karr ප්රාදේශීය හා ජාතික සේවාදායකයින් ගණනාවක් ඔවුන්ගේ දේශීය, ජාතික සහ ජාත්යන්තර සෙවුම් යන්ත්ර ප්රශස්තිකරණය සමඟ කළමනාකරණය කිරීමට. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  නිටින් ලාහෝටි
  නිටින් යනු ඩිජිටල් විසඳුම් සමාගමක් වන මොබිසොෆ්ට් ඉන්ෆොටෙක් හි සම නිර්මාතෘවරයාය. අපගේ ගනුදෙනුකරුවන් සාර්ථක කර ගැනීම සඳහා මොබිසොෆ්ට් ඉන්ෆොටෙක් විසින් වේදිකා හරහා නිෂ්පාදන තැනීම, වැඩිදියුණු කිරීම සහ පරිමාණය කිරීම සඳහා සියලු ප්රමාණයේ ව්යාපාර සමඟ හවුල්කරුවන් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  නොයෙල් රයින්හෝල්ඩ්
  අන්තර්ගත අලෙවිකරණ විශේෂඥ Taylor & Pond Digital Marketing Agency හි තාක්ෂණ අධ්යක්ෂවරයා ලෙස මීට පෙර කටයුතු කිරීමෙන් පසුව, Noel Reinhold ඊ-වාණිජ්යය ත්වරණකාරක Front Row වෙත ඔහුගේ විශේෂඥතාව ගෙන එයි. අපගේ විසඳුම් ඔවුන්ගේ නිශ්චිත අවශ්යතා සහ ඉලක්කවලට ගැලපෙන බව සහතික කිරීම සඳහා සංවර්ධන කණ්ඩායම සහ අපගේ ගනුදෙනුකරුවන් සමඟ සහයෝගයෙන් වැඩ කිරීමට ඔහු කැපවී සිටී, සැබවින්ම වෙනසක් ඇති කරන ප්රතිඵල ලබා දෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  නොයෙමි රෝඩ්ස්
  Associate Manager, Acronym for Paid Search, Noemi විසින් දශකයකට ආසන්න පරිපූර්ණ ඩිජිටල් අලෙවිකරණයක් සහ ක්රමෝපාය කිරීම, ක්රියාත්මක කිරීම සහ ගෙවන මාධ්ය මුලපිරීම් සඳහා සහයෝගීතාවය සඳහා හරස් ක්රියාකාරී විශේෂඥතාව ගෙන එයි. ලිඛිතව සහ ප්රකාශනය කිරීමේදී MFA භාවිතා කිරීම; මූල්ය, සෞඛ්ය, සහ B2B හරහා සිරස් අත්දැකීම්; සහ සමාජීය, ගෙවන, SEO, ඊමේල් සහ වෙබ් සංවර්ධනය පිළිබඳ පසුබිමක් - Noemi ගුවන් ඉදිරිදර්ශනයක් ගැනීමට සහ ව්යාපාරික වටිනාකම් මෙහෙයවීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරන විශාල සමස්තයක කොටසක් ලෙස තනි ව්යාපාර බැලීමට බලාපොරොත්තු වේ. මෙයට දත්ත කේන්ද්රීය ප්රවේශයක් ඇතුළත් වන අතර එය ගැටළු පැහැදිලිව හඳුනා ගැනීමෙන් සහ කාර්යක්ෂමතා විධිමත් කිරීමෙන් විසඳුම් හුදකලා කරන අතරම මානව නිර්මාණශීලීත්වයට සහ සම්බන්ධතාවයට ඉඩ සලසයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  නීනා රිට්ස්
  නීනා තාක්ෂණික පර්යේෂකවරියකි ඩිසයින් රෂ්, වෙළඳ නාම ඒජන්සි සමඟ සම්බන්ධ කරන බී 2 බී වෙළඳපොළකි. ඇය තම අත්දැකීම් සහ මිනිසුන් දැනුවත් කරන හා අර්ථවත් අන්තර්ගතයන් බෙදා ගැනීමට කැමතියි. ඇගේ ප්රධාන අවශ්යතා වන්නේ වෙබ් නිර්මාණය සහ අලෙවිකරණයයි. ඇගේ නිදහස් කාලය තුළ, ඇය පරිගණකයෙන් away ත්ව සිටින විට, ඇය යෝගා කිරීමට සහ බයිසිකලයක් පැදීමට කැමතියි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  නික් ස්ලේඩ්
  නික් යනු Cipher Sports Technology Group හි සම-නිර්මාතෘවරයෙකි. ඔහු මාධ්ය, ඩිජිටල් අන්තර්ගතය, මහජන සම්බන්ධතා සහ සන්නිවේදනය පිළිබඳ ඉහළ පළපුරුදු නායකයෙකි. වේගවත් පරිසරයක් තුළ දියුණු වන නිර්මාණශීලී සහ උපාය මාර්ගික චින්තකයෙකු වන නික් සෑම විටම ආකර්ෂණීය ව්යාපෘති සහ නව අභියෝග සොයමින් සිටියි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  නීල් තැකර්
  නීල් PlayBox Technology හි Go to Market Manager ලෙස කටයුතු කර ඇත. ඔහුගේ භූමිකාවට ලෝක ව්යාප්ත විකාශන වෙලඳපොලවල් සඳහා ජාත්යන්තර ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග පිළිබඳ අදහස, ක්රියාත්මක කිරීම සහ සංවර්ධනය ඇතුළත් වේ. මෙම භූමිකාව තුළ, ඔහු ඩිජිටල් අලෙවිකරණයේ විෂය පථය තුළ සැලසුම් සහ නිර්මාණාත්මක, අන්තර්ගත සංවර්ධනය සහ අනෙකුත් ක්රියාකාරකම් ඵලදායී ලෙස කළමනාකරණය කරයි. මෙයට අමතරව, ඔහු එදිනෙදා විකුණුම් ක්රියාකාරකම් සිදු කරන අතර ප්රශස්ත සේවාදායකයින්, බෙදාහරින්නා සහ බෙදාහරින්නා සබඳතා පවත්වා ගැනීමට කටයුතු කරයි. නීල් යනු IABM Andrew Jones වසරේ තරුණ පුද්ගලයා සම්මාන උළෙලේ අවසන් තරඟකරුවෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  නික් වෙන්ට්ස්
  නික් වෙන්ට්ස් ය ක්ලියර්බිට්ගේ අලෙවිකරණ VP. මෙම භූමිකාව තුළ, ඔහු Clearbit හට තම පාරිභෝගිකයන් වඩාත් හොඳින් අවබෝධ කර ගැනීමට සහ ඔවුන්ගේ ඩිජිටල් පුනීල ප්රශස්ත කිරීමට උත්සාහ කරන B2B සමාගම් වෙත ළඟා වීමට උදවු කරයි. ඉල්ලුම උත්පාදනය සහ වර්ධන අලෙවිකරණය පිළිබඳ ගැඹුරු විශේෂඥ දැනුමක් ඇති ඔහුට දශකයකට වැඩි අලෙවිකරණ අත්දැකීමක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඔල්ගා බොන්ඩරේවා
  ඔල්ගා ඇගේ අධ්යයන කාලය තුළ මයික්රොසොෆ්ට් ශිෂ්ය හවුල්කරුවන්ගේ වැඩසටහනට සහභාගී වූ අතර මයික්රොසොෆ්ට් තාක්ෂණ එවැන්ජලිස්තවරියක් ලෙස සේවය කළාය. ඇයගේ අධ්යයන කටයුතු අවසන් කිරීමෙන් පසු, ඇය ඩිජිටල් අලෙවිකරණ විශේෂඥවරියක් ලෙස මයික්රොසොෆ්ට් හි වැඩ කිරීමට පටන් ගත් අතර මධ්යම හා නැගෙනහිර යුරෝපයේ සමාජ මාධ්ය අලෙවිකරණ ප්රමුඛයා ලෙස ඉක්මනින් ඉදිරියට ගියාය. මයික්රොසොෆ්ට් හි, මධ්යම සහ නැගෙනහිර යුරෝපයේ සමාගමේ සමාජ මාධ්ය පැවැත්ම, ඩිජිටල් ව්යාපෘති, සමාජ විකුණුම් සහ සේවක උපදේශන වැඩසටහන් සඳහා ඇය වගකිව යුතු විය. මයික්රොසොෆ්ට් හැර ගිය පසු ඇය එහි සම-නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරිනිය බවට පත්විය ModumUp. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඔස්කාර් ෆ්ලෝරියා
  ඔස්කාර් යනු ස්පිරලයිටික්ස් ' නුවණැති ඔන්ලයින් පීආර් විශේෂ Special. ඔහුගේ කැපී පෙනෙන සබඳතා ගොඩනැංවීමේ කුසලතාවන් වසර ගණනාවක අත්දැකීම් මගින් සියළුම ආකාරයේ කර්මාන්තවල සමාගම්වලට ඔවුන්ගේ වෙළඳ නාම ප්රතිරූපය කළමනාකරණය කිරීමට උපකාරී වේ. මේ මිනිහා උදේ ආහාරය සඳහා උපාය මාර්ගික ආහාර අනුභව කරයි! 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඕවන් හේම්සාත්
  ඕවන් හේම්සාත් යූ ටියුබ් විශේෂ ist යෙක් සහ පිළිකා රෝගියෙක්. ජනාධිපති වීඩියෝපොට්, ඕවන් සරල ව්යාපාරයකින් ගෝලීය ව්යාපාරයක් ගොඩනගා ඇත YouTube නාලිකාවට. ඔහු යූ ටියුබ්, ෆේස්බුක් වීඩියෝ දැන්වීම්, වෙබ් අඩවි නිර්මාණය සහ වීඩියෝ අලෙවිකරණය සම්බන්ධ මාතෘකා පිළිබඳ හොඳ පිළිගැනීමක් ඇති අයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඔලෙක්සි රබෝෂ්
  Oleksii Rabosh යනු Jooble හි පාරිභෝගික සාර්ථක කණ්ඩායම් නායකයාය. Jooble's Customer Success Team හි සාමාජිකයෙකු ලෙස, Oleksii පාරිභෝගිකයින්ගේ අරමුණු සපුරාලන විසඳුම් සෙවීම සහ ක්රියාත්මක කිරීම, ප්රචාරක කාර්ය සාධනය විශ්ලේෂණය කිරීම සහ අපගේ ගනුදෙනුකරුවන් සඳහා වටිනාකම උපරිම කිරීම සඳහා අනෙකුත් දෙපාර්තමේන්තු සමඟ සහයෝගයෙන් කටයුතු කිරීම සඳහා වගකීම දරයි. Oleksii විවිධ වෙලඳපොලවල පාරිභෝගිකයින් 50 කට අධික සංඛ්යාවක කළඹක් කළමනාකරණය කළේය. පාරිභෝගික සාර්ථකත්ව කණ්ඩායමේ නායකයා ලෙස, Oleksii අවධානය යොමු කළේ අපගේ ගනුදෙනුකරුවන්ට නවීන රැකියා දැන්වීම් අලෙවිකරණයේදී ඔවුන්ගේ හැකියාවන්ගෙන් උපරිම ප්රයෝජන ගැනීමට උපකාර වන ක්රියාශීලී, පාරිභෝගික කේන්ද්රීය, දත්ත මත පදනම් වූ විකුණුම් ප්රවේශයක් පවත්වා ගැනීම කෙරෙහි ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ඔලිවියා රයන්
  ඔලිවියා යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරණය, වෘත්තිය සහ ස්වයං සංවර්ධනය යන මාතෘකා මත ලියන උද්යෝගිමත් බ්ලොග්කරුවෙකි. ඇය නිරන්තරයෙන් අලුත් දෙයක් ඉගෙන ගැනීමට උත්සාහ කරන අතර විවිධ වෙබ් අඩවි වල මෙම අත්දැකීම් බෙදා ගනී. 
 	   ෆේස්බුක්  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ඔලිවා සයිකියා
  විශාල හා කුඩා සංවිධාන සමඟ විවිධ භූගෝල විද්යාවන් ඔස්සේ අලෙවිකරණය සහ ව්යාපාර සංවර්ධනය පිළිබඳ වසර 6+ අත්දැකීම් ඔලිවා සතුව ඇත. දැනට ඇය පොකට්හි අලෙවිකරණ කළමනාකරු ලෙස කටයුතු කරයි. පොකට් වලාකුළු මත පදනම් වූ පක්ෂපාතීත්ව කළමනාකරණ වේදිකාවක් වන අතර එය ව්යාපාරවලට ගනුදෙනුකරුවන් රඳවා තබා ගැනීමට සහ විකුණුම් වැඩි කිරීමට උපකාරී වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඔහාඩ් සමෙට්
  ඔහාඩ් සමෙට් එහි සමාරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ TrueAccord, පළමු වර්ගයේ ඇල්ගොරිතම ප්රතිසාධන වේදිකාව. TrueAccord යන්ත්ර ඉගෙනීම, චර්යාත්මක විශ්ලේෂණ සහ මානවවාදී ප්රවේශයක් භාවිතා කරමින් ව්යවසායන් සහ කුඩා ව්යාපාරවලට ගෙවීම් ආපසු අයකර ගැනීමට සහ ධනාත්මක පාරිභෝගික සබඳතා පවත්වා ගැනීමට උපකාරී වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ඔස්මාන් සිරින්
  පෙමවර් විවිධ අවශ්යතා සඳහා සවිස්තරාත්මක පැකේජවල කාර්ය සාධන අලෙවිකරණ විශේෂ experts යින් සඳහා බහු ඩිජිටල් අලෙවිකරණ මෙවලම් සපයයි. දැන්වීම්, සාප්පු සවාරි, ලංසු තැබීම සහ වෙනත් අලෙවිකරණ සේවා සඳහා ප්රචාරණ කළමනාකරණයේ දත්ත පදනම් කරගත් ක්රියාවලි ස්වයංක්රීයකරණය සඳහා අපි ඔබට උදව් කරන්නෙමු. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  පීටර් අර්වායි
  පීටර් එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ප්රීසි2008 දී ඔහු ගෘහ නිර්මාණ ශිල්පියෙකු හා නවෝත්පාදකයෙකු වන ඇඩම් සොම්ලායි-ෆිෂර් සහ පීටර් හැලැක්සි සමඟ සහයෝගයෙන් කටයුතු කළ අන්තර්ක්රියාකාරී ඉදිරිපත් කිරීමේ මෘදුකාංගයකි. ප්රීසි සම-ආරම්භ කිරීමට පෙර, රෝහල් රෝගීන් සඳහා ප්රතිකාර ප්රති come ල පිළිබඳ දත්ත එක්රැස් කිරීම මෙන්ම ලොව ප්රථම ජංගම ප්රවෘත්ති කියවනය සංවර්ධනය කිරීම සඳහා ඔම්වර්ඩ්.සෙ නම් සමාගමක් ආරම්භ කළේය. එමඟින් මිනිසුන්ට ඔවුන්ගේ ජංගම උපාංගවලින් ටෙඩ් කතා අනුගමනය කළ හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පැට්රික් පොස්නර්
  
 
 
 
 
 
	    
  
  Pavel Beinia
  Pavel Beinia අනුක්රමික ව්යවසායකයෙකු වන අතර බලපෑම් අලෙවිකරණ කර්මාන්තයේ ගැඹුරු ප්රවීණයෙකි. ඔහුගේ ව්යාපෘති අතර නිර්මාණාත්මක බලපෑම් අලෙවිකරණ නියෝජිතායතනය වන Famesters සහ බලපෑම්කරු සොයාගැනීම් සහ අලෙවිකරණ බුද්ධි වේදිකාව BuzzGuru ඇතුළත් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  පෝල් බ්රෙනර්
  මාධ්ය සහ විනෝදාස්වාදය සහ තාක්ෂණ නායකත්වය පිළිබඳ වසර 25 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති පෝල් බ්රෙනර් එමිස් මෙහෙයුම් සමාගමේ අංශ සභාපති ඇතුළු c-සූට් භූමිකාවන් කිහිපයකම සේවය කළේය. NextRadio/TagStation හි සභාපති ලෙස, ඔහුගේ කාර්යය ප්රේක්ෂක මැනීම සඳහා සියලුම ස්මාර්ට්ෆෝන් වල FM Chip සක්රිය කිරීම්, වැඩිදියුණු කළ මෝටර් රථ පරිශීලක අත්දැකීම් සහ සියලුම විකාශන ගුවන් විදුලි සඳහා දත්ත ආරෝපණ වේදිකා හරහා ගෝලීය නවෝත්පාදනය කෙරෙහි අවධානය යොමු කළේය. 2019 දී පෝල් සම්බන්ධ විය විබෙනොමික්ස් සමාගමේ ප්රථම වෙළඳපලට ශ්රව්ය නිවසින් පිටත™ වෙළඳ ප්රචාරණ විසඳුම සඳහා වෙළඳපොළට-වෙළඳපළට යාමේ උපායමාර්ගය සංවර්ධනය කිරීමට උදවු කිරීමට ප්රධාන උපායමාර්ගික නිලධාරියා ලෙස. සාර්ථක දියත් කිරීමකින් පසු, බ්රෙනර් ආදායම් උත්පාදන ක්රියාකාරකම් සහ ඒ ආශ්රිත හවුල්කාරිත්වයන් වටා ඇති සියලුම උත්සාහයන් අධීක්ෂණය කිරීම සඳහා ශ්රව්ය OOH හි සභාපති ලෙස උසස් කරන ලද අතර මෑතකදී DPAA පර්යේෂණ කමිටුවට සහ නව IAB සිල්ලර මාධ්ය කමිටුවට සම්බන්ධ විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  පෝල් චැනේ
  පෝල් චැනේ කුඩා ව්යාපාර ප්රවණතා සඳහා මාණ්ඩලික ලේඛකයෙකි. කුඩා ව්යාපාරවලට බලපාන නිෂ්පාදන, සේවා සහ ප්රවණතා පිළිබඳව විධායකයින් සහ කර්මාන්ත නායකයින් සමඟ සම්මුඛ සාකච්ඡා ඇතුළු කර්මාන්ත පුවත් ඔහු ආවරණය කරයි. ඔහු ප්රවීණ අන්තර්ජාල අලෙවිකරුවෙකු වන අතර අලෙවිකරණ අරමුණු සඳහා වෙබය භාවිතා කරන්නේ කෙසේදැයි ඉගෙන ගැනීමට කුඩා ව්යාපාරවලට උදව් කිරීමේ වසර 20 ක පළපුරුද්දක් ඇත. මීට පෙර ඔහු වෙබ් අලෙවිකරණ අද සංස්කාරකවරයා වූ අතර ප්රායෝගික ඊ-වාණිජ්යය සඳහා දීර් time කාලීන දායක සංස්කාරකවරයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පෝල් චිල්ඩ්ස්
  පෝල් චයිල්ඩ්ස් යනු ඉල්ලුම සහ සැපයුම යන දෙඅංශයෙන්ම ක්රමලේඛන අවකාශය තුළ ගෝලීය ජංගම වෙළඳ ප්රචාරණ ව්යාපාර ගොඩ නැගීම සහ වර්ධනය කිරීම සඳහා වසර 15කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති වෙළඳ දැන්වීම් තාක්ෂණ ප්රවීණයෙකි. ඔහු ව්යාපාර සංවර්ධනය, මෙහෙයුම්, විකුණුම් සහ අලෙවිකරණය යන ක්ෂේත්රවල VP සහ C මට්ටම්වල ජ්යෙෂ්ඨ නායකත්ව තනතුරු රාශියක් දරා ඇත. පෝල් 2008 දී ඇඩ්ෆොනික් සම-ආරම්භ කළ අතර එය ගෝලීය වශයෙන් ප්රමුඛ පෙළේ ජංගම ඩීඑස්පී එකක් බවට පත්විය. වඩාත් මෑතකදී, පෝල් ස්මැඩෙක්ස් හි ප්රධාන ආදායම් කාර්යාලය වූ අතර එහිදී ඔහු ව්යාපාරය වර්ධනය කිරීමට සහ එන්ට්රාවිෂන් වෙත පිටවීමට උදව් කළේය. පෝල් දැනට VP ව්යාපාර සංවර්ධන වේ මොලොකෝ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ප්රසන්න චිතානන්ද
  ප්රසන්න යනු Express Analytics හි ජ්යෙෂ්ඨ SEO විශේෂඥයෙකි. SEO, Social Media, Blogging, Online Reputation Management, Google Ads, සහ YouTube Video Optimization පිළිබඳ අත්දැකීම් තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Poulomi Damany
  Poulomi Damany හට ව්යවසාය මෘදුකාංග, දත්ත කැණීම්, ක්ලස්ටරින් සහ දත්ත කළමනාකරණය පිළිබඳ වසර 15කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. Poulomi BitYota හි අද්විතීය වලාකුළු මත පදනම් වූ දත්ත ගබඩාව සඳහා නිෂ්පාදන කළමනාකරණය සහ අලෙවිකරණය මෙහෙයවයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පීට් එප්පෙල්
  පීට් විසින් වසර 20 ක නිෂ්පාදන උපාය මාර්ග අත්දැකීම් ගෙන එනු ලබන අතර, ෆෝචූන් 500 සමාගම් ව්යාපාර කාර්ය සාධනය වැඩි දියුණු කිරීම සඳහා බිග් දත්ත භාවිතා කිරීමට උපකාරී වේ. නිෂ්පාදන හා විද්යා ජ්යෙෂ් Vice උප සභාපති ලෙස පීට් නායකත්වය සඳහා වගකිව යුතුය සිලියන්ට්පර්යේෂණ හා සංවර්ධන උත්සාහයන් සහ නිෂ්පාදන ජීවන චක්රය සහ අවශ්යතා නිර්වචනය කිරීම. සිලියන්ට පෙර පීට් Yclip හි නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ උප සභාපති ලෙස සේවය කළේය. Yclip ට පෙර, පීට් විසින් කේඩී 1 හි ඉහළ පරිමාණය කළ හැකි දත්ත කැණීම් සහ වොල්ග්රීන්ස්, ලෝවේ නිවාස වැඩිදියුණු කිරීම සහ පෙප්සි / ෆ්රිටෝ ලේ භාවිතා කරන තීරණ ගැනීමේ සහාය යෙදුම් කළමනාකරණය කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පෑම් අර්ලිච්මන්
  Pam Erlichman යනු Jebbit හි ප්රධාන අලෙවි නිලධාරියා වේ. වසර 25 කට වැඩි අලෙවිකරණ පළපුරුද්දක් ඇති, ජෙබිට් සන්නාමය සහ අලෙවිකරණ උපායමාර්ග සඳහා Pam වගකිව යුතුය. Jebbit හා සම්බන්ධ වීමට පෙර, Pam Oracle Data Cloud හි අලෙවිකරණයේ උප සභාපතිවරයා වූ අතර එයට Oracle Data Cloud හි කර්මාන්තයේ ප්රථම The Data Hotline සහ The Data Lab සන්නාමයන් නිර්මාණය කිරීම සහ වර්ධනය කිරීම ඇතුළත් විය. සන්නාම, මාධ්ය සහ නියෝජිතායතන හවුල්කරුවන්ට දත්ත උපාය මාර්ග සහ අධ්යාපනය ලබා දීම. Datalogix අත්පත් කර ගැනීම හරහා Pam Oracle Data Cloud හා සම්බන්ධ වූ අතර එහිදී ඇය එහි ආරම්භයේ සිටම අලෙවිකරණ කාර්යය නිර්මාණය කර වර්ධනය කළාය. Datalogix ට පෙර, Pam Delta Air Lines, AT&T, FedEx, Ahold USA, Celebrity Cruise Lines සහ Progressive Insurance ඇතුළු ලෝක මට්ටමේ සන්නාමයන් සමඟ ප්රමුඛ සම්බන්ධතා පැවැත්වූ Digitas හි සේවය කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පෝලීන් ෆාරිස්
  පෝලින් පෘතුගීසි, ඉංග්රීසි, ස්පා Spanish ් and සහ ඉතාලි කතා කරයි. ඇය නව සංස්කෘතීන්හි ගිලී භාෂා ඉගෙන ගැනීමට ලෝකය සංචාරය කළාය. අද ඇය ඇමරිකානු පරිවර්තක සංගමයේ ඡන්ද දායකයෙකු වීම සහ එහි පෘතුගීසි භාෂා අංශයේ නායකත්ව මණ්ඩලයේ ක්රියාකාරී සාමාජිකාවක් වීම ගැන ආඩම්බර වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පොලිනා හර්යාචා
  පොලිනා හර්යාචා හි ආරම්භකයෙකි ක්ලවුට්බූස්ට්, සමාන අදහස් ඇති ක්රීඩකයින් සමඟ වෙළඳ නාම ඒකාබද්ධ කරන දත්ත පදනම් කරගත්, අත්පත් කර ගැනීම කේන්ද්ර කරගත් අලෙවිකරණ නියෝජිතායතනයකි. නිෂ්පාදන අලෙවිකරණය, පරිශීලක අත්පත් කර ගැනීම සහ අලෙවිකරණ විශ්ලේෂණ පිළිබඳ දශකයකට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති පොලිනා යනු ටෙක්ක්රන්ච්, ඇඩ්එක්ස්චේන්ජර්, ඇඩ්වීක් සහ වෙනත් කර්මාන්ත මාධ්යයන්හි විශේෂ expert යෙකි. ඩිජිටල් සමුළුව සහ පබ්කොන් ඇතුළු ඉහළ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ සමුළුවල කථිකාවක් වන ඇය ජංගම, පළාත් සභා සහ කොන්සෝල ක්රීඩා දියත් කිරීම හා වර්ධනය කිරීම පිළිබඳ සිය විශේෂ ise දැනුම බෙදා ගනී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පීටර් ඉබාරා
  Peter Ibara යනු නවෝත්පාදනය, බලපෑම සහ වගකීම යන මංසන්ධියේ වැඩ කිරීමට ආශාවක් ඇති පළපුරුදු වෘත්තිකයෙකි. සංවිධානයක උපායමාර්ගික ඉලක්ක සමඟ පුද්ගලයින් සහ කණ්ඩායම් සම්බන්ධ කිරීමේ ශක්තිමත් පසුබිමක් ඇති පීටර් වෙළඳ ප්රචාරණ තාක්ෂණය සහ පාරිභෝගික දත්ත වේදිකාවල ආකර්ෂණීය වෘත්තියක් ගොඩනගා ඇත. Peter දැනට Amperity සඳහා AdTech Solutions හි ප්රධානියා ලෙස සේවය කරයි, පුළුල් සහ ක්රියාකාරී පාරිභෝගික 360 ලබා දීමට AI භාවිතා කරන පාරිභෝගික දත්ත වේදිකාවකි. මෙම භූමිකාව තුළ, Peter ඩිජිටල් මාධ්ය, සිල්ලර මාධ්ය ජාල, දෙවන පාර්ශ්ව දත්ත හරහා Amperity නිෂ්පාදන උපාය මාර්ගය මෙහෙයවයි. සහයෝගීතාවය, adtech හවුල්කාරිත්වය සහ පශ්චාත් කුකී පළමු පාර්ශව සක්රිය කිරීම. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  පී.ජේ තායි
  පී.ජේ යනු සර්වබලධාරී උස්ක්රීන් හි නිර්මාතෘ හා සභාපති ය වීඩියෝ මුදල් ඉපැයීමේ වේදිකාව එමඟින් වීඩියෝ ව්යවසායකයින්ට සහ නිර්මාණකරුවන්ට ඔවුන්ගේ අන්තර්ගතයන් මුදල් ඉපැයීමට සහ ඔවුන්ගේ වීඩියෝ වටා දියුණු ප්රජාවන් සහ ව්යාපාර ගොඩනැගීමට බලය ලැබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පිලිප් කුෂ්මාරෝ
  පිලිප් කුෂ්මාරෝ, වී.පී. රැන්කි, කැනඩාවේ උපත ලැබුවේ කොමදෝරු 64 ගුරු සීයා සහ සෑම දෙයක්ම ඩිජිටල්කරණයට වෛර කරන පියෙකි. එමඟින් ඔහු පරිණාමය වූයේ සෑම දෙයකටම ආදරය කරන නමුත් එය පැහැදිලි කිරීමට කැමති අයෙකි. ඔහු මෘදුකාංග ඉංජිනේරු, මයික්රොසොෆ්ට් සහතිකලත් තොරතුරු තාක්ෂණ වෘත්තිකයෙක්, වෙබ්මාස්ටර්වරයෙක් සහ තවත් බොහෝ අය. ඔහු සිය නිර්මාණාත්මක පැත්ත පුළුල් කිරීම සඳහා ඒ සියල්ල අතහැර දැමීමට තීරණය කළේය. ඔහු කිරීම පිළිකුල් කරන දේවල් ගැන ලිවීම විනෝදාංශයකට වඩා වැඩි ය. ඔහු බ්ලොග්කරණය නොකරන විට හෝ ඔහු වැඩ සඳහා කරන දේ නොකරන විට, ඔබට ඔහුව M ම්එම්ඒ සහ බ්රසීලියානු ජියූ ජිට්සු හි ව්යායාම පුහුණුවෙන් සොයාගත හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ෆිල් ලොක්හාර්ට්
  Phil Lockhart ඩිජිටල් උපදේශන සමාගමක් වන Credera හි ප්රධාන ඩිජිටල් නිලධාරි සහ හවුල්කරු වේ. ඔහුට ඩිජිටල් පරිවර්තනය, මාර්ටෙක් සක්රීය කිරීම සහ ඊ-වාණිජ්යය පිළිබඳ පුළුල් අත්දැකීම් තිබේ. ඔහුගේ අත්දැකීම් වලට ඩිජිටල් පරිවර්තනය, marTech ගෘහ නිර්මාණ ඒකාබද්ධ කිරීම, පාරිභෝගික ගමන්, AdTech සක්රීය කිරීම, අලෙවිකරණ වාද්ය වෘන්දය සහ ස්වයංක්රීයකරණය, අන්තර්ගත බුද්ධිය, විශ්ලේෂණ සහ ආරෝපණය, A/B සහ බහුවිචල්ය පරීක්ෂණ සහ පරිවර්තන ප්රශස්තිකරණය යන පුළුල් ක්රමවේද සංවර්ධනය කිරීම ඇතුළත් වේ. ක්රෙඩෙරා හි සියලුම මාර්ටෙක් සහ ඩිජිටල් හැකියාවන් ප්රදේශ වල ලාභ හා අලාභය සඳහා ෆිල් වගකිව යුතුය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Paul-Louis Valat
  පෝල්-ලුවී රථවාහන කළමනාකරු වේ ප්ලීසි, අලෙවිකරුවන් සඳහා B2B අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීය මෘදුකාංග. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පවෙල් ඔබෝඩ්
  Pavel Obod යනු ව්යවසායකයෙකි, නිර්මාතෘවරයෙකි Sloboda Studio, සහ දේපල ආයෝජකයෙක්. ඔහු ව්යවසායකයින් සමඟ සම්බන්ධ වීමට කැමති අතර යුක්රේනයේ සහ බෙලරුස් හි ප්රධාන විධායක නිලධාරීන්, විකුණුම් සහ ව්යාපෘති කළමනාකරුවන් සඳහා බොහෝ ව්යාපාරික සමාජ ආරම්භ කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  පෝල් ඔක්රම්
  වසර 10+ පළපුරුද්ද සහිත ඩිජිටල් නිෂ්පාදන සංවර්ධනය සහ ඊ-වාණිජ්යය උපදේශක. ඩිජිටල් වර්ධන හැකර් සහ නිර්මාතෘ Elogic Commerce. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  පියෝ පර්සන්
  පියෝ යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපායමාර්ග ist යෙකු වන අතර උපදේශන, ව්යවසායකත්ව පසුබිමක් ඇත. 2013 දී ඩෑන් ඇඩ්ස් සම-ආරම්භ කිරීමට පෙර ඔහු මාධ්ය හා තොරතුරු තාක්ෂණ ක්ෂේත්රයේ ජ්යෙෂ් senior භූමිකාවන් ගණනාවක් ඉටු කළේය. පියෝ ඩිජිටල් මාධ්ය සහ වෙළඳ ප්රචාරණ සමාගමක් වන හයිබ්රිස් එම්පයර් හි ආරම්භක කණ්ඩායමේ සාමාජිකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පිලිප් පෝට්මන්
  ෆිලිප් පෝට්මන් යනු රක්ෂණ, උකස්, දේපළ වෙළඳාම් සහ සූර්ය විකුණුම් සඳහා ව්යාපාරික කෙටි පණිවිඩ යැවීමේ වේදිකාවක් වන Textdrip හි ආරම්භකයා/ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ. ඔහු බිම සිට ආරම්භ කිහිපයක් නිර්මාණය කර ඇත; landlineremover.com, argosautomation.com, සහ recruitdrip.com. ඔහු ඩිජිටල් අලෙවිකරණයේ SMS අලෙවිකරණය සහ ස්වයංක්රීයකරණය පිළිබඳ ප්රමුඛ විශේෂඥයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  පෙට්රි රජ්ජා
  පෙට්රි රහ්ජා එහි ආරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ස්කොප්ෂොට්, ඡායාරූප සහ වීඩියෝ සමූහයා සඳහා ජංගම වේදිකාවක්. තොරතුරු තාක්ෂණ ක්ෂේත්රයේ වෘත්තීය පළපුරුද්දට අමතරව, වසර 20 කට වැඩි කාලයක් පුරා ව්යාපාර කළමනාකරණ පළපුරුද්දක් ද පෙට්රි සතුව ඇත. ඔහුගේ පෙර ව්යාපාර අතර ඇක්සෙන්චර්, බීඊඒ සිස්ටම්ස් ඉන්කෝපරේෂන්, අයිබොක්ස් ඕයි, සීආර්එෆ් බොක්ස් ඕයි සහ අයිප්රොක්ස් ඔයි ඇතුළත් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පැට්රික් ට්රිප්
  පැට්රික් ට්රිප් විසින් තාක්ෂණය, උපදේශන සහ අලෙවිකරණ කර්මාන්ත පිළිබඳ වසර 17 ක පළපුරුද්දක් ගෙන එන්නේ අභිසාරී අලෙවිකරණ වේදිකාවේ නිෂ්පාදන උපායමාර්ගයේ උප සභාපති ලෙස ය. රෙඩ්පොයින්ට් ග්ලෝබල්. මීට පෙර, පැට්රික් ඇඩෝබි හි ඊමේල් සහ හරස් නාලිකා අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග භාරව සිටියේය. ඊට පෙර, ඔහු නියෝලේන් හි තත්ය කාලීන අලෙවිකරණ විසඳුම් උපාය මාර්ගයට නායකත්වය දුන් අතර එය 2013 දී ඇඩෝබි විසින් අත්පත් කර ගන්නා ලදී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  පමෙලා වෙබර්
  පමෙලා වෙබර් ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරී වේ 99designs, ලොව විශාලතම ඔන්ලයින් ග්රැෆික් නිර්මාණ වෙළඳපොළ. 99designs හි, Pamela පාරිභෝගිකයන් අත්පත් කර ගැනීම සහ පාරිභෝගිකයින්ගේ ජීවිත කාලය වැඩි කිරීම සඳහා වගකිව යුතු ගෝලීය අලෙවිකරණ කණ්ඩායමට නායකත්වය දෙයි. අලෙවිකරුවෙකු ලෙස ඇයගේ අත්දැකීම් වලට අමතරව, Pamela ඊ-වාණිජ්යය ව්යවසායකයෙකු ලෙස සහ වේගයෙන් වර්ධනය වන ආරම්භකයින් සමඟ වැඩ කිරීමේ පළමු අත්දැකීම් රාශියක් ගෙන එයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  පිනි යකුවෙල්
  Pini Yakuel, නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරී ඔප්ටිමොව්, ලාභදායී සහ වේගයෙන් පරිමාණය කරන ව්යාපාරයක්, විශ්ලේෂණ මත පදනම් වූ පාරිභෝගික අලෙවිකරණය, ව්යාපාර උපදේශනය සහ විකුණුම් පිළිබඳ දශකයකට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ගනුදෙනුකරුවන්ගේ හැසිරීම් වලට තුඩු දෙන දේ තේරුම් ගැනීමට ඔහු තුළ ඇති ආශාව නිසා කර්මාන්තයේ ප්රමුඛතම පාරිභෝගික අලෙවිකරණ ක්ලවුඩ් වන Optimove හි සංවර්ධනයට මූලිකත්වය ගෙන, අලෙවිකරුවන්ට තම ගනුදෙනුකරුවන්ගේ වටිනාකම උපරිම කිරීමට බලය ලබා දුන්නේය. Optimove Zynga, Caesars Interactive, Lucky Vitamin, සහ Outbrain ඇතුළු 180+ ව්යාපාර විසින් භාවිතා කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  පයිගේ සැන්ඩ්රි
  නීති ජාල ජාල අධ්යක්ෂ පයිගේ සැන්ඩ්රි ප්රියරි නෛතික, ප්රියෝරි හි සෑම මෙහෙයුම් ප්රදේශයකම නීති orney ජාලය සංවර්ධනය කිරීමේ වගකීම දරයි. පේජ් යනු නිව්යෝර්ක් ප්රාන්තයේ හිටපු නීති att යෙකු වන අතර නිව්යෝර්ක් ප්රාන්තයේ නීති Lawyers යින්ගේ සංගමයේ ඒකල හා කුඩා ස්ථිර පුහුණු කමිටුවේ සම සභාපතිවරයා වේ. පේජ් බෘක්ලින් නීති විද්යාලයෙන් උපාධිය ලබා ඇති අතර බැල්ටිමෝර් ප්රාන්තයේ මේරිලන්ඩ් විශ්ව විද්යාලයේ I වන සැහැල්ලු පන්දු ක්රීඩකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ගරිග්ලියානෝ ගවේෂණය
  Quest Garigliano වසර 8 ක උපායමාර්ගික අලෙවිකරණ අත්දැකීමක් ගෙන එයි CMG දේශීය විසඳුම්. Growth Marketing Manager ලෙස, Quest මුදල් ගෙවා මාධ්ය ප්රචාරණ සැලසුම් කිරීමට සහ ක්රියාත්මක කිරීමට CMG කණ්ඩායම සමඟ කටයුතු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රෂීඩ් අහමඩ්
  රෂීඩ් අහමඩ් කාබනික වර්ධන නායකයා ලෙස කටයුතු කරයි ස්වයංක්රීයවඔටෝමැටෑඩ් යනු ඩිජිටල් මාධ්ය නිෂ්පාදන සමාගමක් වන අතර එය ක්රමලේඛිත මුදල් ඉපැයීමේ විසඳුම් සමූහයක් සපයයි. අපගේ වේදිකාව භාවිතා කිරීමෙන් ඩිජිටල් ප්රකාශකයින්ට හොඳම දැන්වීම් අත්දැකීම නිර්මාණය කිරීමට, මුදල් උපයන්න සහ ප්රශස්තිකරණය කළ හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රසල් ආර්ට්ස්
  රස් ආර්ට්ස්ට් හි ආරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ඩිජිටල් ඇසෝසියේට්ස්, ප්රධාන තාක්ෂණ විද්යා ologist වින්ස් රේ සමඟ ව්යාපාරවලට ඔවුන්ගේ ඩිජිටල් පරිසරය ප්රගුණ කිරීමට වලාකුළු මත පදනම් වූ මෘදුකාංග විසඳුම් නිර්මාණය කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රේ බෙහාරි
  මට අලෙවිකරණය, උපායමාර්ගය, තාක්ෂණය, කතන්දර කීම සහ ජීවිත කාලය පුරාම ඉගෙනීම කෙරෙහි දැඩි ඇල්මක් ඇත. මගේ වෘත්තියේ ලාංඡනය වන්නේ තාක්ෂණයේ මායාව කලින් වැලඳ නොගත් ප්රේක්ෂකයින් වෙත ගෙන ඒමයි. වෙළඳ නාම ඩිජිටල් යුගයේ ඔවුන්ගේ කථා පැවසීමෙන් වෙළඳ නාමයන් ජීවත් වන්නේ කෙසේද, වෙනස් වන්නේ හා සම්බන්ධ වන්නේ කෙසේදැයි මම සොයා ගතිමි. අලෙවිකරණයේ වීපී ලෙස, මගේ විශේෂ ise තාව වන්නේ ව්යාපාර උපාය මාර්ග සංවර්ධනය කිරීම සහ සන්නාම ස්ථානගත කිරීම, සන්නිවේදන වේදිකා, පාරිභෝගික තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය සහ ඩිජිටල් හා සමාජීය හරහා පාරිභෝගික ගමන් කිරීම ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රික් බොඩි
  Rick Bodey CMO සහ හවුල්කරු වේ එසී, ඇරිසෝනා හි ස්කොට්ස්ඩේල් හි පිහිටි ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයකි. 2004 සිට, රික් ආරම්භක තුනක් ගොඩනඟා පිටවී ඇති අතර lean startup ක්රමවේදවල 100 කට වඩා මඟ පෙන්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රවී චලක
  රවී චලකා යනු CMO හි CMO ය ජිෆ්ලෙනෝ සහ ව්යාපාර උපාය මාර්ග නිර්මාණය කර ක්රියාත්මක කරන, ඉල්ලුම ජනනය කරන සහ තරඟකාරී වෙළඳපල තුළ වෙළඳ නාම / නිෂ්පාදන පිළිබඳ දැනුවත්භාවය ඉහළ නංවන අලෙවිකරණ සහ ව්යාපාර සංවර්ධන විශේෂ expert යෙක්. විශාල හා කුඩා තාක්ෂණ සමාගම්වල අලෙවිකරණයේ වීපී ලෙස රවී ශක්තිමත් කණ්ඩායම් සහ වෙළඳ නාම ගොඩනඟා ගත් අතර බිග් දත්ත, සාස්, ඒඅයි සහ අයිඕටී මෘදුකාංග, එච්සීඅයි, එස්ඒඑන්, එන්ඒඑස් මත පදනම් වූ පුළුල් පරාසයක විසඳුම් සඳහා වේගවත් ආදායම් වර්ධනයක් ලබා දුන්නේය. රවී අලෙවිකරණ හා මූල්ය විද්යාව පිළිබඳ MBA උපාධි ලබා ඇති අතර ඔහු විශේෂ industry කර්මාන්ත ප්රකාශකයෙකු සහ ඉදිරිපත් කරන්නියකි 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රික් චාවි
  ප්රධාන විධායක නිලධාරී ලෙස රික් චාවි පත් කරන ලදී එන්ටර්වර්ක්ස් ඔහු එන්ටර් වර්ක්ස් වෙත පැමිණියේ හයිබ්රිස් සහ එස්ඒපී හි පාරිභෝගික සම්බන්ධතා සහ වාණිජ සමූහය සමඟ එස්වීපී, ගෝලීය විසඳුම් කළමනාකරණය ලෙස සේවය කිරීමෙන් පසුවය. එහිදී ඔහු ඩිජිටල් හා භෞතික වාණිජ හා සීආර්එම් වත්කම් බාධාවකින් තොරව පාරිභෝගික අත්දැකීම් සඳහා ගෙන ආවේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රෙබෙකා ක්ලයිඩ්
  රෙබෙකා ක්ලයිඩ් යනු සෞඛ්ය සේවා පාරිභෝගිකයින් සඳහා බුද්ධිමත් චැට් පෝෂණය ලබා දෙන ආරම්භයක් වන බොට්කො.අයි හි සම නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරිනියයි. තාක්ෂණ ක්ෂේත්රයේ වසර 20 කටත් වැඩි ඩිජිටල් අලෙවිකරණය තුළ සිටින ඇය තාක්ෂණයෙන් කාන්තාවන් ඉදිරියට ගෙන යාමට දැඩි උනන්දුවක් දක්වන අතර ටෙක් ෆීනික්ස් හි බාලිකා වල සම කළමනාකාර අධ්යක්ෂ ලෙස වසර 3 ක් සේවය කළාය. Botco.ai ට පෙර, රෙබෙකා සිය 15 වන වසරේ ගෝලීය ව්යවසාය සේවාදායකයින්ට සේවය කරමින් ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයක් වන අයිඩියාස් කොලයිඩ් ආරම්භ කළේය. ඇය කලින් ඉන්ටෙල් හි අලෙවි කළමනාකාරිනියක් වූ අතර ඇරිසෝනා ප්රාන්ත විශ්ව විද්යාලයෙන් MBA උපාධියක් ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රයන් ක්රොසියර්
  රයන් ක්රොසියර් එහි නිර්මාතෘවරයාය ඒජන්සි බූන්, ඩිජිටල් අලෙවිකරණ නියෝජිතායතනයක් අන්තර්ජාලය හරහා හොඳ දේ කිරීමට මිනිසුන්ට උදව් කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කළේය. ඔහුට අවුරුදු 15+ අලෙවිකරණ පළපුරුද්දක් ඇති අතර ව්යාපාර දුසිම් ගණනකට ඔවුන්ගේ අලෙවිකරණයේ ස්ටෝරි බ්රෑන්ඩ් රාමුව ක්රියාත්මක කිරීමට උදව් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රිෂි ඩේව්
  රිෂි ඩේව් එහි ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරියා වේ ඩන් සහ බ්රැඩ්ස්ට්රීට්. රිෂි ඩන් සහ බ්රැඩ්ස්ට්රීට් සමඟ 2014 පෙබරවාරි මාසයේදී ඩෙල් සිට ඩිජිටල් අලෙවිකරණයේ විධායක අධ්යක්ෂක ලෙස සම්බන්ධ විය. රිෂි රසායනික ඉංජිනේරු විද්යාව හා ආර්ථික විද්යාව පිළිබඳ උපාධි ලබා ඇති අතර ස්ටැන්ෆර්ඩ් විශ්ව විද්යාලයෙන් ගෞරව උපාධියක් ලබා ඇති අතර පෙන්සිල්වේනියා විශ්ව විද්යාලයේ වෝර්ටන් පාසලෙන් අලෙවිකරණය පිළිබඳ MBA උපාධියක් ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රෝමන් ඩේවිඩොව්
  රෝමන් ඩේවිඩොව් ඊ-වාණිජ්යය තාක්ෂණ නිරීක්ෂකයා වේ මාරුවීම. තොරතුරු තාක්ෂණ කර්මාන්තයේ වසර හතරකට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති රෝමන්, වාණිජ සහ ගබඩා කළමනාකරණ ස්වයංක්රීයකරණය සම්බන්ධයෙන් දැනුවත් මෘදුකාංග මිලදී ගැනීමේ තේරීම් සිදු කිරීමේදී සිල්ලර ව්යාපාරවලට මග පෙන්වීම සඳහා ඩිජිටල් පරිවර්තන ප්රවණතා අනුගමනය කරයි සහ විශ්ලේෂණය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රොස් ඩෙනී
  රොස් ඩෙනී සභාපති සහ සම-නිර්මාතෘ වේ එසී, ඇරිසෝනා හි ස්කොට්ස්ඩේල් හි පිහිටි ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයකි. 1994 දී පැති සමාගමක් ආරම්භ කිරීමෙන් පසු, ඔහු එවකට Fortune 5 සමාගමක් වූ General Electric හි ඔහුගේ විධායක භූමිකාවෙන් ඉවත් වූ අතර, සාර්ථක පිටවීම් තුනක් සමඟින් ඩොලර් බිලියන 10 කට අධික විකුණුම් උපයාගත් ආරම්භක ව්යාපාර 2 ක ආරම්භක සහ/හෝ හවුල්කරුවෙකු ලෙස අනුක්රමික ව්යවසායකයෙකු බවට පත් විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රොනල්ඩ් ගේබ්රියෙල්
  හි සහකාර සංස්කාරකවරයා වන්නේ රොනල්ඩ් ගේබ්රියෙල්ය වාණිජ උපදේශකයින්. ඔහුට ඊ-වාණිජ්යය, සිල්ලර වෙළඳාම, අලෙවිකරණය සහ තාක්ෂණය පිළිබඳ ලිවීමේ වසර 8 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ඔහු ඔහුගේ හරස්පද සහ සුදෝකු රස විඳිමින් අංක කාරයෙකි. සංස්කරණය කිරීම හෝ ලිවීම සිදු නොකරන විට, ඔහු සජීවිකරණ නැවත ධාවනය නැරඹීම සහ ඔහුගේම චරිත කිහිපයක් සටහන් කිරීම සොයාගත හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රොබට් ග්ලේසර්
  රොබට් ග්ලේසර් එහි ආරම්භකයා සහ කළමනාකාර අධ්යක්ෂවරයා වේ ත්වරණ හවුල්කරුවන්, බ්රෑන්ඩ් සයිකල් හි නිර්මාතෘ සහ සභාපති සහ කාර්යසාධන හවුල්කාරිත්වයේ කතුවරයා: චෙක්පත් අතීතය, අනුබද්ධ අලෙවිකරණයේ වර්තමාන සහ විශ්මය ජනක අනාගතය වෙනස් කිරීම. ඔහු ඇඩීඩාස්, මොඩ්ක්ලොත්, රීබොක්, ටර්ගට්, ටයිනි ප්රින්ට්ස්, ජිම්බෝරි සහ වෝර්බි පාකර් වැනි වෙළඳ නාම සමඟ හවුල් වී බී 2 සී පදනම් කරගත් සමාගම්වල ආදායම සහ ලාභය වර්ධනය කර ගැනීම සඳහා සුවිශේෂී වාර්තාවක් සහ ආශාවක් ඇති අනුක්රමික ව්යවසායකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රොන් ගෝල්ඩ්
  රොන් ගෝල්ඩ්, නැගෙනහිර සෙටූකට් හි පිහිටි පූර්ණ-සේවා මහජන සම්බන්ධතා සහ අලෙවිකරණ සමාගමක් වන මාර්කටිං වර්ක්ස් හි සභාපති සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ. ඔහු 103.9 එෆ්එම් එල් අයි නිව්ස් රේඩියෝවෙහි ලාබ නොලබන හ oice ගුවන් විදුලි සංදර්ශනයේ ආරම්භකයා සහ සම සත්කාරකයා ද වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රකිත් හිරපාර
  රක්ෂිත් යනු අන්තර්ගත අලෙවිකරුවෙකි ලෝයල්ටිඑක්ස්පර්ට්, ඉන්දියාවේ ලැදියා වැඩසටහන් සමාගමකි. ඔහු ලැදියා වැඩසටහන්, අලෙවිකරණය සහ ගනුදෙනුකරුවන් රඳවා තබා ගැනීමේ දී විශිෂ්ට කුසලතා දරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රිචඩ් හොලිස්
  ඔහුගේ වර්තමාන ධාරිතාවය අනුව, රිචඩ් හොලිස් එහි හිමිකරු, ආරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ හොලෝනිස් කැලිෆෝනියාවේ සැන් ඩියාගෝ හි පිහිටි Inc. ඔහුගේ පුත් හේඩන් හොලිස් සමඟ එක්ව මෙම යුගලය පළමු පූර්ණ සමාජ මාධ්ය ව්යාපාර වේදිකාවක් නිර්මාණය කිරීමේ දර්ශනයක් සකස් කළ අතර එය හොලෝන් පිළිබඳ අවබෝධය සහ මූලධර්ම මත පුරෝකථනය කරන ලදී. හොලෝනිස් සියලු ප්රමාණයන්ගෙන් යුත් ව්යාපාරවලට විනෝදජනක, පහසු සහ භාවිතා කිරීමට effective ලදායී වන ඒකාබද්ධ තාක්ෂණයෙන් සවිබල ගන්වන අතර, මනසේ ඇති ඉලක්කය වන්නේ වේගයෙන් වර්ධනය වන ඩිජිටල් විප්ලවයේ පෙරමුණට සියලු පරිශීලකයින් සඳහා ආර්ථිකය කැටපෝල් කර නැවත ආරම්භ කිරීමයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රිටේෂ් පටිල්
  රිටේෂ් පටිල් එහි සම නිර්මාතෘවරයා වේ Mobisoft Infotech එය ජංගම තාක්ෂණයේ ආරම්භක සහ ව්යවසායන්ට උපකාර කරයි. ඔහු තාක්ෂණයට, විශේෂයෙන්ම ජංගම තාක්ෂණයට ආදරෙයි. ඔහු දැඩි බ්ලොග්කරුවෙකු වන අතර ජංගම යෙදුම මත ලියයි. ඔහු මූල්ය, රක්ෂණ, සෞඛ්ය, විනෝදාස්වාදය, ඵලදායිතාව, සමාජ හේතු, අධ්යාපනය සහ තවත් බොහෝ ක්ෂේත්ර හරහා නව්ය ජංගම යෙදුම් සංවර්ධනය කර ඇති දක්ෂ android යෙදුම් සංවර්ධකයින් සමඟ ප්රමුඛ පෙළේ android සංවර්ධන සමාගමක සේවය කරන අතර ඒ සඳහා සම්මාන රාශියක් ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ආර්.ජේ. හෝර්ස්ලි
  ආර්.ජේ. හෝර්ස්ලි එහි සභාපති ය SpotOn ගනුදෙනුව, LLC, නවීනතම ගෙවීම් සහ මෘදුකාංග සමාගමක් තම ව්යාපාර වඩා හොඳින් පවත්වාගෙන යාම සහ වර්ධනය කිරීම සඳහා සමාගම් සඳහා මෘදුකාංග විසඳුම් සමඟ බහු නාලිකා ගෙවීමේ හැකියාවන් ඒකාබද්ධ කිරීමෙන් වෙළඳ සේවා කර්මාන්තය නැවත අර්ථ දැක්වීම. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රේවතී ක්රිෂ්ණා
  
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රාජනීෂ් කුමාර්
  ඩිජිටල් අලෙවිකරුවෙකු සහ වර්ධන හැකර්වරයෙකු වන රාජනීෂ් කුමාර් දැනට පිම්කෝර් ග්ලෝබල් සර්විසස් හි ඩිජිටල් අලෙවිකරණ අංශයේ ප්රධානියා ලෙස කටයුතු කරයි. පිම්කෝර් යනු ප්රධාන දත්ත කළමනාකරණය (PIM / MDM), පරිශීලක අත්දැකීම් කළමනාකරණය (CMS / UX), ඩිජිටල් වත්කම් කළමනාකරණය (DAM) සහ ඊ-වාණිජ්යය සඳහා සම්මානලාභී ඒකාබද්ධ විවෘත මෘදුකාංග වේදිකාවකි. 
 
 
 
 
 
	    
  
  රයන් ලුච්ට්
  සම්බන්ධ වීමට පෙර ක්රෝ මෙට්රික්ස්, විශාල සම්මුඛ සාකච්ඡාවේදී අලෙවි අධ්යක්ෂක ලෙස සාර්ථක පරීක්ෂණ වැඩසටහනක් ක්රියාත්මක කරමින් ඔහු අංග සම්පූර්ණ අලෙවිකරණ සේවාවක් ලබා දුන්නේය. රයන් ක්රෝ මෙට්රික්ස් කණ්ඩායමට ප්රශස්තිකරණය සඳහා දැඩි උපාය මාර්ගික ඇසක්, පරිශීලක මනෝ විද්යාව පිළිබඳ ගැඹුරු අවබෝධයක් සහ උද්යෝගිමත් නිර්මාණාත්මක බවක් ගෙන එයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රේචල් මැක්පර්සන්
  රේචල් මේ වන විට සන්නිවේදන උප සභාපති ලෙස කටයුතු කරයි සක්රීය කොලබ්. සන්නිවේදනය පිළිබඳ සිය ශාස්ත්රපති උපාධිය අවසන් කිරීමෙන් පසු ඇය ඩිජිටල් කර්මාන්තයේ වෘත්තියක් හැදෑරුවාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රැන්ඩි මර්සර්
  Randy යනු වසර 15කට වැඩි කර්මාන්ත පළපුරුද්දක් ඇති සර්ව නාලිකා නිෂ්පාදන අන්තර්ගත විශේෂඥයෙකි. ඔහු 1WorldSync හි ගෝලීය නිෂ්පාදන කළමනාකරණය සහ විසඳුම් ගෘහ නිර්මාණ කණ්ඩායම්වලට නායකත්වය දෙයි, සමාගමේ කළඹ වර්තමාන පාරිභෝගික අවශ්යතා සහ නැගී එන වෙළඳපල ප්රවණතා සමඟ පෙළගස්වයි. සිල්ලර සහ ඊ-වාණිජ්යය ප්රවෘත්ති ආවරණය කරන ජාතික සහ වෙළඳ මාධ්ය ආයතන සඳහා නිරන්තර විචාරකයෙකු වන Randy, 1WorldSync හි උපාය මාර්ගික නිෂ්පාදන මාර්ග සිතියම සහ දැක්ම මඟ පෙන්වීම සඳහා අයිතම දත්ත සහ අන්තර්ගත පෙළගැස්ම, ඊ-වාණිජ්යය යෙදුම් සංවර්ධනය සහ විසඳුම් සැලසුම් පිළිබඳ ඔහුගේ පුළුල් පසුබිම භාවිතා කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රවී නාරායනන්
  රවී නාරායනන් Nisum හි Insights සහ Analytics හි ගෝලීය ප්රායෝගික ප්රධානියා වන අතර ප්රමුඛ Fortune 500 සන්නාමයන් සඳහා වඩාත් කැමති උපදේශකයෙකි. ඔහු CxOs සහ ඔවුන්ගේ කණ්ඩායම්වලට සේවය කරයි, පාරිභෝගික අත්දැකීම් පරිවර්තනය කිරීමට, මෙහෙයුම් වැඩිදියුණු කිරීමට සහ වර්ධනය සහ නව්යකරණයට උපකාර කිරීම සඳහා උසස් විශ්ලේෂණ සහ බ්ලොක්චේන් තාක්ෂණය භාවිතා කිරීමට ඔවුන්ට උපකාර කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රොකට්ඩොට්නෙට්
  
 
 
 
 
 
	    
  
  රෝමා කපාඩියා
  රෝමා කපාඩියා යනු නිම්බල්චැප්ස් හි එස්.ඊ.ඕ විශ්ලේෂක සහ කතන්දර කාරයෙකි - අදෙමුහුන් යෙදුම් සංවර්ධන සමාගමඉන්දියාවෙන් පිටත. ව්යාපාරයේ සබැඳි පැමිණීම සතුටින් හා බෙදා හැරීමට විවිධ උපාය මාර්ග භාවිතා කිරීම ඇය විශ්වාස කරයි. විනෝදාංශයක් ලෙස ඇය නව හා ඉදිරියට එන තාක්ෂණය, ආරම්භක, ක්රමලේඛන මෙවලම් සහ ව්යාපාර සහ වෙබ් නිර්මාණය ගැන ලියයි. ට්විටර් සහ ෆේස්බුක් හි ඔබට ඇයව අනුගමනය කළ හැකිය. 
 	   ෆේස්බුක්  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  රේඛා පෑන්ට්
  රේඛා පෑන්ට් තොරතුරු තාක්ෂණ වෘත්තිකයෙකි, ඉන්දියාවේ බෝපාල් හි ආර්.ජී.පී.වී විශ්ව විද්යාලයේ B.Tech. ඇයගේ තොරතුරු තාක්ෂණ වෘත්තියට සමගාමීව ඩිජිටල් සන්නිවේදනය, අධ්යාපනය, අලෙවිකරණය සහ තොරතුරු තාක්ෂණය යන විවිධ මාතෘකා ආවරණය වන පරිදි දක්ෂ ලේඛිකාවක් බවට පත්වීමට ඇය සමත් වී තිබේ. ඇගේ දුර්ලභ දක්ෂතාවයෙන් ඇය බොහෝ වෙබ් අඩවි වල ආගන්තුකයෙකු ලෙස ඒස් බ්ලොග් කෑලි ප්රකාශයට පත් කර තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රුද්රෙන්දු කුමාර් පෝල්
  Rudrendu Kumar Paul යනු විවිධ අංශ හරහා වසර 15කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති පළපුරුදු AI සහ ව්යවහාරික ML කර්මාන්ත වෘත්තිකයෙකි. දැනට Walmart Connect හි දත්ත විද්යා කණ්ඩායමේ AI විශේෂඥයෙකු ලෙස සේවය කරන ඔහු PayPal සහ Staples වැනි ගෝලීය සමාගම්වල සැලකිය යුතු කාර්යභාරයක් ඉටු කර ඇත. රුද්රෙන්දුගේ වෘත්තීය ප්රවීණතාවයට කෘතිම බුද්ධිය, ව්යවහාරික යන්ත්ර ඉගෙනීම, දත්ත විද්යාව සහ උසස් විශ්ලේෂණ යෙදුම් ඇතුළු විවිධ ක්ෂේත්ර ඇතුළත් වේ. ඔහු වෙළඳ ප්රචාරණය, සිල්ලර වෙළඳාම, ඊ-වාණිජ්යය, ෆින්ටෙක්, ලොජිස්ටික්ස් සහ රොබෝ විද්යාව වැනි විවිධ අංශවල බහුවිධ භාවිත අවස්ථා සඳහා AI යෙදී ඇත. ඔහුගේ වෘත්තීය ජයග්රහණවලට අමතරව, Rudrendu ගෝලීය ආරම්භක තරඟ කිහිපයක විනිශ්චයකරුවෙකු සහ ප්රවීණයෙකු ලෙස ආරම්භක පරිසර පද්ධතියට ක්රියාකාරීව දායක වේ. ඔහු IEEE, Elsevier සහ Springer Nature වැනි කීර්තිමත් අධ්යයන සඟරා සඳහා සමාලෝචනය කරන අතර රිවර්සයිඩ් හි කැලිෆෝනියා විශ්ව විද්යාලයේ උපදේශක මණ්ඩල සාමාජිකයෙකු ලෙස සේවය කරයි. රුද්රේන්දු බොස්ටන් විශ්ව විද්යාලයෙන් MBA උපාධියක්, දත්ත විද්යාව පිළිබඳ MS උපාධියක් සහ විදුලි ඉංජිනේරු විද්යාව පිළිබඳ උපාධියක් ලබා ඇත. 
 	   LinkedIn  
	   මධ්යම  

 
 
 
 
	    
  
  ගංගා පියර්ස්
  රිවර් යනු අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂවරයාය බූම්ටවුන්, චාල්ස්ටන්, එස්.සී. හි පිහිටි මාර්ගගත දේපල වෙළඳාම් වේදිකාවක්. ගංගා ඔන්ලයින් අලෙවිකරණ සහ වෙළඳ ප්රචාරණ අවකාශයේ වසර 9 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති අතර ඊ-වාණිජ්යය, සංචාරක සහ දේපල වෙළඳාම් සිරස් හරහා ෆෝචූන් 500 සමාගම් ගණනාවක් සමඟ වැඩ කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රේචල් පෙරල්ටා
  රේචල් වසර 12 කට ආසන්න කාලයක් ජාත්යන්තර මූල්ය කර්මාන්තයේ සේවය කළ අතර එමඟින් අත්දැකීම් ලබා ගැනීමටත් ඉහළ පුහුණුකරුවෙකු, පුහුණුකරුවෙකු සහ නායිකාවක් වීමටත් ඇයට හැකි විය. ස්වයං සංවර්ධනය සඳහා අඛණ්ඩව ඉදිරියට යාමට කණ්ඩායම් සාමාජිකයින් සහ කණ්ඩායම් සාමාජිකයින් දිරිමත් කිරීම ඇය සතුටට පත් කළාය. පාරිභෝගික සේවා පරිසරය තුළ මෙහෙයුම්, පුහුණුව සහ ගුණාත්මකභාවය පිළිබඳව ඇය හොඳින් දැන සිටින්නීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රොචෙල් රිචලියු
  රොචෙල් ඊගයින්, සේජ් ඉන්ටැක්ට් සහ මාකෙටෝ වැනි සමාගම් වලින් වසර 20 කට වැඩි ව්යවසාය SaaS අත්දැකීම් ගෙන එයි. වසර 7+ කට වැඩි කාලයක් තමන්ගේම ව්යාපාරයක් ගොඩනඟා ගෙන පවත්වාගෙන ගිය රොචෙල්, තාක්ෂණික ක්ෂේත්රයට පාරිභෝගික සම්බන්ධතා ගොඩනඟා ගැනීම හා පෝෂණය කිරීම සඳහා වූ ඇගේ ආශාව ගෙන ආ අතර සෑම තරාතිරමකම සමාගම්වල විධායක නායකත්ව භූමිකාවන් ඉටු කර ඇත. රොචෙල් මාකෙටෝ පූර්ව මූලික කොටස් නිකුතුවෙන් ආරම්භ කළ අතර වෘත්තීය සේවා, ව්යාපෘති කළමනාකරණය සහ අධ්යාපනය යන අංශවල පුරෝගාමී කාර්යභාරයක් ඉටු කළේය. රොචෙල් විසින් ව්යවසාය ක්රියාත්මක කිරීම් 300 කට අධික සංඛ්යාවක් කළ අතර පාරිභෝගික ක්රමවේදය වැඩිදියුණු කිරීම සඳහා මූලික වූ අතර එය IPO හරහා මාර්කෙටෝ පරිමාණයට උපකාරී වූ අතර එය තවමත් ව්යවසාය ගනුදෙනුකරුවන් සමඟ භාවිතා වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රෝයි රොබින්සන්
  රෝයි එහි ප්රධාන නිෂ්පාදන නිලධාරියා වේ මාව සඳහන් කරන්න, වෙළෙඳපොළ-ප්රමුඛ යොමු ඉංජිනේරු වේදිකාවක්. අදහසේ සිට නිෂ්පාදන දියත් කිරීම දක්වා නිෂ්පාදන දැක්ම, උපාය මාර්ග සහ සංවර්ධනයේ සියලු අංශ සඳහා මම සෘජුවම වගකිව යුතුය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රන් රොනන්
  Ran Ronen යනු සෑම කෙනෙකුටම අන්තර්ජාලය වඩාත් ප්රවේශ විය හැකි ස්ථානයක් බවට පත් කිරීමට කැප වූ තාක්ෂණ සමාගමක් වන Equally AI හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ. එහි නව්ය විසඳුම් සහ අති නවීන තාක්ෂණය සමඟ, Equally.ai ව්යාපාර ප්රවේශ්යතාවයට ප්රවේශ වන ආකාරය වෙනස් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රෙනේ ස්කොට්
  තරඟකාරීත්වය සහ ආර්ථික පසුබෑම වැඩි වන කාල පරිච්ඡේදයන් තුළ ප්රධාන පාරිභෝගික වෙළඳ නාම සඳහා විකුණුම් සහ ලාභය පුළුල් කිරීම පිළිබඳ පුළුල් විශේෂ expert තාවයකින් හෙබි සන්නාම උපායමාර්ග ist යෙකු, ප්රබෝධමත් කණ්ඩායම් සාදන්නෙකු සහ පූර්ණ ලෙස සම්බන්ධ වූ විධායක නායකයා. අවන්හල, යෝග්යතාවය සහ ඇසුරුම් කළ භාණ්ඩ හරහා පළපුරුදු අය. ශක්තිමත් ඡන්ද බලය නායකත්ව කුසලතා. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රොනන් ෂ්නිඩ්මන්
  රොනන් යනු නිෂ්පාදන එවැන්ජලිස්තවරයෙකි පිප්ල්, මිනිසුන් පිළිබඳ සමාජ හා වෘත්තීය තොරතුරු භාවිතා කිරීම පහසු කිරීම සඳහා කැප වූ සමාගමකි. ඔබට ඔහු හා නවතම පුවත් සහ යාවත්කාලීන කිරීම් අනුගමනය කළ හැකිය ට්විටර් හි Pipl. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රේචල් ස්ක්රොබැක්
  FormAsbel හි අන්තර්ගත ලේඛකයා වන්නේ රේචල් ස්ක්රොබැක් ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රොබී ස්ලෝටර්
  රොබී ස්ලෝටර් යනු කාර්ය ප්රවාහ සහ produc ලදායිතා විශේෂ .යෙකි. ඔහුගේ අවධානය යොමු වී ඇත්තේ සංවිධාන හා පුද්ගලයින්ට වඩාත් කාර්යක්ෂම, වඩා effective ලදායී හා වැඩ කිරීමේදී වඩාත් තෘප්තිමත් වීමට උපකාර කිරීමයි. රොබී ප්රාදේශීය සඟරා කිහිපයක නිත්ය දායකත්වයක් සපයන අතර වෝල් ස්ට්රීට් ජර්නලය වැනි ජාතික ප්රකාශන මගින් සම්මුඛ සාකච්ඡාවට ලක් කර ඇත. ඔහුගේ නවතම පොත ජාලකරණ සිදුවීම් සඳහා පරාජය කළ නොහැකි වට්ටෝරුව.. රොබී දුවයි a ව්යාපාර වැඩිදියුණු කිරීමේ උපදේශනය සමාගම. 
 	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  පොහොසත් ස්මිත්
  රිච් ස්මිත් යනු CMO හි ය ජෝර්නායාසාප්පු සවාරි සහ ඊයම් උත්පාදන අඩවි 35,000 කට වඩා වැඩි හිමිකාර ජාලයක් භාවිතා කරමින් ගනුදෙනුකරුවන් ආකර්ෂණය කර ගැනීමට සහ රඳවා ගැනීමට සමාගම්වලට උදව් කරන ප්රමුඛ චර්යාත්මක දත්ත බුද්ධි සමාගමකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   ෆේස්බුක්  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රිචඩ් ස්මූලන්
  රිචඩ් ස්මූලන් එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ පයිප්ස්ට්රීම්. ඔහු මීට පෙර මීළඟ පරම්පරාවේ බහු මාධ්ය, තත්ය කාලීන වීඩියෝ ප්රචාරණ වේදිකාවක් වන ජෙනසිස් මීඩියා එල්එල්සී හි සමාරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ලෙස සේවය කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රෝසි ස්ටානෝ
  වසර ගණනාවක් පුරා, හවුල්කරු සහ අලෙවි කළමණාකරු රෝසි, ගනුදෙනුකරුවන්ට ඔවුන්ගේ අරමුණු සපුරාලීමට උපකාර කිරීම සඳහා වේදිකාව සහ විශ්ලේෂණ හවුල්කරුවන් සමඟ අසමසම සබඳතා ගොඩනඟා ගෙන ඇත. ඇයගේ විවේක කාලය තුළ, ඇය ජෑස් නළාව වාදනය කිරීම සහ ඇගේ බ්ලොග් අඩවියේ දේශීය කෝපි විවේචනය කිරීම සොයාගත හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රේ ස්ටයින්බැක්
  රේ ටෆ්ට්ස් විශ්ව විද්යාලයේ උපාධිධාරියෙකු වන අතර ඔහු අන්තර්ජාතික සබඳතා සහ චීන උපාධියක් ලබා ඇත. චීනයේ ජීවත්වීමට හා විදේශගතව කාලය ගත කිරීමෙන් පසු ඇය සිය වෘත්තීය ජීවිතය කරගෙන යාමට සහ ගුණාත්මක අන්තර්ගතයන් අඛණ්ඩව පවත්වාගෙන යාමට NYC වෙත නැවත පැමිණියාය. රේ, සංචාරය, ආහාර සහ ලිවීම කෙරෙහි දැඩි ඇල්මක් දක්වයි (ඇත්ත වශයෙන්ම). 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රෝම සුල්ලා
  රෝමන් 2013 දී ඩිජිටල් දත්ත ලෝකයට ඇතුළු විය. ඔහු බොහෝ දිශාවන්ට සහභාගී වීමට සමත් වී ඇත: ඉදිරිපස සංවර්ධකයා, ඉදිරිපස නායකත්වය, සංවර්ධන නායකත්වය, නිෂ්පාදන හිමිකරු සහ නිෂ්පාදන ප්රධානියා. එනිසා, ඔහු ක්ලික් ට්රැකර් එකක් සංවර්ධනය කිරීමට සහභාගී විය; ආයතන සඳහා CRM-මෙවලම්; මාධ්ය මිලදී ගැනීමේ ක්රියාවලීන් සංවිධානය කිරීම සහ ඇගයීම සඳහා මෙවලම්; සහ ගැනුම්කරුවන් සහ ගනුදෙනුකරුවන් සම්බන්ධ කිරීමට සහ ඔවුන් අතර ඵලදායී අන්තර්ක්රියා සහතික කිරීමට පොදු වෙබ්-සේවාවක්. 2019 සිට ඔහු වැඩ කරමින් සිටී JustControl.it 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රවී ස්වාමිනාදන්
  රවී ස්වාමිනාදන් එහි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ TaskHuman, දෛනික වැඩ සහ පුද්ගලික ජීවිතය යන මාතෘකා 1කට ආසන්න ප්රමාණයක වීඩියෝ ඇමතුම් හරහා ගෝලීය පුහුණුකරුවන් ජාලයක් සමඟ එක් එක් සේවකයා 1:1000 සම්බන්ධ කරන තත්ය කාලීන ඩිජිටල් පුහුණු වේදිකාවකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ජේ. රස්ටි බිෂොප්
  මම පසුගිය වසර 5 ක කාලය තුළ එක් වෙළඳ අන්තර්ක්රියාකාරිත්වයකදී විශිෂ්ට වෙළඳ නාම ඔවුන්ගේ විකුණුම් කණ්ඩායම් සඳහා විස්මිත අත්දැකීම් නිර්මාණය කිරීමට උදව් කළෙමි. විකුණුම් කරුවන්ට ඔවුන්ගේ රාජකාරිය කිරීමට උදව් කිරීම මගේ ආශාවයි. මම වැඩ නොකරන විට, මම සිටින්නේ සැන් ඩියාගෝ, සී. 
 	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රෝමන් Vasylenko
  Roman Vasylenko යනු eWizard පිටුපස සිටින පුද්ගලයා වන අතර, ඩිජිටල් අන්තර්ගත මෙහෙයුම් වැඩිදියුණු කරන Big Pharma සහ Life Sciences ව්යාපාර සඳහා අන්තර්ගත අත්දැකීම් වේදිකාවකි. ඔහුට වසර 12කට වැඩි මෘදුකාංග සංවර්ධන විශේෂඥ දැනුමක් ඇත. රෝමන් යනු Vieven හි සම-නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන තාක්ෂණ නිලධාරියා වන අතර, ඔහු නව්ය නිෂ්පාදන සහ තාක්ෂණික පරිවර්තනයන් සංවර්ධනය කිරීමේ වගකීම දරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  රෝම කුමාර් වියාස්
  රෝමන් යනු ෆින්ටෙක්, ආරම්භක සහ තොරතුරු තාක්ෂණ සමාගම්වල අලෙවිකරණ විශේෂ expert යෙකි. ඔහු ප්රධාන විධායක නිලධාරියා සහ ආරම්භකයා සිටින ඔහුගේ සමාගම, මාර්කට් කිරීම, සැන් ෆ්රැන්සිස්කෝ, ලන්ඩන්, නයිජීරියාව, බටහිර සහ නැගෙනහිර යුරෝපය ඇතුළුව ලොව පුරා සේවාදායකයින් සිටී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රයන් ස්මිත්
  රයන් රයිඩියස් හි සමාජ මාධ්ය සහ ව්යාපාර සංවර්ධන කළමනාකරු වේ. ඔහු මහජන සම්බන්ධතා වෘත්තිකයෙකු වන අතර ඔහු සමාජ මාධ්ය අලෙවිකරණ සන්නිවේදන මෙවලමක් ලෙස භාවිතා කිරීමට විශේෂ izes යෙකි. රයන් හට ක්රීඩා, දේශපාලනය, දේපළ වෙළඳාම් සහ තවත් බොහෝ කර්මාන්ත පිළිබඳ අත්දැකීම් තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  රූබන් යොනාටන්
  රූබන් යොනාටන් එහි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ GetVoIP, සමාගම් තේරුම් ගැනීමට සහ ඔවුන්ගේ නිශ්චිත අවශ්යතා සඳහා ව්යාපාරික සන්නිවේදන විසඳුමක් තෝරා ගැනීමට උපකාර වන VoIP සංසන්දන සම්පතකි. රූබන් SMBs වලට ව්යාපාර උපාය මාර්ගය සංස්කෘතිය සමඟ සමපාත කිරීමට සහ සමස්ත ආයතනික යටිතල පහසුකම් වැඩිදියුණු කිරීමට උදවු කරයි. Twitter @RubenYonatan හි ඔහුව අනුගමනය කරන්න 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  සගිල් බාබු
  සගිල් යනු තරුණ මනස් සහ සාර්ථක ව්යවසායකයින් අතර පරතරය අවම කිරීම සඳහා උද්යෝගිමත් උපදේශකයෙකි. සාගිල් ඕනෑවට වඩා කතා කරයි, සගිල් නව්ය මනස් සහිත තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය සහිත සංවාදවල නිරත වේ, ඔවුන්ගේ ගමන් සහ සාර්ථකත්වය සඳහා ඉඟි බෙදාහදා ගනී, ව්යවසායකත්වයේ තමන්ගේම මාවතක් කපා ගැනීමට අපේක්ෂා කරන තරුණයින්ට වටිනා සම්පතක් ලබා දෙයි. Podcasting වලින් ඔබ්බට, Sagil යනු කැපවූ AI අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීය උපදේශකයෙකු වන අතර, ඩිජිටල් භූ දර්ශනය තුළ ව්යාපාර දියුණු කිරීමට උපකාර කිරීම සඳහා අලෙවිකරණ ප්රවණතාවල ඉදිරියෙන්ම සිටී. බලගැන්වීමේ සහ වර්ධනයේ හවුල් ගමනක් සඳහා සම්බන්ධ වී සහයෝගයෙන් කටයුතු කරන්න. 
 	   LinkedIn  
	   යූ ටියුබ්  
	   ඉන්ස්ටග්රෑම්  

 
 
 
 
	    
  
  සියෙනා අමිලියා
  සියානා යනු විචක්ෂණශීලී පා er කයෙකි, උද්යෝගිමත් ලේඛකයෙකි, චිත්රපට නරඹන්නෙකි, ඉබාගාතේ යන පුද්ගලයෙකි. තාක්ෂණය ගැන ලිවීමට සහ එය ඔබගේ දෛනික ජීවිතයට ගැලපෙන ආකාරය ගැන මම කැමතියි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සවානා මාරි
  සවානා මාරි නිදහස් ලේඛිකාවක් සහ මාර්ගගත අලෙවිකරණ උද්යෝගයකි. ඇය SEO, මාර්ගගත අලෙවිකරණය සහ සමාජ ප්රවණතා අනුගමනය කිරීමට දැඩි කැමැත්තක් දක්වයි. ඇයව අනුගමනය කරන්න ට්විටර් සහ Google+. 
 
 
 
 
 
	    
  
  සාරන්යා බාබු
  සඳහා ප්රධාන අලෙවි නිලධාරියා ලෙස සාරන්යා බාබු කටයුතු කරයි වලාකුළු, ලෝකයේ ඉහළම සන්නාම බොහොමයකට මාධ්ය අත්දැකීම් වලාකුළු සමාගම. කළමනාකරණය යටතේ වත්කම් බිලියන 50 කට වඩා සහ ලොව පුරා ගනුදෙනුකරුවන් 10,000 (Nike, Tesla, Peloton, Neiman Marcus, StitchFix සහ වෙනත්) Cloudinary යනු ඔවුන්ගේ ගනුදෙනුකරුවන් සඳහා සබැඳිව ආකර්ෂණීය දෘශ්ය අත්දැකීම් නිර්මාණය කිරීමට අපේක්ෂා කරන සංවර්ධකයින්, නිර්මාණකරුවන් සහ අලෙවිකරුවන් සඳහා වන කර්මාන්ත ප්රමිතියයි. Saranya යනු මීට පෙර Wrike (2 දී Citrix විසින් අත්පත් කර ගන්නා ලදී) සහ Instapage හි අලෙවිකරණ කණ්ඩායමට නායකත්වය දුන් පළපුරුදු B2021B අලෙවිකරණ ප්රමුඛයෙකි, එහිදී ඇය නවීන හරස් ක්රියාකාරී අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග ක්රියාවට නංවා, ගොඩනගා සහ පරිමාණය කළාය. ඇය බූට්ස්ට්රැප්ඩ්, VC අරමුදල් සහිත, පුද්ගලික කොටස් හිමිකාරීත්වය දරන, සහ පොදු සමාගම්වල ආදායම් සහ තක්සේරුකරණයේ 2X - 10X වර්ධනයක් අත්කර ගනිමින් ඔප්පු කළ සාර්ථකත්වයක් සහිත අත්දැකීම් ඇත. ඇය 2021 Silicon Valley Women of Influence සම්මානයෙන් පිදුම් ලබන අතර 2020 B&T Women in Media සම්මානය සඳහා කෙටි ලැයිස්තු ගත කර ඇත. 
 	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ෂේන් බාර්කර්
  ෂේන් බාර්කර් යනු බලපෑම් අලෙවිකරණය, අන්තර්ගත අලෙවිකරණය සහ SEO පිළිබඳ විශේෂඥයෙකු වන ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපදේශකයෙකි. ඔහු ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයක් වන Content Solutions හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ද වේ. ඔහු Fortune 500 සමාගම්, ඩිජිටල් නිෂ්පාදන සමඟ බලපෑම් කරන්නන් සහ A-List කීර්තිමත් පුද්ගලයින් ගණනාවක් සමඟ සාකච්ඡා කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
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  සැමී බ්ලිස්
  Sammy Bliss යනු කැලිෆෝනියාවේ ටොරන්ස් හි පිහිටි සිදුවීමක් සහ අත්දැකීම් සහිත අලෙවිකරණ ඇඳුමක් වන ASV Experiential හි සේවාදායක සේවාවල උප සභාපති වේ. ASV Experiential යනු B2B සහ B2C සන්නාම සඳහා ගිල්වන සජීවී අලෙවිකරණ අත්දැකීම් නිර්මාණය කිරීමෙහිලා විශේෂිත වූ පූර්ණ-සේවා සැපයුම්කරුවෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
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  සෙසී බොන්සි
  Sesie යනු ගෝලීය විදුලි සංදේශ රෙගුලාසි, ජංගම ගෙවීම් පද්ධති සහ මූල්ය රෙගුලාසි, m-වාණිජ්යය සහ සමාජ වානිජ්ය රෙගුලාසි ඇතුළුව නමුත් ඒවාට සීමා නොවී ජංගම තාක්ෂණය සහ යටිතල පහසුකම් ක්ෂේත්රවල ඉහළ ප්රවීණතාවයක් සහ දැනුමක් ඇති නීතිඥයෙකි. උසස් ව්යාපාර විශ්ලේෂණ කුසලතා සහ ජංගම තාක්ෂණයේ ව්යාපාර ක්රියාවලීන් විශ්ලේෂණය කිරීමට සහ වැඩිදියුණු කිරීමට හැකියාව ඇති ක්රියාශීලී සහ අභිප්රේරිත කණ්ඩායම් ක්රීඩකයෙකි. ගෙවීම් තාක්ෂණයේ පේටන්ට් බලපත්ර දෙකක් දරයි. Visa Technology Partner, සහ FIS Fintech Accelerator Cohort 1 නිර්මාතෘ. ව්යවසායකත්වය, ව්යාපාර, නීතිය සහ ආයතනික ව්යුහය පිළිබඳ විවිධ පසුබිමක් ඇති ඵලදායී සහ කඩිසර වෘත්තිකයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
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  ස්කොට් හාඩිග්රි
  ස්කොට් හාඩිග්රි එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ ඉන්ඩිමාර්ක්, ඔර්ලන්ඩෝ, FL හි පිහිටි පූර්ණ-සේවා ඊමේල් අලෙවිකරණ ආයතනයක් සහ උපදේශන ආයතනයකි. scott@indiemark.com හි ස්කොට් වෙත ළඟා විය හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ස්ටෙෆාන් ඩෙස්
  ලීඩ්ස්බ්රිජ් හි ප්රධාන විධායක සහ සම-නිර්මාතෘ. ෆේස්බුක් දැන්වීම්කරුවන් සඳහා ස්වයංක්රීය මෙවලම් කට්ටලයක්. සමාජ ප්රචාරණ සහ අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීය උද්යෝගය. ස්ටෙෆාන්ස් බාගන්න ෆේස්බුක් දැන්වීම් ඉන්සයිඩර්ගේ හැක්ස්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
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  ෂෝන් ඩිකර්සන්
  Fortune 20 සමාගම්, ව්යාපාර පිටුබලය සහිත සමාගම් සහ කුඩා ආරම්භක ව්යාපාර ඇතුළත්, Shawn හට වසර 1000කට ආසන්න අලෙවිකරණ සහ ඉල්ලුම උත්පාදන අත්දැකීමක් ඇත. අලෙවිකරණ කණ්ඩායම් වෙත Agile ක්රමවේදය ගෙන ඒම සඳහා වූ ඔහුගේ ආශාව, ආදායම් වර්ධනය කිරීමට සහ ඉල්ලුම උත්පාදනය කිරීමට අවශ්ය දෘශ්යතාව සහ මෙවලම් ආයතන වෙත ලබා දීම කෙරෙහි ඔහුගේ අවධානය යොමු කරයි. Shawn දැනට ක්ලවුඩ් පාදක ව්යවසාය වැඩ සහ ව්යාපෘති කළමනාකරණ මෘදුකාංග සමාගම සඳහා විසඳුම් අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂවරයා වේ වැඩ පෙරමුණ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ස්කොට් ඩොනල්ඩ්
  ප්රධාන විධායක නිලධාරී සහ ආරම්භකයා ලෙස නිර්මාණශීලී ඩිජිටල්, ස්කොට් තම ව්යාපාරය බාධාවකින් තොරව වෘත්තීය සංවිධානයක් ලෙස ව්යාප්ත කිරීම සඳහා සිය සියලු ව්යවසායකත්ව ශක්තිය, නිර්මාණශීලිත්වය සහ ඩිජිටල් සියල්ල කෙරෙහි ඇති ආශාව භාවිතා කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සර්බන් එන්චේ
  නිර්මාණ හා නව මාධ්ය පිළිබඳ වසර 20 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති සර්බන්, නිර්මාණශීලී හා විධායක හැකියාවන් සාර්ථකව මුසු කරමින් දක්ෂ විධායකයෙකු බව ඔප්පු කර තිබේ. එස්ඊ යුරෝපයේ වෙබ් නිර්මාණ සමාගම් අතර සම්මානලාභී නායකයෙකු වූ ඔහු 1998 දී ආකීවෙබ් සම-ආරම්භ කළ අතර 2000 මුල් භාගයේ දී පසුකාලීනව කොටස් වෙළඳ නියෝජිත ආයතනය ලෙස කටයුතු කළේය. ආකීවෙබ් හි නිර්මාණාත්මක අධ්යක්ෂවරයා වශයෙන් ඔහු සමාගම් රාශියක් පිහිටුවීමට උදව් කර ඇත හෝ ඔවුන්ගේ සබැඳි පැමිණීම වැඩිදියුණු කරන්න. සර්බන් විසින් ව්යාපාර සංවර්ධන උපායමාර්ගය හසුරුවයි Dreamstime, සහ වෙබ් අඩවි ප්රජාවේ එදිනෙදා මෙහෙයුම් සඳහා ගැඹුරින් සම්බන්ධ වේ. ඔහු නව විකල්ප ගවේෂණය කිරීම සඳහා ව්යාපාර සම්මතයන් කඩාකප්පල් කිරීමට විශ්වාස කරන දක්ෂ දැක්මක් ඇති අයෙකි. ඔහු යල් පැන ගිය, දැන් යල්පැනගිය ඩිජිටල් කැමරාවක් සහ ඔහුගේම ඡායාරූප එකතුවකින් ඩ්රීම්ස්ටයිම් ආරම්භ කළේය. ඔහු සිය සිහිනය ලුහුබැඳ ගිය අතර දැන් ඩ්රීම්ස්ටයිම්, ඒජන්සියක් සහ ව්යාපාරයක් හැරුණු විට, උද්යෝගිමත් ඡායාරූප ශිල්පීන් සහ නිර්මාණකරුවන් සඳහා විශාලතම රැස්වීම් ස්ථානයයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  සමන්ත ගිල්බට්
  සමන්ත ආර්. ගිල්බට් වසර 2 ක් තිස්සේ ඇමරිකා එක්සත් ජනපදයේ නිව්යෝර්ක්හි අන්තර්ජාල ප්රකාශන ආයතනයක මාධ්යවේදියෙකු ලෙස සේවය කරයි. ඇය බ්ලොග්කරණය, නවීන කලාව සහ අධ්යාපනය වැනි මාතෘකා පිළිබඳ වෘත්තීය ලේඛන විශේෂ expert වරියකි. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ෂෝන් ගෝර්ඩන්
  මිනිසුන්ගේ දක්ෂතා බඳවා ගැනීම, බඳවා ගැනීම, පුහුණු කිරීම සහ අගුළු හැරීම වැනි පුළුල් වාර්තා වාර්තා ෂෝන් ගෝර්ඩන් සතුව ඇත. ෂෝන් ආරම්භ විය vidREACH.io වීඩියෝවේ බලය හරහා සන්නිවේදනය පුනර්ජීවනය කිරීමට සහ පුද්ගලීකරණය කිරීමට. සියෑන් විසින් නව ව්යාපාර මාලාවක් නිර්මාණය කර ඇති අතර, එකතැන පල්වෙන සමාගම් සංස්කෘතීන් පුනර්ජීවනය කර ඇති අතර විශාල දේ කිරීමට ගිය සිය ගණනක් සේවකයින්ට උපදේශනය ලබා දී ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ස්ටීව් හාර්ට්
  Steve Hartert හි ප්රධාන අලෙවි නිලධාරියා වේ JotForm, ප්රමුඛ ඔන්ලයින් පෝරමය ගොඩනැගීමේ මෙවලමකි. Steve හට වසර 30 කට වැඩි අලෙවිකරණ කළමනාකරණ පළපුරුද්දක් ඇති අතර Fortune 500 සමාගම් සහ ආරම්භක සමග වැඩ කර ඇත. ඔහු පොමෝනා හි කැලිෆෝනියා ප්රාන්ත පොලිටෙක්නික් විශ්ව විද්යාලයෙන් උපාධියක් සහ සැන් බර්නාඩිනෝ හි කැලිෆෝනියා ප්රාන්ත විශ්ව විද්යාලයෙන් MBA උපාධියක් ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  සොලමන් හෙඩයා
  2021 දී, Solomon Hedaya දැන් Front Row හි කොටසක් බවට පත්ව ඇති ගෝලීය සන්නාම ත්වරණකාරකය වන Fortress Brand හා සම්බන්ධ විය. ප්රධාන වර්ධන නිලධාරියා ලෙස, සොලමන්, M&A ගනුදෙනු, දිගුකාලීන උපාය මාර්ග, හවුල් ව්යාපාර, හවුල් ව්යාපාර සහ ආයෝජන ඇතුළුව සමස්ත වේදිකාව හරහා සියලුම අකාබනික වර්ධන ක්රියාකාරකම් මෙහෙයවන Front Row හි ඒකාබද්ධ කිරීම් සහ අත්පත් කර ගැනීමේ ප්රයත්නවල අත්යවශ්ය අංගයක් වී ඇත. දැන් Front Row ලෙස හඳුන්වන දෙයට හේතු වූ උපායමාර්ගික ගනුදෙනු සොයා ගැනීමට සහ අවසන් කිරීමට අමතරව, Solomon විසින් Front Row කුඩය යටතේ එක් එක් හවුල්කරුවා ඇතුළු කිරීමට ඒකාබද්ධ කිරීමේ ක්රියාවලිය මෙහෙයවීමට උදව් කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ෂෆ්කාත් ඉස්ලාම්
  ෂෆ්කත් ඉස්ලාම් යනු එහි ප්රධාන විධායක සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියාය ඔබ සාදරයෙන් පිළිගනිමු, නිව්ස්ක්රෙඩ් සන්නාමයකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ෂෙරිල් ජෝන්ස්
  ෂෙරිල් යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරණ වසම හරහා මනාව නිර්වචනය කළ පරිශීලක චාරිකා සැලසුම් කිරීම පිළිබඳ විශාල අත්දැකීම් ඇති උප්ලර්ස් හි ජ්යෙෂ් Marketing අලෙවිකරණ විශේෂ ist යෙකි. ව්යාපාරවලට සැලකිය යුතු ආයෝජන ප්රතිලාභ ලබා ගැනීමට ඇය ඩිජිටල් අලෙවිකරණ විශේෂ ise තාව භාවිතා කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සැමුවෙල් කෙලට්
  මම එක්ස්පෝනියා හි අන්තර්ගත කණ්ඩායමට නායකත්වය දෙමි (සර්ව පාක්ෂික අලෙවිකරණ මෘදුකාංගයක් වන අතර එය පුද්ගලාරෝපිත පාරිභෝගික අත්දැකීම් පරිමාණයෙන් සක්රීය කරයි), එහිදී මම ඊ-වාණිජ්යය ලිපි සහ සිද්ධි අධ්යයන නිෂ්පාදනය මෙන්ම වෙබ්නාර් සහ සිදුවීම් සඳහා අන්තර්ගතය කළමනාකරණය කරමි. මගේ ආශාව කතන්දර කීමකි: සංකීර්ණ මාතෘකා පැහැදිලි කිරීම සඳහා මම නිරන්තරයෙන් නව හා නිර්මාණාත්මක ක්රම ගවේෂණය කරමි. මම මගේ මේසය මත නොසිටින විට, මගේ උසස් ප්රහසන කණ්ඩායම සමඟ රඟ දැක්වීම, චිත්රපට සහ රූපවාහිනිය නැරඹීම සහ මගේ ඊළඟ වික්රමය සැලසුම් කිරීම මම සතුටට පත් කරමි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සෑම් කොල්බට්-හයිල්
  සෑම් කොල්බර්ට්-හයිල් එහි සභාපති සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරී වේ Brandlive. Brandlive ලොව හොඳම සන්නාමවලට මිනිසුන් චලනය කරන අත්දැකීම් නිර්මාණය කිරීමට උදවු කරයි - ටවුන්හෝල් විලාසිතාවේ ආත්මය සමඟ අභ්යන්තර රැස්වීම්වල සිට ආදායම වැඩි කරන ප්රධාන අලෙවිකරණ සිදුවීම් දක්වා. සෑම්ගේ නායකත්වය යටතේ, Brandlive සේවකයින් අතලොස්සක සිට 150 කට වැඩි පිරිසක් දක්වා වර්ධනය වී ඇති අතර Nike, Nintendo, Ark Invest, The Wall Street Journal, Square, Google, GoPro, සහ Adidas වැනි සමාගම් සඳහා මාර්කිව් ඉසව් සත්කාරකත්වය ලබා දී ඇති අතර සජීවීව #1 ස්ථානයට පත් විය. 2021 දී Fast Company හි වඩාත්ම නව්ය සමාගම් ලැයිස්තුවේ සහ 2022 දී නැගී එන වීඩියෝ කාණ්ඩයේ සිදුවීම්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ස්ටීව් මාර්සිනුක්
  ස්ටීව් මාර්සිනුක් යනු වසර 10 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති මහජන සම්බන්ධතා විශේෂඥයෙකි. හි සම-නිර්මාතෘ සහ මෙහෙයුම් ප්රධානියා ඔහුය බුද්ධිමත් සබඳතා, ඔහු සමාගම සඳහා මෙහෙයුම් සහ වර්ධනයේ සියලු අංශ සඳහා සක්රියව සම්බන්ධ වන තැන - මෙය වේදිකාව සඳහා AI PR තාක්ෂණය උත්පාදනය කිරීමේ සිට සේවාදායක සේවාවන් දක්වා විහිදේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ස්ටීවන් මාෂල්
  Stephen Marshall යනු Idaho හි Meridian හි අලෙවිකරණ සහ මූල්ය සේවා පිළිබඳ පුළුල් පළපුරුද්දක් ඇති Be Basic ප්රධාන විධායක නිලධාරියෙකි. Tweak Your Biz, Mobile Business Insights, Social Nomics, Small Biz Club, Energy Central, Dzone, Biz Community, Blog Her සහ තවත් බොහෝ ප්රකාශනවල මගේ වැඩ විශේෂාංග සහ සඳහන් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සෑම් මෙල්නික්
  සෑම් මෙල්නික් යනු අලෙවිකරණයේ වී.පී. ඇලෝකාඩියා, අලෙවිකරණ කාර්ය සාධන කළමනාකරණ මෘදුකාංගයේ ප්රමුඛයා වන අතර, මේ දක්වා අලෙවිකරණ වියදම් සඳහා ඩොලර් 20B ඉක්මවා කළමනාකරණය කරයි. ඔහු සම්මානලාභී හා විශ්ලේෂණාත්මකව මෙහෙයවන අලෙවිකරණ වෘත්තිකයෙකු වන අතර ඔහු Vivox හි අලෙවිකරණ වෘත්තිකයෙකු, IDC හි CMO කර්මාන්ත විශ්ලේෂකයෙකු සහ ලැටිස් එන්ජින් හි පාරිභෝගික සාර්ථක කළමනාකරු ලෙස අත්දැකීම් ලබා ඇත. සෑම් අලෙවිකරණ කර්මාන්තයේ සිදුවීම් පිළිබඳ නිරන්තර කථිකයෙකු වන අතර අලෙවිකරණ පර්යේෂණයේ කතුවරයා වේ. ඔහු ඉහළම 50 වඩාත්ම අලෙවිකරණ තාක්ෂණ වෘත්තිකයෙකු ලෙස පිළිගැනීමට ලක් වූ අතර අන්තර්ගතය සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණය පිළිබඳ නව එංගලන්තයේ ඉහළම බලපෑම් කළ 40 දෙනා අතරට එක් විය. සෑම් යූමාස් ඇම්හර්ස්ට්ගේ ඉසෙන්බර්ග් කළමනාකරණ පාසලේ උපාධිධාරියෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ස්ටීවන් මෝගන්
  ඩිජිටල් පරිවර්තන ව්යාපාරයේ සම-නිර්මාතෘ, දැල්ලන්. Squiz යනු ලොව ප්රමුඛ පෙළේ වෙබ් අඩවි පදනම් කරගත් විසඳුම් සපයන්නෙකි. එය අපගේ විවෘත මූලාශ්ර වෙබ් අත්දැකීම් කළමනාකරණ නිෂ්පාදන වන ස්කොයිස් සූට් භාවිතා කරමින් වෙබ් අඩවි සහ සබැඳි යෙදුම් සම්බන්ධ කර ගනිමින් උපදේශනය, ගොඩනැගීම සහ කළමනාකරණය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සමීර් නරුල
  සමීර් වසර 7 කට ආසන්න කාලයක් විවිධ නිෂ්පාදන රේඛා සඳහා නිෂ්පාදන කළමනාකරණයේ ප්රධානියා ලෙස කටයුතු කළේය. මෙම භූමිකාව තුළ, පිළිසිඳ ගැනීම, සංවර්ධනය සිට දරුකමට හදා ගැනීම දක්වා සම්පූර්ණ නිෂ්පාදන ජීවන චක්ර කළමනාකරණය සඳහා ඔහු වගකිව යුතුය. සමස්තයක් ලෙස, සමීර්ට වසර 20 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති අතර, විශාල ව්යාපාර සඳහා තාක්ෂණය පදනම් කරගත් ව්යාපාර යෙදුම් විසඳුම් ලබා දීම පිළිබඳ විශේෂ izing තාවයක් ඇත. ආරම්භක හෝ මුල් අවධියේ මූලික කණ්ඩායම් සාමාජික ධාරිතාවය තුළ ඔහු ආරම්භක / ආරම්භක තාක්ෂණ සමාගම් සමඟ වැඩ කිරීමේ සැලකිය යුතු පළපුරුද්දක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  සංඛේ පටෙල්
  සංඛේ පටෙල් එහි ආරම්භකයා සහ අධ්යක්ෂවරයා වේ එස්ඊඕ සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ සමාගමක් වන බ්ලබ්පොයින්ට් මීඩියා. සබැඳි අලෙවිකරණයේ සෑම අංශයකින්ම මිනිසුන්ට උපකාර කිරීමට ඔහු තුළ ඇති ආශාව ඔහු සපයන විශේෂ expert කර්මාන්ත ආවරණය තුළින් ගලා යයි. ඔහු වෙබ් අලෙවිකරණය, සෙවුම් යන්ත්ර ප්රශස්තකරණය, සමාජ මාධ්ය, අනුබද්ධ අලෙවිකරණය, බී 2 බී අලෙවිකරණය, ගූගල්, යාහූ සහ එම්එස්එන් හි මාර්ගගත වෙළඳ දැන්වීම් පිළිබඳ විශේෂ expert යෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ශරත් පොතරාජු
  Sharat Potharaj යනු Beaconstac හි සම-නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වන අතර, සමස්ත උපාය මාර්ගය සහ ක්රියාත්මක කිරීමේ වගකීම දරයි. පෘථිවියේ සෑම භෞතික වස්තුවක් හා ස්ථානයක් සමඟම ඩිජිටල් සම්බන්ධතාවය සක්රීය කිරීම සඳහා Beaconstac හි දැක්ම සාක්ෂාත් කර ගැනීමට Sharat කැපවී සිටී. ඔහුගේ ව්යවසායක ජීවිතයට පෙර, ෂරත් නිව් යෝර්ක්හි මෙරිල් ලින්ච් හි ආයෝජන බැංකුකරණයේ වසර කිහිපයක් සේවය කළේය. ෂරත් ඩියුක් විශ්ව විද්යාලයෙන් ඉංජිනේරු කළමනාකරණය පිළිබඳ ශාස්ත්රපති උපාධියක් සහ මදුරාසියේ ඉන්දියානු තාක්ෂණ ආයතනයෙන් (IIT) ඉංජිනේරු උපාධියක් ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ශ්රීධර් රාමනාදන්
  ශ්රීධර් රාමනාදන් එහි සම නිර්මාතෘ සහ COO ලෙස කටයුතු කරයි ඇවෙන්ටි සමූහය, ඉහළ තාක්ෂණික B2B සේවාලාභීන් වෙත ලෝක මට්ටමේ වෙළඳපල ක්රියාත්මක කිරීමේ කුසලතා ගෙන ඒම සඳහා කැප වූ ඉල්ලුම මත නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ ආයතනයකි. ශ්රීධර්ට තාක්ෂණ සමාගම්වල වසර 20+ පළපුරුද්ද ඇත - ආරම්භක සිට නිල් චිප් සමාගම් දක්වා. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  සුදීප් සහා
  සුදීප් සහා, ප්රධාන මෙහෙයුම් නිලධාරී අනාගත වෙළඳපල තීක්ෂ්ණ බුද්ධිය, සම්මානලාභී වෙළඳපල පර්යේෂණ සහ උපදේශන සමාගමකි. APAC, EMEA, සහ ඇමරිකා එක්සත් ජනපදයේ සිරස් හරහා වෙළඳපල පර්යේෂණ සහ ව්යාපෘති කළමනාකරණය පිළිබඳ විශාල අත්දැකීම් ඇති වර්ධන-නැඹුරු ව්යාපාරික වෘත්තිකයෙකු වන සුදීප්, විවිධාකාර සේවාදායක අවශ්යතා සපුරාලීම සඳහා අභිමතකරණය කළ විසඳුම් නිර්මාණය කිරීම කෙරෙහි අවධාරණය කරමින් නවෝත්පාදන පදනම් කරගත් විසඳුම් පිළිබඳ දැඩි විශ්වාසයක් සහ යෝජකයෙකි. . 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  සාරා සකර්
  සාරා සකර් යනු ව්යාපාරික පුහුණුකරුවෙකු සහ නිදහස් ලේඛිකාවක් වන අතර පාරිභෝගික සහාය සහ පුරෝකථනය කළ හැකි වර්ධනය සඳහා SMB සැකසීමේ ක්රියාවලියට උදව් කිරීමට විශේෂ izes යෙකි. ලිවීමට හෝ පුහුණු කිරීමට නොහැකි වූ විට, සාරා ඇගේ (කුඩා, නමුත් වැඩෙන!) පවුලේ ගොවිපලක සොයාගත හැකිය. සාරා සමඟ සම්බන්ධ වන්න about.me/ssaker පුහුණු කිරීම හෝ ලිවීම සඳහා. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සමීර් සම්පත්
  සමීර් සම්පත් යනු අලෙවිකරණ සහ සිදුවීම් ආශ්රිතයෙකි ස්මිත්.අයි. Smith.ai හි 24/7 අතථ්ය පිළිගැනීමේ නිලධාරීන් සහ සජීවී කතාබස් නියෝජිතයන් දුරකථනය, වෙබ් අඩවි කතාබස්, පෙළ සහ Facebook මගින් ප්රකාශයන් ග්රහණය කර පරිවර්තනය කරයි. ඔබට Twitter, Facebook, LinkedIn, සහ YouTube හි Smith.ai අනුගමනය කළ හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Scott Schoeneberger
  Scott Schoeneberger යනු ඩිජිටල් සහ භෞතික කැන්වස් හරහා සංවේදී කතන්දර කීමට සහාය වන සැලසුම්-ඉදිරි තාක්ෂණික සමාගමක් වන Bluewater හි කළමනාකාර හවුල්කරුවෙකි. ඒකාබද්ධතා සහ සිද්ධි තාක්ෂණික සේවාවන්හි විශේෂත්වය, බ්ලූවෝටර් වෙළඳ නාම, ඒවායේ ව්යාපෘති සහ සිදුවීම් සඳහා අත්දැකීම් සහිත අවස්ථාවන් නිර්මාණය කරයි. ස්කොට් Eventbrite, Entrepreneur සහ Forbes Communication Council හි ප්රකාශයට පත් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ෂෝන් ෂ්වෙග්මන්
  ෂෝන් ෂ්වෙග්මන් ඩිමාන්ඩ් ජම්ප් හි සම-නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන උපාය මාර්ග නිලධාරියා වේ. ෂෝන් මීට පෙර Overstock.com, ChaCha, Sally Beauty, Target, NewEgg, eToys, Cisco, Costco, සහ තවත් බොහෝ දේ සමඟ කටයුතු කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  සබ්රිනා සෙඩිකොට්
  Sabrina Sedicot යනු පළපුරුදු අලෙවිකරුවෙකු වන අතර, ඩිජිටල් සියල්ල කෙරෙහි අවධානය යොමු කරයි. ඇය වැඩ කරන්නේ ඇප්නෝවා, ලන්ඩන් සහ රෝම පදනම් කරගත් නිර්මාණාත්මක නිර්මාණ ආයතනයකි. ඇය UX/ UI සැලසුම්, ඊ-වාණිජ්යය, සන්නාම සහ අන්තර්ගත නිෂ්පාදනය හරහා ව්යාපෘතිවල ක්රියා කරයි. ඇය සියලු ආකාරයේ ඩිජිටල් කතන්දර කීමේ ආභාෂය ලබා ඇති අතර සන්නාම ගොඩ නැගීම සඳහා අත්දැකීම් ලබා දිය හැකි ගැලපෙන විසඳුම් නිර්මාණය කිරීමට උනන්දු වෙයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  සුමියා ෂා
  සුමියා යනු වෙබ් අඩවියේ කතුවරයා ය එක්ස්ප්ලොයිට් මාධ්ය. අන්තර්ගත ලේඛිකාවක් ලෙස සුමියා වෙබ් අඩවි නිර්මාණ රාශියක් අත්හදා බලා ඇති අතර ඒවා තම පා .කයන් සමඟ බෙදා ගැනීමට බලාපොරොත්තු වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සුසි ෂැපිරෝ
  සුසි ෂැපිරෝ ජීවිත කාලය පුරාම මිනිසුන් වැඩ කරන ආකාරය සහ ඔවුන්ගේ ජීවිත යහපත් කර ගැනීම සඳහා මෙම තොරතුරු භාවිතා කරන්නේ කෙසේද යන්න පිළිබඳව ඉගෙන ගෙන ඇත. විශ්ව විද්යාල මනෝවිද්යාව හා තොරතුරු තාක්ෂණ මහාචාර්යවරයකු ලෙස සහ පරිශීලක අත්දැකීම් පර්යේෂකයෙකු ලෙස සුසීට වසර ගණනාවක අත්දැකීම් ඇති අතර තාක්ෂණික සිට මූල්යමය හා වෛද්ය විද්යාව දක්වා අධ්යාපනයේ විවිධ ව්යාපාරවල පුද්ගලයින් සමඟ කටයුතු කර ඇත. සුසි දැනට ප්රධාන පරිශීලක අත්දැකීම් උපදේශකයෙකි ගුරුත්වාකර්ෂණ. ඔවුන්ගේ පරිශීලක අත්දැකීම් සැලසුම් භාවිතයන් ක්රියාවලි, සේවා සහ නිෂ්පාදන වැඩිදියුණු කළ හැක. ඔවුන්ගේ සමාගම්වල පරිශීලක අත්දැකීම් සැලසුම් ක්රියාවලීන් වැඩිදියුණු කිරීමට අවශ්ය පුද්ගලයින් සඳහා පුහුණුව සංවර්ධනය කිරීමේ වගකීම ද ඇය සතුය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ස්ටෙෆනි ශ්රේව්
  ස්ටෙෆනි ශ්රේව් හවුල්කාර පාර්ශවයේ උප සභාපති වේ PowerChord. ඇය වසර 20+ ක පළපුරුද්දක් ඇති මෘදුකාංග සහ ඩිජිටල් අලෙවි විධායකවරියක් වන අතර ගෝලීය සන්නාම සහ උපායමාර්ගික හවුල්කරුවන්ට සහාය වීම සඳහා ඉහළ කාර්යසාධනයක් සහිත කණ්ඩායම් ප්රමුඛ වේ. කාර්ය සාධනය පිළිබඳ වාර්තාවක් සමඟින්, ස්ටෙෆනි ව්යාපාරික ප්රතිඵල ගෙන යන විසඳුම් නිර්මාණය කිරීමට පාරිභෝගිකයන් සමඟ ශක්තිමත් සබඳතා ගොඩනගා ගැනීමට උත්සාහ කරයි. නව වෙලඳපොලවල් වෙත ළඟා වීමට සහ ව්යාපාර වර්ධනය කිරීමට නැගී එන තාක්ෂණයන් විසින් ඉදිරිපත් කරන ලද අවස්ථා ඇය වැලඳ ගනී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ස්ටෙෆානි සික්ලොට්
  Stefanie Siclot SEO කණ්ඩායමේ කොටසකි වර්ධන රොකට්, ලොස් ඇන්ජලීස් හි ඩිජිටල් අලෙවිකරණ ආයතනයකි. වෙබ් අඩවි ගමනාගමනයේ ගුණාත්මකභාවය සහ ප්රමාණය වැඩි කිරීම සඳහා ඇය වගකිව යුතු අතර එය ඇයට විනෝදයක් වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සෑම් ස්මිත්
  සෑම් ස්මිත් යනු ඉන්ඩියානාපොලිස් පදනම් කරගත් SEO වේදිකාවක් වන Demandwell හි සම-නිර්මාතෘ සහ CTO වන අතර එය කාබනික ආදායම් වර්ධනය සඳහා උත්පාදක AI, SEO දත්ත සහ පුද්ගලීකරණය ඒකාබද්ධ කරයි. සෑම් යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරුවන් සඳහා තාක්ෂණික විසඳුම් ගොඩනඟන්නෙකු වන අතර ඔබට සෑම දිනකම දිනයක් ලබා ගැනීමට අවශ්යය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ස්ටෙෆාන් ස්මල්ඩර්ස්
  SaaS ව්යවසායකයා | LinkedIn Automation /Expandi.io | සඳහා වර්ල්ඩ්ස් ආරක්ෂිත මෘදුකාංගයේ නිර්මාතෘ වසර 5 කට වැඩි කාලයක් LeadExpress.nl හි නිර්මාතෘ 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සෙන්රාජ් සවුන්දාර්
  කළමනාකරණ කණ්ඩායමට සෙන්රාජ් නායකත්වය දෙයි කනෙක්ට් ලීඩර් “ඉංජිනේරු විශිෂ්ටත්වය සහ විශිෂ්ට පාරිභෝගික සේවාවක්” යන මූලික ඉලක්කය කරා. ConnectLeader ට පෙර, ඔහු එක්සත් ජනපදය පුරා සේවකයින් සියයකට අධික සංඛ්යාවක් සේවයේ යොදවා සාර්ථක මෘදුකාංග සේවා සමාගම් දෙකක් ආරම්භ කළ අතර ගනුදෙනුකරුවන් සඳහා උසස් මෘදුකාංග නිෂ්පාදන වැඩි දියුණු කළේය. සෙන්රාජ් මැසචුසෙට්ස් විශ්ව විද්යාලයෙන් පරිගණක විද්යා උපාධියක් (ඉහළම ගෞරව සහිතව) සහ ඉන්දියාවේ චෙන්නායි හි ඇනා විශ්ව විද්යාලයෙන් විදුලි ඉංජිනේරු විද්යාව පිළිබඳ උපාධියක් ලබා ගත්තේය. 1992 දී සෙන්රාජ් විසින් රටේ හොඳම නව නිපැයුම වෙනුවෙන් ඉන්දියානු ජනාධිපතිවරයාගෙන් ගෞරවනීය 'ජාතික තාක්ෂණ සම්මානය' ලබා ගන්නා ලදී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ස්ටෙෆනි ස්පෙරි
  ස්ටෙෆනි ස්පෙරි ජ්යෙෂ් Marketing අලෙවිකරණ අධ්යක්ෂකවරියකි සේවා මූලාශ්රය. සර්විසෝර්ස් සමාගමේ සේවාදායකයින් සඳහා ගනුදෙනුකරුවන්ගේ ගමන වැඩිදියුණු කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කර ඇති බව සහතික කිරීම සඳහා ඇයගේ අත්දැකීම් සහ දැනුම සුවිශේෂී ලෙස ස්ථානගත කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ෂර්ලි ස්ටාක්
  ෂර්ලි ස්ටාර්ක් දැනට InfoCleance හි අලෙවිකරණ කණ්ඩායම් නායකයෙකු ලෙස සේවය කරයි. ඇයට B2B අලෙවිකරණය පිළිබඳ ප්රායෝගික අත්දැකීම් ඇති අතර බ්ලොග් ලිවීමට, ඉඟි, b2b ලිපි කියවීමට, ව්යාපාර උපාය මාර්ග නිර්මාණය කිරීමට සහ සංචාරය කිරීමට ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ෂෝන් සුලිවන්
  ෂෝන් සුලිවන් මෙහි සත්කාරකත්වය දරයි කෝපි පරිවර්තනය කරන්න. ඔහු පොඩ්කාස්ට් නොකරන විට, ජාලකරණ සිදුවීම්, සංස්කෘතික උත්සව සහ කෝපි හල්වල චිත්රපට ඕනෑ තරම් උපුටා දක්වමින් ඔබට ෂෝන් සොයාගත හැකිය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ස්ටීව් ක්රෙමර්
  ස්ටීව් තමාව විස්තර කරන්නේ "පුංචි රටක්, ටිකක් රොක්-එන්-රෝල්" ලෙස තාක්ෂණික ශිල්පියෙකු සහ අලෙවිකරුවෙකු ලෙසය. ඔහු ඉන්ඩි හි පළමු වෙබ් නිර්මාණකරුවන් සහ උපදේශකයෙකු වීමට 1995 දී WISH-TV හැර ගියේය. ඔහු iProperty.com, Narrowline, OneCall Internet, Vontoo, ChaCha ඇතුළු ආරම්භක ආයතන සඳහා වැඩ කළ අතර එහිදී #4 සේවකයා වූ අතර දැනට ChaCha ගේ Online Advertsing අධ්යක්ෂවරයා වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  සුසි ට්රිප්
  සුසි ට්රිප් 2011 දී බෘක්ස් බෙල් සමඟ සම්බන්ධ වූ අතර ඒවායේ ව්යවසාය සමාගම් ලැයිස්තුව පුළුල් කිරීම සඳහා අත්හදා බැලීමේ වැඩසටහන් අධීක්ෂණය හා වැඩීම සිදු කළේය. තීක්ෂ්ණ බුද්ධියේ වීපී ලෙස ඇයගේ වර්තමාන භූමිකාව තුළ, සංකීර්ණ ව්යාපාරික ගැටලු විසඳීම සඳහා ඵලදායි පරීක්ෂණ උපාය මාර්ග උත්පාදනය කිරීම සහ අර්ථවත් පාරිභෝගික අවබෝධයක් ලබා ගැනීමේ ආශාව දිගටම කරගෙන යාමට සුසිට හැකි වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ෂැනන් ටකර්
  ෂැනන් යනු ප්රවෘත්තිවල ගනුදෙනුකරුවන් ලබා ගන්නා පළපුරුදු මහජන සම්බන්ධතා වෘත්තිකයෙකි. උපයාගත්, ගෙවන ලද සහ අයිති මාධ්ය ඒකාබද්ධ කිරීම මගින් ඒකාබද්ධ මහජන සම්බන්ධතා වල බලය ෂැනන් විශ්වාස කරයි. ෂැනන් යනු SSPR හි මාධ්ය සම්බන්ධතා ජ්යෙෂ්ඨ අධ්යක්ෂවරයාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සමන්ත උලිතා
  Samantha Ulita යනු ලොව පුරා අතථ්ය සහකාර සේවා සපයන ප්රමුඛතම සැපයුම්කරු වන Cyberbacker හි අන්තර්ජාල සේවාදායක සමාලෝචන අධ්යක්ෂවරයා වේ. Cyberbacker හි සේවාදායක ප්රතිපෝෂණ ගමන පිටුපස පාරිභෝගික තෘප්තිය සඳහා නොසැලෙන කැපවීමකින්, Ulita උතුරු ඇමරිකාවේ ව්යාපාරික අයිතිකරුවන්ගේ සහ සමාගමේ සාර්ථකත්වයට පාදක වන පිලිපීනයේ කැපවූ Cyberbackers ගේ හඬට ප්රතිචාර දක්වන ප්රතිපෝෂණ පටියක් එකට ගෙතී ඇත. ඇයගේ ප්රවීණත්වය ධනාත්මක සහ ඍණාත්මක ප්රතිපෝෂණ දෙකම වැළඳ ගනිමින් දෛනික සමාලෝචන අඩවි අධීක්ෂණය දක්වා විහිදෙන අතර අභියෝගාත්මක අවස්ථාවන්හිදී සන්නිවේදනය දක්ෂ ලෙස හැසිරවීමට ඇය විශිෂ්ටයි. ඇය සමාජ මාධ්යවල හද ගැස්ම පිළිබඳව විමසිල්ලෙන් සිටින අතර, Cyberbacker හි විවිධ ප්රජාව තුළ විනිවිදභාවය, වර්ධනය සහ අසමසම සාමූහික හැඟීමක් පෝෂණය කරමින් හැඟීම් ප්රායෝගික උපාය මාර්ග බවට දක්ෂ ලෙස පරිවර්තනය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ස්කොට් වෝගන්
  Scott Vaughan, CMO හි ඒකාබද්ධ කරන්න, සමාගමේ වෙළඳපොළට යාමේ උපාය මාර්ගයට නායකත්වය දෙන අතර සමාගමේ ශීඝ්රයෙන් වර්ධනය වන පාරිභෝගික පදනම සහ වෙළඳපල සබඳතා හඳුනා ගැනීම සහ සංවර්ධනය කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරයි. ඔහුගේ ආශාව යොමු වී ඇත්තේ ව්යාපාර සහ පාරිභෝගික වටිනාකම ඉහළ නැංවීම සඳහා අලෙවිකරණය, මාධ්ය සහ තාක්ෂණයේ විභවයන් අගුළු හැරීම කෙරෙහි ය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සුසි වියෝලා
  සුසි වියෝලා සමාජ මාධ්ය අලෙවිකරණ විශේෂ ist යෙක් සහ ඡායාරූප ශිල්පියෙකි. ඇය නිදහස් ලේඛිකාවක් වීමට මඟ පෙන්වන සෑම කෙනෙකුටම තම දැනුම හා උනන්දුව බෙදා ගැනීමට ප්රිය කරයි. හා ඔහ්! ඇයත් සංචාරකයෙක්. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ස්ටීව් වයිස්
  ස්ටීව් වයිස් එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ MuteSix සහ ජීවිත කාලය පුරාම ව්යවසායකයෙකු සහ අන්තර්ජාල අලෙවිකරුවෙකි. යෞවනයෙකු ලෙස සිටියදී ඔහුගේ පළමු ඩොලර් මිලියන ගණනක ව්යාපාරය ආරම්භ කළ දා සිට, ස්ටීව් අන්තර්ජාලය හරහා හොඳම ව්යාපාරික අවස්ථා ලුහුබැඳ ඇති අතර, මේ වන විට ෆේස්බුක් වෙළඳ දැන්වීම් වේදිකාව කෙරෙහි අවධානය යොමු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ස්මිත් විලස්
  ස්මිත් විලස් නිදහස් ලේඛකයෙක්, බ්ලොග්කරුවෙක් සහ ඩිජිටල් මාධ්ය මාධ්යවේදියෙකි. සැපයුම් දාම සහ මෙහෙයුම් කළමනාකරණය සහ අලෙවිකරණය පිළිබඳ කළමනාකරණ උපාධියක් ලබා ඇති ඔහු ඩිජිටල් මාධ්යයේ පුළුල් පසුබිමක් ඇත. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  සාරා විලියම්ස්
  සාරා විලියම්ස් යනු බර්ලින්හි වෙසෙන ව්යවසායකයෙකි, මාර්ගගත සන්නිවේදනය පිළිබඳ විශේෂ ist යෙකු අලෙවිකරයි. ඇගේ ප්රියතම ඩිජිටල් ආරම්භය බලන්න - වින්ග්මන් සඟරාව - පිරිමින් සඳහා මාර්ගගත ජීවන රටා සඟරාවක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සුසී විල්සන්
  වර්ඩ්ප්රෙස් භාවිතා කරන්නන් සඳහා ලිවීමට ප්රිය කරන වර්ඩ්ප්රෙසහෝලික් ලෙස සුසීස් ඇයව හඳුන්වයි. අන්තර්ගත ලේඛකයෙකු වෙත මාරු වීමට පෙර, ඇය SEO දැනුම සහිත අන්තර්ගත පර්යේෂකයෙකු විය. Suzie දැන් වර්ඩ්ප්රෙස් ප්ලගීන සහ නිබන්ධන පිළිබඳ අන්තර්ගත ලිවීමේ යන්ත්රයක් වන අතර ඇය යම් දිනක ගගනගාමියෙකු වනු ඇතැයි තවමත් විශ්වාස කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සොෆියා විල්ටන්
  සොෆියා විල්ටන් වෘත්තියෙන් මාධ්යවේදිනියක් වන නමුත් ඇගේ විවේක කාලය තුළ කෙටිකතා ලියයි. ඇගේ කථා දේශීය පුවත්පත්වල පළ වන අතර ඇයගේ සිත් ඇදගන්නාසුලු කථා සඳහා හොඳ පිළිගැනීමක් ඇත. ඇය බ්ලොග් ලියයි ලේක් බී 2 බී වර්තමාන කටයුතු හා සම්බන්ධයි. උද්යෝගිමත් ලේඛිකාවක් ලෙස ඇය සිය නිදහස් කාලය ලිවීමට කැප කරයි. ඇය නිව් යෝර්ක්හි ජීවත් වන නමුත් බොහෝ විට සංචාරය කරන්නේ ඇගේ වෘත්තිය නිසා ය. මෙය ඇයට නව ස්ථාන ගවේෂණය කිරීමට අවස්ථාව ලබා දෙන අතර යථාර්ථවාදී හැඟීමක් ලබා දෙන ඇගේ අත්දැකීම් ඇගේ කතාවලට ඇතුළත් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ස්ටේසි ආශ්චර්යය
  ස්ටේසි වොන්ඩර් යනු පළපුරුදු අන්තර්ගත අලෙවිකරුවෙකු සහ නිදහස් ලේඛකයෙකි. අධ්යාපනය, ස්වයං සංවර්ධනය, වෘත්තිය හා අලෙවිකරණය සම්බන්ධ මාතෘකා පිළිබඳ මිලේනියල් සඳහා ස්ටේසි විසින් බ්ලොග් සටහන් රාශියක් නිර්මාණය කර ඇත. ස්ටේසි සැමවිටම උත්සාහ කරන්නේ ඇගේ වෘත්තීය කුසලතා වර්ධනය කර ගැනීමටත්, හොඳ පුරුදු අන් අය සමඟ බෙදා ගැනීමටත් ය. ඇගේ ව්යාපෘති සමඟ කාර්යබහුල නොවන විට, ස්ටේසි කෙටි රහස් පරීක්ෂක කථා ලියයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සැමී ෂෝ
  සැමී ඩිජිටල් අලෙවිකරුවෙකු වන අතර ඡායාරූපකරණය සහ වීඩියෝකරණය පිළිබඳ උද්යෝගිමත් අයෙකි. ඇය සැමවිටම ඇගේ අන්තර්ගතයේ නව දෙයක් ගවේෂණය කිරීමට උත්සාහ කරන අතර අලෙවිකරණය පිළිබඳ ඉඟි සහ උපක්රම බෙදා ගැනීමට ප්රිය කරයි. සඳහා වැඩ කරයි FlexClip, ඇය වීඩියෝ නිෂ්පාදනයට සම්බන්ධ සෑම දෙයක් ගැනම දැඩි උනන්දුවක් දක්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ෂෝන් සින්ස්මයිස්ටර්
  ඊළඟ පරම්පරාවේ පුරෝකථන විශ්ලේෂණ ආකෘති සඳහා ඉන්ෆර්ගේ ට්රෝව් සඳහා ස්ථානගත කිරීම, පණිවිඩ යැවීම සහ වෙළඳපොළට යාමේ සමස්ත උපායමාර්ගය සියෑන් විසින් නිර්මාණය කරයි. වරක් සෑහීමකට පත්වේ අනුමාන කරන්න ගනුදෙනුකරුවෙකු වන ෂෝන්, සැන් ෆ්රැන්සිස්කෝ හි ලේඛන කළමනාකරණ මෘදුකාංග සමාගමක් වන නයිට්රෝ වෙතින් ඉන්ෆර් සමඟ සම්බන්ධ වූ අතර එහිදී ඔහු සම්මානලාභී ගෝලීය අලෙවිකරණ කණ්ඩායමක් සංවර්ධනය කර මෙහෙයවීය. සියෑන් උපාය මාර්ගික අලෙවිකරණය සහ ව්යාපෘති කළමනාකරණය පිළිබඳ පිළිවෙලින් සෆොල්ක් සොයර් ව්යාපාර හා ඊසානදිග පාසලෙන් උසස් උපාධි ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ටෝල්බි ජැක්සන්
  ටෝල්බි ජැක්සන් රයිඩියස් ඩිජිටල් අන්තර්ගත සේවාවේ සභාපති / ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ. රයිඩියස් යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරණ සමාගමකි, වෙළඳ නාම සඳහා සීඑන්එන් ප්රවෘත්ති කණ්ඩායමක් මෙන් ක්රියා කරන උපායමාර්ගිකයින්, ලේඛකයින්, සංස්කාරකවරුන්, නිෂ්පාදකයින් සහ වාර්තාකරුවන්ගෙන් යුත් කණ්ඩායමක් භාවිතා කරමින් තථ්ය කාලය තුළ මාර්ගගත අන්තර්ගතයන් සහ සංවාද සෑදීම, කළමනාකරණය කිරීම, අධීක්ෂණය කිරීම, මධ්යස්ථ කිරීම සහ මැනීම. Raidious.com වෙතින් තවත් තොරතුරු සොයා ගන්න. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ටෝනි බාබගල්ලෝ
  ටෝනි CMO ය ක්ලස්ට්රික්ස්, ක්ලවුඩ් සඳහා නිර්මාණය කරන ලද ප්රමුඛ පරිමාණයේ SQL දත්ත සමුදාය සහ අද ඊ-වාණිජ්ය අඩවි වල ආදායම් පරිමාණය, ක්රියාකාරීත්වය සහ ලබා ගැනීමේ ඉල්ලීම් සපුරාලීම සඳහා විශේෂයෙන් ගොඩනගා ඇති පළමු දත්ත සමුදාය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ටිම් බෙවරිජ්
  ටිම් යනු අලෙවිකරණ හා තාක්ෂණයේ මංසන්ධියේ වසර 20 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති ප්රමුඛ උපාය මාර්ගික උපදේශකයෙකි. වඩා හොඳ පාරිභෝගික අත්දැකීම් සහ ශක්තිමත් ව්යාපාරික ප්රති results ල ලබා ගැනීමට දැඩි උනන්දුවක් දැක්වූ ටිම්, 2019 දෙසැම්බර් මාසයේදී සිල්වර්බුලට් හි උපායමාර්ගික උපදේශන අංශයේ GM ලෙස සම්බන්ධ විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ටිම් බියර්
  Tim Beyer යනු තාක්ෂණ පරිමාණයේ ගෝලීය COO ය සනා වාණිජ, සහ දැනට ඇමරිකාවේ කලාපයේ සභාපති සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරී ලෙස NYC හි පිහිටා ඇත. ටිම් ජාත්යන්තර ව්යාපාර පරිපාලනය පිළිබඳ උපාධියක් සහ මූල්ය (MSc) සහ මූල්ය නීතිය (LLM) පිළිබඳ ශාස්ත්රපති උපාධි දෙකක් ද ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  තෝමස් බ්රොඩ්බෙක්
  ටොම් බ්රොඩ්බෙක් යනු ඉන්දියානාපොලිස් හි පූර්ණ සේවා අලෙවිකරණ නියෝජිතායතනයක් වන හිරොන්ස් හි ජ්යෙෂ් Digital ඩිජිටල් උපායමාර්ගික සහ ඩිජිටල් කණ්ඩායම් නායකයා ය. ඔහුගේ අත්දැකීම් SEO, ඩිජිටල් අලෙවිකරණය, වෙබ් අඩවි අලෙවිකරණය සහ ශ්රව්ය / දෘශ්ය නිෂ්පාදනය කෙරෙහි යොමු වී තිබේ. ඔහු අද සමාජ මාධ්ය අද සහ සෙවුම් යන්ත්ර සඟරාවේ ද පළ වී තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ටෝනි බ්රවුන්
  ටෝනිට දත්ත සහ විශ්ලේෂණ පිළිබඳ වසර 25 ක පළපුරුද්දක් ඇත, වඩා හොඳ ව්යාපාරික ප්රතිඵල අත්කර ගැනීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරයි. ඔහු Lloyds Banking Group සහ Teradata හි ජ්යෙෂ්ඨ තනතුරු දරා ඇත. 2018 දී ඔහු දත්ත සහ විශ්ලේෂණ ආරම්භයක්, Prickly Cactus සම-ආරම්භ කරන ලද අතර එය 4 ජූලි මාසයේදී D4T2021 විසඳුම් විසින් අත්පත් කර ගන්නා ලදී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ට්රෝයි බර්ක්
  ප්රධාන විධායක නිලධාරී සහ නිර්මාතෘ ට්රෝයි බර්ක් රයිට් ඔන් ඉන්ටරැක්ටිව්, ජීවන චක්ර අලෙවිකරණය, අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය, ඊයම් ලකුණු කිරීම සහ පෝෂණය කිරීම සහ විද්යුත් තැපැල් අලෙවිකරණය යන මාතෘකා පිළිබඳ පිළිගත් චින්තන නායකයෙකු සහ කථිකයෙකි. ට්රෝයි සිය උපාධිය බෝල් රාජ්ය විශ්ව විද්යාලයෙන් ලබා ගත්තේය. ඔහු සිය බිරිඳ සහ දරුවන් තිදෙනා සමඟ ඉන්දියානාපොලිස් හි වාසය කරයි. එහිදී ඔහු මහා ඉන්දියානාපොලිස් වාණිජ මණ්ඩලයේ සාමාජිකත්ව අලෙවිකරණ කමිටුවේ සේවය කරන අතර තරුණ ක්රීඩා සමඟ සම්බන්ධ වේ. 
 	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ටේලර් ක්රිස්මන්
  ටේලර් ක්රිස්මන් යනු අන්තර්ගත අලෙවිකරණ කණ්ඩායමේ සාමාජිකයෙකි බල ඩිජිටල් අලෙවිකරණය. අන්තර්ක්රියාකාරී සහ ආකර්ෂණීය අන්තර්ගත සහ සමාජ මාධ්ය වේදිකා හරහා සන්නාම කථා පැවසීමට ඇය දැඩි කැමැත්තක් දක්වයි. ටේලර් අලෙවිකරණය හදාරන සැන් ඩියාගෝ විශ්වවිද්යාලයේ ජ්යෙෂ්ඨයෙකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  තිබෝඩ් ක්ලෙමන්ට්
  තිබාඩ් ක්ලෙමන්ට් යනු ලූම්ලි හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා සහ සම නිර්මාතෘවරයාය. 2011 දී ප්රංශයේ ග්රෙනොබල් ඉකෝල් ඩි මැනේජ්මන්ට් සහ කැනඩාවේ ඔටාවා විශ්ව විද්යාලයෙන් උපාධිය ලබාගත් ක්ලෙමන්ට් සිය බිරිඳ සහ ව්යාපාරික සහකරු නොයමි සමඟ සාර්ථක ව්යාපාර හතරක් දියත් කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  තිබෝට් ද ලැටෙයිලාඩේ
  තිබෝට් ඩි ලැටෙයිලාඩ්, GetApp GVP, ඔහුගේ තීරය යටතේ ව්යාපාර කළමනාකරණය, විකුණුම් සහ අලෙවිකරණය පිළිබඳ වසර 25 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ඔහු වලාකුළු, සංචලනය, ඩිජිටල් අලෙවිකරණය, CRM, අලෙවිකරණය, විකුණුම් සහ වර්ධන උපාය මාර්ග පිළිබඳ ඔප්පු කළ වාර්තාවක් ඇත. Thibaut Cegedim සහ SAP වැනි විශාල තාක්ෂණික සමාගම්වල කළමනාකරණ සහ විධායක තනතුරු හොබවා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටෙඩ් ධනික්
  ටෙඩ් ධනික් යනු ප්රධාන විධායක නිලධාරියා සහ සම්බන්ධතාවයේ සමාරම්භකයා වේ: බීඩීආර්, ඉන්කෝපරේටඩ්. උපායමාර්ගික අලෙවිකරණය, විකුණුම් සහ ව්යාපාර සංවර්ධනය, සේවාදායක සබඳතා කළමනාකරණය සහ අන්තර්ගත අත්පත් කර ගැනීම අධීක්ෂණය කරන ප්රධාන විධායක නිලධාරියා ලෙස ටෙඩ් සේවය කරයි. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ටිම් ඩන්කන්
  ටිම් ඩන්කන් යනු බෝතල් රොකට්ටුවේ නිෂ්පාදන වර්ධන පුහුණු නායකත්වය වන අතර, අත්පත් කර ගැනීම, පරිවර්තනය කිරීම, නියැලීම සහ රඳවා ගැනීමේ ප්රමිතික ප්රශස්තකරණය කිරීම තුළින් වෙළඳ නාමවලට තම පාරිභෝගික අත්දැකීම් තුළ වටිනාකම් වැඩි කිරීමට උපකාර කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරයි. බෝතල් රොකට්ටුවට පෙර, ටිම් අයිබීඑම් හි ව්යාපාර ක්රියාවලි කළමනාකරණ උපදේශකයෙකු ලෙස සේවය කළ අතර ඔක්ලහෝමා විශ්ව විද්යාලයෙන් සිවිල් ඉංජිනේරු උපාධියක් ලබා ගත්තේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටිම් ෆ්ලින්ට්
  ටිම් ෆ්ලින්ට් එහි සභාපති ය ෆ්ලින්ට් විශ්ලේෂණ, ඩිජිටල් ඒජන්සියක් විශාල හා කුඩා සමාගම් සඳහා මාර්ගගත ගෙවුම් මාධ්ය, වෙබ් විශ්ලේෂණ සහ පරිවර්තන අනුපාත ප්රශස්තකරණය කෙරෙහි අවධානය යොමු කළේය. ඔහු ද එහි නිර්මාතෘවරයා ය ස්මාර්ට්අප් ඉන්ඩි, ආරම්භකයින් සඳහා වැඩ කරන ආරම්භක ආරම්භකයින්ට සහ අලෙවිකරුවන්ට තම ව්යාපාර වඩා හොඳින් වර්ධනය කර ගත හැකි ආකාරය උගන්වන මාසික රැස්වීම් කණ්ඩායමක්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ටයිලර් ෆොස්ටර්
  Tyler Foster යනු CTO සහ Evolv AI හි සම-නිර්මාතෘ වන අතර එහිදී ඔහු සංවර්ධනය, පර්යේෂණ, පරිශීලක අත්දැකීම් සහ තාක්ෂණික මෙහෙයුම් මෙහෙයවයි. ඔහු Sentient Technologies, Cloudera, Apollo Group සහ Intel සඳහා සේවය කර වසර 20 ක පළපුරුද්දක් ගෙන එයි. ටයිලර් යන්ත්ර ඉගෙනීමේ බලය ඩිජිටල් නාලිකාවල සන්නාම අත්හදා බැලීම් කරන ආකාරය වෙනස් කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ට්රිෂියා ජෙල්මන්
  ටි්රෂියා ජෙල්මන් යනු CMO හි ය නෞකාව, ආදායම් ත්වරණය කිරීමේ වේදිකාව. 3x CMO (කලින් චෙක්ර් සහ සේල්ස්ෆෝර්ස් කැනඩාවේ), ට්රිසියා හි කතුවරයා වේ CMO 3.0 මාසික පුවත් පත්රිකාව සහ සත්කාරක සමාගම CMO සංවාද පොඩ්කාස්ට්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  තෝර් ෂ්රෝක්
  තෝර්ගේ නායකත්වය යටතේ, ෂ්රොක් නවෝත්පාදන පරිගණක සමාගම 1 සිට සෑම වසරකම ලින්කන්ගේ # 2001 ස්වාධීන පරිගණක අළුත්වැඩියා කිරීමේ සමාගම ලෙස තෝරාගෙන ඇත. තෝර් 2004 දී බංකොලොත් භාවයේ අද්දර සිට 1.5 දී වසරකට ඩොලර් මිලියන 2009 ක සේවා බලශක්තියක් දක්වා ඔමාහා සහ ලින්කන්, එන්ඊ හි ස්ථාන සමඟ වර්ධනය විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ටිම් හික්ල්
  ආර්ථික විද්යාවේ සිට හාස්යය දක්වා විවිධ පසුබිමක් ඇති ටිම් හික්ල් ඩිජිටල් අලෙවිකරණ අවකාශයේ විශිෂ්ට නිවසක් සොයාගෙන තිබේ. අද, ටිම් සැතපුම් සැලසුම් සඳහා ඩිජිටල් අලෙවිකරණ උපායමාර්ග ist යෙකි. ඔහුගේ මූලික පරමාර්ථය වන්නේ වර්ධනය වන වෙළඳනාම සමාගමට ඔහුගේ විශේෂ expert තාව වටා ඩිජිටල් සේවා පිරිනැමීම් ලැයිස්තුවක් තැනීමට උදව් කිරීමයි. ඔබට සම්බන්ධ වීමට අවශ්ය නම්, TimHickle@gmail.com හි විද්යුත් තැපෑලක් වෙඩි තැබීමට හෝ ට්විටර් @TimHickle වෙත සම්බන්ධ වීමට නිදහස් වන්න. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ටොඩ් ජොන්සන්
  ටොඩ් ජොන්සන් එමරල්ඩ් කලර්ගේ ගිණුම් අධ්යක්ෂවරයා වන අතර නිර්මාණාත්මක, සැලසුම් සහ මුද්රණ කර්මාන්ත පිළිබඳ දශකයකට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ඔහු එමරල්ඩ් වර්ණ ලැයිස්තුවට ප්රධාන ජාතික හා ජාත්යන්තර වෙළඳ නාම ආකර්ෂණය කර ගෙන ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටාරා කෙලී
  අනුක්රමික නවෝත්පාදකයෙක්, ප්රකාශිත කතුවරයා සහ ආරම්භකයා, සභාපති සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරී SPLICE මෘදුකාංගය, ටාරා තාක්ෂණය වඩා හොඳ ජීවිත වෙනස් කිරීමට ඇති හැකියාව ගැන දැඩි උනන්දුවක් දක්වයි. මෙහෙයුම් වැඩි දියුණු කිරීම, වඩා හොඳ සේවා සැපයීමක් සහ පාරිභෝගික අත්දැකීම් වැඩිදියුණු කරන තාක්ෂණයන් සංවර්ධනය කිරීම කෙරෙහි ඇය එම විශ්වාසය නිරන්තරයෙන් යොමු කර තිබේ. මෙය පාරිභෝගික අත්දැකීම් සමාගම් තුනක් නිර්මාණය කිරීමට සහ පුද්ගලීකරණය කළ, ස්වයංක්රීය පණිවිඩ නිර්මාණය කිරීම සඳහා දත්ත ප්රවාහයන් උපයෝගී කර ගන්නා පේටන්ට් බලපත්රලාභී, හිමිකාර තාක්ෂණයකට නව්ය අදහසක් බවට පත් කිරීමට හේතු වී තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ටිම් ක්රොසෙක්
  Tim Krozek එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ මාධ්ය වැඩි කරන්න, ප්රමුඛ ඩිජිටල් දැන්වීම් නිර්මාණාත්මක වෙළඳපොළ. Boost Media වලට පෙර, Krozek විසින් Efficient Frontier හි ගෝලීය ආදායම සහ සේවාලාභීන් අත්පත් කර ගැනීමේ උත්සාහයන් සඳහා වගකිව යුතු විය. ඔහු මුල් 15-පුද්ගල කණ්ඩායම සේවකයින් 220 දක්වා වර්ධනය කිරීමට සහ ආදායම ඩොලර් මිලියන 40 කට වඩා වැඩි කිරීමට උදව් කළේය. කාර්යක්ෂම ෆ්රොන්ටියර් පසුව Adobe (NASDAQ: ADBE) විසින් අත්පත් කර ගනු ඇත. ඔහු Support.com හි ගෝලීය විකුණුම් සහ ව්යාපාර සංවර්ධනය, වැඩසටහන් කළමනාකරණය සහ සේවාදායක සේවා ද පවත්වාගෙන ගියේය. ඔහු පසුව එහි සන්නාමය, නියෝජිතායතනය සහ ප්රකාශක ව්යාපාරය සඳහා Flite.com හි ආදායම් උත්පාදන උත්සාහයන් කළමනාකරණය කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ටොම් කුර්
  ටොම් කුහර් යනු ඩිජිටල් අලෙවිකරණය, ආදායම් මෙහෙයුම් සහ සමාජ මාධ්යවල පුළුල් පසුබිමක් ඇති උපායමාර්ගික අලෙවිකරණ විධායකයෙකි. ඔහු සාර්ථක ආරම්භක ව්යාපාර ගණනාවක ප්රවීණයෙකු වන අතර ප්රාග්ධනය ඉහළ නැංවීමට, ලෝක මට්ටමේ කණ්ඩායම් ගොඩනැගීමට සහ වේගවත් වර්ධනයක් සඳහා පරිමාණ කළ හැකි අලෙවිකරණ සහ ව්යාපාර සංවර්ධන වැඩසටහන් නිර්මාණය කර ඇත. CMO සඳහා ග්රීන්ෆ්ලයි, ඔහු ප්රබල උපදේශන අලෙවිකරණ වැඩසටහන් ස්වයංක්රීය කිරීමට හා පරිමාණය කිරීමට ක්රීඩා, මාධ්ය, පාරිභෝගික වෙළඳ නාම සහ ෆ්රැන්චයිස් සමඟ සමීපව කටයුතු කරයි. ගනුදෙනුකරුගේ හ voice නියෝජනය කරමින් ටොම්ගේ සම්මානලාභී නිෂ්පාදන සහ සුවිශේෂී පාරිභෝගික අත්දැකීම් මූලික කොටස් නිකුතුව සහ අත්පත් කර ගැනීම තුළින් සාර්ථකව පිටවීමට හේතු වී තිබේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
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  ටිම් ලෙම්කේ
  විසඳුම් ගෘහ නිර්මාණ ශිල්පීන්, අලෙවිකරණ තාක්ෂණවේදීන්, යෙදුම් සංවර්ධකයින් සහ ව්යාපාරික විශ්ලේෂකයින් කණ්ඩායමකින් සමන්විත වන බෙයාර්ෆුට් හි අත්දැකීම් තාක්ෂණ විනය Tim Lemke විසින් මෙහෙයවනු ලබයි. නිර්මාණාත්මක සංකල්ප සම්බන්ධිත, හරස් නාලිකා ඩිජිටල් අත්දැකීම් බවට පරිවර්තනය කිරීම සඳහා ඔහු සහ ඔහුගේ කණ්ඩායම වගකිව යුතුය. මෙයට තාක්ෂණික විසඳුම් සැලසුම් කිරීම, වේදිකා ක්රියාත්මක කිරීම, අභිරුචි කේත සංවර්ධනය, අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීයකරණය, අන්තර්ගත කතුකරණය, පුද්ගලීකරණය සහ ඊමේල් යෙදවීම් ඇතුළත් වේ. ඔහු අත්දැකීම්-පළමු දෘෂ්ටිකෝණයකින් කාර්යයට ප්රවේශ වේ, එයින් අදහස් කරන්නේ ඔහු පරිශීලකයා කෙරෙහි අවධානය යොමු කරන අතර තාක්ෂණය විසඳුම නියම කිරීමට ඉඩ නොදී එම පරිශීලකයාට කදිම අත්දැකීමක් නිර්මාණය කිරීම සඳහා තාක්ෂණික විසඳුම හැඩගස්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
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  ටෙරී මොක්
  ටෙරී මොක් යනු ලොව පුරා ඊ-වාණිජ්යය සමාගම් 10,000 කට අධික සංඛ්යාවක් සඳහා ඩිජිටල් වෙළඳ දැන්වීම් සහ අලෙවිකරණ සේවා සපයන වී ඉන්ටරැක්ටිව් හි ප්රධාන හෙළිදරව් කිරීමේ නිලධාරියා වේ. විධායක නායකයෙකු ලෙස දශක දෙකකට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති මොක්, ආදායම් වර්ධනය වේගවත් කිරීම, වෙළඳපොළට යාමේ උපාය මාර්ග නිර්මාණය කිරීම සහ තාක්ෂණ සමාගම් සඳහා ව්යාපාර මෙහෙයුම් පරිමාණය කිරීම කෙරෙහි අවධානය යොමු කරයි. 
 
 
 
 
 
	    
  
  ටොම් මුක්ලෝ
  ටොම් මුක්ලෝ නායකත්වය දෙයි ලිපිනය එක්සත් ජනපදයේ මාර්ගගත සාප්පු සවාරි සහ බෙදා හැරීමේ කලකිරීම් සඳහා පුළුල් හා solutions ලදායී විසඳුම් ලබා දීමට කණ්ඩායම. නවීනතම ලිපින සත්යාපන වේදිකාව මඟින් අන්තර්ජාල සිල්ලර වෙළෙන්දන් සහ ඔවුන්ගේ ගනුදෙනුකරුවන් සඳහා ස්වයංක්රීයව ලිපින තොරතුරු, එක් එක් යතුරු ආ roke ාතය සමඟ ප්රති results ල පටු කිරීම සහ සත්යාපනය කිරීම මගින් පිටවීමේ ක්රියාවලිය ප්රශස්ත කර විධිමත් කරයි. ලොව පුරා රටවල් 240 කට අධික සංඛ්යාවක නිවැරදි ලිපින දත්ත. ලිපිනකරණයේ නායකයා ලෙස ටොම් එක්සත් ජනපදය පුරා ව්යාපාර සඳහා පුරෝකථන ලිපින සත්යාපන තාක්ෂණයේ පිරිවැය ඉතිරි කිරීම, පරිශීලක අත්දැකීම් සහ දත්තවල ගුණාත්මක ප්රතිලාභ ලබා දීමට කටයුතු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  තියා සී මයර්වෝල්ඩ්
  Thea C. Myrhvold යනු GETBee හි ගෝලීය වශයෙන් පිළිගත් නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියෙකි, B2B දැනුම බෙදාගැනීමේ වේදිකාවක් පාරිභෝගික සාප්පු සවාරි අත්දැකීම් වැඩිදියුණු කිරීමට සහ අනාගත කාර්යය පරිවර්තනය කිරීමට නිර්මාණය කර ඇත. වසර 10 කටත් වැඩි කාලයක් තාක්ෂණය හා නවෝත්පාදනයන් පිළිබඳ වාර්තාවක් තබා ඇති ඇය තාක්ෂණික ආරම්භකයින් ගොඩනැගීමට හා පරිමාණය කිරීමට සහජ හැකියාවක් ඇති ශක්තිමත් නායකත්වය සහ සන්නිවේදන කුසලතා සඳහා ප්රසිද්ධය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටෝරි ඇට්කින්සන්
  ටෝරි ඇට්කින්සන් යනු අන්තර්ගත නිර්මාණකරුවෙකි සින්සෝ සිල්ලර සහාය, වැඩි ලාභදායිතාවයකට තම ව්යාපාර සවිබල ගැන්වීමට ස්වාධීන සහ පහසුව සඳහා වෙළඳසැල් වලට උදව් කිරීම. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ටෝනි පැට්රික්
  ටෝනි පැට්රික් එහි අධ්යක්ෂවරයාය SEO සහ Intero Digital හි අන්තර්ගතය සඳහා විශ්ලේෂණ සහ PR අංශය, කලින් Influence & Co. Intero Digital යනු පූර්ණ-සේවා ඩිජිටල් අලෙවිකරණ නියෝජිතායතනයක් වන අතර එහි අන්තර්ගත සහ PR අංශය ව්යාපාරවලට ඔවුන්ගේ ප්රමුඛ පෙළේ උත්පාදනය, SEO, විකුණුම් සක්රීය කිරීම සහ චින්තන නායකත්වය වැඩිදියුණු කිරීමට උදවු කරයි - සියල්ල අන්තර්ගත අලෙවිකරණය සහ PR මගින් බල ගැන්වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටිම් පියසා
  Tim Piazza යනු Social LIfe Marketing සමඟ හවුල්කරුවෙකු වන අතර ProSocialTools.com හි නිර්මාතෘ, සමාජ මාධ්ය සහ ජංගම අලෙවිකරණය සමඟ දේශීය පාරිභෝගිකයින් වෙත ළඟා වීමට කුඩා ව්යාපාර සම්පතකි. ඔහු ව්යාපාරික ක්රියාවලීන් වේගවත් කරන නව්ය විසඳුම් නිර්මාණය නොකරන විට, ටිම් මැන්ඩලින් වාදනය කිරීමට සහ ගෘහ භාණ්ඩ සැකසීමට කැමතියි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටයිසන් ක්වික්
  ටයිසන් ක්වික් යනු පශ්චාත් ක්ලික් ප්රශස්තිකරණයේ ප්රමුඛයා වන ඉන්ස්ටාපේජ් හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ. Per න ක්රියාකාරී ප්රචාරණ ව්යාපාරවල කාර්ය සාධනය සහ වර්ධන අලෙවිකරුවන්ට මුදල් අහිමි වන ආකාරය දැකීමෙන් පසු ඔහු 2012 දී Instapage ආරම්භ කළේය. එතැන් සිට ඔහුගේ දැක්ම වී ඇත්තේ වෙළඳ දැන්වීම් පුද්ගලීකරණය හරහා ප්රතිලාභ උපරිම කරන පශ්චාත්-ක්ලික් ප්රශස්තිකරණ නිෂ්පාදන කට්ටලයක් නිර්මාණය කිරීමයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ට්රැවිස් ස්මිත්
  ට්රැවිස් උපත හා හැදී වැඩුණේ නෙබ්රස්කා නම් land ත රටක වන අතර මිසූරි හි විද්යාලයට ඇතුළත් වීමෙන් පසු ඔහු බෝල් රාජ්ය විශ්ව විද්යාලයේ MBA සහ සමාජ මනෝ විද්යාව පිළිබඳ ශාස්ත්රපති උපාධිය සම්පූර්ණ කළේය. ට්රැවිස් කැමරා ශිල්පියෙකු, උපදේශකයෙකු, තැටි ජෝකී, ප්රතිරක්ෂණ විකුණුම්කරුවෙකු, බැරිස්ටා, සංචාරක සංචාරකයෙකු, පුස්තකාලයාධිපති, සැන්ඩ්විච් චිත්ර ශිල්පියෙකු, කාර්යාල කළමනාකරු, පර්යේෂක, පර්යේෂණ විෂය, මානව සම්පත් සහ ව්යාපෘති කළමනාකරු ඇතුළු බොහෝ දේ ඔහු සූදානම් කර ඇත. පරිශීලක අත්දැකීම් විශ්ලේෂකගේ භූමිකාව සඳහා. ටියුටිව් හි දී ඔහු පරිශීලක පර්යේෂණ, පරිශීලක පරීක්ෂණ, පරිශීලක ආකෘති නිර්මාණය, අවශ්යතා එක්රැස් කිරීම සහ මානව කේන්ද්රීය සැලසුම තුළ මිනිසා තබා ගැනීම භාරව සිටී. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  ටෙටියානා සෙරෙඩියුක්
  Tetyana Seredyuk, PhD, හි සම-නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන උපායමාර්ග නිලධාරියා වේ vlog පෙට්ටිය, Noosphere හි සමූහ අලෙවිකරණ ප්රධානියා සහ ප්රමුඛ පෙළේ අලෙවිකරණ සහ අධි තාක්ෂණික සමාගම් කිහිපයක ජ්යෙෂ්ඨ උපදේශක. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටොම් සියානි
  ටොම් මෙම ඩිජිටල් කර්මාන්තයේ වසර 5 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති මාර්ගගත අලෙවිකරණ විශේෂ expert යෙකි. ගමනාගමනය උත්පාදනය කිරීම, විකුණුම් පුනරුත්ථාපන නිර්මාණය කිරීම සහ මාර්ගගත විකුණුම් වැඩි කිරීම සඳහා ඔහු සමහර ප්රසිද්ධ වෙළඳ නාම සමඟ සහයෝගයෙන් කටයුතු කරයි. ඔහු සමාජ මාධ්ය අලෙවිකරණය, වෙළඳ නාම අලෙවිකරණය, බ්ලොග්කරණය, සෙවුම් දෘශ්යතාව යනාදිය පිළිබඳව සැලකිය යුතු ලිපි ප්රමාණයක් ලියා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටැන්යා සිං
  ටැන්යා යනු ජංගම යෙදුම් සංවර්ධන ක්ෂේත්රයේ බ්ලොක්චේන්, ෆ්ලැටර්, ඉන්ටර්නෙට් ඔෆ් තින්ග්ස් වැනි නැගී එන තාක්ෂණයන් පිළිබඳ වසර පහකට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති ප්රසිද්ධ අන්තර්ගත අලෙවිකරුවෙකි. මේ සෑම වසරකදීම ඇය තාක්ෂණ කර්මාන්තය සමීපව අනුගමනය කළ අතර දැන් ඇය යෙදුම් ලෝකයේ සිදුවන නවතම සිදුවීම් ගැන ලියයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  තෝමස් ස්ටර්න්
  තෝමස් ස්ටර්න් යනු සේවාදායක සේවා අංශයේ ජ්යෙෂ් vice උප සභාපතිවරයා ය ZOG ඩිජිටල්, ඔහු ගැනට් කම්පැනි ඉන්කෝපරේෂන් වෙතින් උපායමාර්ගික ඩිජිටල් ව්යාපාර සඳහා සම්මාන රාශියක් දිනාගෙන ඇති අතර, ඇරිසෝනා හි සෙවුම් යන්ත්ර අලෙවිකරණ වෘත්තීය සංවිධානයේ (SEMPO) අධ්යක්ෂ මණ්ඩල සාමාජිකයෙකු වන අතර ගූගල් සහතික ගණනාවක් ඇත. ස්ටර්න් කැන්සාස් විශ්ව විද්යාලයෙන් උපායමාර්ගික සන්නිවේදනය පිළිබඳ ශාස්ත්රවේදී උපාධියක් ලබා ඇති අතර සැන් ෆ්රැන්සිස්කෝ විශ්ව විද්යාලයෙන් අන්තර්ජාල අලෙවිකරණය පිළිබඳ ශාස්ත්රපති උපාධියක් ලබා ඇත. ඔහුගේ නිදහස් කාලය තුළ, ස්ටර්න් කඳු නැගීම, බයිසිකල් පැදීම සහ සංචාරය කිරීම ප්රිය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටාව් ටෙප්ෆර්
  Jabmo හි ප්රධාන වාණිජ නිලධාරියා ලෙස, Tav Tepfer සමාගමේ ලෝක ව්යාප්ත විකුණුම්, පාරිභෝගික සාර්ථකත්වය සහ කළමනාකරණ සේවා මෙහෙයුම් මෙහෙයවයි. ඇය Docurated, Zilliant, IBM සහ Oracle ඇතුළු ව්යවසාය මෘදුකාංග පිළිබඳ වසර 15කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇති පළපුරුදු ජාත්යන්තර SaaS විධායක නිලධාරිනියකි. ටාව් උද්යෝගිමත් ධාවකයෙකි, රට නැටුම් චර්යාවන් ඉටු කිරීමට ප්රිය කරන අතර ටෙක්සාස් හි ඔස්ටින් හි ඇගේ මිතුරන් සඳහා ඉඳහිට තේමා සාදයක් පවත්වයි. ටාව් ටෙක්සාස් කාන්තා විශ්ව විද්යාලයේ ගණිතය පිළිබඳ විද්යාවේදී උපාධියක් ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටොම් ට්රේනර්
  ටොම් ට්රේනර් යනු නිධන් දත්තවල ප්රධාන අලෙවිකරණ නිලධාරියා වන අතර එහිදී ඔහු සමාගමේ ව්යවසාය සීඩීපී (පාරිභෝගික දත්ත වේදිකාව) විසඳුම පිළිබඳව දැනුවත් කරයි. ටොම් වෝර්ටන් බිස්නස් ඔෆ් බිස්නස් වෙතින් MBA උපාධියක් මෙන්ම පෙන්සිල්වේනියා විශ්ව විද්යාලයෙන් ජාත්යන්තර අධ්යයනය පිළිබඳ ශාස්ත්රපති උපාධියක්ද ලබා ගත්තේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  

 
 
 
 
	    
  
  ටොම් දිය ඇල්ල
  ටොම් දිය ඇල්ල වෙබ්ට්රෙන්ඩ්ස් හි ඊඑම්ඊඒ සහ ඒපීඒසී සඳහා ප්රශස්තිකරණ විසඳුම් අධ්යක්ෂවරයා වේ. සේවාදායකයින් සඳහා අංශක 360 ක ප්රශස්තිකරණ උපාය මාර්ග ලබා දීම, ඔවුන්ගේ වෙබ් අඩවි පරිවර්තනය වැඩි කිරීම සහ ROI අලෙවිකරණය කිරීම ඔහු සතු වගකීමකි. ඔම්නි-නාලිකා සහ පුද්ගලාරෝපණය පිළිබඳ විශේෂ expert යෙකු ලෙස ටොම්ට පාරිභෝගිකයින් ක්රියා කරන ආකාරය සහ අන්තර්ජාලය තුළ විවිධ අන්තර්ගතයන්ට ප්රතිචාර දක්වන ආකාරය තේරුම් ගැනීමට ආශාවක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටියුනියෝ සේෆර්
  Tunio Zafer එහි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ pCloud AG - pCloud ගබඩා වේදිකාව සංවර්ධනය කරන සහ සපයන සමාගම. ඔහු තාක්ෂණ ක්ෂේත්රයේ වසර 18 කට වැඩි කළමනාකරණ සහ අලෙවිකරණ පළපුරුද්දක් ඇති අතර MTelekom, Host.bg, Grabo.bg, Mobile Innovations JSC සහ වෙනත් සාර්ථක ව්යාපාරික ව්යාපෘති ගණනාවකට සහභාගී වී ඇත. Cloud Storage සමාගමේ නායකයෙකු සහ කළමනාකරුවෙකු ලෙස, Tunio අවසාන පරිශීලකයින් සඳහා ආරක්ෂාව සහ පිරිවැය-ඵලදායීතාවය වැනි ක්ෂේත්රවල නවෝත්පාදන ප්රවර්ධනය කරයි. Tunio තම කණ්ඩායම පුරා ඉදිරි චින්තනය දිරිමත් කරයි, පුද්ගලයන්ට සහ ව්යාපාරිකයන්ට එකසේ ශීඝ්රයෙන් වර්ධනය වන තොරතුරු තාක්ෂණ වෙළඳපොළට සැලකිය යුතු බලපෑමක් ඇති කිරීමට කටයුතු කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ටෙරී සීග්ලර්
  ටෙරී සීග්ලර් එහි ප්රධාන විධායක සහ සම-නිර්මාතෘ වේ ටී-ප්රෝ විසඳුම්. ආර්.ජේ.ආර්. ඒඑෆ්එස් ටෙක්නොලොජීස්; ටෙරී නව්ය යෙදුම ප්රායෝගික නායකත්වය සමඟ ඒකාබද්ධ කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  උග්ල්ජේසා ඩුරික්
  Ugi එහි ප්රධාන විධායක සහ ආරම්භක වේ අන්තර්ගතය ප්රබල අන්තර්ගත අලෙවිකරණ උපාය මාර්ග සමඟ වේගයෙන් ගූගල් ශ්රේණිගත කිරීම් ලබා ගැනීමට ඔහු බී 2 බී සාස් සමාගම්වලට උදව් කරන අලෙවිකරණ ඒජන්සිය. ඔහු සාස් වැඩීම, බියර් පානය කිරීම, ඔහුගේ ඩල්මේටියානු සුනඛයන් දෙදෙනා සමඟ ඇවිදීම සහ අශ්වයන් පැදීම ගැන දැඩි උනන්දුවක් දක්වයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  උන්නති රායාප්රොලු
  උන්නති යනු අළුත් දෙයක් ඉගෙන ගැනීමට සහ සංචාරය කිරීමේදී විවිධ සංස්කෘතීන්හි නියැලීමට ආශාවක් ඇති අලෙවිකරුවෙකි. දවසේ ඕනෑම වේලාවක ඇය හොඳ කියවීමක් සහ කෝපි කෝප්පයක් භුක්ති විඳින්නීය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  වෛභව් නම්බුරි
  Vaibhav යනු නිර්මාතෘ වේ SmartWriter. මම ඩොලර් මිලියන ගණනක සමාගම් කිහිපයක් ගොඩනඟා ගැනීමට උදව් කර ඇති අතර නිෂ්පාදන-ප්රමුඛ වර්ධනය හරහා Start Ups වෙත ප්රවේශ වීමට මම කැමතියි 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  වර්ජිනියා ජැකෝ
  වර්ජිනියා ජැකෝ අන්ධ හා දෘශ්යාබාධිතයන් සඳහා මියාමි ප්රදීපාගාරයේ සභාපති සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වන අතර වාර්ෂිකව 75,000 කට අධික පිරිසකගේ ජීවිත නොපෙනී යන අයුරු පෙන්වමින් ඔවුන්ගේ ජීවිත පරිවර්තනය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  Valeh Nazemoff
  Valeh Nazemoff දක්ෂ කථිකයෙක්, වැඩියෙන්ම අලෙවි වන කතුවරයෙක්, පුහුණුකරුවෙක් සහ ඩිජිටල් අලෙවිකරණ සේවා සමාගමක් වන Engage 2 Engage හි නිර්මාතෘවරයා වේ. උපායමාර්ගික සැලසුම්කරණය, සහයෝගීතා කණ්ඩායම් වැඩ, ස්වයංක්රීයකරණය සහ දූත පිරිස හරහා මිනිසුන්ගේ ජීවිත වැඩිදියුණු කිරීමට ඇය දැඩි උනන්දුවක් දක්වයි. විවිධ අලෙවිකරණ අංග හඳුනාගැනීමේදී ව්යවසායකයින් සහ කුඩා ව්යාපාර මුහුණ දෙන කලකිරීම, යටපත් වීම, දැවීම සහ ආතතිය ඇය ඉවත් කරයි, එබැවින් වර්ධනය සහ පරිමාණය කෙරෙහි අවධානය යොමු වේ. ඇයගේ පොත්, Energize Your Marketing Momentum (2023), Supercharge Workforce Communication (2019), The Dance of the Business Mind (2017), සහ The Four Intelligences of Business Mind (2014) ව්යාපාර අවුල් සහගත තත්ත්වයෙන් පිළිවෙලක් නිර්මාණය කිරීමට උපකාරී වේ. ඇය Inc., Entrepreneur, SUCCESS, Fast Company, Huffington Post, සහ තවත් බොහෝ ප්රකාශනවල ද පළ කර ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  වෛභව් පාණ්ඩ්යා
  Vaibhav Pandya ප්රධාන මෙහෙයුම් නිලධාරියා (ප්රධාන මෙහෙයුම් නිලධාරී) සහ IndyLogix - Digital Marketing Agency හි ජ්යෙෂ්ඨ දායක සංස්කාරක, එහිදී ඔහු වසර 9+ ක් තිස්සේ සංවිධානය වර්ධනය කර එය විශ්වසනීය වෙළඳපල ප්රමුඛයෙකු ලෙස ස්ථාපිත කර ඇත. දිවා කාලයේ මෙහෙයුම් විධායකයෙකු සහ රාත්රියේදී උද්යෝගිමත් ලේඛකයෙකු වන ඔහු ඩිජිටල් අලෙවිකරණය ගැන කියවීමට, ලිවීමට සහ කතා කිරීමට ප්රිය කරයි. SEO, එන්එෆ්ටී, බ්ලොක්චේන්, AI, වෙබ් 3.0, සහ තවත්. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  ව්ලැඩිස්ලාව් පොඩොලියාකෝ
  මම Belkins සහ Folderly හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වෙමි. SalesTech සහ MarTech හි සේවා සමාගම් සහ SaaS ආරම්භය ගොඩනැගීමේ සහ වර්ධනය කිරීමේ වසර නවයකට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. ව්යවසායකත්වය මගේ ආශාව වන අතර, මම සෑම විටම නව්ය නිෂ්පාදන සහ අදහස් අලෙවි කිරීමට නව අවස්ථා නිර්මාණය කිරීමට, ගොඩනැගීමට සහ පොදුවේ බලාපොරොත්තු වෙමි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  වෙද්රන් රාසික්
  සාර්ථක නිෂ්පාදන GTM උපාය මාර්ග ලබා දීම, ඉලක්ක සපුරා ගැනීම සහ ඉහළ කාර්ය සාධන කණ්ඩායම් ගොඩනැගීම සම්බන්ධයෙන් ව්යවසායකයා අත්දැකීම් ලබා ඇත. පාරිභෝගික, නිෂ්පාදන සහ වර්ධන උපාය මාර්ග ඡේදනය වන විට මගේ මූලික නිපුණතා ආලෝකයට පැමිණේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  විවේක් ශ්රීරාම්
  ලුසිඩ්වර්ක්ස් හා සම්බන්ධ වීමට පෙර, ඇමේසන් වෙබ් සර්විසස් හි සෙවුම් ව්යාපාරය සඳහා නිෂ්පාදන හා ව්යාපාර සංවර්ධනයට නායකත්වය දුන් විවේක්, එහිදී ඔහු ඇමසන් ඉලාස්ටික් සෙර්ච් සේවාව සම-නිර්මානය කළ අතර සෙවුම් ව්යාපාරය ආරම්භයේ සිට මහා පරිමාණය දක්වා වර්ධනය කිරීමට උපකාරී විය. වසර 20 කට වඩා වැඩි මෘදුකාංග මෘදුකාංගයක් තුළ විවේක්, වීසු (නීල්සන් විසින් අත්පත් කර ගන්නා ලදි), සමස්ථ දැනුම (නියුස්ටාර් විසින් අත්පත් කර ගන්නා ලදි) සහ එස්බීඅයි රේසර්ෆිෂ් ඇතුළු විවිධ සමාගම්වල ඉංජිනේරු, ව්යාපාර සංවර්ධනය සහ නිෂ්පාදන භූමිකාවන්හි සේවය කළේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  වෙන්කට් විශ්වනාදන්
  ආරම්භකයා සහ සභාපති ලෙස ලැටෙන්ට්වීව්, වෙන්කට් යනු ලැටෙන්ට් වීව් පිටුපස ඇති දැක්මකි. ඔහු ෆෝචූන් 500 සේවාදායකයින් කිහිප දෙනෙකුට දශකයක් පුරා මූල්ය සේවා හා ටෙලිකොම් ක්ෂේත්රයන්හි ඉන්දියාව පදනම් කරගත් අක්වෙරළ සේවා බෙදා හැරීමේ ආකෘතියක් ලබා ගැනීමට උදව් කර තිබේ. කළමනාකරණ උපදේශනය, තාක්ෂණය සහ ගෝලීය තොරතුරු තාක්ෂණ සේවා කළමනාකරණය පිළිබඳ වසර 18 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඔහු සතුව ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  වෙන්ඩි කෝවි
  පසුගිය වසර 20 තුළ, වෙන්ඩි සිය ගණනක් තාක්ෂණික සමාගම්වලට විශ්වාසය ගොඩනඟා ගැනීමට සහ බලගතු තාක්ෂණික අන්තර්ගතයන් භාවිතා කරමින් ඔවුන්ගේ විකුණුම් නල මාර්ග පිරවීමට උදව් කර ඇත. ඇගේ සමාගම, TREW අලෙවිකරණය, පූර්ණ සේවා අලෙවිකරණ නියෝජිතායතනයක් වන අතර එය සමාගම් සමඟ ගනුදෙනුකරුවන් සමඟ සම්බන්ධ වීමට, විශ්වාසය ගොඩනඟා ගැනීමට සහ ඔප්පු කළ අන්තර්ගත අලෙවිකරණ ප්රවේශයක් භාවිතා කරමින් තිරසාර ප්රති results ල ලබා ගැනීමට උපකාරී වේ. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   X  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  වෙස්ලි ෆෝක්නර්
  වෙස්ලි ෆෝක්නර්ගේ අත්දැකීම් නිෂ්පාදන කර්මාන්තයේ සිට නිෂ්පාදන සංවර්ධනය දක්වා තාක්ෂණික ක්ෂේත්රයේ විවිධ පැතිකඩයන් විහිදේ. තාක්ෂණික හා පාරිභෝගික සේවා සහාය, ක්ෂේත්ර ඉංජිනේරු සහ ඩිජිටල් මාධ්ය විනෝදාස්වාද සංවර්ධනය පිළිබඳ වසර දහතුනක අත්දැකීම් තුළින් ඔහුගේ තාක්ෂණය කෙරෙහි ඇති ඇල්ම වර්ධනය විය. මෑතකදී වෙස්ලි සමාජ මාධ්ය ක්ෂේත්රයට පිවිසියේය. ඔහු CNET සහ Tech in Twenty වැනි වෙබ් මාධ්ය ආයතන කිහිපයකම ආරාධිත අමුත්තා ලෙස කටයුතු කර ඇත. සමාජ මාධ්ය උපදේශනයේ කොටසක් ලෙස, පසුව සමාජ මාධ්ය එවැන්ජලිස්තවරයෙකු ලෙස ඔහු AMD හි සමාජ මාධ්ය උපාය මාර්ග සංවර්ධනයට සහාය වූ අතර නව ව්යාපාර හවුල්කාරිත්වයන් හඳුන්වා දීමට සහාය විය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  නිකොලස් ජිමිනෙස්
  නිකොලස් ඇන්ටෝනියෝ ජිමිනෙස් වලාකුළු පාදක ඩිජිටල් වත්කම් කළමනාකරණ සේවා සපයන්නෙකු වන විඩන් එන්ටර්ප්රයිසස් හි අලෙවිකරණ සම්බන්ධීකාරක වේ. අලෙවිකරණය, පුවත්පත් කලාව, ලාභ නොලබන කළමනාකරණය, මාධ්ය නිදහස වෙනුවෙන් පෙනී සිටීම සහ ප්රජාතන්ත්රවාදය ප්රවර්ධනය කිරීම සම්බන්ධයෙන් ඔහුට විවිධ පසුබිමක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  විලියම් කාර්
  Bill OpenMartech හි ප්රධාන දත්ත විද්යාඥයා වන අතර සිල්ලර ගනුදෙනුකරුවන් සඳහා දත්ත විද්යා මෙහෙයුම් කළමනාකරණය කරයි. ඔහුට ආචාර්ය උපාධියක් තිබේ. Urbana-Champaign හි ඉලිනොයිස් විශ්ව විද්යාලයෙන් ගණිතය සහ පරිගණක විද්යාව සහ ඉංජිනේරු විද්යාව පිළිබඳ ශාස්ත්රපති සහතිකය. ඔහුගේ අධ්යයන කාලය තුළ ඔහු Caterpillar's Data Innovation Lab හි සීමාවාසික වූ අතර ලිපි ප්රකාශයට පත් කර ඇති අතර සම්මන්ත්රණ සහ සම්මන්ත්රණවලදී ඔහුගේ පර්යේෂණ ඉදිරිපත් කර ඇත. බිල් එකටත් බී.එස්. IUPUI හි ගණිතය සහ භෞතික විද්යාව පිළිබඳ බාල වයස්කරුවෙකු වන අතර එහිදී ඔහු පරිගණක භෞතික විද්යාව පිළිබඳ පර්යේෂණ සිදු කර ඉහළම උපාධි අපේක්ෂක පර්යේෂණ සම්මානය දිනා ගත්තේය. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  වෙන්ඩි මේයි
  පාරිභෝගික සහ ව්යාපාරික නිෂ්පාදන රේඛා, ලෝක ව්යාප්ත විකුණුම් සහ උපාය මාර්ග අධීක්ෂණය කරමින් නිෂ්පාදන සහ උපාය මාර්ග කණ්ඩායමට වෙන්ඩි නායකත්වය දෙයි. Playsee හි මූලික වටිනාකම් සියලුම අභ්යන්තර සහ බාහිර පාර්ශ්වකරුවන් සමඟ පෙළගස්වා ගැනීම සහ Playsee හි මිලියන ගණනක් පරිශීලකයින්ට අසමසම අසල්වැසි කේන්ද්රීය සමාජ අත්දැකීමක් නිර්මාණය කිරීම සඳහා ඇය වගකිව යුතුය. වෙන්ඩි එක්සත් ජනපදයේ Carnegie Mellon විශ්වවිද්යාලයෙන් ව්යාපාර පරිපාලනය සහ සංඛ්යාලේඛන පිළිබඳ උපාධියක් ලබා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  යරිව් එරෙල්
  යරිව් එරෙල් සම-නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරී වේ හුදෙක් දැන්වීම්, නිර්මාණාත්මක තාක්ෂණ සමාගමක් වන අතර ප්රති results ල මත පදනම් වූ පොහොසත් මාධ්ය දැන්වීම් නිර්මාණය කිරීම සඳහා පූර්ණ කොටස් වෙළඳ දැන්වීම් වේදිකාවක් ඉදිරිපත් කරයි. වෙළඳ නාම මුදල් නාස්ති කරන අතර අකාර්යක්ෂම ඩිජිටල් දැන්වීම් සඳහා කීර්තිය අවදානමට ලක් කරයි. justAd හි ආකර්ෂණීය, ලාභදායී දැන්වීම් අර්ථවත් පරිශීලක අත්දැකීම් නිර්මාණය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  යුලියා මාමොනෝවා
  ඩිජිටල් අලෙවිකරණයේ වසර 5+ ක් සමඟින්, යුලියා රිය පදවයි ලෙමන්.ඕඇයගේ ස්පොට්-ඕන් ලිවීම් සහ පැහැදිලි පණිවිඩ සමඟ වර්ධනය. ලේඛකයෙකු සහ හදවතින්ම පර්යේෂකයෙකු වන යුලියා පාඨක ප්රජාව සමඟ සම්බන්ධ වී කැපී පෙනෙන කතාවක් ගොඩනඟන්නේ කෙසේදැයි තේරුම් ගනී. යුලියා පසුගිය වසර කිහිපය තුළ ෆින්ටෙක්, ආරම්භක සහ අන්තර්ගත අලෙවිකරණ ලෝකය ඇගේ කුසලතා සමඟ ප්රතිනිර්මාණය කරමින් කෑලි 1500+ කට වඩා ලියා ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  Yauhen Razhko
  Yauhen Razhko යනු Hypetrain හි නිර්මාතෘ සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වන අතර, ඕනෑම ප්රමාණයේ නියෝජිතායතන, වෙළඳ නාම, මාධ්ය සමාගම් සහ නිදහස් සේවකයින්ට ඔවුන්ගේ බලපෑම් අලෙවිකරණ ව්යාපාර ක්රියාත්මක කිරීමට සහ කළමනාකරණය කිරීමට උපකාර කිරීම සඳහා නිර්මාණය කර ඇති පූර්ණ-චක්ර බලපෑම් අලෙවිකරණ වේදිකාවකි. ඔහු තාක්ෂණ අලෙවිකරණයේ ප්රමුඛ පෙළේ විශේෂඥයෙක් වන අතර ප්රතිඵල ලබා ගැනීම සඳහා බලපෑම්කාරී අලෙවිකරණයේ බලය උපයෝගී කර ගැනීමේ පුළුල් අත්දැකීමක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  මොන් ට්සාං
  ඔබ මොන් ට්සාන් හි ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ අවුට් මාර්කට්. ප්රමාණාත්මක ප්රති .ල ලබා ගැනීම සඳහා අලෙවිකරණ කණ්ඩායම් සඳහා OutMarket අලෙවිකරණ ස්වයංක්රීය මෘදුකාංග සහ සේවාවන් සපයයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  යේල් ස්ලැටින්
  යේල් යනු ඊ-වාණිජ්යයේ අධ්යක්ෂවරයාය ඇඩ්ටැක්සි. සාර්ථක පරිවර්තන පුනරුත්ථාපන ගොඩනැගීමේ වසර ගණනාවක සාර්ථකත්වය පෙන්නුම් කළ ඇය අභ්යන්තර හා අථත්ය කණ්ඩායම් පුහුණු කිරීම, මෙහෙයවීම සහ පෙළඹවීම සඳහා ප්රගතිශීලී චින්තන නායිකාවක් සහ උපදේශිකාවකි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  

 
 
 
 
	    
  
  සයින් ජැෆර්
  සයින් ජැෆර් එහි ආරම්භකයා සහ ප්රධාන විධායක නිලධාරියා වේ සයින් වෙන්චර්ස්, තාක්ෂණික ආරම්භක ව්යාපාර, දේපළ වෙළඳාම් සහ පුද්ගලික කොටස් සඳහා ගෝලීය වශයෙන් අරමුදල් සපයන ආයෝජන සමාගමකි. අනුක්රමික ව්යවසායකයෙකු සහ ආයෝජකයෙකු ලෙස, සයින් එක්සත් ජනපදය පුරා දේශසීමා තාක්ෂණික ආරම්භයන් සඳහා ක්රියාකාරීව උපදේශනය සහ ආයෝජනය කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  Zac Sprackett
  Zac විසින් SugarCRM හි ගෝලීය වශයෙන් බෙදා හරින ලද නිෂ්පාදන කළමනාකරණය, පරිශීලක අත්දැකීම් සහ ඉංජිනේරු සංවිධානවලට නායකත්වය දෙයි. සීනි වේදිකාවේ නිෂ්පාදන දැක්ම සහ උපායමාර්ගය නිර්වචනය කිරීම සහ එම උපාය මාර්ගය ක්රියාත්මක කිරීම සඳහා ඔහු වගකිව යුතුය. විවිධ නායකත්ව භූමිකාවන් දරා ඇති ඔහුට තාක්ෂණ සමාගම්වල වසර 25 කට වැඩි පළපුරුද්දක් ඇත. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 
	    
  
  සාරා සියාඩ්
  Zara Ziad යනු නිෂ්පාදන අලෙවිකරණ විශ්ලේෂකයෙකි දත්ත ඉණිමඟ තොරතුරු තාක්ෂණ පසුබිමක් සමඟ. වර්තමානයේ බොහෝ ආයතන මුහුණ දෙන සැබෑ ලෝක දත්ත සනීපාරක්ෂක ගැටළු ඉස්මතු කරන නිර්මාණාත්මක අන්තර්ගත උපාය මාර්ගයක් සැලසුම් කිරීමට ඇය දැඩි උනන්දුවක් දක්වයි. ව්යාපාරවලට ඔවුන්ගේ ව්යාපාර බුද්ධි ක්රියාවලීන්හි ආවේනික දත්ත ගුණාත්මක භාවය ක්රියාත්මක කිරීමට සහ සාක්ෂාත් කර ගැනීමට උපකාර කළ හැකි විසඳුම්, ඉඟි සහ භාවිතයන් සන්නිවේදනය කිරීමට ඇය අන්තර්ගතය නිෂ්පාදනය කරයි. ඇය තාක්ෂණික පුද්ගලයින්ගේ සිට අවසාන පරිශීලකයා දක්වා පුළුල් පරාසයක ප්රේක්ෂකයින් ඉලක්ක කරගත් අන්තර්ගතයන් නිර්මාණය කිරීමට මෙන්ම විවිධ ඩිජිටල් වේදිකා හරහා එය අලෙවි කිරීමට උත්සාහ කරයි. 
 	   වෙබ් අඩවිය  
	   LinkedIn  

 
 
 
 



 
 
      
 

  	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


 




   සමීප        ඒ සඳහා සොයන්න  
 
 
 
                     සමීප   Adblock අනාවරණය විය
  Martech Zone වෙළඳ දැන්වීම් ආදායම, අනුබද්ධ සබැඳි සහ අනුග්රාහකත්ව හරහා අපි අපගේ වෙබ් අඩවියෙන් මුදල් උපයන නිසා කිසිදු වියදමකින් තොරව ඔබට මෙම අන්තර්ගතය ලබා දීමට හැකි වේ. ඔබ අපගේ වෙබ් අඩවිය නරඹන විට ඔබේ දැන්වීම් අවහිර කරන්නා ඉවත් කරන්නේ නම් අපි අගය කරන්නෙමු. 
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